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AO LEITOR

(Preficio da 5.2 edigdo)

A grande aceitagdo, que obteve éste livro por parte dos
leitores e da critica espontdnea, permitiu-lhe cinco edicées
em menos de trés anos, facto auspicioso, que ndo poderia
o autor deixar de considerar com satisfa¢do e agradeci-
mento.,

Ao lancamento de "Curso de Oratéria e Relorica”, que
é o primeiro degrau do estudo da nobre arte de falar, se-
guin-se o de "Técnica do Discurso Moderno”, que jd se acha
em 2.° edigdo, dado também o grande entusiasmeo com que
foi recebida esta obra. A seguir sairam ''Prdticas de Ora-
téria” e “Antologia de Famosos Discursos Brasileiros” I e
11 séries.

A dedicacdo, que vem dando o leitor brasileiro ao es-
tudo da arte de falar, é um bom augirio para o nosso povo,
pois nos, brasileiros, precisamos saber usar nobremente a

2

arma do homem moderno, que é a palavra.

Complementam ésse curso de oratéria as seguintes
obras, ji apresentadas ao publico: “Psicologia”, “Légica e
Dialéctica™, estas para o conhecimento geral dos factos psi-
quicos e dc arte de raciocinar e argumentar, ¢ ademais,
“Curso de Integracdo Pessoal”, no qual sdo estudadas as
melhores contribui¢oes ao estudo da Caracterologia, expon-
do um meio accessivel de conhecer-se cada um a 8i mesmo
e aos seus semelhantes. Para o desenvolvimento culturael
do estudioso da oratéria, recomenda o autor o seu livro
"Filosofia ¢ Cosmovisio”, por oferecer um amplo panorama
da filosofia e fanrilivrizar o leitor com os grandes temuas que
desafiaram o inteligéncia humana através dos milénios.

Serve, ainda, éste prologo para trazer o agradecimento
do autor ao apoio que teve, apoio inconteste do leitor bra-
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sileiro, que mais wma vez provou, contradizendo as opinides
pessimistas de tantos, que ¢ um leitor independente, dvido
de cultura.

E essa afirmativa estd corroborada pelo apoio recebido
sobretudo pelos livros de filosofia, que compdem a “"Enci-
clopédia de Ciéncias Filoséficas e Sociais” do autor, que jd
tiveram, no espago de dois anos, diversos titulos reeditados,
facto raro em mosso pais sobretudo em face da tiragem ele-
vada que tiveram e das constantes afirmativas de que o
nosso leitor é alheto ao estudo do filosofia.

Por outro lado quer o autor agradecer as inimeras car-
tas que tem recebido de todos os pontos do puis, de pessoas
de todas as condigées sociats, desde as mais humildes até
as mais elevadas, cartas de aplouso e estimulo d obra que
vem empreendendo, e que tem sido amparada pelo leitor
que a recomenda ¢ a apdia, espontdneamente, com inequi-
vocas demonstragoes.

Sdo tais factos que enchem de satisfacdo ¢ de agrade-
cimento, e¢ o estimulam a prosseguix, no caminho (racade
Se o autor ndo tem aproveitado as palavras de aplauso de
altas personalidades das nossas letras, da mnossa cullura o
do nosso magistério, publicando-as, como estd antorizado
fazé-lo, assim procede por desejar ainda demonstrar, de
maneirg categorica, que ndo procediam as eriticas calunio-
sas ao nosso leitor, leitor independente, o mais independente
do mundo, que tem sabido, espontdneamente, awciliar «
plano editorial da Livraria e Kditora Logos, a qual prosse-
guird mo rumo tracado, oferecendo livros de wm (fénero
pouco editado em nosso pais, como é o de filosofia, jbé que
estabeleceu a publicagdo das obras de famosos anlores, que
se colocam na primeira plana do pensamento mindial,

Da parte do autor, o agradecimento « todos que the en.
creveram estende-se também aos milhares de leilores que
lhe tém dado o amparo que uma tarefa de tal opdem pre
cisava ter.

Mario Ferrelra dos Santos

RETOGRICA



RETORICA E ELOQUENCIA

Uma das mais justas e nobres aspiracoes de todos
¢ ter o pleno dominio das idéias e dos meios de expres-
sii0. A maioria sente dificuldade em escrever, falar e ar-
gumentar. E niao sdo poucos aquéles que, em face de
outras pessoas, sentem-se inibidos, faltam-lhe as palavras
no instante preciso, que, momentos depois, surgem abun-
dantes e nitidas.

Factos como ésses provocam insatisfa¢bes e servem
apenas para aumentar o poder inibidor, pela falta de con-
fianga em si mesmo que se apodera de quem passa por
tais experiéncias.

Entretanto, sao elas tdo freqiientes, tAo comuns, em
todas as épocas e ocasides, que hi necessidade de evita-
rem-se tais malogros, e permitir e auxiliar que as idéias
surjam vivas e eficientes, revestidas de pleno brilho pelo
emprégo justo de palavras correspondentes.

Impoe-se, por isso, sempre o estudo da Retorica e da
Eloquéncia.

Muitos professéres julgam suficientes os métodos
praticos, em contraposicao ao excesso de teoria que se
ministrava antigamente.

Depois de percorrermos, por uma andlise cuidadosa,
muitos cursos, hacionais e estrangeiros, e considerando
as nossas tipicas condicoes psicoldgicas, organizamos um
programa que nao dispensa nem a parte tedrica nem a
pratica, embora considere da primeira apenas o essencial,
e inclua, na segunda, tudo quanto de melhor tem revelado
a experiénica de famosos oradores.

Nao se pode excluir o estudo tedrico e apresentar
apenas 0 pratico, porque aquéle fundamenta a aplicacéao
do segundo e dia ao estudioso meios de novas investiga-
COes.
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o pidaven uim moeto maravilhoso de aperfeicoamen-
Lo do oapirito: todas ns palavras sno sinads de idéias, e
como partimos das lddélas, para revost! lns com palavras,
tambaom podoinos partir das palavras para construir no-
vis fddias.

O manecjo simples e 0 dominio pleno das palavras
abre um campo imenso ao progresso individual, pois em
t0das as eras ela foi, como ainda é, 0 meio mais eficaz
de comunicac¢ao entre os homens.

O primeiro cuidado de quem deseja ser estimado co-
mo escritor, atrair a atengao como orador, consiste em
enriquecer o vocabuldrio e as idéias. E tddas as oca-
sibes devem ser aproveitadas para essa atividade tdo fru-
tuosa. Além disso, para comunicar suas idéias, desde
que tenha alguma coisa a dizer, a linguagem deve ser cla-
ra, agradavel, compreensivel e interessante.

Ora, tais qualidades podem ser obtidas, apesar de
exigirem esforco, trabalho e muita pratica. Nao se pode
construir uma boa retorica sem uma base ldgica e uma
solida dialéctica.

Esta € a razio por que desde o inicio queremos cha-
mar a atencio para os exercicios praticos que sdo ofere-
cidos neste livro. Eles devem ser seguidos & risca e re-
petidos constantemente, até quando julgados ficeis.

Um dos graves defeitos de todos o0s que estudam
qualquer matéria é ndao dar maior atencdo aos exerci-
cios. Referem-se éstes a4 parte somadtica, cuja constante
repeticao cria o hdabito. Compreender cabe ao espirito.
E muito; porém nio € tudo. X preciso realizar o pratico.
Quem fala bem, ndo € acaso aquéle de quem dizemos ter
“o hdbito de falar em publico?”

Além disso, o raciocinio deve ser claro, sem idéias
confusas, revestido depois por palavras correspondentes.
Como pode convencer a outrem quem nao sabe expres-
sar o que pensa? Quem nao € senhor do que pensa, co-
mo pode ser senhor do que diz?

Pensar claro e expressar claro. Dar nitidez as idéias
em primeiro lugar, depois procurar formas que as revis-
tam sem empanar essa diafaneidade.

E como se consegue éste dominio? Em primeiro lu-
gar, nao falar nunca do que se desconhece. Nada hid mais
aborrecido que ouvir um orador falar do que nio sabe.
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O dominio do tomag ¢

um ponto
Depols, outros virno . . ponto de partid mportante.

: A
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L] L] L]
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e ve tc:c.ldade dps meteoros. Obscurecem, por mo-
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Como o gosto depende da subjectividade, costuma-se
dizer que “de gostos nio se discute”. Realmente, O gos-
to, apenas pOr Seu aspecto subjectivo, nao é passivel de
discussoes sérias. Mas a obra de arte, a beleza que estd
na obra de arte, é discutivel. O que 0 gosto procura €
a beleza. Encontrdla é g missio do verdadeiro artista.
Numa época COMO 3 nossa, uma época de transicao, em
que todos os valores estio colocados na mesa para serem
analisados, em que uma torrente de opinides mal dirigi-
das perturba a humanidade, em que idéias das mais di-
versas procedéncias disputam entre si uma prioridade
duvidosa, é natural que a confusio em questdes de gosto
seja premente e impeca um critério firme que nos oriente
através do acumulo de pontos de vista dos mais contra-
ditérios. Tal, NO entanto, nao impede que estudemos,
calma e serenamente, a beleza que sempre tem sido a

meta desejada pelos homens, fugindo quanto possivel a
sugestdo das formas da moda.

% ¥

A maneira mais simples, sob a qual podemos avaliar
a grandeza Nos Objectos, é a de uma extensdo imensa,
por exemp}o, a de um grande campo onde a vista se per-
de na distancia. As coisas vastas fazem nascer a impres-
s30 do sublime. E essa a impressdo que da o cimo de
uma montanha, um abismo profundo, um grande rio,
cujas margens desaparecem na disténcia, o firmamento,
o oceano, O UNiversp estrelado. Foram sempre ésses 0s
temas mais sublimes que a literatura empregou. Assim
como a Proporcao exacta das partes constitui quase sem-
pre a beleza, O Sublime desdenha essa proporgio. O su-
blime aceita 0 desproporcionado, o imenso, O ilimitado.
Uma catedral gética, com suas torres esguias, penetrando
pelo céu, d4-nos sempre uma impressao do sublime.

Contudo, 0 sublime nao € somente revelado nas coisas,
mas também no estilo, O sublime S0 se verifica no estilo
quando hd plena concordéncia déste com O objecto que
deseja expressar, e ésse objecto € j& sublime. NoO subli-
me, sentimos que yltrapassamos a NGs Mesmos, Como se
nos fosse dado apreciar o que sentimos muito mais ele-
vado ou longe de nés. Os estudiosos classicos da reto-
rica davam cinco fontes do sublime. Vamos sintetiza-1as:
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a auddcia ou grandeza nos pensamentos;
o patético;

o emprégo conveniente das figuras;

o uso de tropos e expressoes ricas;

a construcio harmoniosa das palavras.

O estilo sublime nao necessita de ornamentos. E na
simplicidade que esta muito da sua grandeza. O homem
de hoje néo se impressiona ta0 vivamente com os factos
da existéncia como um homem primitivo, para o qual
cada facto encerrava em si mistérios insondaveis e a na-
tureza nao tinha aquéle sentido 16gico e legal que nos
The damos.

Por isso é tao raro o sublime hoje. S6 em certos
momentos éle nos surge, as vézes, num pequeno facto que
nos exalta e nos leva a sobrepassar a nés mesmos. No
décimo-sétimo salmo, temos o sublime em toda a sua
simplicidade, como o temos nas descricoes da Iliada.
No entanto, o sublime pode ficar desmerecido pelo estilo
do autor quando os térmos nao estio a altura da idéia.
Pode encontrar-se ainda o belo, mas o sublime ja nao
existe mais.

[

a
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A simplicidade, a concisdo sS40 necessdarias para apa-
relhar a idéia sublime, a idéia que nos exalta. Assim
nesta frase de Nietzsche: “Deveis buscar 0 VOSSO inimigo
e fazer a vossa guerra, uma guerra por vOsSOS pensamen-
tos; e se VOSSO pensamento sucumbir, vossa lealdade,
contudo, deve cantar vitoria”, ha muito do sublime como
o entendemos hoje: a simplicidade permite que o subli-
me da idéia ressalte. Um outro autor encheria de frases,
de tropos, de imagens, € diluiria a sublimidade para res-
saltar apenas a beleza.

Essa a razio por que a poesia rimada oferece tantos
perigos e tantos males ao sublime. E que a necessidade
da rima leva muitas vézes a frases desnecesséarias e a sim-
plicidade € prejudicada.

Um outro aspecto nado se deve deixar de lado. O
grande escritor € aquéle que é capaz de tornar sublime
0 que, nas maos de um mediocre, nao tem sublimidade.
Temas aparentemente simples tomam um carater com-

plexo nas miaos do grande escritor. E como se consegue
isso? '
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Consegue-se a0 fixar em cada idéia o seu aspecto rmais
elevado, aquéle que € capaz de ultrapassar o tempo,
aquéle que tem um significado que ultrapassa o transeun-
te, o trivialmente comum. Assim, digamos que alguém
quer referir-se a certas suspeitas surgidas por entre os
pensamentos. Sabemos que elas surgem nos momentos
de desfalecimento, ou quando o pensamento nio conse-
gue, com certa férca, traduzir o seu objecto. No entan-
to, um Byron, aproveitando-se désse facto, expressa-o as-
sim: “As suspeitas sdo entre os pensamentos o que 0s
morcegos sao entre os pdssaros: s6 voam ao crepusculo”.

A mesma idéia é expressa, com tal tom, que nos ele-
va imediatamente, isto €, nos déd a emocao do sublime,
e nao da trivialidade. Assim vimos que ha um sublime
na natureza, mas ha um sublime nas idéias.

O sublime das id€ias estd nas idéias e ndo nas pala-
vras. O segrédo dc sublime estd em expressar grandes
pensamentos com térmos simples e bem claros. Os es-
critores mais sublimes no pensamento foram os mais sim-
ples nas palavras.

E os exemplos que demos ja nos mostraram. Uma
ideia, expressada chamente, podera transformar-se numa
trivialidade, mas se dermos uma harmonia e aquéle im-
peto que nos eleva, ela pode tornar-se sublime. Vamos
a um exemplo: todos os homens sio ambiciosos e 0 ser
humano quereria ter tudo, ser tudo, apossar-se de tudo.
No entanto nao o pode. Que deve fazer sendo confor-
mar-se com os limites que lhe sdo naturais? Mas veja-
mos essa mesma idéia exposta acima, tao simples, trivial
até, dita no Ramayana com sublimidade: “Nem todo o
ouro do mundo, nem todo o trigo, nem tédas as mulhe-
res sS40 bastantes para um s6 homem; lembra-te e resig-
na-te”. ,

H4 ai, na harmonia, e no impeto da frase, uma beleza
que torna a idéia sublime. Hd um calor que nos infla-
ma, que se nos comunica.

Analise o leitor todas as idéias enunciadas que o
arrebataram, que o elevaram, que 0 colocaram num certo
instante acima de si mesmo, como sentindo-se pairar
acima do comum, e verid que, em tddas elas, hd ésse im-
peto ao lado da harmonia e da simplicidade. E éste
exercicio j4 € uma. preparagdo para o dominio do su-
blime.

DA BELEZA

Falamos nas paginas anteriores da beleza muitas vé-
zes, sem que a tivéssemos estudado. Assim como o su-
blime, a beleza é uma fonte de agraddveis prazeres para
a imaginagdo humana. A emocao da beleza € diferente
da emoc¢ao do sublime, embora, como nos ultimos exem-
plos que fornecemos, o belo e o sublime conhecam um
ponto de contacto, 0 que alids € comum observar-se.
Quando o homem, em épocas mais recuadas, era capaz
de assombros, o sublime predominava. Mas 0 homem
moderno, sobretudo ¢ das grandes cidades, é um tanto
céptico, menos emocional em relacdo ao sublime. Um
temporal que, no campo, € uma coisa sublime, na cidade
perde grande parte de seus caracteres para nos parecer
algo de improprio, de inconveniente, de desajustado. E
que a metréopole impoe sempre o seu gosto (ou melhor
0 seu mau gosto); é o estado do artificial, do apdcrifo.
Por isso o homem moderno, até quando vive nas peque-
nas cidades, ndo tem capacidade de captar facilmente o
sublime.

Enquanto o sublime eleva o espirito, exalta, arreba-
ta, a beleza dd uma emocao agraddvel, suave. O senti-
mento que pode engendrar o sublime, por ser violento,
€ menos durdvel que o prazer que dd a beleza. Os tre-
chos que citamos participam tanto do sublime como da
beleza. Elevam-nos e nos dao uma emocgido agraddvel,
perduravel, de tranqiiilo bem-estar. £ que, como disse-
mos, nao hd fronteiras delimitadas entre o sublime e a
beleza, pois se confundem muitas vézes.

Em que consiste a beleza? Se lermos as obras dos
estetas, veremos que ha uma grande divergéncia sébre o
que consideram belo e qual 0 conceito que déle formam.
E a dificuldade € simples de explicar: é que o belo nao
consiste em alguma coisa, que estd ai. O belo é um va-
lor, o belo vale. Quando dizemos que uma coisa & bela,
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nada acrescentamos nem tiramos da coisa. Se dizemos
que um objecto € azul, o azul estd no objecto, e se dizemos
que nao € azul, € que 0 azul nao estd néle. Mas quando
dizemos que € belo, nao o encontramos no objecto, que
continua com as suas mesmas caracteristicas como se nao
tivéssemos dito nada. O belo ndo o encontramos aqui
ou ali. Entao o belo € uma relacdo entre o objecto e o
sujeito? Também nao, porque o0 belo nao depende ape-
nas das apreciagdes subjectivas. O facto de alguém nao
perceber 0 belo de uma coisa, nao quer dizer gue essa
coisa nao seja bela. E éle um valor e os valdres, na filo-
sotia, sao estudados diferentemente dos outros objectos,
porque os valéres, em suma, valem. Mas deve haver
uma base real, de res, de coisa, no belo? Sim, hd. E o
que ha é uma disposi¢cao harmoniosa de aspectos que per-
mite despertar uma emoc¢ao estética, a qual nos leva a
declarar belo um objecto porque tem beleza. Todos nds
sabemos 0 que € belo, quando nos perguntam o que éle
€, e nac sabemos quando queremos dizer o que ¢. Da-se
com o belo 0 que se dava com ¢ tempo para Santo Agos-
tinho; todos o sentimos, mas nao sabemos defini-lo.

Este tema transcende os limites da retdrica, e cabe
a filosofia da arte estudd-lo. Procuraremos simplificar
quanto possivel para tentar uma explicagdo singela.

Os estetas tém dificuldades em definir o belo, e € fa-
cil ver-se por que. Alguns (sio os cépticos), negam qual-
quer possibilidade de definicao ou de encontrar-se néle
um carater objectivo. Vamos analisar.

Todos sentimos 0 que é belo. H4& assim, em todos
nés uma intuicie do belo. Acreditamos que ha coisas
belas, que conhecemos e que nao conhecemos. Sentimos
que o belo € tudo quanto € capaz de nos provocar uma
emocao estética. Em face de um objecto que nos pro-
voca essa emo¢ao, nao trepidamos em chamé-lo de belo.
Neste caso, procedemos a uma apreciacio estética do
objecto. Outro, porém, poderda dizer o contrario, isto €,
apreciar diferentemente o0 mesmo objecto e dizer, déle,
geu nac vale 0 ser-belo, que € uma obra sem beleza. O
conceito do belo, intuitivamente formado por um e por
outro, é o mesmo, mas, quando em relacao ao objecto, um
afirma que vale o0 ser-belo e outro afirma o contrdario.
Nesses casos, ¢ a emocido estética, de um e de outro, que
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deu o valor, valorou o objecto. Se examinarmos a his-
téria da humanidade, veremos que essas valorizagbes va-
riam de uma é€poca para outra, de uma classe para outra,
de um povo para outro. Sao ésses factos que fundamen-
tam a opinido dos cépticos, na estética.

No entanto, hd coisas chamadas belas que sao belas
em tb6das as eras e em todos os povos e para tédas as
classes.

Entio, essas sado dotadas da verdadeira beleza? Ora,
nao esquegamos que o0 ser humano € sempre o ser hu-
mano. H4 uma parte déle que varia, modifica-se através
do tempo, mas hé outra que permanece invariante. Quan-
do a beleza é da primeira parte, é variante também;
qguando da segunda, atravessa o tempo.

Um crepuisculo de cores maravilhosas e cambiantes
sera belo em tdodas as eras humanas, independentemente
do historico, enquanto o homem f6r homem. Quando
algum objecto € capaz de nos provocar a emogao esté-
tica mais elevada, chamamo-lo de belo. E éle realmente
o sera quando obedeca a essa parte invariante, quando
for capaz de atravessar os tempos, quando tenha, em su-
ma, 0 que chamamos de “eternamente actual”.

Em que consiste ésse “eternamente actual?” Consis-
te em ser actual sempre, nao agora, nem ontem, mas
sempre. A emocado estética, ja vimos, ou nos arrebata
pelo sublime ou nos da ésse estado agraddvel, manso, que
¢ proprio da beleza. O homem sempre se emocionou es-
téticamente com o sublime e com o harmonioso, com o
profundo e sabio, com o que o exalta, com 0 que lhe da
uma emoc¢ao de superacgdo, e lhe modifica o estado inte-
rior sem um fim utilitario, sem que o utilize sempre que
a contemplacdo se faga, nao exigindo um esfér¢o desa-
graddvel. Em suas linhas gerais, o “eternamente actual”
e o instante que a arte toma e tira o tempo, liberta do
tempo, do fluxo do tempo, do que se passa, para torni-lo
eterno, imutdvel. Como ésses temas pertencem a estéti-
ca, bastam, para o estudo da retdrica, os elementos que
demos acima, que saoc suficientes para empreendermaos
outras analises de ordem teorica.




DO ESTILO

Pode conceituar-se a linguagem como a expressao de
nossas idéias por meio de certos sons articulados que lhes
servem de sinais.

A linguagem atingiu, como meio de comunicagao dos
nossos pensamentos, o mais elevado grau.

Foi entre os homens primitivos imprecisa, rudimen-
tar.

As interjeicOes deviam ser preferidas na linguagem
Primitiva, unindo os gestos as palavras, como se observa
em povos que ainda vivem primitivamente. Os gestos
sfo ainda importantes entre os povos ja civilizados, em-
bora em grau muito menor. Entre os gregos e 0s roma-
nos tinha o gesto uma grande significagdo. E de presu-
mir que entre os gregos, em suas representagoes, um
actor pronunciasse as palavras, enquanto caberia a outro
Os gestos correspondentes; isso nos pareceria hoje, em
DParte, estranho. Grande influéncia teve o gesto em Roma.
Duyrante os reinados de Augusto e Tibério, os oradores
usavam déle com um excesso, que nem de longe pode-
mos calcular, e o divertimento favorito do povo era a
Pantomima, em que a gesticulagio era inteiramente
muda.

Durante a invasdo da Itdlia pelos barbaros, povos
fleumsdticos do norte da Europa, os gestos foram perden-
do muito de seu antigo prestigio, assim como a lingua so-
freu profundas transformacdes. Apesar disso, os italia-
Nos ainda usam muito do gesto; os franceses menos, as-
Sim como os espanhéis e os portuguéses, ainda menos.

Na primitiva linguagem (e ainda a notamos entre os
novos de cultura mais rudimentar) predominam as com-
Daragoes, as metéforas, as figuras para substituirem a po-
breza dos vocdbulos expressos.

¥
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Mas o estilo figurado nao se deve apenas a isso, pois
a imaginagao sempre influiu na formacdo de imagens, de
figuras.

A poesia, que reflete na nossa €época a linguagem ain-
da hiperbdlica primitiva, estd cheia de imagens, de figu-
ras de retdrica.

Com o desenvolvimento da cultura, a lingua torna-se
mais rica de vocdabulos para expressar as idéias, os con-
ceitos que se formam, razdo por que diminuem as hipér-
boles, as figuras e as imagens.

% £ %

Quanto ao estilo, ndo € fdcil prendé-lo entre as defi-
nicoes. N&o hd uma que satisfaca além do velho enun-
ciado de que é a maneira peculiar de que se serve cada
homem para expressar suas proprias idéias. NZo se pode
confundir o estilo com as palavras e as idéias emprega-
das por um homem, que as pode usar justas e correctas,
apesar de ser vicioso, duro ou frio, frouxo ou afectado
© seu estilo.

O que em geral se observa € que o estilo de um es
critor estd sempre correlacionado com o seu modo de sen-
tir; por isso € dificil separar o estilo das suas idéias.

Observamos, entre os povos, estilos diferentes na lin-
guagem, como também na sua arte. Assim, enquanto os
orientais sa0 comumente hiperbdlicos e usam figuras for-
tes, os atenienses, por exemplo, eram espirituais e polidos.
O europeu de hoje € mais simples, mais direto no seu es-
tilo que os povos asidticos.

Umsa das boas caracteristicas do estilo consiste na
clareza. H4 escritores que escrevem numa linguagem
ininteligivel. Acusam-se geralmente ésses escritores de
procurarem ocultar, atris de palavras pomposas ou de
frases obscuras, a vacuidade de suas idéias, ou de escon-
derem o0 que nao entendem. Se hd muito de razdo nes-
sas afirmativas, hd porém muito de exagéro. A ininteli-
gibilidade, por exemplo, de um Hegel deve-se & pouca ca-
pacidade intelectiva do comum dos leitores.

Por que culpar o autor e niao culpar a si mesmo?
Naturalmente que Hegel nio escrevia para o grande pi-
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blico. Se tivesse essa intencéo, ndo poderia abordar os
temas que tratara nem da maneira como o fizera. Assim,
qundo alguém dirige a sua obra ao grande publico deve
procurar tornd-la facilmente inteligivel.

H4, realmente, como ja dissemos, uma obscuridade
que é produto da falta de clareza do proprio autor. Por
isso, todos os retdricos aconselham que o estilo deve ser
claro, limpido, para que as idéias estejam perfeitamente
representadas pelas palavras que as substituem ou que
as significam. Na escolha das palavras estd um dos
grandes segredos do estilo, que exige pureza, propriedade
€ precisao.

A pureza consiste no uso de expressoes que corres-
pondam perfeitamente & lingua que se usa. A proprie-
dade estd na escolha das palavras melhor apropriadas a
natureza das idéias que queremos expressar. A palavra
precisio vem de praecidere (cortar, abreviar, recortar).
Consiste a precisao em cortar toda superfluidade para
que as palavras sejam uma reproducdo fiel das nossas
idéias.

Por isso, impoem-se, primeiramente, idéias bem cla-
ras, para que a sua reprodugéo, por meio de palavras,

possa atingir, também, a clareza desejada. A utilidade

e a importéancia da precisao surgem como lei de economia
do espirito, o qual s6 pode perceber, clara e distintamen-
te, um sO objecto de cada vez. Quando queremos per-
ceber alguma coisa, fixamos nesta a nossa atencdo. E que
fazemos senao afastar tudo quanto nos impede de conhe-
cé-la?

Assim deve proceder quem escreve. Deve afastar
tudo quanto distrai a atencdo de quem 1é ou de quem
ouve, isto €, tudo quanto € inutil e desnecessario.

O estilo dos que escrevem com tantas mintcias e ex-
pressoes acessorias, chamam-no os retéricos de frouxo, o
que € 0 oposto da precisdo. E a multiplica¢gao das pala-
vras supeérfluas que caracteriza ésse estilo. Essa difusio
do estilo se deve em grande barte ao emprégo exagerado
dos sindnimos, nao necessarios para abarcar, em toda a
sua mtens1dade dialéctica, uma idéia.

Na realidade, as palavras absolutamente sindonimas
sfio raras numa lingua. A sinonimia relativa é que leva
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os escritores a confundirem o emprégo dos térmos pre-
cisos. Vamos dar alguns exemplos, para que o leitor te-
nha vivéncis mais clara do que dizemos.

Vejamos os térmos austeridade, severidade, rigor.
Austeridade € relativa 4 maneira de viver; a severidade
a maneira de pensar, e o0 rigor a4 maneira de punir.

Costume e habito: o costume é relativo a acio; o ha-
bito a quem age.

Surpreendido, assombrado, confundido: o que é ino-
pinado ou novo nos surpreende; o que é grande e vasto
nos assombra; 0 que é terrivel nos confunde.

Orgulho e vaidade: o orgulho leva-nos a estimar a nds
mesmos; a vaidade leva-nos a querer ser estimados.

Distinguir e separar: distingue-se o que se niao quer
confundir; separa-se 0 que se quer afastar.

Dificuldade e obstaculo: a dificuldade embaraca, ©
obstaculo detém.

Trangiiilidade, paz, calma: temos em nés mesmos a
tranqiiilidade; a paz com os outros, e a calma apds a in-
quietacéo.

Um estudo através de um diciondrio de sindnimos €
importante e evita muitos erros. Assim, depois de tudo
quanto dissemos, podemos concluir que, para quem es-
creve ou fala, duas regras sido importantes: a clareza das
idéias em primeiro lugar, e em segundo, o conhecimento
perfeito do valor das palavras que devem expressa-las.




REGRAS PRATICAS SOBRE O ESTILO

Damos, a seguir, algumas regras praticas para a me-
lhor execucao dos principios que expusemos.

12) Deve-se escrever com palavras que se usam na
linguagem comum. Por isso, convém evitar os arcaismos,
expressoes raras e obsoletas. Quando o discurso, a pa-
lestra ou o relato se referem a temas cientificos ou filo-
soficos, deve ser empregada a terminologia em uso nes-
sas ciéncias. A finalidade dessa regra ¢é garantir a cla-
reza, que é uma das qualidades principais de um bom
estilo. Por isso, também, convém evitar os defeitos do
falar quotidiano, os barbarismos (como éle pediu-lhe a
mao dela) e os galicismos. Para tal, aconselhamos ao
leitor ter um diciondrio & mao, por estar a nossa lingua
talvez irremediavelmente eivada de galicismos, como ¢
esta a inglésa, como o estdo as linguas latinas. Devemos
isso a influéncia da cultura francesa sObre nds e ao facto
de térmos que manejar, quotidianamente, livros em ou-
tros idiomas, pela auséncia de livros especializados em
nossa lingua.

2.2) Deve evitar-se a afectacdo, propria do estilo
exagerado, enfatico.

3.2) A eufonia, no estilo, exige que evitemos ecos
(ex.: “Diante do Dante estava a estante”), vogais seme-
lhantes, sons repetidos (ex.: dtica e pdlida dalia); a repe-
ticdo de conjuncoes (ex.: disse e féz e depois foi e pa-
gou); abuso., € ndo o uso normal das reticéncias, que
se devem empregar quando se quer deixar suspenso o
pensamento; térmos de giria que enfeiam o estilo; 0 ex-
cesso de diminutivos; as palavras em a0 muito repetidas;
0 excesso de possessivos (ex.: éle me deu um foésforo para
fumar o meu cigarro, quando ia para o meu trabalho,
que fica na minha rua); o excesso de pontuacao, como
também a auséncia de pontuacdo, um por tornar arras-
tado o estilo, outra por permitir confusdes (ex. de exces-
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so: ontem, a tarde, no cinema, na primeira sessio, vi, ao
lado de uma jovem, bonita até, Joao, o amigo, do qual,
hé tempos, carinhosamente, te falei); o excessivo empré-
go do que (ex.: convém que facas tudo que me prome-
teste que farias, pois convém que fagas tudo quanto pro-
meteste fazer).

Analise o leitor, dentro das normas por nés ja expos-
tas sObre o estilo, ésses dois trechos de Rui Barbosa:

O FOGO-FATUO E O SANTELMO

“Na politica brasileira avulta, hd muito, a insigne
classe dos insultadores, cuja funcao politica se reduz ex-
clusivamente ao oficio de insultar. Sio os magarefes de
certa espécie de acgougues, onde se corta, na honra das
almas independentes, na fama dos homens responsaveis,
no merecimento dos espiritos uteis, nos servicos os cida-
daos moderados, o bife sangrento para o estdmago da
democracia feroz. Esta divindade alucinada, antipoda
da democracia liberal e culta, disciplinada € humana, pro-
gressista e capaz, vive deglutindo majestosamente a carni-
¢a, que lhe chacina a sua matilha de hienas.

O furor difamatorio, a vesénia vituperativa, a protér-
via de enxovalhar os adversarios mais limpos com os alei-
ves mais torpes constituem a sua elogiiéncia, a sua probi-
dade, 0 seu patriotismo.

A decomposicao organica exala o fogo-fatuo. O ar
eletrizado acende o santelmo na ponta das lancas heroi-
cas e no toépo dos mastros atrevidos, que desafiam o ocea-
no. Dir-se-ia, contudo, a mesma luz que brilha nos dois
meteoros. Mas a claridade do fogo-fatuo nasce da infec-
¢ao, e atrai para o 16do; a do santelmo lampeja do fluido
sublime, que rasga as nuvens, anuncia a gldria, e aponta
para ©os céus.

Senhores, quando vejo bruxolear um désses pequeni-
nos Demostenes da diatribe, ergo a vista para o alto, onde
quis que a tivéssemos aquéle que deu ao homem a fronte
levantada, os homini sublime delit. .. e ja os nao diviso.
H3d de ser a lamparina dos brejos, concluo entio de mim
para mim; e espero que o azul da chama rasteira se apa-
gue a superficie do charco”.
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DEUS

“Deus que me infundistes o amor da beleza, da ver-
dade e da justica; que povoais da vossa presenca as mi-
nhas horas de arrependimento, de perdao e de seguranga
na vossa misericordia; que, hd dezenas de anos me desco-
bris os meus erros, me reergueis dos meus desalentos, me
conduzis pelo vosso caminho; dai-me, agora mais do que
nunca, 0 animo de niao mentir aos meus semelhantes, de
me nio corromper nos meus interésses, de nao temer
ameacas, ndo me irritar de injdrias, nao fugir a responsa-
bilidades. Se a mercé da salvacido da nossa liberdade e
da nossa fortuna, da nossa paz e da nossa honra, postas
nas vossas maos onipotentes, exigir o sacrificio de um
em satisfagdo das culpas de todos, nao vos detenha, Se-
nhor, a n?éiéria do resto dos meus dias, cansados e ind-
teis. Mas nao permitais que as maquinagdes do egoismo
de alguns prevalecam ao bem de um povo inteiro, que a
barbaria senhoreie de novo a nossa patria, que os semea-
dores de violéncias e desunido vejam prosperar outra vez
a sua funesta sementeira nas regioes benditas, sObre cujos
céus ascendestes a constelacdo da vossa cruz”.

* * £

O bom estilo € uma conquista da pratica, da boa von-
tade do leitor, que pode consegui-lo pelo constante exer-
cicio da redacido e da palavra cuidada segundo as regras
que aconselhamos.

Uma das qualidades do bom estilo € a elegancia, a
harmonia, a boa disposicao dos sons, das tonicas. Para
conquistar ésse dominio, um dos melhores exercicios € a
leitura de poesias que nos dao o ritmo, a harmonia da
frase.

Deve o leitor ler poesias e em voz alta, para que a me-
moria auditiva contribua para fortalecer o que ja adqui-
riu pelo estudo. A atencfo facilitd-lo-d a guardar de me-
moria e a assenhorear-se da harmonia que tanto embeleza
um estilo.

* * *

Um dos pontos mais importantes da Retdrica € a
construcgao das frases. Em regra geral, considera-se a
frase como uma proposicdo ou como a enunciacao com-
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pleta de um pensamento. As frases podem ser longas ou
breves. As frases muito longas, pecando pela extensio,
afrontam muitas das regras ja estudadas. As frases mais
curtas correspondem melhor a respiracao. Entretanto
uma redagiao ou um discurso, apenas de frases curtas,
acabam por tornar-se desagradaveis.

Assim, se hd vantagens nas frases curtas, ha também
desvantagens. E o mesmo se pode aplicar as frases lon-
gas. Um estilo agraddvel deve combinar ambas as espé-
cies com hdabil medida, sem exagerar de mais uma nem
outra, dando sempre maior preferéncia as frases curtas.

* * *

Costumam os franceses dividir o estilo em periédico e
lacdnico.

No estilo periddico, as frases sio compostas de mui-
tos membros ligados entre si e dependentes uns dos ou-
tros, de maneira que o sentido s6 no fim é completamente
conhecido. E a maneira que convém melhor & arte ora-
toria, porque mantém em “suspense” o ouvinte. Vamos
dar um exemplo: “Se olhardes & vossa volta com atencio;
se vossos olhos se dirigirem para ¢ espetdculo que o mun-
do oferece; se meditardes sObre cada um désses aconte-
cimentos, se pensardes em todos os que sofrem, em todos
0s que sdo injusticados; se vossos pensamentos se demo-
rarem sObre tudo quanto tem sido motivo de revolta e de
protesto, compreendereis que as vozes que se levantam
contra tudo isso que estd ai, tém a seu favor razoes que
as justificam”.

Cicero usava constantemente désses periodos.

O estilo laconico, temo-lo nas frases curtas, comple-
tas, .Jndependentes umas das outras, que encerram um
sentido integral.

Ex.: “O homem deve honrar sua prépria fé e nunca
injuriar a dos outros. Somente déste modo niao ofende-
ra ninguém. Quem procede assim fortalece sua fé, e so-
corre a dos outros. Quem assim néo procede, debilita a
propria fé”.

Quando o assunto € leve, ésse estilo € mais apropria-
do. Mas, com hdbil combinag¢io (naturalmente obede-



34 MARIO FERREIRA DOS SANTOS

cendo ao assunto), 0 orador pode obter efeitos extraor-
din4rios.

Quando se deseja descrever uma acdo rapida, as fra-
ses curtas sdo mais impressionantes. Quando se trata
de uma descricdo trangiiila, um periodo mais longo causa
melhor efeito.

L L 3 ®

Para impedir a monotonia, evita-se a uniformidade.
Essa regra é definitiva.

Ja mostramos que a clareza, a precisao, a unidade, a
forca ou énfase, a harmonia, sao os elementos fundamen-
tais de uma frase.

Ja estudamos, pghticamente, ésses principios. A cla-
reza nem sempre é facil. Para consegui-la € preciso do-
minar a idéia e dispor em boa ordem as palavras. Para
obter unidade, hd4 uma iinica regra: é que o sentido ter-
mine exatamente com a frase. Uma frase imperfeita, in-
completa, ndo tem unidade.

A énfase, ou a forga, é obtida com palavras cujo va-
lor corresponda efectivamente & idéia que se deseja ex-
pressar. Devemos evitar as palavras desnecessarias. Va-
mos a um exemplo: Em vez de dizer-se “Estando con-
tente dos favores recebidos”, prefira-se dizer: “Contente
dos favores recebidos”. ..

Deve-se evitar o excesso da particula e. Mas hi ca-
s0s em que ela deve ser usada: € quando se quer fazer
alguma enumeracgio, na qual se deseja que os objectos se
destaquem perfeitamente, a fim de que o espirito se de-
more em cada um déles. Vejamos um exemplo: “Um
homem parece sucumbir vitima do poder, mas a verdade,
€ a razao, e a liberdade sucumbiram com éle”. Quando
se deseja expressar algo que dé a idéia de movimento ve-
loz, deve evitar-se o uso das particulas conjuntivas, usa-
das quando se deseja dar maior lentidao ao pensamento
expresso. Exemplos: “Como um s6 homem, os soldados
velozes atiram-se ao assalto, avancam, escalam as defe-
sas, lutam corpo-a-corpo, escarnicados, aos gritos, levan-
do tudo de vencida”.

Vejamos agora esta passagem de Sao Paulo: “Estou
persuadido que nem a morte, nem a vida, nem os princi-
pios, nem 0s poderes, nem o presente, nem o futuro, nem
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as alturas, nem as profundidades, nem coisa alguma cria-
da podera nos separar do amor de Deus”.

Com ésse estilo, d4 Sao Paulo péso a cada idéia. Ou-
tra regra importante para dar férca a uma frase consiste
na colocacio das palavras essenciais que devem produzir
o maior efeito. S#o as palavras sdbre as quais deve fa-
zer-se a atengio, s6bre as quais deve ser posta a maior
énfase. Nao se pode dizer que palavra deva ser colocada
no principio, no meio ou no fim: depende da natureza da
frase. No entanto, quando colocada no fim, ela sempre
tem maior forca.

Vejamos esta frase de Pope: “Assim, sob qualquer
aspecto que admiremos Homero, 0 que nos impressiona,
sobretudo, € a sua maravilhosa imaginacio”. Ou esta de
Oscar Wilde: “Para os que nao sao artistas e para quem
nao hd outra vida que a actual dos factos, a dor é a Uni-
ca porta para a perfeicao”.

* * *

Outra regra € a ordenacao das idéias, 0 que se chama
de climax.

Nessa sucessao deve haver um crescendo. Uma
idéia deve ser sucedida por outra mais elevada. Veja-se
éste pocema de Omar Khayan: “Se quiseres escutar-me,
dar-te-ei um conselho: por amor de Deus nio vistas a
roupa da hipocrisia. A vida futura é a eternidade; éste
mundo € somente um instante. N&o vendas o reino da
eternidade por um segundo”.

Ao estudarmos as figuras de retérica, examinaremos
outros exemplos.

* * *

Outra regra importante € nfo terminar as frases com
advérbios ou preposi¢oes ou palavras também de peque-
na importancia, salvo quando sao elas essenciais.

* * *

Quando se fazem comparacgdes ou oposicées, € neces-
sdrio conservar semelhanca na construcao dos membros
dque pomos em paralelo.

Ex.: “Nao deves ser a escada do poder; mas o ele-
mento que o limita. Nao te chames dominacao; mas, na
verdade, justica. N&o te entregues ao abuso; mas sim a
tolerancia”.




DA HARMONIA — A METAFORA

Na parte da harmonia, vamos estudar o que € mais
agradavel ao ouvido na construcio das frases, quer quan-
do se escreve, quer quando se fala. Todos sabemos da
grande influéncia que a musica exerce sobre todos. As-
sim as idéias, revestidas por p‘avras, podem ser harmo-
niosamente expressadas para que formem um som agra-
davel ao ouvido e nao ofendam ao espirito.

Nas frases em que o som vai sempre num crescendo
até o fim e que terminam sempre por uma silaba longa,
temos, entfio, énfase. No entanto, se constantemente re-
petida, torna-se monotona pela repetigao.

Por isso, para manter a atencaoc do auditdrio ou do
leitor, a variacio no estilo € uma das qualidades essen-
ciais para tornd-lo harmdnico, agraddavel portanto. A mo-
notonia é o maior defeito de um escritor, e ela se pode
evitar pelo cuidado de intercalar frases curtas com fra-
ses longas, fugindo sempre & repeticio da mesma cadén-
cia, do mesmo ritmo. Nfo se deve, porém, deixar ar-
rastar por um verdadeiro furor da harmonia, a ponto de
sacrificar o sentido e o fundo das idéias que se desejam
expressar. Ha autores que, na ansiedade de serem har-
monicos, tornam-se palavrosos, arredondam o estilo, lan-
cam méao de afectagoes.

O emprégo de palavras desnecessarias faz perder
muito mais a beleza de uma frase, do que lhe dd harmo-
nia. Evita-las, portanto, € conveniente.

Encontrar o tom que reproduza ou imite o movimen-
to do que se expressa € uma das maiores belezas de um
estilo. Desde que se evite a monotonia, o tom de uma
oracéo da-lhe uma grandeza extraordindria.

Nenhum orador sacro iria fazer um sermao, usando
da linguagem popular. O tom de um sermdao € tipico em

—  —T
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seu todo, mas deve variar em suas partes, para que éle
seja ouvido com agrado. Assim quem elogia nao pode
usar o mesmo tom de quem acusa. Vejam-se as tradu-
¢Oes da Biblia. Toddas elas procuram adaptar-se a cadén-
cia do original, & gravidade, & solenidade, a0 majestoso
que exigem silabas longas e palavras que as contenham
para terminarem os periodos. “No principio, criou Deus
o céu e a terra”. Se disséssemos: “Deus criou o céu e a
terra no principio”, perder-se-ia téda a solenidade.

Nos salmos observa-se a mesma majestosa nobreza
do estilo. FEsse estilo se usa nos panegiricos, nas inscri-
¢Oes para monumentos. Uma escolha conveniente de pa-
lavras pode produzir um som ou uma série de sons que
tenham alguma analogia com o que se deseja expressar,
como o rumor das ondas, o uivo do vento, o murmurio
dos regatos, a cadéncia da musica, os sinos das igrejas,
como num poema de Scheller. S40 sons que represen-
tam sons. Um poeta que usa palavras com vogais suaves,
faceis, fluentes pode expressar sons mais suaves e mais
agraddveis. Para expressar sons duros, usam-se sons du-
ros. Em todos os idiomas ha désses sons imitativos e o
nosso também € rico déles. Vejam-se palavras como sus-
surro, murmurar, silvo, siléncio, etc. Sao palavras que
encerram em si os sons do que desejam expressar. Para
expressar o movimento dos cavalos no campo, Virgilio
féz éste verso:

Quadrupedante putrem sonitu quantitungula
campum

Nas silabas sublinhadas caem 0s acentos tdnicos.

Vejam éste exemplo: “A faridndula dos pretos, de sa-
rabanda em bamboleios de perna bamba, no resmungo
sem fim do bumbo ou do urucungo, ao arrasta-pé gros-
seiro e funebre do samba que retumba na noite ligubre
que descamba” (Cassiano Ricardo).

As sensacgOes vivas e rdapidas exigem uma expressio
mais animada. Os assuntos melancdlicos e sombrios ex-
pressam-se por palavras lentas e medidas lentas.

E a linguagem figurada um dos elementos mais im-
portantes para o embelezamento do estilo. Considera-se
em geral a figura o oposto a simplicidade. A idéia, que
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é expressada por meio do estilo figurado, tende ‘ﬂprodu—
zir uma impressio mais forte e viva. Se, por exemplo,
dizemos simplesmente: “um homem de bem encontra
consolacdes na adversidade”, em estilo figurado se diria:
“para 0 homem recto brilha a luz por entre as trevas”.
Luz substitui consolagdes e trevas substitui adversidade.

Na realidade, o estilo figurado, mais usado entre os
povos antigos e primitivos que entre os modernos, nunca
é desprezado por quem quer que escreva ou fale. Nunca
podemos evitar as figuras, porque nem tudo expresso di-
reta e simplesmente causa-nos tanta emogido como se o
fosse por meio daquele estilo. O estilo figurado estd no
amago de todos, pois os homens simples 0 usam como 0s
mais eruditos.

A tendéncia moderna é para a maior simplicidade e
diminuicido désse estilo. Mas éste nao estd totalmente
banido, porque sempre a figura tem seu efeito majestoso.
A Biblia, por exemplo, é toda escrita em estilo figurado,
e atinge momentos de grande majestade e solenidade.
Todas as linguas possuem os seus tropos tipicos, como
h4a tropos que sdo universais. Essas figuras ddo ao es-
tilo dignidade e evitam a mesquinhez propria de uso de
expressoes apenas diretas.

Na poesia, sobretudo, éste estilo € predominante, por-
que a poesia € sempre mais primitiva que a prosa. Nosso
espirito admira e gosta do género figurado, porque assim
podemos comparar duas idéias. NoOs vemos uma coisa
em outra. Talvez o0 homem mais primitivo, em sua infan-
cia, encontrasse nisso uma verdadeira tortura, mas, com
o tempo, conseguiu dominar a comparagio, executd-la, e
foi, por meio dela, que se tornou verdadeiramente homem.
BEsts na comparacio a génese da parte superior do es-
pirito humano, como vemos no estudo da Filosofia. Com
o exercicio e a funcio adquirida, um verdadeiro prazer
acompanhou essa fungio comparativa do espirito. Eis
por que tanto agrada ao homem a figura que permite
encontrar em uma coisa outra coisa e também por que os
povos maijs primitivos, de cultura ainda inferior, gostam
tanto de usd-la. As figuras tém o poder de exaltar as
emocoes, de exaltar os sentimentos, porque estimulam a
imaginacao.
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De todas as figuras, a mais usada, a mais fecunda, é
a metdiora, a qual, em vez de servir-se do verdadeiro no-
me de um objecto, emprega o nome de outro que se lhe
?gcslemelha. E ela a mais elegante e a mais graciosa de
as.

Vamos estudd-la: Quando se diz “que alguém sus-
tenta em seus ombros todo o péso de um cargo como
uma coluna que suporta o péso de um edificio”, faz-se
uma comparagao. Mas quando se diz que “éle é a coluna
do cargo”, faz-se uma metdfora.

Se se diz que alguém, pelas suas qualidades morais,
permanece digno em meio & desonestidade geral, como
Catédo na Roma Antiga, fazse uma comparacio. Mas
quando se diz: “éle é o Catdo de nossos dias”, faz-se uma
metafora.

O que agrada € a comparagao de duas coisas, que per-
mite descobrir o lado pelo qual elas se assemelham, sen-
tindo, déste modo, a analogia das suas reactes. E ésse,
para os homens de hoje, um exercicio que nio fatiga.
Por isto tddas as linguas estdo cheias de metdforas, e nés
as usamos constantemente na conversacio, quando fala-
mos nos “arreganhos da opressao”, nas “vestais do civis-
mo”, na “aurora de uma idéia”, etc. Interessa-nos agora,
deixando de parte as longas e imiteis polémicas sdbre o
carater da metafora, de que estdo cheias as obras de re-
torica, analisar aqui as principais regras que devem ser
obedecidas, para melhor proveito no seu emprégo.

A primeira de to6das € a que ensina que as metdforas
devem convir perfeitamente a natureza do assunto. N3zo
devem ser muito numerosas, nem muito brilhantes, nem
muito pomposas. N&o devem, de forma alguma, levar
um assunto além da sua verdadeira altura, nem tampouco
diminuir a sua dignidade. Uma metdfora pode ser admi-
ravel, por exemplo, na poesia, mas ridicula na prosa.
Uma, que calharia perfeitamente numa obra de ficgdo,
nao se presta a um trabalho de filosofia ou de ciéncia.
Assim como alguém, vestido com um trajo de passeio,
ficaria deslocado num baile de gala, também o ficaria
uma dama vestida de gala num baile em que todos ves-
tissem trajo de passeio. Esse cuidado com o emprégo
das palavras, que servem de roupagem as nossas idéias,
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devem ter sobretudo os jovens quando escrevem, evitan-
do deixar-se arrastar pelo estilo brilhante e florido e em-
prega-lo fora dos lugares.

A segunda regra diz respeito & escolha dos objectos
aos quais devemos pedir emprestadas as metaforas e as
outras figuras. A natureza nos oferece um numero sem-
-fim de elementos, porque encontramos, em tudo, seme-
lThancas. A presenca de um carvalho, cercado de arbus-
tos, num vasto campo, logo se nos assemelha a figura
de um homem que, s6zinho, Iuta em prol de alguma causa
e, déle, logo dizemos que € “um carvalho por entre ar-
bustos”. A correnteza de um rio assemelha-se as mul-
tidoes que seguem pelas ruas ou as idéias que avangam,
sem que forga alguma as possa impedir. Um charco es-
curo de dgua fétida logo nos lembra a desonestidade que
campeia na politica e, assim, sucessivamente.

Naturalmente que tais metaforas nao podem ser usa-
das indistintamente; devem elas referir-se ao objecto do
discurso, a ser aplicadas com propriedade. O exemplo
do charco, que se poderia usar, quando de uma acusagio
publica & medonha inconveniéncia da politica, nao cabe-
ria, por exemplo, num discurso de casamento.

Nao deve a metafora ser de dificil compreensao, sob
pena de cansar ¢ ouvinte e criar desagradabilidade. N2ao
deve tampouco ser forcada, nem representar semelhan-
c¢as que ninguém vé nem percebe, salvo o autor que de-
seja, dessa forma, exibir uma superioridade muitas vézes
falsa. Certos poetas procuram imagens ininteligiveis, no
mtulto de exibirem uma acuidade das semelhancas, a
qual €, naturalmente, apenas forcada.

Também € necessario ter presente que nao se devem
usar semelhancas usuais, triviais, comuns. Uma regra
importante consiste em nao misturar o estilo simples com
o estilo figurado. Nada mais capenga gque uma frase com
uma parte a ser compreendida em sentido literal e outra
parte em sentido metaférico. Isso € muitas vézes ridi-
culo.

Outro mal € reunir duas metaforas diferentes sébre
um mesmo objecto. E o0 que se costuma chamar de me-
tafora mista, que € um abuso dessa figura. Shakespeare
usa esta metafora: “tomar as armas contra um mar de
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dores”; outro diz: “lutava leoninamente contra as trevas
da ignoréncia”. E uma mistura que nao surte bom efei-
to, e ésse € o defeito mais comum que se encontra no
emprégo das metiforas. Jd Quintiliano chamava a aten-
¢ao para ésse mal. N&ao devem, ainda, as metdforas ser
levadas muito longe; se entram nos pormenores, tornam-
-se uma espécie de alegoria e nao uma metdafora. Segun-
do os assuntos, repetimos, devem ser as metiaforas. No-
bres e elevadas, quando o assunto € nobre e elevado;
fortes, terriveis, quando se quer expressar terror, infun-
dir respeito; ternas, suaves, quando os assuntos séo gra-
ciosos, meigos, delicados.

* * *

A alegoria € como uma metafora sustentada por lon-
go tempo. Sao freglientes as alegorias na Biblia. Como
ha grande semelhanca entre a alegoria e a metdfora, as
mesmas regras desta sao aplicadas aquela. A Unica e
patente diferenca existente entre elas estd na extensio da
alegoria e na brevidade da metafora. As fabulas e as pa-
rabolas sao verdadeiras alegorias, em que os caracteres
dos homens sao representados pelas palavras e pelos ac-
tos dos animais ou coisas.




FIGURAS DA RETORICA

Os retoricos dao o nome de figuras a certas formas
de falar que emprestam mais forga, mais vivacidade, mais
nobreza ou mais graga ao pensamento e ao sentimento.
Assim como dizemos que as coisas mudam de figura,
quandc mudam seus aspectos, também hd modificacées
particulares das palavras construidas que lhe dao outra
conformacido particular, e que sdo chamadas de figuras
de retdrica. Essas figuras nao foram construidas pelos
retoricos; éles apenas as tornaram de uso comum, e as
estudaram.

Sao0 produgoes naturais do espirito humano. Essas
figuras si@o empregadas constantemente na linguagem co-
mum de cada um de nés. Muitas delas nasceram da in-
digéncia da lingua ou do vocabuldrio; outras sdo produ-
tos das paixbes, das emocoOes, da imaginacao, da delicade-
za, da elegincia do espirito. Nao sao apenas 0s escrito-
res e 0s oradores que usam dessas figuras. Um homem
simples do povo usa-as mais numerosamente, as vézes, do
que um escritor. Vamos transcrever a seguir, uma péa-
gina de Marmontel, que nos relata as palavras de um ho-
mem do povo, encolerizado com a espdsa, nas quais o
escritor francés assinalou as diversas figuras usadas:

“Se eu digo sim, ela diz ndo; de manha até a noite,
de noite até a manhi, ela resmunga (antitese). Nunca
tenho repouso com ela (repeticio). E uma furia, um de-
moénio (hipérbole). Mas, desgragada, disse eu entdo
(apéstrofe): que te fiz? (interrogacdo). O céus! que lou-
cura a minha a de casar contigo! (exclamacdo). Por que
nio te afoguei? (optacio). Eu nio te reprovo o que me
custas, nem os aborrecimentos gque me dias em te aturar
(pretericdo); mas, eu te peco, eu te conjuro, deixa-me tra-
balhar em paz (obsecracio), ou senio eu morro se. .. cui-
da-te de me levar ao extremo (imprecacdo e reticéncias).
Ela chora, a boazinha! Querem ver que sou eu que pro-
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cedo mal? (ironia). Estd certo; v4 14 que seja assim. Sim,
sou muito condescendente, muito sensivel (concessio).
Preferiria cem vézes que fosses feia. Amaldicoei, detes-
tei ésses olhos pérfidos, ésse aspecto enganador, falso, que
me enfeiticou (asteismo). Nossos filhos, nossos amigos,
nossos vizinhos, todos véem que somos um mau casal
(enumeracio). Eles ouvem os teus gritos, tuas queixas,
as injdirias que me langas, o teu rosto transtornado, os
teus cabelos desgrenhados, me perseguir, me ameacar
(descricdo). Eles falam com espanto; vem a vizinha,
contas-lhe tudo; quem passa ouve, e vai repetir para to-
dos o que sucede (hypotipose). Vao acreditar que eu
sou um malvado, um brutal, que te deixo em falta de
tudo, que te bato, que te martirizo (gradagcido). N&@o €
assim: éles sabem muito bem que eu te amo, que tenho
bom coracao, que desejo apenas te ver trangiiila e con-
tente (correg¢do). Vamos, o mundo nao € injusto. Ah!
Tua mae me havia dito tanto que tu te assemelhavas a
ela. Que diz ela? Pois nao vé o que se passa? Sim, es-
pero que ela me escute, e sei que ela te reprova por me
tornares tao infeliz. “Ah! meu pobre genro, diz ela, tu
merecias melhor sorte” (prosopopéia)”.

Na verdade, os retéricos nada inventaram. Nem
Cicero, nem Quintiliano, nem Aristételes, nem Demdste-
nes, nada criaram que nao o tivesse criado o povo em sua
linguagem. O abuso, no entanto, das figuras de retérica
foi que levou & desmoralizagao a oratdria condoreira, re-
buscada, que hoje, felizmente, estd banida, ressurgindo,
apenas, em alguns demagogos ou literatos pedantes.

Hsa duas espécies de figuras: a) figuras de pensamen-
tos; e b) figuras de palavras. Vamos examing-las: as pri-
meiras tém sua consisténcia no pensamento e a disposi-
c¢ao das palavras pode variar, sem prejudicar o sentido,
enquanto as segundas dependem da colocag¢dao das pala-
vras, que ao serem mudadas, fazem desaparecer a figura.

Tém essas duas familias de figuras diversas varie-
dades.
" As figuras de pensamento podem ser divididas em
trés classes:
a) figuras mais convenientes para a prova;
b) figuras préprias as paixoes;
¢) figuras de ornamento.
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FIGURAS MAIS CONVENIENTES A PROVA

Distribuicdo. — Para desenvolver uma idéia, dividi-
mo-la em diversas partes, que se encadeiam e se comple-
tam. Eis o que é a distribuicao. Vejamos éste exemplo
de Massilon: “Sao os grandes freqiientemente atacados
por trés temiveis inimigos: o prazer, a adulacio e a am-
bigao. O prazer comeca por lhes corromper O cOracao;
a adulacio firma-os no engano, e lhes tolhe todos os ca-
minhos da verdade; a ambicao aumenta a cegueira, e aca-
ba por cavar o precipicio”.

Enumeracio das partes. — Consiste essa figura na
exposicao das idéias particulares, encerradas numa idéia
geral, na andlise das diferentes partes de um todo, na dis-
criminacao das circunstincias de um facto.

Acumulacio (também chamado atroismo ou sinatro-
ismo). — E a reunifo de um grande nimero de pormeno-
res que desenvolvem a idéia principal numa mesma frase.

Conglobacio. — Enumeracio rdapida e cerrada das
partes dé um objecto ou das conseqiiéncias de um fato.
Esse encadeamento, ao ligar as idéias, dd o efeito de soli-
dez e de consisténcia.

Recapitulacdo. — E a repeticio curta e sumadria das
principais partes do discurso. Pode ser feita ao recordar
as razoes que alegamos ou comparando-as as do adversa-
rio, cujo paralelo pode servir para melhor mostrar as
fraquezas dos seus argumentos.

Paradiastole. — E a distingdo que se faz entre idéias
analogas e vizinhas, a fim de impedir que sua semelhan-
ca engendre confusio.

Comparagdo. — Essa ¢ uma figura importante para
a prova, porque permite, quando se estabelece uma rela-
¢d0 entre duas idéias, uma conclusio do mais ao menos,
ou do menos ao mais, ou do igual ao igual. Vejamos és-
te exemplo de S4o Paulo: “Se Deus nao poupou seu pré-
prio filtho, e se 0 levou & morte em nosso beneficio, por
que nio nos daria éle tédas as coisas?”

Pretericio (também conhecida por pretermissao ou
paralipse). — Com esta figura, finge-se omitir ou negli-
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genciar precisamente o objecto s6bre o qual se deseja fi-
xar a atencido, aproveitando-se para agrupar as provas de
uma causa, as circunstancias de um fato, etc. Ex.: “Néo
vos contarei o quadro das ruas, nem o sangue derramado,
os filhos assassinados ao lado do corpo dos pais, irmaos
com irmas, os filhos mortos nos bracos descarnados das
maes famintas”. )

Concessdo. — Consiste essa figura em conceder algu-
ma coisa ao adversdrio, para dai tirar proveito contra éle.
Vejamos éste argumento de Bossuet: “Desejo reconhecer
néle o que um autor celebre disse de César: que éle foi
clemente até ser obrigado a arrepender-se. Outro nao é
o ilustre defeito de Charles, como o de César, etc.”.

Epitrope. — Espécie de figura, pela qual concedemos
alguma coisa, que podemos negar, a fim de obrigarmos a
escutar-nos melhor quem pretendemos persuadir.

Permissdo. — E a figura pela qual fingimos permitir
0 que nio desejamos, ou pedir até o que sabemos nio ser
proprio obter. Ex.: “Vamos, deixa-te levar pelo furor,
junta mais um crime aos teus crimes, mais uma vitima as
tuas vitimas, e nao te detenhas no despenhadeiro de tuas
desgracas...”

Licenca. — E a permissao que nos damos, para falar
sem rebucos, aquele a quem queremos ofender. EX.:
Respondo-lhe com franqueza, porque nio sei esconder a
verdade. .. etc.

Ocupacdo (também Antecipacio ou prolepse). —
Consiste essa figura em prevenir uma objecao, fazendo-a
a si mesma e respondendo-a. Por ésse meio, o orador
ocupa o lugar do seu adversiario ou de seus juizes. Cice-
ro, quando defendeu Roscius, era ainda jovem, e, receo-
so de que sua idade o prejudicasse, empregou estas pala-
vras: “Sinto qual deve ser vosso espanto ao ter eu a
ousadia de erguer minha fraca voz ante esta augusta as-
semblé€ia, onde vejo tudo quanto Roma tem de oradores
brilhantes, cuja eloqiiéncia € sustentada pela férca da
idade e do génio”. Também se usa essa figura pela for-
ma de apresentar as objecOes na forma de perguntas.

Comunicacdo. — Consiste esta figura em tomar os
ouvintes por juizes, a fim de obter-lhes a benevoléncia.
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Ela d4 forga ao orador, por parecer que éle estd confian-
te no seu direito.

Correciao (também Espanortose). — E uma retrata-
¢a0 ou explicacao do que se disse. Sao muito usadas
pelos oradores de pulpito. Um exemplo de Bossuet: “Tu-
do é viao em ndés, exceto a sincera confissao que fazemos
perante Deus de nossa vaidade. Mas, que digo eu? A
vaidade! O homem, que Deus féz & sua imagem, € mais
que uma sombra? O que veio Jesus procurar do céu na
terra, ndo € apenas um nada? Reconhecamos nosso ér-
ro... Nao € permitido ao homem desprezar-se a si mes-
mo inteiramente, de modo que acreditando, com os im-
pios, que nossa vida nao é mais que um jogo em que ten-
ta 0 azar, nao segue sem regra e sem conduta ao sabor de
seus cegos desejos?” (1).

FIGURAS DE ORNAMENTO

Exclamacido. — Quase todos o0s discursos apaixona-
dos estac cheios de exclamactes. Sao movimentos de
surprésa, indignaco, espanto, admiragao, alegria, etc., nos
quais o orador eleva a voz por meio de interjeigoes.

Epifonema. — Espécie de exclamacao sentenciosa ao
terminar uma ora¢iao ou a exposicao de um fato.

Interrogacdio. — Emprégo do tom interrogativo, nao
para marcar uma duvida, mas para marcar um movimen-
to da alma, para convencer e confundir aquéles a quem
nos dirigimos. Tem a interrogacdo grande propriedade
para expressar a veeméncia das paixbes e dos sentimentos
quando sido elas acumuladas: Ex.: “Nao vemos que 0s
homens perdem sua dignidade? Nao vemos que se avil-
tam? N&ao vemos que esquecem seus ideais?”

Apodstrofe. — Por meio dessa figura, nds nos desvia-
mos do assunto, que tratamos, para dirigir a palavra, quer

(1) Em «Técnica do Discurso Moderno», apresentamos a justa
aplicagéio das figuras ao discurso, o que complementa o plano desta
obra.

Conselho ao leitor: — Construa, a semelhanca, figuras diversas
para adquirir o habito de proferi-las, sem grande esforgo. De inicio
convém escrevé-las.
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aos deuses, a0s vivos ou aos mortos, quer aos séres ina-
nimados ou alegdricos. Ex.: “Nunca se enxovalhou tanto
0 homem, como nesses dias de opressao em que a digni-
dade humana foi espezinhada pela ditadura. O liberda-
de, onde estao os teus filhos diletos?”

Prosopopéia. — E essa uma das mais belas e mais im-
portantes figuras. Consiste em dar vida e palavra as coi-
sas inanimadas, aos séres abstractos, aos ausentes, aos
mortos. Ex.: “O noite, que noticias me trazes do meu
amor? Vem apaziguar as minhas madgoas, 6 minha fiel
companheira!” O abuso dessa figura pode levar o orador

a0 ridiculo.

Imprecacio. — E uma maldicdo ditada pela raiva
ou pelo desespéro. EXx.: “Cidade vil, cloaca de tddas as
misérias humanas!”

Cominacdo. — E a imprecagio, quando ha ameaca
de males inevitaveis e proximos. Ex.: “Raca maldita, tua
destruicao € proxima!”

Deprecacdo ou Obsecracdo. — Consiste essa figura
em suplicar a alguém uma graca que se deseja obter.
“Da-me a ternura dos teus olhos, o balsamo das tuas pa-
lavras amorosas...”

Reticéneia. — Interrupcao brusca do discurso, que da
mais forca ao que se desejaria dizer, dando a impressao
que se cala. E usada nos movimentos de colera. Ex.:
“Eu devia, ante tuas injusticas, te... Mas prefiro espe-
rar”. Pode também servir para deixar transparecer uma
suspeita: Ex.: “Nada mais indigho que um traidor. E,
entre nos, um. .. € melhor nao prosseguir”.

Suspensido. — Por essa figura se mantém o auditdrio
em suspenso e se lhe faz esquecer alguma coisa de extra-
ordindrio. Ex.: “N&o lhe disse tudo quanto cabia dizer.
Ao vé-la, meu primeiro impulso foi atirar-lhe ao rosto a
verdade!”

Dubita¢doe. — Dd-nos essa figura a impressdo das agi-
tagOes, das incertezas da paixao. Ex.. “Vai, dize-lhe que
a amo, que morro de amor... N&o, ndo lhe digas nada.
E preferivel calar. Ela nao saiba nunca que a angtstia
me aniquila”.

Y |
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FIGURAS PROPRIAS PARA AS PAIXOES

Descricio. — Consideram os retéricos essa figura co-
mo das mais valiosas para o ornamento. ¥ um dos géne-
ros mais importantes da retérica e merece um estudo
mais pormenorizado. A descricio nao deve ser apenas
descricao, mas ter um fim, senfo, torna-se cansativa. Con-
vém que se dé relévo as coisas e as pessoas. Nao devem
os sentimentos e as paixdes desaparecer sob ela. E im-
prescindivel que a descricio seja verdadeira ou verossi-
milhante. Verdadeira, quando pinta um quadro da na-
tureza; verossimilhante, quando nos pinta um quadro
imaginario.

A verdade da descrigio facilitou o nascimento da
escola realista. De acordo com os principios dessa esco-
la, deve-se descrever, pondo-se de lado as emocoes; com
o maior desinterésse, com impessoalidade, como se se tra-
tasse de um espelho ou um aparelho fotografico. Ora,
como 0 homem nio é uma mdquina fotogréafica e como
a visualizacdo de um quadro varia segundo a personali-
dade do artista, 0 realismoc nao atinge aquela fidelidade
idealmente desejada.

A verdade que o homem pode dar as suas descricoe”
€ sempre relativamente aproximada & natureza, nao po-
dendo evitar os matizes de suas paixdes e de suas prefe-
réncias e tendéncias.

Assim, tem a descricao de limitar-se a uma justa me-
dida. Nao hd para ela regras uniformes, que a falsifica-
riam. O realismo pode ser obtido em pequenos tragos
e ai estdo a arte e a inteligéncia de quem descreve algu-
ma coisa ou fato. Os antigos eram sdébrios em suas des-
crigbes, mas, em compensacio, 0s modernos consegui-
ram atingir certa beleza nos pormenores.

Vejamos, agora, as figuras particulares que se pren-
dem a esta figura.

Cronografia (de Cronos, tempo e graphé, descrever).
— E a descricao de um momento do tempo, como a des-
cricao de um crepusculo, de uma noite de luar, etc.

Topografia (topos, lugar). — E a descri¢gao de um lu-
gar, pela reuniao dos pormenores mais interessantes.
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Prosopografia (prosopon, figura). — E a descric@o
do exterior de uma personagem ou de animal, salientan-
do seus tracos mais caracteristicos.

Etopéia (ethos, costumes, poieo, fazer). — Descricao
dos costumes, do carater e das paixGes de uma persona-
gem. E particularmente a bintura de um heréi de poema
ou de romance, quando entra em cena.

Demonstracio. — £ a descricdo tao marcante e téo
verdadeira do objecto, que éle surge como se estivesse an-
te os olhos.

Gradacdo. — Podemos aumentar ou diminuir gra-
dualmente as idéias, as imagens, os sentimentos como se
faz com as cdres. Os gregos chamavam a essa gradacao
de climax, que significa escala. H4a gradacao ascendente,
e a descendente é a anticlimax.

A ascendente consiste em apresentar uma seqiiéncia
de idéias, de imagens ou de sentimentos que nos vao le-
vando a um grau de elevacio ou de emociao. Ex.:. “Mo-
vem-se, agitam-se, tumultuam-se”.

A gradacdo é descendente quando se diminuem o0s
graus da idéia, da imagem ou do sentimento.

Anticlimax, ou contragradacio, € a reunido, no mes-
mo periodo, da gradagio ascendente e da descendente.
Ha éste exemplo célebre de Cicero contra Catilina: “Tu
nada fazes, nada realizas, nada projetas, que eu nao sai-
ba, e mais ainda, que eu nio veja, que eu nio penetre”.

Antitese. — Dd-se quando opomos palavras as pala-
vras, pensamentos aos pensamentos. @Quando a antitese
€ prolongada, toma 0 nome de contraste.

Comparacio. — E a comparaciao uma das mais ricas
figuras de ornamento (é o contrario da antitese), quando
ela aproxima objectos simplesmente para salientar as se-
melhancas, € ndo com o intuito de levar a alguma con-
clusdo. E muito usada na poética e na oratéria. Segun-
do as relacoes que se podem obter entre dois objectos,
ou entre dois estados sucessivos do mesmo objecto, to-
mam a comparacio e a antitese os nomes de semelhanca
ou dissemelhanca.
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Compensacido. — Consiste est?. fig\.xra em salientar a
semelhanca ou as diferencas de dois ObJeC?OS. Quando se
faz o paralelo, ou a comparagﬁio entre dois homens, tem-
-se uma espécie de compensagao.

Alusdo. — Caracteriza-se esta figura em nqostrar as
relagdes e analogias para trazer 3 mente uma 19é1a q.a qual
nio queremos fazer mencio expressa. EX. Aquéle qg.e
espezinha os direitos humanos, e esquece as regras a
decéncia foi sempre, na histéria, um exemplo dg, impieda-
de”, no intuito de aludir a algum chefe de governo.

Aplicagio. — Consiste esta figura em qdotar uma
frase ou uma passagem de um autqr a uma c1rcunstancu{.
para a qual parece que ela nao foi feita. Por exe}rnplo.
“Quando os vassalos de um rei foram cumpx_umenta.-l?, o
ministro, referindo-se a éles, dis_se a sua maJesta}’de. Se-
nhor, algumas ovelhas vém felicitar o seu pastor”.

£ muito usada a aplicagio nos discursos de pulpito
em que se aproveitam passagens da Biblia.

Ironia. — E a figura pela qual se diz 0O contrario do
que se pensa ou do que se pretende. fazer _entengier. .A
ironia ¢ também conhecida como dismmulagao, e é mmto
aplicada, tanto na poesia como na oratodria. p1st1ngue-
.se em asteismo, que € uma ironia elegante, delicada, que
lisonjeia parecendo censurar.

‘Carientismo. — Consiste na delicadeza do asteismo
unido a alguma coisa de picante.

Cleoasma. — E a ironia que consiste em mofar de al-
guém, dando-lhe louvores imerecidos.

Mimese. — Imitacdo, espécie de parodia daquele que
se procura pOr no ridiculo.

Mioterismo. — Forma de ironia insultante.

Litote (do grego litotes, exigiiidade). — Consiste err'l
dizer menos para fazer entender mais. Por exemplo:
“Vai, eu nao te odeio...”

Perifrase. — Consiste esta figura em desi_gn'all um op—
jecto (sem dar-lhe O nome) por meig de defini¢cbes mais
ou menos amplas. Ex.. Esta ciéncia, que procura as
primeiras causas das coisas e a responder as mals angus-
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tiantes perguntas dos homens, quanto ao seu destino,
quanto & sua origem, etc. (em vez de dizer: a filosofia).

Eufemismo. — E uma perifrase que procura ocultar
as idéias tristes, desagraddveis por meio de expressoes
adocicadas e aceitdveis. Ex.. Cicero, para dizer que os
homens de Milo haviam morto Clodius, emprega o se-
guinte eufemismo: “Eles fizeram o que cada um de noés
queria que seus escravos fizessem em semelhante oca-
siao”.

Antifrase. — Consiste em levar o eufemismo ou a iro-
nia até expressar o contrario da idéia. Assim, as fiurias
eram chamadas de “Euménides” (as benfeitoras). E
Ptolomeu, o fratricida, de filadélfio (que quer dizer: ami-
go de seus irmaos).

Hipérbole. — Consiste em aumentar a expressdao. Es-
ta figura exagera a grandeza dos objectos e das idéias por
meio de palavras que, tomadas ao pé da letra, vao além
da verdade. Sao muito usadas pelos poetas dramaticos.
Por exemplo: Quando ha um motim numa cidade, al-
guém diz: “Estd a cidade inundada do sangue dos seus fi-
lhos”. O abuso da hipérbole demonstra mau gosto.

Paradoxismo. — Esta figura decorre do paradoxo.
Consiste em reunir, sObre o mesmo sujeito, assuntos que
parecem contraditorios. Vejamos éste exemplo de Boi-
leau: “Ele estabeleceu sua honra a custa de infamias”. Re-
feria-se a um nobre, que, caido na indigéncia, vendera seus
antepassados por meio de um contrato.

As sete ultimas figuras acima descritas tém sido co-
mumente classificadas entre as figuras de pensamento e
as de palavras. Mas, como se atém mais ao pensamento
e ao sentimento, podemos deixd-las na classificacao em
que as pusemos.

FIGURAS DE PALAVRAS

Jé estudamos em que elas consistem, e podemos divi-
di-las também em trés classes:

Tropos séo figuras fundadas no sentido das palavras,
as quais consistemn em desviar a significagdo prépria e di-
reta para lhes dar uma indireta e imprdépria;
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figuras de gramitica, também chamadas figuras de
construcdo, porque deixando as palavras o seu sentido
e a sua forma, elas alteram a construcdo gramatical;

figuras de dicgdo, as que se referem ao emprégo da
palavra, sem modificar o seu sentido, nem alterar a cons-
trucao.

TROPOS

Metafora. — E a metéfora o tipo do género das figu-
ras de palavras. Consiste no transportar uma palavra
de seu sentido préprio para outro sentido que lhe € apli-
cado por comparac¢io. Por ex., se dissermos: “As cién-
cias sdao semelhantes a luz que dissipa as trevas”, temos
uma compara¢io e nio uma metdfora. Mas, se falar-
mos: “As ciéncias dissipam as trevas da ignorancia”, a
comparagio subentendida e a palavra ciéncias, transpor-
tada de sua significacio prépria para a significacio de luz,
dao-nos uma metafora. Vemos muitas metiaforas no em-
prégo dos adjectivos, verbos, advérbios e substantivos.
Exs.. “Uma palavra clara”, “ardendo de colera”; “chama
de paixao”; “aguilhdo do desejo”.

Alegorias. — Alegoria, partindo da comparagao, é
uma metafora continuada, de tal forma, que o sentido
préprio oculta o sentido figurado. Consiste a alegoria
em substituir o verdadeiro objecto de que se quer falar
por um objecto diferente, mas semelhante em muitos as-
pectos, permitindo que se descubra a intecdo. E preci-
so distinguir a alegoria da parabola e também do apologo.
O apélogo tem o seu sentido oculto em todo o seu corpo,
enquanto a alegoria é uma aplicagdo da verdade que ela
pinta ou embeleza. Por ex.: referindo-se 4 reptiblica, dis-
se Hordcio: “O nave flutuante, percorre de novo os ma-
res”. '

Catacrese. — £ 0 emprégo de um térmo improprio
quando hd auséncia, na lingua, do térmo proprio. Por
ex.; folha de papel; félha de ouro.

A palavra foélha, que conceitua uma das partes dos
vegetais, 6 usada para significar o que nio tem na lingua,
térmo proprio.
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Metonimiq. — Consiste essa figura em designar a
causa pelo efeito. Por ex.: Baco pelo vinho, a Coroa pelo
reinado. Também se usa para designar o fisico pelo mo-

fialz um homem de coragdo, um homem de cabeca, u’a ma
ngua.

Sinédoque. — E uma espécie de metonimia que toma
0 menos pelo mais ou o mais pelo menos. Consiste em
designar o género pela espécie, ou a espécie pelo género.
Por ex.: os mortais pelos homens. Ou entdo, ainda, o to-
do pela parte ou a parte pelo todo. Por ex.: Cem velas
por cem navios. Ou entdo a matéria que é dela feita.
Por ex.: o ferro pela espada.

Metalepse (cu Transposicio). — Esta figura expres-
Sa 0 que se segue para dar a entender o que precede, ou
0 que precede para dar a entender o que segue. Isto 6,
tomar o antecedente pelo conseqiiente, ou reciprocamen-

te. Por ex.: nés o choramos, para significar que éle mor-
Teu.

Autonomaisia. — E 0 emprégo de um nome comum
POr um nome proprio, ou de um nome préprio por um
nome comum. Por ex.: o Orador, por Cicero; Creso, por
um homem rico; Mecenas, por um protetor das letras.

FIGURAS DE GRAMATICA OU DE CONSTRUCAO

Elipse. — E a supressiao de uma ou de diversas pala-
vras rjeces_sérias para a constru¢do da frase, mas cuja
omissao nao prejudica o sentido. Muito usada nas lin-
guas antigas e também no estilo familiar. Ex.: “Se eu te
amasse, inconstante, ter-te-ia feito fiel?”

.Anacoluto. — E usado como sindénimo de elipse, e
designa uma construcdo de frase irregular, incoerente.

Ex.: “V6s, que ateastes a guerra, o sangue derramado cai-
ra sObre vossas cabecas”.

) Pleonasmo. — Consiste no emprégo de palavras su-
perfluas na aparéncia ou nao, que servem para dar forca
ao pensamento. Por ex.: ambos os dois; eu vi, com os
meus olhos tudo quanto vi.
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Anastrofe. — Consiste em inverter a ordem natural
das palavras correlativas. “De ira cheio”, por “cheio de
ira”.

Hipérbato. — E uma espécie de inversdao que trans-
poem as expressOes ao pensamento. Ex.. “Na manh3,
ela florescia com aquelas gracas, vos 0 sabeis”. Em ge-
ral, considera-se o paréntese como uma espécie de hipér-
bato, quando forma um sentido a parte.

Hipalage. — Figura pela qual atribuimos a certas pa-
lavras o que pertence a outras. Ex.: Jam obscuras pelas
trevas da noite.

Enalage. — Figura que consiste em mudar os modos
ou os tempos de um verbo. E freqiiente usar-se nas
narrativas para torni-las mais vivas, adotando por exem-
plo o presente em vez do passado: “A fera avangava na
minha diregao. Ponho-me de pé, de arma em riste...”

Silepse (Compreensao). — Figura pela qual uma pa-
lavra é empregada no sentido préprio e no figurado. Ex.:
“A forca da lei € a lei da forga...”

FIGURAS DE DICCAO

Repeticio. — Destina-se a tornar a frase mais enér-
gica e consiste em usar-se mais de uma vez uma palavra
ou palavras. Por ex.. “Rompei, rompei tudo quanto
vos liga ao mal”.

Anafora. — E a repeticio de uma ou de diversas pa-
lavras no coméco de diversos membros de um periodo.
Ex.: “Tu, valente, tu, que tantas vicissitudes conhecestes,
tu, que em tantas batalhas pelejaste”.

Antistrofe. — Ao inverso da anafora, consiste na re-
peticao, de uma ou diversas palavras, no fim de diversos
membros de um periodo. Ex.: “Todo o universo estd
cheic do espirito do mundo: julga-se, segundo o espirito
do mundo; procede-se ou governa-se, segundo O espirito
do mundo”.

Anadiplose. — E a repeticdo da palavra final, de um
verso no coméco do verso seguinte. Ex.: “Esse homem
que foi César, César imperador. ..
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Conjunciao. — Repeticdo das particulas conjuntivas,
que multiplicam, por assim dizer, os objectos e a impres-
sa0 produzida. Ex.: “E mataram as criancas e os velhos,
e a irmé e o irmao, e a filha e a mae”.

Disjuncdo. — Retirada das particulas conjuntivas, o
que d4 rapidez ao estilo e leva a ver melhor os objectos.
Tal, por ex.: o famoso: “Vim, vi, venci”. Outro ex.: “Eles
avancavam, combatiam, feriam, morriam juntos”.

Antanaclase. — E a repeticdo, numa frase, de uma
mesma palavra tomada em acepgdes diversas. Assim:
“0O tolo é sempre tolo”. Ele quer me fazer ver o que niao
Pposso ver”.

Poliptote. — Emprégo num periodo de uma palavra
sob diversas formas gramaticais. Ex.: “N20 vemos mais
um cora¢do em que vejamos sentimentos bons”.

Paréquese. — Repeticao freqiiente de uma mesma
silaba. Ex.: “Uma manhd maravilhosa”. Devemos evi-
ta-la 0 mais possivel, salvo quando oferece relévo a frase.

Homeoptote. — Repeticio da mesma terminacio em
palavras proximas. Ex.: Fremente e ingente esforco.
Também deve evitar-se.

Paranomasia. — Aproximacido de palavras de sons
quase semelhantes. Ex.: Cresca e apareca.

) Onomatopéia. — Formagao de uma palavra de som
imitativo ao da coisa que ela significa. Por ex.: Bem-
-te-vi,

Conselhos praticos:

Depois do estudo das diversas figuras de retdrica,
a,_conselhamos o leitor a reler esta parte e construir, por
si mesmo, frases e periodos que as contenham.

Aconsplhamos a ler o trecho de um livro e salientar,
como o fizemos no exemplo dado no inicio, as diversas
figuras que encontrar.

O bom conhecimento e 0 dominio das figuras s3o de
grande utilidade para quem discursa, pois o uso modera-
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do e inteligente das mesmas dd grande vida e beleza a
oracgao.

Fundados nos exemplos aqui oferecidos, faga o leitor
exercicios de discursos usando as diversas figuras, para,
a pouco e pouco, doming-las, segundo os temas que tiver
de tratar, mantendo sempre o mdximo cuidado de usa-
-las com propriedade.

Numa oracao flinebre, figuras como comparacao, ex-
clamacao, epifonema, prosopopéia, sio de 6timo efeito.

Num casamento ou aniversario, gradacao, compara-
¢a0, metafora.

Num discurso politico, segundo sua orientacao, de-
vem ser escolhidas as figuras habilmente.

A oratoria moderna € mais sobria e franca, e as figu-
ras precisam ser empregadas, parcimoniosamente, sobre-
tudo as de maior efeito (1).

(1) Em «Técnica do Discurso Modernoy, estudamos a aplica-
clo pratica dessas figuras ao discurso. N#o deve o leitor preocupar-
-se, se ndo puder guardar de meméria o nome de cada figura. O
importante é o exercicio da sua construcgéo. )

A ARTE DE REDIGIR

A ordem natural do pensamento humano pode ser
observada sob dois aspectos gerais:

a) indutiva — quando o pensamento parte do singu-
lar, para o particular e dai para o geral;

b) deductiva — quando parte do geral para o par-
ticular e déste para o singular.

Vejamos exemplos esclarecedores:

a) na observacao de um fato qualquer, portanto sin-
gular, como éste objecto que estd sObre a mesa, que é ver-
melho, retangular, reconheco que se trata de um livro.
Tenho ai quatro conceitos: objecto, vermelho, retangular
e livro. Nao € o unico objecto que se dd, nem o unico
que € vermelho, retangular e livro. H4 ainda outros, e
entre ésses hi vermelhos, retangulares aos quais chama-
mos livros.

Desta forma ésses quatro térmos denominam uma
série de fatos que se assemelham, aos quais damos ésses
nomes gerais (térmos), que expressam conceitos. Por-
tanto, em todo conhecimento do singular, hd a presenca
de idéias gerais.

A intuicdo sensivel é acompanhada de uma intuicdao
intelectiva. A presenca déste livro implica a presenca, a
aceitacao da existéncia de outros livros, sbbre os quais,
neste momento, penso em sua generalidade e que me
associam muitas outras idéias. Partindo déste livro, fui
levado a pensar nos livros em geral, em editores, livrei-
ros, escritores, s6bre a qualidade dos livros, pregos, uti-
lidade, etc. Parto de um pensamento singular para uma
série de pensamentos gerais. Desta forma, o pensamen-
to parte do singular para o geral; e muitos escritores, ao
escreverem, partem de um facto para atingirem conclu-
sOes gerais, pensamentos gerais que muitas vézes, nao es-
tavam préviamente delineados na mente.
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b) O pensamento dedutivo poder-se-ia processar
partindo do livro em geral dos problemas que encerra,
da utilidade que oferece para concentrar o pensamento
neste livro vermelho, que esti aqui.

Ora, todos ésses pensamentos sao dados como um
todo ao espirito que os traduz em palavras. Essa tra-
ducao, ja vimos, deve ser a mais fiel, a mais perfeita,
para que O pensamento possa ser nitidamente comuni-
cado.

Quando falamos, quando conversamos, usamos pala-
vras, sinais que traduzem nossos pensamentos. Quando
escrevemos, € com palavras escritas que traduzimos os
pensamentos. Ora, quando falamos, nem sempre SOmos
cuidadosos nas expressdes. A linguagem falada é geral-
mente descuidada, e tais sendes refletem-se na escrita.
Essa falta de cuidado traz como conseqiiéncia a mé pro-
nuncia e 0 estilo cheio de erros e de defeitos. Todos os
estudiosos da retérica e da arte de redigir sao unanimes
em considerar que um dos melhores meios para alcancar
o dominio da escrita ¢ o maximo cuidado na conversacao,
isto €, isentd-la, liberta-la dos erros costumeiros, quoti-
dianos. Portanto: procurar falar bem claro, com o me-
lhor cuidado da frase, é fundamental para o dominio da
linguagem.

%* * *

NZo € possivel alguém discorrer bem s6bre um tema,
sbbre um assunto, do qual nao tenha uma idéia clara.
Idéias confusas nio podem permitir um discurso claro.
Logo, o primeiro cuidado de quem discorre sbbre algum
tema é ter déle uma idéia clara. E preciso meditar antes
sObre €le.

Quem discorre sbbre um assunto necessita ter bom
vocabuldrio.

Um vocabulério claro, isto é, em que as palavras cor-
respondam exatamente ao que se deseja expressar, a fim
de evitar equivocos. Daf decorre uma série de conse-
qiiéncias naturais: um vocabuldrio cheio de térmos de
giria ndo s6 é deselegante, como nem sempre transmite
idéias claras. A giria é passageira, e as expressoes dessa
espécie nao sdo universais, ou, seja, nao sdo conhecidas
de todos.

¢ x =
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Quem discorre sbbre alguma coisa nio pode deixar
de considerar o nexo que deve haver nas idéias que de-
seja expressar, isto €, uma certa ordem que ligue umas
as outras. Quem discorre sbbre alguma coisa tem um
fim a alcangar. O discurso tem uma finalidade, quer di-
zer, deve obedecer ao fim que se deseja conseguir. Por
isso, deve evitar-se tudo quanto o distrai désse fim, tudo
quanto ¢ afasta da meta desejada. Nada mais desagra-
davel do que ouvirmos ou lermos um relato de alguém
gue se perde nos pormenores € has associacoes de idéias
que se formam. Assim é facil compreender que em todo
discurso deve haver uma unidade, ou, seja, uma comple-
tacao das idéias diversas; do contrario, o discurso € um
amontoado de fragmentos, de partes dispersas. A obe-
diéncia a finalidade e ao nexo das idéias constitui a sua
estrutura, que é a sua unidade geral.

Por isso, tudo quanto € necessario nado pode ser des-
prezado, como também tudo quanto é desnecessario deve
ser evitado. E necessario tudo quanto € imprescindivel
para a inteligéncia dc assunto. Tudo, porém, quanto é
a mais, tudo que nao contribui para a inteligéncia do as-
sunto, torna-se dispensavel e, de certo modo, desnecessé-
rio.

* % ¥

Obedecendo a essas regras, quem escreve ou gquem
fala, tem conquistado os pontos fundamentais para um

bom discurso.
* * *

A expressao cuidada do pensamento, a expressao cla-
ra, nitida das idéias, impde-se no mundo de hoje como
exigéncia absoluta das relagoes sociais. Em todos os mo-
mentos de nossa vida, somos obrigados a usar, nao sé
da palavra falada, como da palavra escrita. E sempre
causa péssima impressio quem expressa mal, confusa,
atabalhoadamente as suas idéias. Um bilhete, uma car-
ta, bem escritos, influem sempre muito mais, e muitas
eonquistas, muitos postos bem elevados na vida, depen-
dem as vézes de se ter uma linguagem clara, uma ex-
pressdao cuidada.

Compreende-se facilmente que ha pessoas que dis-
poem de qualidades intrinsecas para a melhor expressio
do que pensam e do que sentem. Sao jd possuidoras de
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um talento especial que as tornam hdbeis & explanacao
das suas idéias. Sao qualidades naturais. Nao se jul-
gue, porém, que sOmente essas pessoas tém possibilida-
des de expressar bem o0 que pretendem. Mesmo aquelas
que possuem ésses dons naturais, estio sujeitas a um
treinamento rigoroso, para que possam tirar o mais am-
plo proveito dos seus dons. Em compensa¢ao, também
se podem adquirir qualidades de bem redigir e essas qua-
lidades dependem apenas de um pouco de boa vontade e
de esforco. Relata-nos a histdéria, através da biografia
de grandes homens, que a expressao €, muitas vézes, o re-
sultado de lutas incansaveis, e muitos conseguiram atingir
a altas posicoes e a uma explanacio clara e vigorosa do
seu pensamento, gracas a um trabalho perseverante e a
um grande esfor¢co despendido, conquistando os pontos
mais elevados na arte de redigir.

Ao examinarmos as obras de muitos escritores, escri-
tas em sua juventude, deparamos com trabalhos que nac
revelam qualidades positivas. No entanto, uma grande
forca de vontade e um bom método podem despertar em
cada um qualidades que estao adormecidas. Colocamo-
-nos aqui dentro de uma concepcao filosofica que foge ao
comum das opinides sustentadas nesta disciplina do pen-
samento humano.

Somos daqueles que acreditam que tudo quanto ©
homem pode realizar, cada um de nés pode também, ao
menos em boa parte. Quem duvida de si, quem se en-
trega vencido ante as primeiras dificuldades, nunca po-
ders, conhecer o sabor de uma vitéria. Se encontramos,
no inicio, dificuldade na manifestagdo escrita do nosso
pensamento, tal ndo nos deve levar ao desanimo, pois
tais dificuldades sdo comuns a todos os escritores, inclu-
sive aos maiores.

Vamos examinar quais os meios que podemos e de-
vemos empregar para a conquista do dominio das pala-
vras. Todos noés temos sempre alguma coisa para dizer.
N#Zo hd pessoas totalmente vazias de idéias. Todos nds
somos capazes de criar pensamentos interessantes, e tal
se da pelas razdes que passaremos a expor.

Conta-nos Platdo que um dia Sdécrates, para confun-
dir os que se opunham as suas idéias, desejou provar que
um jovem sabia, sem disso ter consciéncia, as bases da
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geometria. Dirigindo-se ao jovem, ftdo habilmente lhe
féz as perguntas, que éle, por si mesmo, foi encontrando
uma a uma as grandes bases da geometria. Chamava
Sdocrates de maiéutica a ésse meétodo, palavra grega que
significa, mais ou menos, dar a luz, partejar. Cada um
de nds € rico de idéias sem o0 saber. Como nas nossas
relacoes sociais, basta-nos apenas um conjunto pequeno
de idéias para que convivamos normalmente com nossos
semelhantes, nem podem todos de leve suspeitar o mun-
do que trazemos em ndés, mundo, porém, ainda em nebu-
losa, € que um bom método pode transformar num uni-
verso maravilhoso de belezas.

Os pensamentos estao em tddas as coisas. Todos os
fatos sdo ricos de pensamentos que pairam como possi-
bilidades & espera de que os captemos, expressemo-los em
idéias, conceitos, e 0s transmitamos por meio de térmos,
palavras. Em face de uma montanha, cujo pico penetra
por entre as nuvens e se perde no céu, uma série de pen-
samentos pode ser captada.

Sentimo-nos pequenos ante a grandeza da montanha,
sentimos a magnificéncia daquela mole de pedra. Emo-
cionam-nos aquelas drvores e arbustos que se perdem na
altura. La em cima, sabemos, 0 vento uiva, passa célere.
Grandioso deve ser o espetdculo do mundo contemplado
daquelas cumieiras. Uma série de pensamentos iguais
podem ser captados por diversas pessoas, em presenca
da montanha, ao ascendé-la até o pico. Nenhum ser hu-
mano permanecera indiferente ante tal espetdculo. E es-
sas sensag¢odes, essas emocgdes, ésses pensamentos assal-
tam a todos. Ante um fato da nossa vida quotidiana,
ante alguém que num gesto de desespéro mata ou fere o
seu rival, ante o gesto desleal de um amigo que nos trai,
ante a atitude desonesta de quem acreditdvamos incapaz
de realizar tal deslealdade, ante ésses fatos surgem, em
todos nés, os mesmos pensamentos. No entanto, ao
coordend-los com outros, ao associa-los a outros fatos, ao
tirar déles conclusbes gerais, as divergéncias sio as mais
estranhas e impressionantes. Assim, pode cada um es-
tar certo que tem em si um mundo de possibilidades
extraordindrias que precisa despertar, que precisa trazer
& luz, que precisa positivar em palavras. Para conseguir
tal fim, porém, se faz mister um certo método, um certo
cuidado, um certo treinamento. Defendemos, assim, a
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posicio de que podemos adquirir uma série de qualida-
des que nos tornem capazes de transmitir o que senti-
mos de modo a ser compreendido e vivido pelos outros.
Vamos ver o que devemos fazer para atingir tais fins.

O habito dirigido: — E o hdbito um dos temas mais
controvertidos e mais interessantes que pertencem 3a
Psicologia. N&o iremos analisd-lo aqui, mas apenas sob
o aspecto que nos interessa.

Assim como adquirimos hadbitos quase inconsciente-
mente, também podemos dirigi-los para que se nos tor-
nem tteis.

Quem deseja transmitir bem suas idéias precisa mu-
nir-se de bons livros, de bons autores, livros bem escri-
tos, e 1é-los cuidadosamente, para apreender as formas
mais inteligentes da expressao das idéias. O constante
emprégo da leitura, nao feita como mero passatempo,
mas com um ensino prético, como um desenvolvimento
de nosso espirito, dd-nos o hébito da boa leitura e das
expressbes mais inteligentes do homem, aprimorando as
nossas qualidades expressivas. Mas nao basta ler, € pre-
ciso escrever também.

E os primeiros exercicios consistirao em tecer rapi-
dos comentarios sbbre o que lemos. Dizer o que pensa-
mos, 0 que sentimos, 0 que nos sugere a leitura de um
livro.

Tais leituras, acompanhadas de comentarios escritos,
mesmo usando-os muitas vézes das proprias palavras do
escritor, vio-nos habituando & pronta ligacdo das palavras
as idéias.

Os exercicios expostos mais adiante acompanharao
ésse trabalho de dominio do pensamento e da direcado do
mesmo, revestindo-o das palavras apropriadas.

Posteriormente a ésse exercicio, outro que se impoe
€ o de escrevermos alguma coisa sobre um tema de nossa
predilecio. Estamos agora em face de um dos aspectos
mais importantes do estudo: o da predilecao.

Os séres humanos sio diferentes e diferenciados.
Uns gostam disto, outros daquilo; uns tém predile¢dao por
isto, outros por aquilo. Essas predilecOes revelam os
temperamentos humanos que séo os mais variados. Por
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isso, os homens sao classificados pelos psicélogos, segun-
do diversos tipos de predilecio, as quais sdo variadas e
complexas € nao as exporemos aqui, porque seria afas-
tarmo-nos do ambito do curso e penetrar no terreno da
psicologia e da filosofia.

No entanto, cada um facilmente pode observar-se,
verificar quais as suas predilegbes.

O que gostaria eu de escrever?

Esta € a primeira pergunta que deveria fazer o lei-
tor a si mesmo. Digamos que a resposta fosse: gostaria
de escrever sObre politica, ou s6bre economia, ou s6bre
esporte, ou sébre cinema, ou teatro, ou descrever um cre-
pusculo, um amanhecer, uma cena de rua, ou uma luta
entre animais, ou descrever um campo, uma viagem, etc.

Podera ter disposicOes para os mais diversos assun-
to. Pois os escolha, e sObre ésses faga o leifor uma se-
gunda selecao. Finalmente, ha de sobrar um ou dois que
se impdéem com maior intensidade.

Pois € sObre ésse assunto escolhido que deverdo ver-
sar seus primeiros exercicios, porque sempre fazemos
melhor o0 que sentimos mais de nossa predilecéo.

Nzo pretendemos aconselhar o leitor a permanecer
nesse terreno, mas, apenas, permitir-lhe que se habitue a
fazer bem o que lhe é malis facil fazer. O constante exer-
cicio, nesse terreno escolhido, logo o levard a procurar
outros, porque € da natureza humana o desejar alargar
seu campo de acao. Entao, novos campos serao descor-
tinados, mas ja ird o leitor munido de um desejo veemen-
te de néles penetrar, e novas predilecbes surgirio.

O ter idéias. — Muitos, ao examinarem a si mesmos,
verificarao com bastante desconférto que sio parcos de
idéias, que lhes faltam temas, que € muito pouco o que
tém para dizer. E como ter idéias?

Para se formar um bom cabedal, si0 necessdrias algu-
mas providéncias indispensdveis. Hd4 necessidade de for-
macao de uma boa cultura para que ela germine, para que
ela dé frutos aproveitaveis. Aconselhamos para tal:

1.°) uma base de humanidade;
2.°) a leitura de obras escolhidas.
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Essas obras devem ser livros que espelhem a sabe-
doria humana, tais como “Pensamentos” de Pascal, “Tau-
-te King” de Lau Tseu, “Os pensamentos” de Vauverna-
gues, “Aforismos” de Lichtenberg, o “Manual” de Epicte-
to, os “Caracteres” de La Bruyere, os livros aforisticos
de Nietzsche, como “Aurora”, “Além do Bem e do Mal”,
“Gaya Scientia”, “Humano, demasiado Humano”, 0s pen-
samentos de Marco Aurélio, La Baunelle, Joubert, o “Ban-
quete dos Sete Sdbios” de Plutarco, o “Livro da Sabedo-
ria” de Salomio, a Biblia, os poemas chineses da “Flau-
ta de Jade”, livros da sabedoria hindu, em geral, etc.

Essas obras nos dio pensamentos, aforismos, senten-
cas que sintetizam os pontos mais altos da sabedoria hu-
mana. Enriquecem-nos de muitas idéias morais, politi-
cas, filosoficas, sociais. S&o as sementes da cultura, por-
que nos dao, condensadamente, tudo quanto de maior
criou o pensamento humano.

Para maior fundamento da cultura, o estudo da filo-
sofia é imprescindivel. Como a filosofia congrega em
seu ambito o mais puro e o mais alto da sabedoria hu-
mana, ela nao s6 nos d4 o conhecimento désse saber
maior, como nos dd também o método de estudo, e dis-
ciplina o pensamento pelo uso constante do raciocinio
dialéctico bem organizado. De posse de livros como tais,
o leitor emprega, entio, nosso método de andlise e de sin-
tese dos pensamentos, fazendo assim constantes exerci-
cios praticos que lhe darao um enriquecimento da cul-
tura sempre crescente. E verd o leitor que logo as pri-
meiras leituras e aos primeiros exercicios associar-se-ao
idéias novas e que éle mesmo criarda novas modalidades
para essas manifestacdes, assim como invadird novos
terrenos e crird maneiras proprias, pessoais, de expres-
sé-las.

Aconselhamos mais: fazer sinteses em f6lhas, a parte
dos pensamentos que leu e que mais o impressionaram. E,
sobretudo, ter coragem de pensar por si mesmo.

NGs, brasileiros, por um vicio de educac¢do que deve-
mos ao grande contingente europeu, somos timidos para
o0 pensamento, somos colonialistas passivos. Julgamos
que s6 a Europa pode pensar, s6 ela pode criar. Tive-
mos a coragem de superar a Europa, de criar uma técni-
ca, uma arquitetura nossa, de avancar na ciéncia, ha psi-
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cologia, em varios pontos; no entanto, somos timidos
para manifestar o nosso pensamento.

No terreno da filosofia e da sabedoria, da arte tam-
bém, preferimos quase sempre permanecer dependentes
da cultura européia. Tememos criar e, por isso, nio cria-
mos. Nao construimos nada nesse terreno, porque nunca
nos dispusemos a criar alguma coisa, porque préviamente
ja nos colocamos numa posicao de vencidos, de meros
discipulos que recomendam muitoc mal os seus mestres,
porque sao discipulos que nao querem hunca supera-los.
Pois tenha o leitor uma vontade. Faca de si essa grande
revolucao de pensar por sua propria cabeca, de tentar
invadir terrenos novos como outros ja invadiram, de di-
zer alguma coisa de pessoal também, de fazer ouvir a sua
voz. Sem essa grande vitdria interior nao podera reali-
zar a sua superacao, a qual deve ser g meta de todos nés.

Nao temer julgar os trabalhos dos autores famosos
do velho mundo. Nao formam éles uma racga superior,
de verdadeiros deuses. Se somos mais fracos, € porque
nunca tivemos a vontade bastante de vencer a nossa timi-
dez e tentar fazer alguma coisa por nés mesmos.

Todos ndés conhecemos inumeros operarios que sem-
pre ficaram subsididrios ao que lhes ensinavam os técni-
cos de além-mar. Mas ha ccasides em que 0 caboclo bra-
sileiro se vé€ obrigado a criar, € entdo cria. H4 exemplos
extraordindrios, inventos grandiosos de brasileiros. Por
que nao faremos 0 mesmo no terreno da sabedoria?

Experimente em si mesmo o leitor ésse salto quali-
tativo. Nao tema o renome que ostenta a Europa. Lem-
bre-se que os europeus também foram como nds, e me-
nos que nos. Lembre-se que a cultura européia foi, du-
rante muito tempo, apenas herdeira da cultura grega e
da cultura asiatica.

E como ninguém aprende a guiar um automovel sem
que tome da direcao, também nio comecaremos a pensar
por nos mesmos, enquanto nao comegarmos a pensar por
nés mesmos. A nossa liberdade criadora comecard no
preciso momento em que formos capazes de usi-la.

* * *

Damos a seguir, sintéticamente, os diversos requisi-
tos indispensdveis para bem redigir. Sao regras impres-
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cindiveis, pois a sua nao obediéncia impede a expressao
do pensamento.

Vamos estudéd-las:

12) A unidade da composicio que expressa um pen-
samento completo é a sentenca. Pode ser composta de
uma so6 palavra, como por exemplo chove, ou de um con-
junto de palavras coordenadas, com sentido formado,
constituindo uma frase, ou também de um conjunto de
frases. Assim “Choveu todo o dia”, ou, entdo, “Choveu
todo o dia, alagando os campos completamente”.

Que se conclui? Que deve haver um sentido forman-
do um todo completo. Desta forma, desde que o sentido
esteja completo, tudo quanto € desnecessario deve ser
evitado.

A sentenga deve ser correta, quanto a parte gramati-
cal e expressiva quanto a exposicio do pensamento.

Ofende a unidade do pensamento o emprégo simul-
téneo de mais de uma sentenca num periodo. Ex.: “A
chuva cai sbbre a cidade, resolvemos ir ao cinema”. E
sim: “A chuva cai sdbre a cidade. Resolvemos ir ao ci-
nema”. .

Cada periodo deve conter um pensamenfo e apenas
0 pensamento.

Exercicio: — O melhor exercicio, neste ponto, € a lei-
tura de bons autores, prestando-se a maior atencao a for-
maciao das frases. Os trechos devem ser lidos em voz
alta, fazendo as pausas menores nas silabas, com aumen-
to de tom de voz e as pausas maiores nos pontos, com
a queda do tom, 0 que é peculiar a nossa forma de falar.

2.:2) A conexdo das idéias — a ligacdo ldgica, a sua
idealidade, como a chamam os filésofos — € imprescin-
divel para a boa inteligéncia do que se quer expressar
por escrito. A clareza e a conexdo, de que jd tanto te-
mos falado, devem sempre estar presentes em toda frase
escrita.

3.2) A énfase da expressao depende da colocacio da
idéia principal. Quando desejamos chamar a atencao
para o que vamos dizer, a idéia principal nao deve vir a
frente. Digamos que alguém quer expressar o seguinte:

=,

“E um desrespeito a personalidade alheia ofender-lhe os
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direitos, abusar da boa vontade dos outros”. Se essa
idéia for expressa assim: “Abusar da boa vontade dos ou-
tros, ofender-lhe os direitos, € um desrespeito & persona-
lidade alheia”, a atencédo € aumentada, por ficar suspensa
a idéia principal. No estudo das figuras, examinamos a
énfase.

Estas mesmas regras podem ser aplicadas ao para-
grafo que é sempre composto de varias sentencas, for-
mando elas um todo.

Assim, por exemplo, éste pardgrafo de Rui:

“Enquanto Deus nos dé um resto de alento, ndo hd
que desesperar da sorte do bem. A injustica pode irri-
tar-se porque € precaria. A verdade nio se impacienta,
porque € eterna. Quando praticamos uma acio boa, nao
sabemos se € para hoje ou para quando.

O caso € que os seus frutos podem ser tardios, mas
sao certos. ‘

Uns plantam a semente da couve para o prato de
amanha, outros a semente do carvalho para o abrigo ao
futuro. Aquéles cavam para si mesmos. FEstes lavram
para o seu pais, para a felicidade dos seus descendentes,
para o beneficio do género humano”.

As sentencas que compdem o paragrafo devem ser
conexionadas entre si, formando déste modo um todo.
A coeréncia € a principal qualidade que, aliada & sobrie-
dade, 4 linguagem clara, torna o pardgrafo perfeito.

Para obter-se a énfase, deve-se pOr a idéia principal
ao fim e nao no principio, como ja vimos.

As frases ndo devem ser curtas demais nem longas
demais. Mas deve predominar uma boa combinaciao ou
um bom meio térmo. Quanto & ordem, ndo deve usar-se
apenas a direta, que € mais comum a linguagem quoti-
diana. Deve-se revezar, ora uma, ora outra. Ex.: de or-
dem direta e de ordem indireta: “O livro que estd sbObre
a mesa” (ordem direta). “SoObre a mesa estd um livro”
(ordem indireta). Na primeira, o sujeito estd em primei-
ro lugar, depois o verbo e, finalmente, os advérbios. Na
segunda, a ordem € invertida de vdrias maneiras.




O PROBLEMA DAS INIBICOES

E comum encontrar-se quem se acanha totalmente,
na primeira vez que € levado a falar em publico.

Sente que lhe desaparecem as id€ias e que se encon-
tra num deserto de palavras.

Tais fatos sio psicologicamente chamados de inibi-
coes. Nao iremos estudd-las sob o ponto de vista psico-
logico, mas apenas no que possa interessar aos que de-
sejam falar sem encontrar impecilhos nem nas idéias nem
nas palavras.

Vivemos hoje num mundo de inibi¢cdes, num mundo
de frustracoes.

Nao damos um passo sem que um “niao pode!” nao
nos interrompa o caminho. Se desejamos atravessar
uma rua, eis que subitamente somos forgados a parar,
porque o sinal vermelho nos diz “nao pode!” Sao filas
constantes para tudo, e em tudo somos frustrados, inibi-
dos. Nao nos interessa discutir o porqué de tais fatos
e o valor que possam ter os mesmos. Interessam-nos,
como ja o dissemos, as inibi¢des em sentido prético, co-
mo na oratdria.

O homem, quando fala, expressa pensamentos. Quer
transmitir aos outros o que pensa, 0 qQue sente, o que

quer. Portanto, o pensamento € o fundamental para
quem deseja falar.

Mas o pensamento reveste-se de palavras que o signi-
ficam, que sao sinais, que traduzem pensamentos e di-
zem a todos o que a pessoa pensa intimamente. Portan-
to as palavras devem corresponder aos pensamentos e
nao falsed-los. Devem ser, por isso, sObrias, eficientes,
claras.

Ora, sucede que entre o pensamento e as palavras
hi uma mudanca de ordem. Os pensamentos surgem
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dentro de nds sem que 0S procuremos, vém com certa
espontaneidade.

No entanto, as palavras muitas vézes precisam ser
procuradas afanosamente.

Por que ha essa disparidade na atividade de uma e
de outro? Aqui hd o papel das inibicoes motoras que
impedem que as palavras surjam também com a mesma
intensidade com que surge o pensamento. E vemos, en-
tao, em tais casos, oradores que procuram palavras, 0s
“como direi?”, “queria dizer”, “nao era bem isso”, “fal-
tam-me as palavras”, “nao sei traduzir meus pensamen-
tos”, e outros do mesmo estilo.

Por outro lado vemos pessoas que, ao terem de fa-
lar, ndo sabem o que vao dizer. Dizem que nio sabem
sOGbre que falar, que sao arrastadas 3 tribuna sem sabe-
rem o que dirdo. E eis que se poem a formar frases va-
rias, sbbre o0 momento, sObre a significacdo da hora e, em
pouco tempo, estao tomando um ritmo mais seguro e as
palavras e as idéias surgem plenamente, aos borbotoes.

Entre éstes podem encontrar-se aquéles inibidos que,
ao vencerem a inibicao, ndo param mais de falar. Sao
aquéles oradores, que precisam ser interrompidos com
aplausos, para darem fim aos seus intermindveis discur-
S0s, e que sao encontradicos nos comicios politicos e nas
sedes dos partidos.

Exposto tudo isso, perguntara o leitor: como vencer
as inibicées? ¥ o que vamos responder.

O desejo de todos é que as palavras correspondam
perfeitamente 4 ordem em que surgem as idéias. Ora,
se 0 vocabuldrio for facil e a organizacao das frases es-
pontanea, as idéias nao sao entravadas e encontram um
veiculo admirivel para atualizarem-se. Eis por que de-
sejamos chamar mais uma vez a atencao do leitor para
0 Vocabulario que oferecemos no fim déste volume. Esse
vocabulario, e os exercicios correspondentes, oferecem
vantagens imensas, ja comprovadas por nos na pratica.

O esforco que empreende o estudioso de oratoria, no
inicio, para formar frases, € compensado em pouco tem-
po com o facil manejo das palavras.

Por outro lado, as palavras sugerem as idéias por que
a elas estao unidas e, por meio de palavras, podemos che-
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gar as idéias, como € facil verificar através da leitura de
qualquer obra, em que lemos primeiramente as palavras
para alcancar as idéias.

Dessa forma, o exercicio do vocabuldrio permite que,
por meio das palavras, enriquecamos as idéias. Esse
exercicio, portanto, além de dar um grande vocabuldrio
e uma riqueza de construgdo de frases, é um estimulo
para a formacao de idéias.

Os exercicios ajudam a vencer as inibi¢coes. Mas,
também, otime exercicio para conseguir domind-las € o
que nos oferece a vida, falando com outros, empregando
frases bem coordenadas, evitando a faria, os térmos
grosseiros. Por outro lado deve-se falar com mais natu-
ralidade, porque a maioria das pessoas fala abaixo do
normal, do natural.

Assim, cada instante pode transformar-se num exer-
cicio de dominio das inibi¢cées. Com o decorrer do tem-
po, ésse exercicio nos liberta totalmente; as palavras pas-
sam a acompanhar perfeitamente as idéias, sem atrope-
los nem demoras que tanto angustiam o orador.

A leitura em voz alta é um grande exercicio porque
nos familiariza com a voz elevada de um tom. Devemos
sempre usar a voz num tom mais alto. Dessa forma nos
acostumamos a ouvir a ndos mesmos falar mais alto, € ndo
nos inibiremos, depois, quando em piiblico ouvirmos a
nossa voz, 0 que, embora pare¢a incrivel, apavora a mui-
tos.

A ARTE DE DIZER

Uma boa pronuncia das palavras € essencialmente
necessaria para que seja agradavel a conversa. Um ora-
dor, cuja prontuncia seja irritante, carregada de defeitos,
nao pode, naturalmente, encontrar simpatia do auditério.
Desnecessario € dizer quao importante € a pronincia
para todos. Interessa-nos, sim, saber como podemos evi-
tar os defeitos.

Vejamos, primeiramente, os defeitos principais: falta
de distingdo de sons, aglomeracido de sons, ma dicgio,
como ceceo, velocidade exagerada na pronuncia ou lenti-
dao irritante, os titubeios, etc. A primeira providéncia a
ser tomada € pronunciar bem as palavras, silaba por si-
laba.

Exercicio: ler trechos de autores, pronunciando pa-
lavra por palavra, silaba por silaba. Vamos a um exem-
plo:

“Nos a-con-te-ci-men-tos his-t6-ri-cos, os ho-mens cha-
ma-dos im-por-tan-tes sdo as e-ti-qué-tas que dao ti-tu-lo a
um a-con-te-ci-men-to...”

Logo no inicio do exercicio vera o leitor que nao man-
terd o ritmo e se apressara na proniincia das palavras.

Deve, entao, retornar ao exercicio, e isso tantas vézes
quantas forem necessdrias até conseguir articular perfei-
tamente. O leitor pode autocriticar-se, examinar se real-
mente ja estd pronunciando as palavras batidamente.

Com ésse exercicio continuado, evitar-se-4 essa aglo-
meracgdo de sons que se fundem uns nos outros, que no-

tamos nas pessoas que falam apressadamente, comendo
as silabas.
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Um dos cuidados que se deve ter, inicialmente, na
linguagem, é o de naoc ferir a concordancia do género e
do numero. E freqiiente na linguagem comum emprega-
rem-se frases como esta: “me dd dois café” ou: “a casa
foi destruido pelo fogo”. Tais defeitos devem ser evifa-
dos. Para tal, convém falar mais lentamente e prestar
a maxima atencdo &as palavras. Quando se conversar
com outras pessoas, que cometem désses erros, deve-se
mentalmente fazer a corre¢idc imediata, para evitar que
se grave na memoria a forma errada, causa de muitos
defeitos de linguagem, em regra geral, adquiridos.

£ = £

O acento tonico deve ser cuidado e bem empregado.
Ex.: Carater e caracteres tém o acento na penultima si-
laba. Alguns pronunciam caricteres. Imaginem um ora-
dor que empregue uma tbénica errada. Que efeito desa-
graddvel pode causar!

% st £

Um dos defeitos mais comuns € o titubeio e a repe-
ticao da palavra.

Vamos dar um exemplo: “Eu ontem sabe, ontem, fui
a0 cinema com o Carlos, com o Carlos, etc.”. Nao sao
raras as pessoas que repetem as mesmas palavras, 0 que
pode ser facilmente corrigido da seguinte forma: Pensar
antes de falar e falar mais lentamente no inicio, até ven-
cer o defeito. Tivemos um aluno que tinha ésse defeito.
Era um rapaz inteligente, culto, estudioso, mas, quando
falava, cansava a todos pelo excesso de repeticoes. Como
éle falava, no entanto, muito depressa, nés o aconselha-
mos a falar mais devagar, prestando atenciao as repeti-
coes que fizesse involuntariamente. Pensasse antes e ex-
pressasse pausadamente o pensamento. No inicio teve
€le dificuldades, mas, em pouco tempo o defeito havia
desaparecido.

O titubeio € também conseqiiéncia da pressa no fa-
lar. Nao aconselhamos um falar arrastado, o que seria
desagradavel. Mas os que tém désses defeitos sdao for-
cados a falar mais lentamente, até vencé-los.

Depois recobrarao a velocidade normal, mas ja liber-
tados dos defeitos. O titubeio € conseqiiéncia, muitas

CURSO DE ORATORIA E RETORICA 73

vézes, das palavras andarem mais depressa do que os
pensamentos.

Um defeito muito encontradico, sobretudo em Sao
Sio Paulo e parte de Minas, é a pronuncia caipira do
1 e do r. H4 palavras, tais como Natal que sdo pronun-
ciadas como Natar, rosal como rosar, etc. Tal defeito
€ adquirido, e € facilmente domindvel. Basta um pouco
de boa vontade e de correcdo constante da prontncia.

SN

A voz fanhosa, a voz arrastada, a voz metdlica, a
raspante, vozes finas, graves demais, sf0 sempre desa-
graddveis. Quando nao siao elas resultado de defeitos
constitucionais, sao facilmente sanidveis pelo dominio.
Tais defeitos sdo corrigiveis pela boa vontade do leitor
e pelo exercicio. O fanhoso, por exemplo, deve procurar
expirar o ar pela boca sempre que possa, porque fazendo
comumente a expira¢ao pelo nariz, os sons saem anasa-
lados. Se tiver ésse cuidado obterd pleno éxito. Uma
jovem, hoje concertista, era possuidora de uma grande
voz, mas excessivamente anasalada. Certa ocasido ficou
terrivelmente resfriada e os sons foram totalmente ex-
pelidos pela boca. Tal facto permitiu que lhe chamas-
sem a atencdo para um exercicio que talvez desse resul-
tado e que consistia em procurar falar fechando o nariz
com os dedos. Ela experimentou e o realizou e, em pou-
co tempo, venceu a resisténcia da campainha que impedia
que o som saisse pela bbca.

o

Nos casos de defeitos constitucionais, s6 a solucao
clinica poder4 resolver; para tanto ha médicos competen-
tes em califasia, que é a arte de bem falar.

o o -
b3 W %

As imperfeicbes da voz devem ser evitadas. Todos
sabem (e disso tém conhecimento por experiéncia pro-
pria) que a boa voz se impde. Quem sabe conversar bem,
e é dotado de uma bea voz, € favorecido em sua vida de
relacio. Os bem-falantes obtém grandes eéxitos e, no
mundo moderno. mais do que em qualquer época, € ne-
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cessdrio o dominio da palavra e uma voz agraddvel. A
boa diccdo € imprescindivel.

Ninguém pode vencer em sua profissio se tiver uma
voz que impeca agradar os outros. Os exercicios que j4
demos, e os que daremos, devem ser empregados, mesmo
por aquéles que se julgam isentos désses defeitos. NOs,
em geral, ndo conhecemos bem a nossa voz, nem perce-
bemos os seus defeitos, porque ja estamos acostumados
a éles. E preciso muito critério para analisar-se, auto-
criticar-se.

S« % 0%

Deve um orador ter o maior cuidado com a sua voz,
porque dela dependem muito os efeitos que possa obter
durante uma oracao.

Assim, um dos exercicios fundamentais é a respira-
¢a0, que deve ser rigorosamente cuidada, segundo as re-
gras estabelecidas por aquéles que a estudaram. H4
uma série de conselhos praticos que devem ser seguidos
pelo leitor. Naturalmente, deixamos de apresentar as
consideragdes de ordem cientifica que se podem conjugar
com éles, para dar os pontos priticos que, seguidos, s6
podem trazer beneficios inestimaveis.

% = X

Toda emissdo de som necessita da expiracao do ar
absorvido pelos pulmées. O som pode ser emitido sem
o auxilio désse ar, mas dessa forma estamos forcando as
cordas vocais. Portanto, devem estar os pulmdes cheios
de ar antes da emissdao do som.

Naturalmente decorre dai que nao devemos pronun-
ciar sons quando inspiramos, mas apenas quando expira-
mos.

Todos sabem que forcar a voz, quando estdao resfria-
dos ou doentes, € prejudicial as cordas vocais. Essa a
razao por que, nesses momentos, deve evitar-se totalmen-
te 0 emprégo da palavra, sendo para o extremamente ne-
cessario. E muito comum agasalhar-se 0 pescoco em dias
frios. Tal ndo se deve exagerar. Também o abuso do
fumo e do dlcool, como o emprégo de pastilhas cdusticas,
s6 podem prejudicar a voz. Ao ar livre, quando o tempo
estd muito frio, deve evitar-se tanto quanto possivel fa-
lar. Forgar as cordas vocais € outro érro. H& pessoas
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que procuram suplantar o barulho que as cerca, aumen-
tando o tom de voz, forcando, assim, exageradamente as
cordas vocais, com graves prejuizos. Falar constante-
mente s6 pode prejudicar a voz, razio pela qual precisa-
mos fazer pausas entre os discursos e dar-lhe o descanso
conveniente.

Em suma, todas essas regras siao muito simples e to-
dos podem perfeitamente compreender, ja por experién-
cia propria, ja pela experiéncia transmitida por outros,
que devem ser rigorosamente obedecidas. S40 necessa-
rios, também, exercicios tais como o0s respiratdrios e
abdominais, que fortalecem os pulmoes, e dao uma capa-
cidade maior & voz humana, evitando seja ela forcada.

A necessidade do exercicio respiratério € demonstra-
da pela quantidade de oradores que se sentem cansados
logo as primeiras palavras. Temos tendéncia para mar-
car as pausas segurando a respiracio, mas nem todos
procedem assim. Hd& quem procure falar quando ja nao
tem mais ar nos pulmoes, cortando muitas vézes uma
frase, onde nio deve ser cortada. Tais factos sd0 graves
defeitos que enfeiam constantemente um discurso, razao
pela qual convém ter uma respira¢io regular e bem con-
trolada para evitar tais defeitos.

Alguns exercicios de leitura em voz alta logo mostra-
rao ao leitor os defeitos de respiracio, que poderao ser
evitados, facilmente, procurando-se aproveitar tdédas as
pausas para fazer-se uma respiracio normal, nunca dei-
xando os pulmées esvagziarem-se totalmente.

Deve, também, a respiracido ser silenciosa, evitando
o ruido que muitos fazem quando respiram.

As pessoas de voz fanhosa podem vencer ésse defeito
fazendo exercicios constantes para que os sons sejam ex-
pirados pela boca e nio pelo nariz. Um exercicio acon-
selhado é a pronuncia isoladamente das vogais A-E-I-O-U
e depois das suas combinagdes possiveis, como AE-IU-
UO-UA-OE-EA. Finalmente, apds ésses exercicios, juntar
as consoantes ndo nasais (as nasais sdo M-N-NH) e fazer
combinacdes de sons, tais como LAR-RAE-PAO, etc. S6
no final dos exercicios procurard o leitor usar as con-
soantes anasaladas.
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Quem tiver ésse defeito procurari colocar os sons
como se €les estivessem na bdca, nos ldbios (empostaciao
da voz), como se 0 som se produzisse por entre os l4-
bios. Esse esfor¢o é facilmente coroado de bom éxito.

RITMO DA PALAVRA FALADA — A DICCAO

Em todo discurso, hd um certo nimero de palavras
que tém maior valor que outras. Essas palavras, pala-
vras-chaves, assinalam a idéia principal ou o sentimento,
pontos de referéncia em térno dos quais giram os outros
térmos que pretendem traduzir as idéias.

Sobre tais palavras deve recair td6da a énfase, porque
elas devem polarizar a atencdo ou emogio que se deseja
provocar.

Vamos dar um exemplo: “De todas as desgracas que
penetram no homem pela algibeira, e arruinam o carater
pela fortuna a mais grave €, sem diivida nenhuma, essa:
o‘j(‘)go, 0 jOogo na sua expressdo méie, o jogo na sua acep-
¢a0, 0 jogo propriamente dito; em uma palavra, o jogo:
0s naipes, os dados, a mesa verde” (Rui Barbosa).

A palavra jogo € a palavra-chave, o térmo que en-
cerra O pensamento principal, que polariza toda a atencio
€ a emocao que se deseja despertar.

N&ao basta ao orador apenas dar énfase pela entona-
¢ao da voz mais forte e mais pausada sObre a palavra-
-chave. Deve também cuidar das diversas inflexdes que
empregara na voz. E, além da inflexdo, a cadéncia da
voz tem também sua influéncia primacial.

O som agudo, fino, penetrante, o som grave, baixo,
o balbuciante, o imprecativo, o forte, o solene, todos éles
servem para completar o que as palavras querem dizer.
Quem diz uma banalidade ou em lugar comum se empre-
gar um tom grave e solene, torna-se ridiculo. Quem
dissesse, em tom professoral: “No verdo os dias sdo quen-
tes™, provogaria riso. Dito, porém, em tom normal, nio
O provocaria.

) Assim, de acdérdo com a frase, e sobretudo o tema do
discurso, os tons de voz variam, prestando-se as idéias
que se desejam expressar por palavras.

A cadéncia é importante. Ora fazemos a voz erguer,
ora cair. Um discurso sempre no mesmo tom é um dis-
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curso mondtono, portanto cansativo. A cadéncia pode
ser ascendente, direta ou descendente.

Ela sobe, aumentando de tom, ou permanece normal,
ou arrasta-se.

Segundo o assunto, deve cuidar-se da cadéncia. Quem
descreve uma cena rdpida, tem de aumentar o ritmo da
voz, e a cadéncia é ascendente. Quem descreve uma cena
normal, usa a cadéncia direta.

Quem procura expressar algo que se arrasta lenta-
mente, ou um sofrimento que consome de dor a alguém,
usa a cadéncia decrescente.

Uma alegria, um brinquedo, uma batalha; em tudo,
enfim, onde ha acio, deve a cadéncia acompanhar-lhe o
ritmo.

Essa habilidade se conquista pelo exercicio e a lei-
tura dos trechos que descrevem cenas semelhantes e deve
ser feita em voz alta, obedecendo, na cadéncia, o que se
deseja expressar.

Na interrogacio, a cadéncia varia. Ora alteia, quan-
do numa interrogaciao normal “Que dia é hoje?” Ou é
direta, quando a pergunta encerra desprézo, como “Pen-
sas, acaso, que me assusta ésse vil sujeito?”

O ritmo da voz, nos discursos, € importante, e ja
déle falamos vdrias vézes. O movimento nio pode ser
sempre o mesmo, so0b pena de tornar-se cansativo o que
desejamos dizer.

O movimento € acompanhado pela inflexdo da voz.
Se observamos duas pessoas falando, notamos que va-
riam de inflexdo e de movimento. E o orador deve saber
fazer o mesmo, naturalmente sem os defeitos comuns ao
falar quotidiano.

H3 muitas inibicbes da parte dos oradores as quais
nao lhes permitem que empreguem uma variedade de
tom. Adqui SO o exercicio e a confianca em si mesmo po-
dem vencé-las. Uma série de regras simples deve estar
sempre em mente. Vamos examind-las:

Nio se deve falar depressa porque se perdem pala-
vras, ouvem mal os ouvintes, a prontincia € defeituosa,
e 0 cansaco sobrevém tanto da parte do orador como do
ouvinte. Uma série de exercicios de leitura em voz nor-
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mal e com ritmo normal, bem como a organizaciao de
frases pronunciadas com normalidade, terminam por do-
minar completamente éste defeito muito comum.

Nio se deve falar muito devagar. E o outro extre-
mo. O cansaco de quem ouve é quase imediato; o inte-
résse vai desaparecendo, a monotonia se apossa do audi-
torio.

A forma normal estd entre ambos os extremos. Mas
0 ritmo da voz deve obedecer ao assunto, como j4 disse-
mos, e deve variar no decorrer do discurso.

H3 pessoas que falam gritando. E desnecessdrio di-
zer 0 mal que oferece essa pratica. Além de cansar a
quem fala, aborrece e irrita aos que ouvem. Também
se pode lembrar como defeito o falar baixo, quase im-
perceptivel.

%* % ®

Quanto a diccao, vejamos algumas regras praticas.

O colorido na dic¢ao € formado pela combinacio dos
tons, pela habilidade ermn saber disp6-los. Num momento
de entusiasmo, de alegre emog¢do, o tom deve ser o das
peroragoes dos discursos (a parte final). E preciso arre-
batamento, emotividade. Legouvé chama-o de voz de ou-
ro. E proprio para os poemas, onde a emotividade é in-
tensa, entusidstica ou para os momentos do discurso em
que € preciso arrebatar os ouvintes, eleva-los, erguerem-
-se acima de si mesmos.

Os assuntos delicados e liricos exigem uma voz de-
licada, clara, agraddavel. O tom declamatdrio, volumoso,
presta-se para os assuntos solenes. O comovente para
os momentos de emoc¢do, em que se desejam arrancar
efeitos de beleza, de docura, de delicadeza.

Com a combinacio désses sons, podem-se obter mui-
tos outros, como o tom confidencial, o irénico, o amo-
Tr0so, © acariciante, o frio, o neutro.

Um bom exercicio désses tons, dos quais se deve as-
senhorear quem deseja falar em publico, consiste em ler
poesias em voz alta, mas poesias de autores diversos,
dando-lhes os tons, segundo os temas das mesmas poe-
sias.

Esta pratica habituara, aos poucos, o leitor ao do-
minio dos tons, o que € de efeito extraordindrio na oracéo
falada.

LEITURA DE YVERSOS

Temos por diversas vézes aconselhado a leitura de
versos em voz alta, por conterem éles certa cadéncia me-
16dica, como também certa harmonia, convenientes para
aumentar a agradabilidade da voz. Vamos, neste capi-
tulo, examinar algumas regras fundamentais para a boa
leitura do verso. Nada mais desagraddvel de ouvir-se que
a declamacao malfeita. Embora seja um verdadeiro
dom, muito podemos fazer em nosso beneficio para al-
cancar a melhor maneira de recitar versos. E realmente
uma arte dificil, mas se for evitado o cantarolar, 0 mono-
melédico das mdés recitagoes, as pausas demasiadamente
acentuadas e as inflexdes erradas da voz, sobretudo quan-
to a altura do som, muito se pode obter.

Que horror ouvir alguém recitar um verso, assim,
por exemplo:
— T4tatd — tatatda —
tatata — tatati
— tatata — tatata —
tatatd — tataté
— tatata -— tatdtda —
tatata — tatati
— tatata — tatata —
tatata — tatate

No entanto muitos recitam désse modo.

A poesia deve ser lida como poesia e nao como pro-
sa, como a prosa deve ser lida como prosa e nio como
poesia. Mas dai a exagerar, na poesia, o ritmo, tornan-
do-a monomelédica e levantando a voz em cada final de
verso, € simplesmente intoleravel.

Outro aspecto desagraddvel é a voz chorosa, lacrime-
jante de alguns recitadores que nao podem ler uma poe-
sia sentimental ou triste, sem torna-la chorosa. A cadén-
ca do verso nao deve ser exageradamente acentuada. As
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silabas devem ser pronunciadas com cuidado. Na prosa,
a prontincia das silabas pode obedecer & ordem da sila-
bacdo normal. Jd na poesia, tal ndo se pode dar.

Por exemplo, neste verso:

E a minha voz féz-se gorjeio de ninho. ..
Lé-se:

Ea-mi-nha-voz féz-se gor-jeio-de-ninho.

A silabacio é verificdvel na leitura do verso. Umas
vézes, juntam-se duas silabas, outras nio. Os exemplos
540 imensamente grandes.

O ouvido € quem melhor nos ensina a fazer a silaba-
¢éo bem feita. A cesura é o ponto de valor sonoro mais
alto do verso e coincide com o acento tonico da palavra.
Ela separa o verso, e os dois lados chamam-se hemisti-
guios. Af 0 ritmo ascende ao ponto culminante, decres-
cendo para o final.

Vamos a exemplos:

Em meu corpo fremente sem cessar,
agito os guisos de oiro da folia!

* % *

Nao acentuar exageradamente as rimas, ji mostra-
mos no primeiro exemplo. Tal acentuagio € exagerada.
A voz deve permanecer na rima na mesma altura do se-
gundo hemistiquio, isto €, no mesmo volume da segunda
parte do verso, depois da cesura.

A desobediéncia a esta regra torna o verso desagra-
davel.

O enjambement € a passagem de um verso para ou-
tro que completa o sentido. Os romanticos nio o usa-
vam, mas O0s parnasianos déle até abusaram. ILembre-
mo-nos déste verso de Raimundo Corréa:

“Se a célera que espuma, & dor que mora
n'alma e destréi cada ilusao que nasce...”

CURSO DE ORATORIA E RETORICA 81

se for feita uma pausa em mora, 0 verso torna-se desa-
gradavel a quem ouve.

Deve ser lido assim:

Se a cdlera que espuma, o
a dor que mora n’alma e destréi cada ilusdo que nasce. ..

Essa ligacao € ¢ enjambement.

Deve-se ler, obedecendo as citadas regras, éste sonéto
de Florbela Espanca:

“Mais alto, sim!, mais alto, mais além
Do sonho, onde morar a dor da vida,
Até sair de mim! Ser a Perdida,

A que se nio encontra! Aquela a quem

O mundo nio conhece por Alguém!
Ser orgulho, ser dguia na subida,
Até chegar a ser, entontecida,
Aquela que sonhou o seu desdém!

Mais alto, sim! Mais alto! A intangivel!
Turris Eburnea erguida nos espacos,
A rutilante luz dum impossivel!

Mais alto, sim! Mais alto! Onde couber
O mal da vida dentro dos meus bragos,
Dos meus divinos bragos de Mulher!”




OS GESTOS

Quando falamos, gesticulamos. Uns mais, outros
menos. Nio vamos examinar as diferengas de gesticula-
cAo entre os povos e as eras. Trataremos aqui apenas
do que interessa para quem recita, para quem fala, para
quem discursa. O gesto, que acompanha a palavra ou a
idéia, deve completa-la e nio exagerd-la.

Quem fala sem mover um traco do rosto ou das msos
ou do corpo, assemelha-se a u’a maquina. Por isso, para
que o efeito seja o mais completo, o gesto deve ser ex-
pressivo, adequado e exacto.

Essas trés qualidades sio imprescindiveis. Podemos
observar que, hoje, o gesto ndo deve ser completo, mas
apenas o esboco do gesto.

Digamos que alguém quer dizer que seguiam para
longe... Farid o gesto indicando suavemente com o bra-
¢o0. Mas se éste gesto f6r muito longo, estirando total-
mente o brago, éle serd exagerado.

Mas se levemente apontar com a mao aberta a di-
reciao, dois palmos, no maximo, de distdncia do corpo,
o efeito serd completo. Se quiser dizer:

“Seguiam para longe, muito longe...”

Entao o primeiro gesto serd menor, fazendo a pausa
no primeiro longe e alargando um pouco mais quando
do segundo longe, nunca, porém, estirando-o totalmente.

O gesto de uma énfase. Digamos que alguém quer
dizer:

“fiz-lhe um sinal para que parasse...”

Ent2o, o gesto de mio aberta, palma para a frente, er-
guida até o peito, levemente afastado do corpo, serd su-
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ficiente. Mas, se a cena for patética e se se quer dar
uma descri¢cido da realidade, entao o gesto deve ser feito
como o €, quando usado na realidade.

No primeiro caso queremos apenas dar uma impres-
sido, no segundo queremos mostrar a realidade.

Se alguém quer expressar:
“_..dissera-lhe, entdo, que nao fizesse...”

o0 abanar de cabeca serd levemente feito. NZo se copia
aqui a realidade, mas apenas da-se o esbdgo do gesto
correspondente.

Aqui estd tdda a regra para quem declama: o gesto
deve ser apenas 0 esboco essencial do gesto real. O ora-
dor, que cuidar em fazé-los assim, obtém efeitos mara-
vilhosos, porque os dd em seu aspecto estético e ndo real,
contribuindo desta forma para a maior beleza da oracao.

Um gesto natural, quando oramos, passa a Sser exa-
gerado, porque quem ouve uma oracao esta vivendo um
mundo de sugestbes, de imagens e nao de factos que se
desenrolam. No teatro, ésse cuidado tem um valor es-
tetico extraordinario.

O gesto deve preceder a palavra ou acompanhbi-la,
nunca sucedé-la.

Se anteceder, prepara o efeito da palavra; se acom-
panhd-la, reforca-a; se a suceder, perde sua forca.

Os gestos devem ser sébrios. Evitar a repeticio exa-
gerada, a monotonia; variar sempre. A posi¢cdo do cor-
po deve ser a erecta sem ser exagerada, isto €, natural.

Deve o orador, quando em pé, mover-se com regula-
ridade, avancar meio passo quando quer persuadir, re-
cuar um pouco, meio passo, quando demonstra repulsa,
ou deseja repelir. Por exemplo, se tornar firme a perna
esquerda, ao avancar, a direita deve avangar um passo;
se quiser recuar, recuara um passO a perna esquerda,
quadrando, em ambos 0s casos, O Corpo.

Vejamos alguns gestos fundamentais:

Repelir — recuar um pouco o peito, erguer a cabeca,
gesto da palma da mao volvida para baixo até a al-
tura do peito.
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Aceitar — leve avanco da cabeca que baixa, peito para a
frente, palma da mao aberta para cima, até a3 altura
do peito.

Repelir totalmente — mao levada até o peito, com a pal-
ma aberta para fora e o gesto semicircular para fora,
com o alcar da cabeg¢a acompanhando.

Gesto amistoso, de aceitacio — maos abertas, palmas pa-
ra cima, levemente dirigidas para os lados. A cabe-
¢a pende mui levemente.

Gesto de defesa — erguem-se as maos a altura do peito,
com a palma aberta para fora.

Gesto de desolacio — as maos caem, com as palmas aber-
tas para fora.

Pedir — quando se pede, elevam-se as maos até o peito,
com as palmas para cima, em movimento trémulo.

Uma negativa enérgica — ergue-se a cabeca, a qual se
move, antes e durante a pronuncia da negativa. Pa-
ra uma negativa suave, basta um menear de cabeca.

Cruzar os bracos — indica espera. Gesto de quem aguar-
da.

Olhar obliquo — de cima para baixo, indica desprézo.

O uso dos gestos da cabeca é importante. Deve-se
preferir uma posi¢cao natural. A cabeca pendida, indica
humilhagao; elevada demais, arrogincia; caida para os la-
dos, lassidao; se firme, imobilizada, olhar fixo, labios fe-
chados, dara impressao de energia feroz. Nos gestos de
aproximacgao, aceitagho, o movimento de cabeca deve
acompanhar a direcao do gesto. Nos gestos de repulsa,
ela deve seguir o lado oposto do gesto defensivo.

Os movimentos da cabeca devem ser sempre leves, o
suficiente para serem percebidos.

Quanto ao rosto, devem evitar-se as caretas. Mas
dai para uma impassibilidade de céra, hd graus muito di-
VErsos.

Leves movimentos, sempre indicando a esséncia do
que se deseja expressar, eis a regra para todos os gestos.

e
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O gesto deve apenas sugerir, e a sugestao exige ape-
nas o essencial, a direcao inicial, 0 movimento inicial. To-
do gesto que copie a realidade € exagerado.

Ele deve apenas dar o vislumbre, a sugestao da rea-
lidade.

Assim os gestos de ldbios, de olhos, devem apenas
sugerir,

Pode o leitor usar um espelho e falar ante éle, obser-
vando se os gestos sugerem ou sio exagerados, abusivos.

W & £

Os dedos nac devem permanecer muito unidos, nem
muito abertos, mas levemente abertos e levemente cur-
vados.

O dedo indicador em riste é acusador; unido ao pole-
gar é doutoral, de quem ensina; abertos o polegar, o in-
dicador e 0 médio, € o gesto de quem explica, explana.

As circunstincias indicarao como usar e nao usar tais
gestos.

O movimento das maos s6bre a mesa deve ser sébrio,
variado, evitando sempre 0 movimento nervoso com um
objecto pequeno, um lapis, por exemplo, o que revela fal-
ta de dominio.



CONSELHOS DE ORATORIA

Quem fala em publico deve ter o maximo cuidado com
0s pontos que passaremos a examinar. Em primeiro lu-
gar, deve evitar os lugares comuns, tais como: Neste mo-
mento civico — solene — Escolhido para falar — Melhor
que eu, outro faria — A consciéncia civica de nosso povo
— A significacdo desta hora — Com a alma em prantos
ou de joelhos, etc. — Hoje mais do que nunca — Quis
a presidéncia que eu fosse o orador — Com a voz embar-
gada pela emogiao — Faltam-me as palavras — N&do sei
como direi — Um misto de alegria e de tristeza me invade
a alma — Abusando da vossa bondade — etc., etc.

O orador deve ser sébrio e incisivo. Dar o verdadeiro
nome as coisas e nunca proiongar-se na sua oragao. Mui-
tas idéias e poucas palavras. Nada mais impressiona os
ouvintes do que o dizer algumas idéias e ter o cuidado de
revesti-las de uma forma concisa, clara, expressiva.

Digamos que alguém, numa assembléia, queira conci-
tar 0os &nimos para uma a¢ao em conjunto, a fim de obter
algo. Se falar assim:

“Minhas senhoras e meus senhores. Quis a assem-
bléia que eu fésse o orador desta sessao e que viesse di-
zer-vos o que sinto na alma. E desnecessdrio falar-vos da
significacio desta hora, desta hora de civismo. E com a
alma turbada pelos acontecimentos, com a voz embarga-
da pela emocio, num misto de alegria e de tristeza que
me invade, que abusando da vossa boa vontade, vos diri-
jo a palavra. Em momentos solenes como éste, quando
as consciéncias se reunem, etc., etc.”.

N30 negamos que tal oratdria possa causar certo efei-
to. Mas como ¢ muito repetida, muito conhecida, muito
usada, ja estd um pouco gasta e os efeitos causados se-
TA0 pequenos.
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No entanto, se disser:

“Senhoras e senhores: Que nos traz aqui? Por que
nos reunimos neste instante, nesta sala? Quais os desejos
gue animam nossos peitos? Nao estamos em face de
acontecimentos que exigem uma andlise aguda? N3o es-
tamos em face de uma situacio que exige que nos decida-
mos? Se cada um de noés, sozinho, entregue a si mesmo,
empreender essa obra que desejamos realizar, podera fa-
zé-la e podemos construir o que tanto almejamos, se f6-
rem dispersas as nossas acdes (Olhar para alguns dos cir-
cunstantes). Todos sabem muito bem que nio. Que fa-
Zemos que nao unimos as nossas forcas e nao tornamos
un: sé 0 nosso querer, e realizamos o nosso desejo? (Num
crescendo). Ni&o € éle o fim Que todos almejam? (Tom
enérgico, mas mais grave). Pois, senhoras e senhores,
sO ha um caminho a seguir: unir nossas fraquezas indivi-
duais e, num s6 querer, torna-la uma forca irresistivel. A
nossa vitoria depende apenas de nds. Esti ao alcance
de nossas maos. Que esperais ainda para alcancd-la?
(Pausa, olhar firme, expressao enérgica). Unidos a essa
iormula € que trilharemos o0 caminho da vitéria. Que-
reis acaso ficar para tras? (Deve pender o peito para a
frente, deitar um olhar panoramico para o auditorio.
Pausa. Um sorriso superior, e acrescentar): Sabia que
no fundo de todos havia um sé querer. Estamos unidos
agora, vossos olhos dizem, vossos rostos o revelam. Ago-
ra sim, agora venceremos...”

e =
B 9

Que nos sugere tudo isso? Sugere o cuidado que
deve ter o orador com as pausas e com a inflexao da voz.

Cada palavra, cada frase tem um valor. E quem fala,
€ quer impressionar a quem ouve, deve ter o cuidado de
nio desmerecer 0 valor das palavras como das pausas,
nem desmerecer, nem acentuar 0 que niao deve ser acen-
tuado.

Digamos que temos a frente de nés uma multidao que
nos ouve.

Que devemos fazer antes de tudo? Ora, em geral, o
auditério, estd em estado de tensiao, de grande expectati-
va. Espera, aguarda o inesperado. Se as primeiras pa-
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lavras mantiverem essa tensiao e aumentar a atencao do
auditério na espera de alguma coisa que o0 emocione, tera
o orador levado, ja, uma grande vantagem. Como pro-
ceder entdo? Vamos a exemplos e aos comentdarios ne-
cessarios. ~

O orador estd em frente de uma multidao que aguar-
da a sua palavra. Primeiro, olha-a rapidamente. Ergue
o rosto sem exagéro, com naturalidade, mas com a de-
monstracao de que tem pleno dominio de si. Tal gesto
logo infunde confianca nos que ouvem. O orador é se-
nhor de si. Forma-se, naturalmente, uma atitude de res-
peito, porque os homens, em multidao, sao mais excita-
veis do que quando isolados.

Digamos que o orador inicie assim:

O momento que vivemos € um momento glorioso
(pausa),

um momento histdrico... (acentua a voz e rdpida
pausa),
e eu vos digo... (eleva a mao, dedo em riste para o

alto. Pausa),
estamos cansados de esperar.

Cada uma dessas pausas permite ao ouvinte resso-
nancias interiores.

Com a primeira, valorizamos a palavra momento;
com a segunda a acentuamos; com a terceira, aumenta-
mos a expectativa, porque as multiddes sdo sempre curio-
sas, expectantes. Com a quarta, o fecho ressoa fundo.
E 0 que todos sentem.

Digamos que o orador continuasse nesses térmos:

“Realizaram-se as promessas que nos fizeram? (olhar
panoramico e pausa). N&c nos prometeram dias melho-
res? N&o nos garantiram que tais factos nao se repeti-
riam mais? (pausa).

(Baixa o tom, tornando-o mais grave). E 0 que ve-
mos € a repeticado dos mesmos erros (aumenta o tom num
crescendo), a repeticio das mesmas ignominias, a teimo-
sia das mesmas indignidades, a perpetuacio das mesmas
infdmias. (Pausa. O orador faz um ar de asco).
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Dé6i profundamente em todos nés o sermos expecta-
dores de tanta vileza. (Abana levemente a cabeca).

(Ergue a cabeca agora. Voz dura, enérgica).

Mas nao julguem que estamos dispostos a permitir
que tal estado de coisas se eternize. Nossa capacidade
de sofrimento tem seus limites e nossa revolta estd pres-
tes a aflorar”. Etc.

Um orador que fala sem convic¢cao nio infunde con-
viccao. Por isso, tddas as passagens do discurso devem
eslar cheias da conviccao que se quer infundir. ¥Esses pe-
quenos exemplos nos mostram quanto se pode fazer para
conseguir manter em estado de tensao aquéles que nos
ouvem.

O evitar o lugar-comum ¢é guase tudo na oratéria mo-
derna.

Passemos 0s olhos sObre os oradores de partidos.
Nao repetem sempre as mesmas frases e as mesmas
idéias? NA&ao sido os mesmos “discos”, como afirma o po-
vo? Na realidade apenas repetem e nio criam para as
multidoes senao estupefacientes que as adormecem e que
servem para tirar delas todda e qualquer iniciativa.

No entanto, quando alguém sobe 2 tribuna e fala com
dominio de si e das palavras, expressa idéias novas, evita
lugares comuns e repeticoes, causa verdadeira admiragio.
Esperavam ouvir o que ja estdo cansados de ouvir. E,
dessa vez, eis dque alguma coisa de novo os desperta do le-
targo em que viviam, do sono em que estavam.

E preciso, portanto, ndo imitar, mas criar.

O orador deve criar e nao imitar. Em vez de repetir,
deve procurar, por si mesmo e em si mesmo, a forma de
expressar o que sente e pensa. E uma regra para evitar
as repeticoes é sempre procurar falar de maneira diversa
da que fazem os outros. Ser pessoal na oracdo. Um
exercicio pode oferecer-se aqui e todos podem emprega-
-lo, a cada mnstante. Consiste éle em formular mental-
mente novas frases, em expressar novos modos de dizer
sGbre os mais variados temas de discurso.

Imagine o ieitor que estda num batizado ou num casa-
mento, ou num aniversdrio, e € obrigado a falar. Por és-
se exercicio ja formula as frases que poderia empregar.
Examina-se e retira delas tudo quanto € “chavao”, “frase
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feita”, “lugar-comum”. Constréi as frases de nova ma-
neira. Periodos curtos, incisivos, alternados com outros
mais longos. Nesse exercicio j4 vai joeirando o que € de-
sagraddvel ou desinteressante, escolnendo o que € novo,
original, ndo comum pelo menos. Se fizer ésse exercicio
e O escrever, eis que estard dando-lhe uma produtividade
extraordindria.

Sobretudo devem ser aproveitadas as figuras ja ex-
postas nas licoes de retorica porque elas permitem um
amplo enriquecimento da redacao.

* L] *

Damos, a seguir, um trecho de discurso de Alves
Mendes, pronunciado no século passado que, pela sua so-
briedade e beleza, merece ser lido:

“Ao falar-se de trabalho e de progresso, nao pode
prescindir-se, nao deve prescindir-se da crenga; — porque
quem nao cré nao trabalha, e quem nao trabalha niao pro-
gride. E se, como temos visto, a idéia cientifica, a idéia
humana, opulentando os tesouros sociais e dilatando os
horizontes da vida, serve abastadamente o progresso e im-
pulsiona fortemente e nobremente a civilizagao: que dire-
mos nos da idéia religiosa, da idéia divina! Ougo afir-
mar, que esta idéia estd exausta, quase extinta, e que ja
nao pode alentar as nossas aspiragbes ou nortear as nos-
sas esperancas.

“Agérrima ironia, lamentabilissimo engano! Quem
isto afirma corta. cerces as folhas da historia — essa qua-
se fototipia de todas as cenas da terra, e corta rentes as
asas do espirito — ésse quase anjo iluminado pelos res-
plendores do céu.

“Ouco dizer ainda, que éste nosso século é em tudo
um século positivista, utilitdrio, um século ateu. Tristis-
sima afirmacgao! Se assim fOra, seria bem desgracgado;
seria um século gigante, porém um gigante cego. Eu oti-
mamente conheco que cada uma das grandes épocas his-
téricas toma, por vézes, uma direcdo mais acentuada, uma
feicao mais aberta, um cariter salientissimo, em que al-
gumas faculdades se avigoram e amplificam com dano de
outras faculdades; mas também sei, que as correntes da
matéria, impetuosas e indoémitas que elas sejam, jamais
anulam as correntes do espirito; e creio tenazmente, que,
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cedo ou tarde, do enorme laboratdrio social, em que fer-
vem e refervem as paixdes e as idéias, a verdade aflora
sempre mais subida de ponto, mais esplendorosa e face-
tada, como do enorme laboratdrio césmico aflora limpi-
dissimo o carvao, o carvao apurado diamante!

“Que dizem?! Pois se a roda do tempo nunca tem
girado sem produzir e dardejar algumas faiscas de luz;
hoje, que esta rotacdo é intensissima, nao despediria pa-
ra ai, ao menos, uma flecha de luz celeste, que é a luz
de todas as luzes?! E assim tem acontecido. Bem qui-
sera eu agora dar-vos conta disto, mas nhao mo consente
a exigéncia da ocasiao. E quem o0 ndo sabe? Quem se
nao sentiu piedoso, cristianissimo, lendo, por exemplo, a
“Messiada” de Klopstock, através de cujas paginas se vé
crescer a okra da Redencao, e se ouve, deliciosamente, o
hino grandioso dos mortos redivivos acompanhado pelas
cadéncias das harpas angélicas? Lendo a “Divina Epo-
péia” de Alexandre Soumet, onde o sangue de Jesus vai
caindo, gbta a gota, até ao abismo de tddas as culpas, e a
arvore da Cruz vai penetrando, raiz a raiz, até o centro
de todos os males? lendo a Oracao por todos, que Victor
Hugo ensina a sua filha inocente, essa orag¢ao terna, efu-
siva, misticissima, vibrante como a voz do bronze, ma-
viosa como © gorjeio da ave, nitida como a luz da estréla,
finissima como o perfume da flor? lendo o Cantico a Deus,
de Lamartine, ésse cantico sentimental e sublime, que
junta as transcendéncias de Platao as concisdes de Isaias?
lendo em suma e enfim, a Harpa do Crente, de Hercula-
no, que consola, comove, arrebata, inspira, espiritualiza,
vivifica; que rutila como a sar¢a do Horeb e geme como
os salgueiros de Babilonia, que estrondeia como a mon-
tanha do Sinai e suspira como as virgens de Sido, que
canta como o saltério de David e chora como os trenos de
Jeremias? Quem desconhece ou denega tudo isto? Quem
denega ou desconhece que a crenca € o0 maior tesouro da
verdade, 0 mais adoravel surgente de virtudes, o eterno
timbre da nobreza do homem, a garantia suprema, a base
inconcussa da grandeza social?

“E nao ha de demonstra-lo, basta vé-lo. Aqui a geo-
grafia supre a retdrica. Para provar-se que a civilizacao
social deriva essencialmente da crenca religiosa, € apon-
tar para 0s povos que nao tém podido assumir ou com-
preender a idéia cristd. Jazem todos derrancados, jun-
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gidos a um ignobil fatalismo. Se sdo povos primitivos,
vivem imbecis numa eterna infancia; se sio povos poli-
ciados, vivem ineptos numa eterna decrepitude. Exem-
plo — a Oceania e o0 Bosforo. Nem numa nem houtra
banda floresce a cultura humana, porque os seus habi-
tantes nao tém logrado ser cristaos; e assim, aquéles ar-
rastam a existéncia de um menino ignorante; éstes, a de
um velho crapuloso. E natural, evidentissimo. Nao ha
progresso, nao ha civilizagdo sem moral, e nao ha moral
sem religido. Portanto, o progresso auténtico, a vera ci-
vilizacao ou € religiosa ou nao existe. No homem, mui-
tissimo mais que na matéria, reponta e refulge a mani-
festacao do progresso. O homem ¢é um espirito encar-
nado, um espirito servido por 6rgaos: — aquéle homem,
cujo espirito adejar acima do espirito comum, ésse sera
homem entre os homens. Mais, infinitamente mais que
a matéria e todas as formas da matéria, vale em si 0 pré-
prio homem, criador dessas formas, que sao as suas mes-
mas obras. A matéria é inconsciente e inanimada; nao é
fim para si mesma, € meio para os fins do homem. A ri-
gor, s6 0 homem progride, porque s6 0 homem entende.
Supor o homem igual ou inferior a matéria € subverter, &
profanar o plano do universo.

“O positivismo tedrico resulta o pessimismo pratico:
€ espirito descrente, o espirito estéril; € o coragao em gé-
lo, o coracao empedrado; € a antitese de t6da a grandeza
humana e de to6da a grandeza moral; ndo pode ser a dou-
trina de um povo militante, de um povo em progresso.
Nao pode. Povos grandes sA0 povos progressivos, povos
crentes, — porque a vida € de si uma luta e a crenga € de
si uma vitorial!

“Desdobre-se, pois, completamente ascensional e har-
monico, o glorioso e realissimo progressimento humano.
Onde o homem acepilhar melhor as suas faculdades e me-
Ihor significar os seus costumes e onde irradiar mais luz
e verdade, mais justica e virtude; onde, em suma, se re-
fletir mais danosa a perfeicao infinita, € precisamente ai
onde se executa melhor trabalho, se produz maior pro-
gresso, e fulgura mais civilizagdo. Cinzelar, moralmente
e socialmente, o homem, serda sempre o primeiro traba-
lho, o grande trabalho, o mais til trabalho do préprio
homem?”.

A DIALECTICA COMO ARTE

DE

ARGUMENTAR E DE PERSUADIR




O RACIOCINIO DIALECTICO

Vamos dispensar neste curso as longas razdes de or-
dem tedrica que fundamentam os principios da Dialéc-
tica, quer considerada como metédo de raciocinio, quer
como uma nova légica que vem completar o0 campo da
Logica Formal. Por outro lado, vamos dispensar tam-
bém o estudo das diversas dialécticas existentes, bem
como da parte histdrica, para nos atermos apenas a argu-
mentaciao e a arte de persuadir, pontos importantes e de
utilidade préatica.

LI

Um leve exame da histéria do pensamento, mostra-
-nos que todas as idéias, todos os principios, tédas as afir-
macgoes encontraram sempre argumentos sdélidos para
fundamenta-los, como também sélidos argumentos para
refutd-los. Tém todos experiéncia pratica, experiéncia
oferecida pela vida quotidiana, de que as afirmacdes nao
satisfazem plenamente e encontram adversirios que se
apresentam munidos de poderosos argumentos, deixando-
-0s indecisos entre uns e outros. A toda tese opbe-se uma
antitese. A tbéda afirmacdo, opde-se uma contradicao.
Nao ha ponto do pensamento humano que nao seja con-
trovertido. Nao ha principio afirmado que ndo encontre
seu mas. .., suas diividas. No entanto, impde-se que fa-
camos aqui distincoes. Nota-se que existe no terreno da
ciéncia mais solidez nos argumentos e as controvérsias
s&0 menores do que, por exemplo, no terreno da filosofia,
da politica, da economia, da sociologia. E que as ciéncias
naturais, por operarem sdbre certos aspectos da natureza,
tém maior homogeneidade. E vamos explicar, da manei-
ra mais simples que é possivel éste ponto.

As ciéncias naturais estudam corpos, isto é, objectos
que ocupam um lugar no espaco e se dio no tempo. To-
dos ésses corpos tém extensidade, e esta se manifesta nas
extensoes, no quantitative. Todos os corpos sao quantita-
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tivos. Ora a quantidade € julgada sempre homogénea-
mente. Uma quantidade pode ser comparada com outra.
Como a matemdtica trabalha apenas com as quantidades
e esta é aceita como homogénea, conhece ela uma exacti-
dao maior do que outras ciéncias. As ciéncias naturais
trabalham com o0s corpos que compdem O universo e to-
dos éles sdo quantitativos, por isso € a matematica basi-
lar para a ciéncia, que dela ndo prescinde. Mas sucede
que nao siao apenas Os aspectos extensivos os componen-
tes dos corpos. Hd, também, aspectos intensivos, quali-
tativos, de movimento, etc. A ciéncia, para compreen-
dé-los, considera-os apenas quantitativos, dentro do seu
campo de acdo. Quando €les o ultrapassam, isto €, quan-
do nao podem ser reduzidos totalmente a quantidade,
como os factos psicologicos, socioldgicos, objectos da filo-
sofia, os vallres, etc., entao a ciéncia sé apreende a par-
te quantitativa e abandona a outra as demais disciplinas.
Assim, ela obtém a exactidao ha parte quantitativa e um
certo rigor na qualitativa. Como nessa parte, a intensista,
— ou onde pelo menos domina a intensidade, — nao se da
a exactidao, € ela sujeita a maiores controvérsias. E o
que vemos em tédas as ciéncias culturais, como a historia,
a sociologia, a psicologia em parte, a filosofia, a religiao,
a metafisica, o direito, a politica, a arte, a axiologia, etc.

A logica, que predomina nas primeiras (as ciéncias
naturais), € uma légica que nao admite contradicdes, €
uma logica apenas afirmativa, salvo naqueles pontos em
que nao foi alcangada a base quantitativa, onde ainda nao
surgiu, como em certos temas, tais como o da energia, ©
do movimento, que, por transcenderem-na, pertencem a
filosofia da ciéncia, e dao cabimento a duvidas. Tam-
bém as controvérsias se dao mais poderosamente no ter-
reno em que a ciéncia nao alcangou pleno dominio do
quantitativo, como nos factos da genética, da teoria da
evolucao, da microfisica, etc.

Nao se julgue que, ao reduzir-se tudo a quantidade,
tenham-se, de uma vez para sempre, liquidado as contro-
vérsias. Absolutamente nao. A reducido dos factos ao
aspecto apenas quantitativo € uma reducdo abstracta da
realidade, porque a realidade nao € apenas extensidade,
mas intensidade também. A ciéncia, por isso, € abstrac-

ta, embora prdtica e técnicamente seja concreta. Por is-
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so, nos dias que correm, surgem grahdes polémicas que
atingem todos o0s aspectos da ciéncia para liberta-la da
quantitatividade, da ditadura, da extensidade, tornando-a
dialéctica.

Mais alguns elementos necessarios e poderemos ma-
nejar a dialéctica, apenas num dos seus aspectos como
arte de argumentar e de persuadir.

H4 duas formas de pensamento: o pensamento intui-
tivo e o discursivo. A intuicdo € um conhecimento dire-
to, sem meios (por isso se diz imediato), de um objecto
de pensamento em si mesmo.

Todos ¢s pensamentos tém um objecto, porque todo
pensamento € pensamento de alguma coisa. Intuir vem
de intuire, térmo latino que significa penetrar pela visao.
Assim intuir € penetrar em, é penetrar no objecto, € per-
ceber o objecto como éle se nos apresenta. Assim te-
mos a intuicdo déste papel que lemos, déste que estd aqui,
déste livro vermelho que estd na mesa. Eis 0 que se cha-
ma intuicdo empirica (empirico, quer dizer experimental,
dado pela experiéncia) ou também sensivel porque nos
€ dado pelos sentidos. O fendémeno intuido pode ser ex-
terior, quando é percebido pelos sentidos (a cO6r do livro,
o tacto que éle oferece), ou interior, quando € percebido
pela consciéncia, como uma dor, um desejo.

A intuicdo sensivel pertence ao homem, como tam-
bém pertence aos animais. A intuicdo racional, também
chamada de intelectual, tem por objecto as relagbes. Sao
relagbes, por exemplo, de semelhanca: éste livro € ver-
melho e aquela cortina também € vermelha; ou de con-
traste, éste livro € vermelho e aquela cadeira € branca; de
causalidade: agquela porta se abriu pela deslocacao de ar;
ou de finalidade: estdo aquecendo a dgua para fazer café.
H4 outros aspectos da intuicao, tais como a intuicdo do
transcendente, intuicédo mistica, intuicdo eidética, etc., mas
que pertencem ao campo da filosofia.

Falta-nos, para 0 nosso estudo, falar da intuicdo adi-
vinhatoria, que € um modo de conhecimento rapido, di-
reto por ser intuitivo, mas que se funda na experiéncia
ja& adquirida, como, por exemplo, a intuicio de um médi-
co no diagnéstico, a de um esportista num prélio, a de
um técnico na sua funcéio, etc.

A intuicao sensivel aplica-se ao singular, a esta coisa,
aquela coisa, o que diferencia esta e a distingue de outra.
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a intuicao intelectual as relagdes entre as coisas ou ao
que elas tém de geral, ao que elas tém de semelhante
com as outras. Veremos que essa distin¢do é importan-
te, porque ao chegarmos aos argumentos, no préprio cor-
po da arte de argumentar, poderemos polarizar de um la-
do o que € singular de um facto ou de um tépico que de-
sejamos defender e, do outro 1ado, o que é geral, 0 que se
assemelha aos outros. Para os advogados politicos, ar-
gumentadores em geral, esta distincio € importatissima,
porque a lei se refere ao universal e nem sempre € €la ca-
paz de encerrar, em si, todos os factos e as singularidades.
Por isso permite argumentar-se em seu favor com possi-
bilidades de bom éxito. - Estabelecida essa distin¢do, que
cremos foi nitidamente exposta, anhalisemos outros aspec-
tos que sao também importantes.

Ja que estudamos o pensamento intuitivo, analisemos
agora o pensamento discursivo.

O pensamento discursivo € também chamado racioci-
nio. Atfinge éle um objecto de conhecimento, ndo dire-
tamente como.o pensamento intuitivo, mas indiretamen-
te, por discurso (discurso € formado de duas palavras
dis-curso, por rodeios, ir daqui para ali, discorrer, correr
de um lado a outro, notar neste 0 que hia de semelhante
com aquéle).

Além disso, funda-se nos conhecimentos jd adquiri-
dos, pois para comparar isto com aquilo € preciso ter
uma nocao disto ou daquilo, um conhecimento disto ou
daquilo. Raciocinamecs s6bre um facto ou uma idéia, le-
vando alguns de seus aspectos para compard-los com ou-
tros ja conhecidos. Assim o raciocinio dis-corre.

Vejamos, agora, as formas do raciocinio. Temos um
principio geral jié aceito, por exemplo: todos 0s corpos
sfo pesados. Estamos em face déste livro que € um cor-
Po, porque ocupa um lugar no espaco. Logo concluimos
que éle é pesado, porque todos 0s corpos sio pesados.
Isto €, de-duzimos, tiramos daquele principio geral o que
jé esta contido néle, uma parte déle. Nesta forma de ra-
ciocinio estdo incluidos os silogismos, gque sao0 estudados
na logica.

Mas, para afirmarmos que todos os corpos sao pesa-
dos, tivemos que partir de uma série de experiéncias. Vi-
mos um corpo, dois, trés, milhares. E como todos os
corpos que percebemos sao pesados, induzimos, entao,

SpS——
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que todos o sejam. Chama-se a tal forma de raciocinar
de inducio, isto €, partimos dos casos singulares para o
geral. Mas tal ndo basta para térmos uma inducio, por-
que poderia haver corpos nao pesados, mas desconheci-
dos para nés. Nesse caso, para a inducio ser perfeita
sS40 necessdrias outras providéncias. E essas providén-
cias consistem em controlar as inducbes com as deducdes.

* Ed &

Chama-se analise a decomposicao de um todo em seus
elementos, e sinfese a operagio que consiste em compor
um todo, partindo dos seus elementos.

A anglise e a sintese podem ser feitas com factos
Teais, como por exemplo, a que procede na guimica, ou
com factos mentais, como nas andlises histdricas, psico-
l6gicas, etc. A andlise e a sintese se fundem, porque, na
realidade, o sabio usa ambas. Assim, o pensamento cien-
tifico vai de uma intuicdo obscura a uma intuicédo, atra-
vés do pensamento discursivo.

Quanto a inducio, na realidade, ndo se parte do par-
ticular para o geral, porque todo particular denuncia o
geral. J4 vimos gue o geral € o guantitativo, o extensista;
e o particular, o intensista, o qualitativo. Todos os fac-
tos, quer reais ou mentais, tém aspectos que se asseme-
lTham, cu siao iguais a aspectos de outros factos, que se
repetem em outros. Quando percebemos um facto sin-
gular, néle percebemos o que se repete também em ou-
tros. A generalizacio € feita com o que se repete, com
0 geral. Fundamenta-se também a inducao no principio
de que ha legalidade na natureza. Os factos que sucedem
obedecemn a certa ordem e nao sucedem desordenadamen-
te. Ao vermos um animal pela primeira vez, concluimos
que deve pertencer a uma espécie (geral) e que os indivi-
duos dessa espécie devem ter caracteres gerais. E que
sabemos nido surge um ser sem ascendentes, dos quais
herda caracteres, que bem o distinguem. Nosso espiri-
to funciona dualisticamente, e ésse € 0 ponto importante:
a parte, que déle apreende as singularidades, é a Intui-
¢do, e outra engloba o que hd de geral nas singularidades,
e eis a Razfo. Fsse dualismo € importantissimo, por-
que mostra o aspecto profundamente dialéctico do nosso
espirito. E veremos, ao estudar a argumentacio, como
tal facto pode ser decisivo na formulacdo dos raciocinios.
Ppré ou contra.




O DESDOBRAMENTO DO PENSAMENTO
EM SUAS OPOSICOES

Diante de uma série de aspectos semelhantes, deu-
-lhes 0 homem uma denominacio genérica: o conceito.
Em face de um, dois, inimeros factos semelhantes, cha-
mou-os de arvore, pedra, montanha, rio, chuva, porque
cada um désses térmos designava, de-nomi-nava factos se-
melhantes, ou nos quais havia caracteres, dados pareci-
dos, que se repetiam. Mas, cada arvore é uma 4rvore,
singular, unica, diferente de tédas as outras; cada &rvore,
que & diferente, tem aspectos que se repetem nas outras
que os tém em comum com aquela. Pois os aspectos que
em todas se repetem formam o conceito em seu sentido
ideal, formam a idéia da arvore, que nao € uma drvore
singular, mas a arvore como idéia.

Quando penso ha grvore, penso na arvore ideal. Quan-
do penso numa determinada 4rvore, penso naquela arvo-
re singular, que afirma o geral, o universal, a idéia drvore,
como generalidade, e que nega tudo quanto tem de sin-
gular, de tunico.

Assim, cada facto da natureza pode ser conceituado,
€ receber um nome.

Mas cada facto é um facto tinico que afirma o univer-
sal (idéia-conceito) e o nega simultineamente como sin-
gularidade.

Quando a lei estabelece uma norma, estabelece-a em
geral para todos os casos que tém semelhanca e que po-
dem ser regulados por aquéle principio. Mas cada caso
é um caso singular, tinico. Como deve entdo proceder o
advogado ao analisar um caso?

Deve proceder dialécticamente: olha-lo como singula-
ridade e como generalidade. A lei, contudo, ou o univer-
saliza ou o particulariza. Cabe-lhe, entdo, singularizs-lo,
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para, através das singularidades topicas, préprias do ca-
s0, obter elementos para a sua analise.

Um crime de morte € uma generalidade, mas cada
crime de morte é uma singularidade. Sabem muito bem
os criminalistas que 0s aspectos singulares de um crime
sao importantes para o estudo, para a andlise da questao
e é com habilidade e maestria que nessas singularidades
€les vao estribar sua atitude, defensiva ou acusativa. As-
sim, em t0da argumentac¢do, devemos saber separar Os
aspectos gerais, universais, dos aspectos singulares.

Vejamos um exemplo da histéria: Napoledo, como
fendmeno social, ndo varia (naturalmente sob certo as-
pecto) na histéria. O homem providencial, o bonaparte,
0 bonapartismo, € sempre uma solucao aparente quando
a ordem social estd ameacada, quando nao se encontram,
Nnos processos normais, meios de impor-se a ordem até
entao dominante. O bonaparte surge entio, como sur-
giu na historia tantas vézes. Podemos olhar o facto Na-
poleao Bonaparte assim, mas também temos que olhar o
Grande Corso como singularidade, como aquéle individuo
que surgiu na histdria da Franca, que foi Unico na histo-
ria. O bonapartismo pode repetir-se; nao pode repetir-
-se Napoledo Bonaparte, como pessoa, que € uma singu-
laridade. Nao podemos estudar, portanto, Napoledo ape-
nas como um facto sociolégico — aspecto geral — mas
como facto histérico — aspecto singular.

Néo foi Napoledo apenas o resultado das condicées
gerais, universalmente consideradas, como o fazem mui-
tos mas também o resultado das condig¢ées, individual e
singularmente consideradas. Do contrario agirfamos abs-
tractamente, pois separariamos a singularidade Napoleao
da universalidade “Napoledao”. Olha-lo apenas como pes-
so0a, ou apenas como o homem providencial de certo mo-
mento histérico, seria considerd-lo abstractamente. N&ao
nos basta dizer que alguém, naquele momento, poderia
ter sido Napoledo. E se nio existisse Napoleao Bona-
parte, surgiria outro nome, que teria sido considerado,
naquele instante, o salvador da Revolugao.

Realmente, tal poderia ter sucedido. Mas ai estaria-
mos apenas olhando abstractamente uma possibilidade,
quando nio podemos esquecer Napoleao como pessoa,
como aquéle que motivou muitos factos que seriam vivi-
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dos diferentemente por outros, factos que influiram tam-
bém, decisivamente, nos acontecimentos da Europa da-
quela época. Compreendida, assim, em um dos seus as-
pectos mais gerais, a diléctica, como a preconizamos, pro-
curando o variante e o invariante nos factos, temos mui-
tos argumentos importantes para analisar qualquer acon-
tecimento, para solidificar uma opiniao, para apresentar
uma perspectiva.

Analisaremos a dialéctica apenas como arte de argu-
mentar e de persuadir, pois nao podemos aqui estuda-la
sob outros aspectos, como logica das antinomias, etc. Va-
mos, portanto, examinar os aspectos da dialéctica que
sirvam as nossas finalidades. Tudo quanto se d4a na na-
tureza mostra-nos as suas antinomias, as suas oposicoes
polarizadas, irredutiveis (que se nao podem reduzir)
umas as outras. Vejamos: todos os corpos, isto €, todos
os factos, que ocupam um lugar no espaco e se dao no
tempo, sdo extensoes, tém dimensoes, tamanho, numa pa-
lavra, extensidade.

Mas também sio intensivos, qualitativos, moveis, ac-
tivos, em transformacio; tém intensidade. Mas, vemos
que a intensidade e a extensidade sao aspectos antagoni-
cos, um € o oposto do outro. Nao hd, para simplificar-
mos, COrpos apenas quantitativos, nem apenas qualitati-
vos. Nao podemos conceber uma quantidade pura nem
uma qualidade pura. Onde admitimos a quantidade, ad-
mitimos a qualidade, e vice-versa. Uma € irredutivel a
outra, embora nao o aceitem muitos filosofos e, como é
um tema de filosofia, ndo iremos analisd-lo aqui.

Assim vemos, por exemplo, quanto aos valéres. To-
do valor contrario: € o que se chama polarizacio dos va-
lores. Por exemplo: Bem — Mal; Coragem — Covar-
dia; Util -— Imitil; Honesto — Desonesto; em suma, todos
os valOres sao polares. Também o sao os qualitativos;
uma qualidade exige a qualidade contraria, e nao seria
entendida uma sem a outra. Nao poderiamos falar no
Bem se nao tivéssemos a nogdo do Mal, nem do 1til sem
a do inutil. Assim, ndo poderiamos falar do verde se nao
tivéssemos a nog¢ao do que € nio-verde, de que hd outras
cOres que nao siao verdes.

A mesma polariza¢do (mas aqui sob outro aspecto)
observamos quanto aos conceitos. N&o podemos falar
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de vertebrados sem conceber invertebrados. Todos o0s
vertebrados niao sao invertebrados.

As agbes exigem a acio contraria, ou a que nio € ela,
para ser concebida. N&o poderiamos falar numa acio, se
ela fOsse & Unica existente. Assim, quando dizemos fa-
lar, negamos o calar, quando dizemos andar, negamos 0O
estar parado, etc. Desta forma, quando dizemos alguma
coisa, afirmamos o que afirmamos e afirmamos também
0 seu contrario, que hd algo que nédo € algo.

Mas quando afirmamos algo de algo, quando digo
que éste livro € verde, reconhego que éste livro, ao ser
verde, nega 0 que nao € éle. Como usamos idéias pola-
res e somos forcados, por natureza, a formar de tudo
idéias polares, por isso, ao visualizarmos um facto, pode-
mos vé-lo, fundamentalmente, de duas formas, isto é, co-
mo éle se nos apresenta e como nao se nos apresenta.

Vamos analisar de outra forma. Quando afirmo um
valor de alguma coisa, quando digo que éste livro ¢ um
bom livro, afirmo um valor gue eu apreendo déste livro.
Nego automaticamente que éle niao seja bom. Mas a
idéia de bom € uma idéia polar que exige a idéia de mau.
Assim afirmo que éste livro nao € mau, ao dizer que éle ¢
bom. Nego portanto, ao livro o valor mau. Ao afirmar
0 que estimo do livro, nego o seu contrario, inibo o con-
trario, 0 mau. No entanto 0 mesmo livro pode ser jul-
gado por outro como mau. Neste caso, da-se o inverso
do meu. Estamos aqui em face de apreciacdes puramen-
te subjectivas e, neste terreno, todos sabem que as opi-
nioces sao as mais divergentes possiveis.

Diz-se, entdao, que as apreciagdes sdo relativas, por-
que variam segundo as opinides, os modos de ver, as pers-
pectivas de cada um.

Procuram os axiologistas (os que estudam a filoso-
fia dos valores) fundamentos reais, fixos dos valdres que
nao permitam prevalecer uma apreciagdo meramente sub-
jectiva, e sim uma apreciacio objectiva. Quando digo
que éste livro € vermelho, ndo afirmo o vermelho como
generalidade, como universalidade déste livro, isto é, que
a cOr singular déste livro € semelhante & que eu, como
idéia, considero vermelho. Assim desprezo o que € singu-
lar para afirmar o que é geral. Entiao, em tddas as nos-
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sas afirmacgdes, quando empregamos conceitos gerais,
apenas dizemos 0 que € geral das coisas, e n20 0 que € a
sua singularidade.

Ao examinar-se um facto, durante uma discussao, po-
de uma das partes tomar o facto apenas em seus aspectos
gerais e tirar diversas conclusOes. Essas conclusoes, olha-
das na sua universalidade, podem estar certas, legalmen-
te conexionadas com outras idéias universais.

Mas o facto, como singularidade, tem aspectos que
sa0 unicos e podem ser aproveitados pela outra parte
para diferencia-lo das apreciagOes gerais. E isso se did,
porque se hi o semelhante, hd também o diferente. Quan-
do apreciamos uma coisa, actualizamos uns aspectos e
virtualizameos outros. Actualizamos uns, isto €, damos
actualidade, como acto, como algo ja realizado, e virtua-
lizamos outros, considerando-os como nao actualizados,
ainda nao em realizacao, como uma possibilidade que des-
prezamos. Acentuamos O primeiro; inibimos o segundo.
Assim, ao apreciar éste livro, actualizo apenas 0s aspectos
bons e virtualizo os maus, e é 0 que me leva a declara-lo
como bom; enquanto outro actualiza os maus e virtualiza
0s bons, 0 que O leva a considerar mau.

Muitas apreciacbes sao désse quilate, e a habilidade
de quem deseja argumentar deve fixar, procurar, desven-
dar quais aspectos foram observados para poder classi-
ficar a apreciagao.

Por outro lado, posso considerar bom o que outro
considera mau. Isto é, os aspectos que chamo de bons,
s80 considerados maus por outra pessoa e nossa aprecia-
¢ao é, entio, divergente.

A discussio paira, agora, em saber se tais e tais as-
pectos sdo bons ou maus. Ora, ao examinarmos uma
opiniao qualquer, nunca devemos deixar de considerar os
valdres que estao ai, nessa opinido. Eis por que hoje a
axiologia € uma ciéncia tao importante; afinal de contas,
todas as discussdes acabam por tornar-se polémicas sdbre
valores. '

“~

COMO ARGUMENTAR PRO E CONTRA

Os valores podem ser considerados, ainda, em seus
aspectos viciosos, que tanto podem ser positivos como
opositivos (também chamados de negativos).

Valor positivo Valor negativo
Bondade Maldade

Quem deseja argumentar para provar a bondade de
alguém ou de alguma coisa, procura actualizar os aspec-
tos apenas bons. Quem deseja 0 contrario, procede tam-
bém de modo contrario. E vai ainda mais longe: inicia
por oferecer duvida quanto & bondade dos aspectos apre-
sentados, salientando as notas negativas. Feita essa
acentuacao das notas negativas, examina-as individual-
mente, para delas ressaltar apenas 0s aspectos mais ne-
gativos. Inversamente procede quem deseja o contrario.
Vamos a exemplos praticos. Admitamos o Japiao em sua
fase imperialista, antes desta ultima guerra. Quem o qui-
sesse defender procederia assim:

O Japao, descoberto pelos europeus (portuguéses),
foi explorado por aventureiros que impuseram ao povo
niponico a sua vontade, tirando désse pais todos os pro-
ventos que estiveram as maos. Humilhados muitas vé-
zes, espoliados muitas vézes mais, viram 0s japonéses que
nao podiam competir nem evitar que I6ssem pilhados pe-
los europeus, se nio se preparassam para enfrentd-los
com armas iguais.

Por isso, os japonéses tudo fizeram para atingir uma
base econOmica capaz de tornar forte a na¢ao para liber-
tar a Asia dos exploradores europeus, apoiados pelas for-
¢as dos seus governos.

Como povo, é o0 japonés bravo, trabalhador, inteli-
gente, caprichosoc e tenaz, que soube aproveitar todas as
grandes conquistas do Ocidente, sem perder sua alma,
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suas caracteristicas, nio poupando, para tanto, os maio-
res sacrificios de sua gente, nem a tranqiiilidade, o san-
gue e a vida de seus filhos para conquistar o lugar que lhe
caberia no mundo, etc.

Sao errados tais argumentos? Absolutamente nio,
porque éles encerram muito da verdade. Mas vem outro
argumentadcr e procede assim:

Os japonéses sao ainda barbaros. Vivendo de guer-
ras, destruiram-se uns aos outros em suas contendas. Es-
tariam, ainda, na mesma barbdrie, se o civilizador euro-
peu nao lhes tivesse levado o conhecimento e as conquis-
tas da técnica e da ciéncia. Povo guerreiro, ambicioso,
desejou dominar a Asia e 0 mundo inteiro, para impor
o predominio da raca amarela, sob sua hegemonia, sObre
as outras racas.

Mas, suas ambigbes foram tao elevadas, que olhavam
seus irmiaos de raca como inferiores e, por isso, nao tre-
pidaram em destruir chineses, em dominar outros povos,
para assim se tornarem os senhores absolutos da Asia,
etc., etc.

Tém fundamentos tais raciocinios? Nao hd, néles,
bases para fortalecé-los, factos para comprovi-los?

Demos assim um pequeno exemplo de como, actuali
zando-se apenas certos aspectos (os bons), pode chegar-
-se a afirmacdes totalmente boas, e, actualizando apenas
0s maus, a conclusdes contrdrias.

Nao € dificil destruir argumentos de tal forma; bas-
ta que se denuncie, de imediato, que quem os usa, empre-
ga-os unilateralmente, acentuando apenas os aspectos que
interessam ao fortalecimento da tese que deseja provar.

® % *

Que ligOes tiramos désse exemplo?

Que pela acentuacdo dos valbres polares, quer positi-
vOos ou opositivos (negativos), fundamentam-se as argu-
mentacoes. Aceito o principio como verdadeiro, como
eminentemente certo, o trabalho de quem argumenta, em
geral, consiste em provar que a tese que defende estd co-

“
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nexionada com o principio, isto €, estd perfeitamente en-
quadrada no principio que a justifica.

Vamos a exemplos: se ‘se afirmar que, por ter tais
caracteristicas, um proceder é adequado, procura-se pro-
var que tal facto, ou opinido, tem as caracteristicas do
principio aceito como adequado, e quem deseja provar
0 contrdrio procura mostrar que as caracteristicas do fac-
to, ou opiniGes, sao negativas ou contrarias as aceitas.

Ao examinarmos o raciocinio que acima fizemos,
quanto ao Japio imperialista, vemos que tais argumentos
obedecem a essa regra.

O mesmo se poderia fazer quanto & Alemanha hitle-
rista ou a Italia fascista, e outra ndo foi a atitude, a ma-
neira de proceder de todos quantos defenderam uma idéia
ou a valia de um facto.

Por isso, é necessario colocar-se numa posi¢ao supe-
rior, bipolar, isto é, numa posi¢cdo que visualize os polos
valorativos, para se poderem perceber as unilateralidades
dos argumentos.

Vamos organizar uma sintese do processo de argu-
mentacao.

1) Toda argurmentacao tende para afirmar ou para ne-
gar algo, ou algo de algo.

uma opinido (tese, teoria, etc.).
Um facto — aspecto quantitativo
uma qualidade — aspecto qualitativo ou

Afirma-se
Ou nega-se

Procura-se, quanto ao facto, provar que:
a) o facto se deu ou
b) que o facto nao se deu.

No caso a como no caso b, corrobora-se com o tes-
temunho: de pessoas ou de factos, ou dos indicios do
facto.

Pode o facto ainda vir a dar-se no futuro, isto &, ser
possivel ou nio.
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Corrobora-se a afirmativa ou a negativa com as pos-
sibilidades reais ou o nexo com os factos actuais que o
indicam, ou, contrariamente, pela negacio désses aspec-
tos. Provamos que tal facto é possivel ou impossivel su-
ceder, porque tudo indica sua possibilidade ou nao, ba-
seada nos factos.

A qualidade que se deseja argumentar pré ou contra.
ou € positiva ou negativa, ou presente ou ausente.

Em ambos os casos € ela evidenciada pelo nexo dos.
actos ou factos, 0os quais sofrem uma apreciacao racional
ou intuitiva, ou entédo é correlacionada com outras qua-
lidades que a exigem ou negam.

A opinido parte de uma tese, que serve de fundamen-
to. A opinido apresenta-se como uma hipodtese que se
procura demonstrar, que se enquadra na tese ou num
principio ja aceito ou demonstrado como certo. Buscam-
-se os alicerces nos factos ou nas idéias que o corroboram
ou nao, € 0 nexo da opinido com outras opinides ja com-
provadas.

Assim podemos afirmar ou negar um facto, afirman-
do ou negando uma qualidade para comprovar ou nao
uma opinido.

Aplicando-se a ésses métodos a dialéctica dos wvalo-
res, todos os argumentos estdo sujeitos a ser tomados
unilateralmente.

Para denunciar a unilateralidade é necessario provar
que houve unilateralidades valorativas.

No caso dos argumentos acima apresentados, podem
ser aplicados ésses principios, os quais nao permitem
que vejamos nitidamente as actualizacGes dos valores ou
qualidades que desejamos afirmar para, por meio delas,
robustecer a hipdtese ou a opinido que queremos sus-
tentar.

Nao € exagéro dizer que tdédas as idéias podem ser
demonstradas por ésse método e os sofistas provaram
que poderiamos provar o que quiséssemos, quando usds-
semos essa maneira unilateral de raciocinar.
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O conhecimento désse processo nos capacita a exa-

‘minar os argumentos alheios e a robustecer os nossos,

nao deixando os pontos fracos que sdo tdo comuns na

experiéncia didria, e que permitem a destruigio muitas

vézes dos aparentemente mais sélidos argumentos cons-

truidos.

NOTA: — Valdres viciosos sio aquéles desviados dos valdres
mais altos, como benevolente quanto a bondoso; maldoso, quanto a

‘mau, etc.

H4 ainda os valores analégicos como simpético por belo. Quem

-deseja mostrar que alguém nfo é bondoso, procura afirmar que éle

€ benevolente. Aceita a afirmacgfo, mostra que a benevoléncia en-
cerra fraqueza, que a benevoléncia pode admitir o mal. E em pou-
cas palavras destréi o alto valor que até entdo gozava a pessoa a
-quem ataca. Se um politico, por exemplo, um alto governante, é
honesto, o adversirio procura mostrar que € honrade, mas cuja ho-
norabilidade é pessoal e ndo impede que outros, & sua sombra, prati-
quem desonestidades. Daf a acusd-lo de cGmplice por omissdo € um

‘passo.

Na discussfo sObre os factos, cuja existéncia é evidente, estd na

valoracdo dos mesmos a tatica de aceitd-los ou combaté-los.

Quando se trata de uma doutrina, ou de uma opinido, o ataque
cai sbbre a tese, cujo enunciado é analisado.

Tdéda a habilidade de quem discute ou argumenta consiste em
fundar concretamente o que afirma ou alega, fortalecendo os dois
lados em que pode ser analisada a sua opinido. Quando combati-
da, deve analisar se as razbfes apresentadas sio ou ndo unilaterais,
isto €, se fixam apenas um dos aspectos valorativos. Denunciada a
unilateralidade do argumento, ésse cai logo por terra. Pode o lei-
tor comparar algum artigo polémico de jornal ou discurso politico
.com a sua colocagdo polar, e tirar as suas conclusfes. Veri, entéo,
‘que a argumentagio obedece quase sempre a essa unilateralidade.
Quem superar a unilateralidade, isto & abordar o que deseja provar
por ambos os lados, respondendo préviamente as valoragdes polares
que o adversirio poderd usar, fari uma argumentacfo irrespondivel
-e decisiva.




A ARTE DE PERSUADIR

Passamos, agora, a examinar os fundamentos da ar-
te de persuadir, dispensando as regras oferecidas por
muitos autores, de fragil aplicacio, para preferirmos
aquelas de valor incontestdvel.

A “ordem demonstrativa” é aquela que prova melior
que uma coisa € verdadeira. Jd examinamos os aspectos
concretos para uma argumentacio ou para uma demons-
tragdo. Mas trata-se agora de persuadir, de fazer crer
que uma coisa € verdadeira. Na antiga retorica, como
arte de persuadir, ensinava-se a elogiiéncia, isto €, a arte
de persuadir um auditério, ja examinada na Retdrica.

Sédo elementos da elogiiéncia:

a) o uso de provas que tocam i razdo e aos senti-
mentos, excitando, por exemplo, a cdlera, a compaixao, a
indignhacio;

b) o bom uso das figuras que jé estudamos, cujo va-
lor tivermos oportunidade de evidenciar, e que sido eficien-
tes para dar énfase ao que se diz e a0 que se escreve.

Pela ordem dos argumentos, quando cuidadosa, te-
mos 0s meios mais seguros da persuasio.

Examinemos um exemplo célebre de Rollin, em seu
“traité des études”. A cidade de Cdpua, que estivera alia-
da aos romanos, havia traido Roma para abrir as portas a
Anfbal, o grande chefe cartaginés. Um dos principais da
cidade era Pacuvius, o qual ofereceu a Anibal um grande
banquete. Mas soube Pacuvius que seu filho, Perolla, de-
cidira aproveitar-se da oportunidade do banquete para
matar Anibal. Ao saber de tal intento, vai o pai & pro-
cura do filho e tenta dissuadi-lo. Emprega para tal trés,
argumentos:

.
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1. — éle, Pacuvius, defenderd seu hoéspede, porque
assim € seu dever e precisard o filho mats-lo, antes de atin-
gir Anibal;

2.° — Anibal é seu hospede e, segundo a religiao anti-
ga, 0 héspede € sagrado;

3.2 — Anibal estd cercado de oficiais e de guayc}as e
Perolla, o filho, serd morto, sem divida pelos oficiais de

Anibal.
: a ordem para apresentar tais argumentos, de

forma que possam éles persuadir o filho?

Ora, quem quer alinhar, numa ordem, uma se€rie de
argumentos, nao pode ater-se ao valor de cada argumento
em si, mas 3 ordem em que devem ser empregados, Or-
dem capaz de persuadir, pela impressao dque possam
causar.

O filho de Pacuvius é um rapaz valente. Desprezari
ou mostrard desprezar o perigo a que estara exposto ao
atacar Anibal.

Quanto aos escrupulos religiosos, € €le bastante jpx{em
e, na sua idade, nem sempre tais escrupulos séo suficien-
temente fortes para convencer.

Mas Perolla ama o pai e nio desejaria tornar-se um
parricida. Entio a ordem deverd ser 3-2-1.
Que licdes se tomam aqui?

Se o leitor tem de argumentar com alguém e O quer
persuadir, e se dispde de varios argumentos, devera pro-
ceder assim:

1.» — fazer o balanco dos argumentos de que dispOe;
2.» — verificar o valor de cada um pelo seguinte pro-
Cesso:

a) iniciar com um argumento de fér¢ca média, e de-
pois os mais fracos;

b) os argumentos mais originais, mais inusitados,
menos usados, menos comuns, devem ser empregados no
fim;
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3° — dar aos argumentos uma forma expressiva,
.aproveitando as figuras ja expostas;

4° — nunca esquecer a pessoa para quem emprega
-0s argumentos, e verificar qual a escala de valdres que a
-dirige, isto €, verificar qual a hierarquia de valdres acei-
‘ta pela pessoa que se quer convencer. Se s4o 0s valores
religiosos, os estéticos, os €éticos, os utilitdarios, os logicos,
-ou os outros. Pode a pessoa ser um artista ou um reli-
gioso, mas se o aspecto utilitario tiver forga de persuas-
.880, 0 argumento utilitirio deve ser acentuado;

5. — quando o conhecimento da escala de valdres
‘nao € possivel de ser conhecido, usar, entao, das regras
dos numeros 1-2-3, que sao suficientes para obter a per-
.suasao desejada (1).

1) Para o melhor dominio da Légica e da arte de argumentar,
. aconselhamos nossos livros «Légica e Dialéctica» e «Filosofia e Cos-
. movisao».

PARTE PRATICA
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LOCUCOES LATINAS USUAIS

Ab absurdo

Ab aeterno

Ab hoc et ab hac
Ab imo corde

Ab imo pectore
Ab initio

Ab intestato

Ab irato

Ab origine

Ab ovo
Abundantia cordis
Ad ephesios

Ad extremum

Ad gloriam

Ad hominem

Ad honores

Ad instar

Ad interim

Ad internectionem
Ad intra

Ad libitum

Ad litteram

Ad nutum

Ad ostentationem
Ad perpetuam
Ad referendum
Ad rem

A duo

Ad usum

Ad verbum

A fortiori

A posteriori

A priori

Bis

por absurdo

por todo o sempre, eternamente
a torto e a direito

do fundo do corag¢ao, sinceramente
do fundo do peito, francamente
desde o principio

sem deixar testamento

de modo irado

desde a origem

- desde o principio, a partir do 6vo

com a maior cordialidade

a toa, sem fim determinado
até o extremo, até o cabo

pela gléria, para nada (sentido
irénico)

contra a pessoa

- gratuitamente, pela honra

semelhante

provisoriamente

até ao exterminio

por dentro, interiormente

a escolha, a vontade

a letra, literalmente

segundo a vontade, ao arbitrio
por ostentac¢ao, ostensivamente
perpétuamente

sob condi¢ao, condicionalmente
a coisa, categoricamente

a duas vozes, emparceiradamente
conforme o uso, na forma usual
palavra por palavra

por mais forte razéo

ao depois

primeiro que tudo

duas vézes
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Bona fide
Coram populo
Currente calamo
De auditu

De plano

De visu

Ex abrupto
Ex aequo

Ex cathedra
Ex commodo
Ex corde
Exempli gratia
Ex itinere

Ex officio

Ex professo

Extra muros

Ex vano

Ex vi

Gratis pro Deo

Grosso modo

Hic et nunc

Ibidem

Imprimis

In brevi

In continenti

In extenso

In extremis

In fine

Infra

In hoc tempore

In limine

In nomine

In perpetuam

In solidum

In tempore
opportuno

In terminis

In totum

Infra muros

Invita Minerva

Ipsis verbis

Ipso facto

de boa-fé

em publico, alto e bom som

ao correr da pena

de oitiva, por ouvir dizer

de plano, sem dificuldade

de vista

de pronto, sem preparacio
com igual mérito

do alto de cétedra

a seu comodo, & vontade

do coracao, cordialmente

por exemplo

de caminho

por imposicdo da lei, oficialmente
francamente, cabalmente, erudita-
mente

fora dos muros

debalde, inutilmente

por efeito, por forga
gratuitamente pelo amor de Deus
sumariamente

imediatamente, jd, aqui e agora
ai mesmo, no mesmo lugar
principalmente, sobretudo
brevemente

imediatamente

por inteiro, por extenso

no ultimo momento

no fim

abaixo

presentemente

no limiar, & entrada
nominalmente, em nome

para todo o sempre
solidariamente

oportunamente

em ultimo lugar

no todo, totalmente

dentro dos muros (entre intimos)
contra a vontade de Minerva
exatamente, sem tirar nem poér
pelo proéprio facto

CURSO

Latu sensu

Motu proprio

Nemine discre-
pante

Non liquet

Omnium consensu

Pari-passu
Per fas et nefas

Per summa capita

Primo

Pro domo sua
Pro forma

Pro rata

Pro tempore
Quantum satis ou

quantum sufficit

Retro
Revera
Secundo
Sic

Sine die
Sponte sua

Stricto sensu

Supra
Tertio

Una voce
Ut supra
Verbi gratia
Vice-versa

DE
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— no sentido geral
— de modo préprio, voluntariamente

— uninimemente, sem que ninguém

divergisse
pouco inteligivel, obscuramente

— pelo assentimento de todos

a passo igual

a todo transe, por todos os meios
pela rama, superficialmente
primeiramente

interessadamente, em seu interésse
por formalidade

em Pproporc¢ao, proporcionalmente
temporariamente

suficientemente, o bastante
quanto baste

atras

efetivamente, com efeito

segunda vez, em segundo lugar

— assim, déste modo

LT

indeterminadamente, sem fixar dia
espontineamente, por sua prépria
iniciativa

de modo restrito, no sentido res-
trito

acima

terceira vez, em terceiro lugar

a uma voz

como acima

por exemplo

reciprocamente




REGRAS SOBRE O EMPREGO DO
INFINITO PESSOAL

Regra de Jeronimo Soares Barbosa: — “Usa-se 0 in-
finito pessoal, quando o sujeito for préprio, isto €, dife-
rente do modo finito.

Usa-se o0 infinito impessoal quando o sujeito for co-
mum”.

Regra de Frederico Diez: — “Desde que 0 verbo no
infinito, possa ser desdobrado para o modo finito, deve
pessoalizar-se, em caso contrdrio, permanece impessoal”.

Jilio Ribeiro aceita a regra de Diez, e d4 como razao
da regra: “Se o infinito pode ser construido analitica-
mente, € porque o verbo regido pode subtrair-se a rela-
cio de dependéncia, que o prendia ao verbo principal; ¢
porque pode construir em outra oracdo com sentido dis-
tinto a vida propria”.

i

!

AS TRES EXCEPCOES DE SOARES BARBOSA

Personaliza-se o0 infinito:

a) quando a construcao da frase oferece o equivoco
sbbre o sujeito;

b) quando a oracdo do infinito € o sujeito ou atri-
buto de outro verbo, nao em sentido abstracto;

¢) quando éle vem no principio da frase, regido ou
nao de preposicio.

Exemplos: — Julgo seres sabedor — Os soldados tra-
balharam para vencerem a batalha — Cremos térmos
vencido — O louvares-me causa-me novidade — Com he-
gares O crime nao consegues absolvicao.
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Entretanto, a harmonia tem prevalecido sObre as re-
gras.

Anotemos esta regra de Taunay:

“Quando o sujeito do verbo no tempo finito é o mes-
mo que o do infinito, éste infinito fica invaridvel. Quando
os sujeitos sfo diversos, isto €, quando o infinito tem su-
jeito proéprio, torna-se variavel”.

José de Sa Nunes acrescenta ainda:

“Quando o infinito estd na voz reflexa, € preferivel,
€ melhor, é mais da indole da lingua o seu emprégo na
forma pessoal, ainda quando o sujeito da oragio regente
seja idéntico ao da oracido regida”.

Conclui Maurell Lobo: “N2ao ha norma segura sObre
o emprégo das formas infinitivas; em muitos casos, fica
ao arbitrio do escritor usar do infinito pessoal ou impes-
soal, ou para maior clareza e vigor da frase ou para me-
lThor consonancia”.

Said Ali da as seguintes conclusoes:
Infinitivo sem flexdo:

1. — Sempre que o verbo indicar a acao em geral,
como se féra um nome abstracto, ou quando nao se co-
gita de pessoa, ex.: estudar (— o estudo) aproveita. —
E 0 caso mais comum.

2. — Nas linguagens compostas e perifrasicas, sendo
apenas licita a flexdo no caso de vir o infinitivo, afastado
de seu auxiliar a ponto de tornar-se obscuro o sentido,
se ésse auxiliar nao for lembrado pela flexao.

Infinitive flexionado:

1. — Sempre que o infinitivo estiver acompanhado
de um nominativo sujeito, nome ou pronome (quer igual
ao de outro verbo, quer diferente).

2° — Sempre que se tornar necessario destacar o
agente e referir a agdo especialmente a um sujeito, seja
para evitar confusdo, seja para tornar mais claro o pen-



120 MARIO FERREIRA DOS SANTOS

samento, o infinitivo concordard com o sujeito que temos
em mente.

32 — Quando o autor intencionalmente pde em re-
lévo a pessoa a que o verbo se refere.

Exemplos:

“Fingiu serem vindos os embaixadores d’elrei da
Pérsia a cobrar o tributo” (Bernardes).

“Ordenou o governador ficarem ali todos os pedrei-
ros” (Diogo Couto).

“Trabalha, meu filho, para agradarem tuas obras a
Deus” (F. M. Pinto).

“¥ Sécrates quem afirma serem 0s gregos conjuntos
e domésticos” (L. C.).

“Q primeiro e infalivel progndstico é encontrarmos
neste mundo todos chorando” (Vieira).

“Convidou o Arcebispo muitos Prelados Italianos e
de outras nagbes para ouvirem o sermio da vinha” (Fr.
Luis de Souza).

“Se buscarmos. .. a causa de todas as ruinas e males
do mundo, acharemos que a Uunica € a nao acabarem o0s
homens de concordar o seu querer com seu poder”

(Vieira).
» -3 *

REGRAS PRATICAS ACERCA DO EMPREGO
DOS PRONOMES OBLIQUOS

se — si — sigo

Esses pronomes sao sempre correlatos & palavra que
representa o sujeito da oragao em que éles se acham co-
mo complementos:

a) pelo facto de refletir a agao verbal sbbre o mes-
mo sujeito que a p6e em prética, é que o pronome se —
recebe 0 nome de reflexivo.

Epifanio aceita o0 emprégo de si e consigo, sem carsi-
ter reflexivo, representando a pessoa com quem falamos
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e a quem tratamos na 3.° pessoa. Epifanio, no entanto,
nao traz grandes exemplos, senio Eca. Ma4rio Barreto
defendeu o0 uso do pronome si em carater reflexo. Essa
forma, porém, € estigmatizada pelos nossos gramaticos.
H4 érro nessas frases:

“Tenho dé de si” e sim: “Tenho dé de vocé”.

“Eu vou consigo” e sim: “Eu vou com vocé”.

“fste livro € para si” e sim: “Este livro é para vocé”.

Sao erros porque si e sigo sao reflexivos.

Nao é correto dizer-se:

Falei consigo (com vocé)
Falei de si (de vocé)

0 uso correto manda dizer:

Pedro falou de si (déle Pedro e niao de vocé).
Vocé quer tudo para si (isto é, para vocé).
Leve o revélver consigo (isto é, com vocé).

x & =%

lhe e a éle

Ha verbos que pedem como complemento indireto,
em vez da forma sintética: lhe, a forma analitica a &le.

E preferéncia observdvel no Brasil, a preferéncia da
forma analitica: a mim, por me; a ti, por te; a éle, a ela,
por lhe; a éles, a elas, por lhes.

Ha o exemplo do verbo assistir, ajustar, socorrer, ser-
vir, que dao preferéncia & forma analitica:

“...mas nao servia ao pai, servia a ela,
que a ela s6 por prémio pretendia” (Camoes).

“Continuam a ser convidados e rogados para assistir
a €éles todos os mestres e mestras” (A. F. de Castilho).

“Nao serei eu que assista a €le” (Herculano).

“...tdo particular que nem o marido assistiu a ela
(conferéncia)” (Machado, “Esati e Jacé”).
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O lhe usado, as vézes como complemento direto é
barbarismo usado até por escritores de renome:

Exemplos: — “Amo-lhe muito”. “Tenho grande sa-
tisfacdo quando lhe vejo”. “Brevemente lhe visitarei”.

Nos antigos escritores nao raro se encontrava o lhe
fazendo papel de complemento direto.

Atende-se a éstes exemplos: “Deus guia o cego” —
“Deus O guia”.

“Deus guia os passos do cego” — “Deus lhe guia o0s
passos”.
“Pedi o0 livro — Pedi-0” — “Pedi o livro a Pedro” —

“Pedi-lhe o livro”.

O objecto direto muitas vézes vem regido de prepo-
sicao (a, de) por eufonia ou para evitar confusao com o
sujeito.

Exemplos: — Amar a Deus — Abracou a Pedro —
Bruto assassinou a César — Comer do bdlo — Pedro, a
quem espero desde ontem — Reger ao verbo — Saudar a
aurora — A noite vence o dia — Gritar por socorro —
Arrancar das espadas — Amara-o apenas a éle, etc.

Nao é legitimo o emprégo do reflexivo se com as for-
mas obliquas: o, a, os, as.

2 e e
* = b

No emprégo da forma nés, vés, nos, vos, por modés-
tia, em vez de eu, ou para dar relévo ou autoridade a al-
guém, é costume nos autores levar os adjectivos em re-
lacao atributiva ou predicativa com os ditos pronomes ao
singular. -

“Antes sejamos breve que prolixo” (Julio Ribeiro —
Gramatica Portuguésa) — “Chegado, porém, & conclusao
déste livro, por-lhe-emos remate com uma reflexao” (Her-
culano — Histéria de Portugal).

Entretanto, a indole da lingua manda que ponhamos
o adjectivo no plural.

Ha4 ainda um exemplo de Carneiro Ribeiro, em abono
da primeira forma: “N6s € que nao sei se o fazemos”, ex-
traido de Alexandre Herculano.

Conclusio: — Ambas as formas sao licitas, portanto.

¥ * £
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O emprégo de Vossa Reveréncia, Vossa Senhoria, Vos-
sa Alteza e proprio da 3.2 pessoa e usam-se como dativo
e acusativo as formas correspondentes: lhe, 0, a. Estas
ultimas o, a, nao concordam em género, mas devem con-
cordar em Ssexo.

Nao se admite o emprégo do verbo na 3.® pessoa, com
O pronome vés, na 2.* pessoa. SO 0 Vossa mercé que as-
sumiu a forma de vocé conjuga-se, hoje, na 3.2 pessoa.

No entanto, em Rui e Castilho (Feliciano) encontram-
-se exemplos do emprégo duplice da 3.2 e da 2.2 pessoa.

Os pronomes obliquos: me, te, lhe, nos, vos, lhes, po-
dem indicar relacao de propriedade, equivalente aos pos-
sessivos.

Vejamos:

a) permite evitar o uso exagerado dos possessivos,
que sO devem ser preferidos, para dar maior clareza 3
frase, quando necessaria;

b) o0 exagéro do meu, teu, seu, “desvigora, peia, e ar-
rasta a prosa vernacula”, segundo Rui, quando repetida
téda a vez.

Sao de Castilho os seguintes conselhos para evitar o
abuso dos possessivos:

1. — “refugar do discurso os atravancos dos prono-
mes e dos possessivos;
2.2 — colocar os térmos que vos restarem em ordem

diversa da francesa, e mesmo contraria; aqui fugir do
francés, € chegar para o latim; e chegar para o latim, é
adquirir novos meios para produzir, com um discurso,
bizarros efeitos artisticos e até l6gicos”.

Vejamos exemplos: — “Saiba bem conhecer as boas
das béstas e mandar-lhes fazer freios” (D. Duarte, cit. por
Rui).

“Comeram-lhe as fazendas, comeram-lhe as cidades,
comeram-lhe as vidas” (Anténio Vieira).

“Fumegava-lhe aos pés tartireo lume” (Bocage).

c¢) Por elegancia costumavam 0S8 nossos classicos
substituir os adjectivos possessivos pelos pronomes das
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pessoas correspondentes aos possessivos, ou sujeitos, sem-
pre precedidos do artigo indicativo.

“Vendo escondido no Pireu, descubro-lhe a guarida”
(Latino Coelho).

“Nao se lhes gastou o calgado, nem se lhes rompeu o
vestido” (Bernardes).

Os outros exemplos de uso do adjectivo possessivo
sio mais vulgares e dispensam comentéarios, aqui.

x X 3

O emprégo do quem.

Nao s6 se refere a pessoa, ou coisas personificadas.
Em nossos classicos, hd exemplos contrdrios também, re-
ferindo-se a pluralidade e a coisas.

Na sintaxe do pronome quem € de notar essas carac-
teristicas citadas por Laudelino Freire (“Estudo de Lin-
guagem”):

a) pode substituir o relativo — que —;

b) pode referir-se tanto & pessoa como a coisas, as-
sim no singular como no plural;

c) como sujeito de uma oragao subordinada, pode
levar o verbo a concordar com o sujeito da principal, ou
concordar consigo mesmo.

Exemplos: — “Nao foram éles quem vos mataram”
(Diogo Bernardes).

“Eram Cristo e Sao Tiago e outros batalhadores in-
vulnerdveis que venciam as lides homéricas dos Afonsos
contra os sarracenos” (Camilo).

“Nessas palavras conheceu a donzela que o citime era
quem as ditava” (A. Herculado, “O B6bo”).

DA COLOCACAO DOS PRONOMES

Algumas regras fornecidas por Candido de Figueire-
do merecem ser anotadas:

1> — O pronome pospoOe-se a0 chamado gerindio: —
“Antbénio, levantando-se, disse”. Excepto quando o ge-
rindio é precedido da particula em: — “Meu pai, em se
levantando, vem ter comigo”.
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2.2 — Quando os pronomes indefinidos tudo, nenhum,
ninguém, nada, e outros, antecedem um verbo, 0 pronome
se, como reflexo e como particula que apassiva os verbos,
também antecede, e vice-versa: “Muito se falou hoje” —
“Hoje falou-se muito”.

3.» — Nas proposicées afirmativas e independentes, o
pronome € enclitico, isto é, segue o verbo: — “Jodo sui-
cidou-se”.

42 — Se a proposicao é subordinada e comega por
certas conjungoes ou proposicées, entao o0 pronome ante-
cede o verbo: — “Dizem que Jodo se suicidou”. “Veio cd
para me falar”.

5% — A mesma coisa nas interrogativas: — “Que me
dizes?” “Para que lho disseste?” “Aonde te diriges?”

6.2 — Nas proposicoes optativas ou subjuntivas, o
pronome estd antes ou depois do verbo, consoante o su-
jeito: “Acuda-lhe Deus — Deus lhe acuda”.

7. — Nas proposicoes negativas, 0 pronome é sem-
pre proclitico: — “Nao lhes fales”. “De modo nenhum te
atendo”.

82 — Quando concorrem dois verbos, um no modo
finito, e outro no infinito, dd-se préclise ou énclise, desta
forma: — “Quero que me venhas falar; quero que venhas
falar-me”.

O pronome atono nunca deve iniciar um periodo. Os
exemplos populares, e o de José€ de Alencar e de Vieira, na
carta a Duarte Ribeiro de Macedo: “Me avisam em mui
secreto, que Espanha tem resoluto romper a guerra com
Franca, etc...” nao justificam, de todo, o emprégo.

O cardter afectivo, amigavel do “me ajuda”, “lhes ca-
be a vez agora”, “me passa 0 pdo” e outros sao inegavel-
mente impressionantes. Hd4 essa tendéncia entre nos.
Registra-o a linguagem popular. Querem implanté-lo os
escritores mais libertados dos cinones tradicionais da
lingua. O emprégo do “me parece”, nas proposicoes in-
tercaladas, o expressivo: “me melem”, de Portugal, tudo
favorece essa orientacio nova, que acompanha 0 movi-
mento natural da lingua portuguésa, entre nés.




126 MARIO FERREIRA DOS SANTOS

Nao é de desprezar os argumentos que “afectivam” a
lingua, pois hd nisso um qué de sentimento que merece
reparo e cuidado.

% % %

“Nas expressOes verbais compostas de auxiliar mais
participio passado, ndo se coloca 0 pronome atono apos
o dito participio nem anfes déle: o pronome fica ligado
ao verbo auxiliar no hifen, ou, no caso de o preceder,
qualquer elemento atrativo, disposto procliticamente”.

Exemplo: — “ja éle se havia sumido”.

“Nunca se liga, em portugués, o pronome atono, nem
ao participio passado, nem a0 mesmo precedido de auxi-
liar. Somente nas inversoes — (prometido lhe estd) —
vem éle proposto ao verbo principal mas continua a per-
tencer sintaticamente ao auxiliar”.

Segundo Said Ali, funda-se tal regra em razoes his-
téricas. Esse participio era considerado adjectivo quali-
ficativo, e os verbos juntos dos quais vinha, hoje auxilia-
res, denotavam nogbes concretas e s6 a éles pertenciam.
Fixou-se a colocacdo neste sentido, sem embargo das mo-
dificacoes semaéanticas ulteriores”.

“Nas proposicoes que tém antes do verbo um advér-
bio, (ou expressdao equivalente), excluidos os de negagao
que merecem estudo particular, — € de meneio habitual
em portugués o antepor-se o pronome 4tono, ao verbo,
em nao havendo pausa logo em seguida ao advérbio; mas,
no caso contrario, € comum a énclise”.

—Exemplo: — Assim se mudam os tempos (aqui nag
hd pausa).

Mas: — Assim, mudam-se os tempos... (depois do
advérbio, ha pausa).

“Nas proposicoes independentes (principais ou coor-
denadas), em se 'nfo infringindo outras normas de cara-
ter obrigatorio, é mais comum:

1l — Dar-se a proclise:

a) com as formas verbais proparoxitonas: “NOs te
louvariamos”;
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b) nas frases optativas e imprecativas: “Deus te
acompanhe”;

¢) quando precede ao verbo o objecto e se deseja
por em destaque o conceito inicial. “Feliz me sentiria
por ter assim contribuido de modo modesto, mas, eficaz,
para a defesa da nossa opulenta e formosa lingua” (M4-
rio Barreto).

2 — Dar-se indiferentemente a préclise ou a mess-
clise:

a) com o futuro imperfeito do indicativo;
b) com o presente do condicional.

3.> — Dar-se a énclise:

a) com o verbo no imperativo;

b) quando o verbo precede o sujeito representado
por substantivo proprio ou comum;

¢) quando o pronome atono mantém relagio pleo-
nastica com o0 objecto mencionado antes do verbo: Exem-
plo: “A carta levou-a meu amigo”.

Quando o verbo estd no gerundio:

1. — Dé-se usualmente a énclise, se a essa forma ver-
bal precedem os vocdbulos — ja... j4, ora... ora, ou. ..
ou, agora. .. logo e outras expressoes de sentido andlogo.

2.» — Dé-se de ordindric a préclise, se o gerindio é re
gido da preposicao — em —.

E facultativo o emprégo da prdéclise ou énclise, em
se tratando de infinitivos preposicionais. Hssa faculdade,
porém, tem a fred-la o bom soido da frase, tanto que so6
em cerios casos deve a énclise preterir o proéclise” (Ma-
rio Barreto).

w & *

“Nas formas verbais constituidas de verbo auxiliar
ou regente mais gertindio, verifica-se: a énclise ao verbo
determinante, néo ocorrendo antes déle elemento capaz
de atrair o pronome atono; a préclise, no caso contririo.
Sendo enfitico o gerundio ou algum complemento que se
lhe seguir, € a construcao enclitica, em relacio ao verbo
determinado, a mais habitual”.

® * %
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“Nas locugbes verbais constituidas de gerindio mais
infinitivo: antepde-se o pronome dtono ao verbo determi-
nante, se o preceder elemento atrativo; dd-se a énclise no
caso contrario; e se o verbo determinado f0r enfdtico, ou
se a énfase recair em palavra ou expressio que lhe suce-
der, 0 pronome compiementar pospor-se-4 ao infinitivo”.

® &

“Em se tratando de expressdo verbal composta de in-
finitivo de verbo auxiliar, o pronome complemento: ou se
pospde ao infinito (caso mais comum), ou se coloca an-
tes ou depois do verbo regente.

H3i que ressalvar o caso da proposi¢ao negativa, em
que o pronome se hi de antepor ao regente ou pospor ao
infinitivo”.

Exemplo: — “Mister lhe era aparentar de melindra-
do e ofendido” (Carneiro Ribeiro).

“Em se tratando de expressées verbais formadas de
dois infinitivos e precedidos de preposicao, o pronome
4tono “antepde-se ao primeiro infinitivo; mas, se éste €
enfatico, o pronome pospoe-se-lhe; e se a énfase recai no
infinitivo determinado ou em palavra Ou em expressao
que vem apés éle, dd-se a énclise a éste”.

Exemplos: — “Tive a fortuna de o ver chegar a acOr-
do comigo em muitos pontos” (Heréclito Graga).

“Para fazer-nos sorrir, Silvia contava anedotas”
(Francisco Castro).

“Falava emendando os assuntos, variando déles ou
tornando aos primeiros e rindo para fazé-la sorrir e ver-
-lhe os dentes que luziam de brancos, todos iguaizinhos”
(Machado).

“Obtive acaso o que pretendia? Bem longe estou de
poder afirmd-lo” (Rui Barbosa, “Réplica”).

® % %

“Quando ocorrem verbos sucessivos, bem pode ser
que todos éles admitam um complemento pronominal co-
mum; ou, ao contrario, exijam complementos de nature-
za diferente.

Naquele caso, em havendo razao que intime a coloca-
¢éo proclitica, deve ser expresso o complemento prono-
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minal comum soOmente; antes do primeiro verbo se o in-
tuito for de énfase, repete-se 0 mesmo complemento an-
tes de cada verbo.

No segundo caso, convindo a prdéclise, deve antepor-se
a cada verbo o pronome complemento déle.

Em ambos os casos, fazendo-se a colocacao enclitica,
€ obrigatoria a repeticAo do pronome regido depois de ca-
da verbo coordenado”.

Veja-se 0 exemplo de Alencar que buscava a eufonia,
afrontando as regras. Madario de Alencar defende-o bri-
Ihantemente.

Esses exemplos, tais como: “... a grande voz da flo-
rgsta que exala-se...” “...sombras das pessoas que mo-
viam-se pressurosas...” “... nenhum estdérvo surge-lhe

avante...” “sombras que sumiram-se na mata”.
(Regras extraidas da obra de diversos gramadticos).

CONSELHOS PRATICOS DE PORTUGULES

Partilho suas dores. Diga-se: Compartilno as suas
dores; participo das suas dores.

Haja vista aos. Diga-se: haja vista o.

Uma crianga lembra-me o passado. Diga-se: lembra-
-me do passado.

Falar a verdade. Diga-se: falar verdade.
Encontrar-se com. Diga-se: encontrou-o.
Cortar com as despesas. Diga-se: cortar as despesas.

Dentro em dois meses. Diga-se: dentro de dois
meses.

.De resto... Diga-se: quanto ao mais, em tudo o
mais.

Reclamar algo. Diga-se: reclamar contra algo.
Tenho ainda-a dizer. Diga-se: tenho ainda que dizer.

!:‘:nqua.nto a isto... Diga-se: quanto a isto (enquan-
to sO se emprega em circunstancias de relagio, tempo ou
modo).

Os olhos fitam... Diga-se: os olhos fitam-se; ou al-
guém fita os olhos.
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Acabem-se com os gritos. Diga-se: acabem-se 0S
gritos.

Pedindo para que. Diga-se: pedindo que.

As coisas tal qual se passaram. Diga-se: tais quais se
passaram.

Tal qual com. Diga-se: tal qual.

O advérbio melhor substitui normalmente a locugio
— mais bem.

Assim pior, por mais mal. Hd exemplos da forma, sin-
tética e da analitica. Céndido de Figueiredo prefere a
analitica: O aluno mais bem classificado... a obra mais
bem {feita.

Herculano e Garrett preferiam, as vézes, a sintética.

* *®  J

Através os vidros... Diga-se: Através dos vidros.

Trajava-se com. Diga-se: Trajava com.

Haviam muitas pessoas no baile... Diga-se: Havia
muitas pessoas. ..

Fazem trés semanas... Diga-se: Faz trés semanas.

Deu-me recursos para mim fazer as despesas... Di-
ga-se: Deuamne recursos para eu fazer as despesas.

N&ao tem remeédio... Diga-se: Nao ha remédio.

" fle féz eu cair... Diga-se: Ele me féz cair.

E capaz de chover. Diga-se: E possivel que chova.

Facil de se imaginar... Diga-se: Facil de imaginar.

Ninguém o resiste... Diga-se: Ninguém lhe resiste.

Custei muito a fazer essas obras... Diga-se: Custou-
-me muito fazer essas obras.

Hio de cederem... Diga-se: Hao de ceder.

Chame éle,.. Diga-se: Chame-o.

Todas duas. Diga-se: ambas.

Estavam meias resfriadas... Diga-se: Elas estavam

meio resfriadas.
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Use dos meios que julgar necessarios. Diga-se: Use
dos meios gue julgar necessario. (O adjectivo nio con-
corda porque ha eclipse do verbo, como se fosse: Use
dos meios que julgar necessario usar).

Foram os hero¢is da Africa quem levantaram, etc. Di-
ga-se: Quemn levantou ou que levantaram.

Deve-se preferir o uso do pronome aos possessivos.

Exemplo: — “Vou contar-lhe o nascimento”, em vez
de “vou contar o seu nascimento”. “Quem em rubros bor-
botdes lhe escoa a vida”, em vez de “sua vida”.

Estava desolado (galicismo). Diga-se: estava cons-
ternado.

Estava intrigado (galicismo). Diga-se: embaracado,
suspenso, perplexo.

) Obrigagbes a cumprir. Diga-se: obrigagoes que cum-
prir.

O quer que seja... Diga-se: 0 que quer que seja.
Portuguésamente. Diga-se: portuguésmente.

Mantive integras e inalterdveis as disposicées. Diga-
-se: Mantive integras e inalteradas. ..

No que pensas? Diga-se: Em que pensas?

Do que trata éste livro? Diga-se: De que trata éste
livro?

Pelo que demoras? Diga-se: Por que demoras?
Nao se diz: preferir antes. ..

Nao hd meios déstes demonios sairem. Diga-se: Nao
ha meio de éstes demoOnios sairem.

Responda-me estas perguntas. Diga-se: responda-me
a estas perguntas.

Ele se absteu... Diga-se: éle se absteve.
S0 se é feliz. Diga-se: s6 somos felizes.

Ser-se rico € a ambicdc. Diga-se: ser rico é. ..
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As portas abriram-se por si mesmo. Diga-se: por si
mesmas.

Viemos de narrar (francesismo). Diga-se: Acaba-
mos de narrar.

Partilhar as idéias... Diga-se: Participar das idéias.
Olhar no espelho... Diga-se: Olhar-se ao espelho.

Deve-se considerar anacronicas essas modas... Di-
ga-se: Devem-se considerar anacronicas essas modas.

A que serve tanto luxo?... Diga-se: De que serve
tanto luxo?

Proceder de maneira a satisfazer a todos... Diga-se:
Proceder de maneira que a todos satisfaca.

Nzo se compreende... Diga-se: Ninguém o com-
preende.

Preveni-lhe que' ficasse... Diga-se: Preveni-o que
devia ficar.

Aspirar altas posicGes. Diga-se: Aspirar a altas po-
sicoes.

Objecto em questdo. Diga-se: Objecto de que se
trata.

Guardar o leito. Diga-se: Estar de cama.

Influi sObre a existénecia. Diga-se: Influi na exis-
téncia.

Na cidade tem lindos arrabaldes. Diga-se: Na cida-
de ha lindos arrabaldes. — Tem a recear muito de seus
inimigos. Diga-se: Ter que recear muito de seus ini-
migos.

Abstracido feita. Diga-se: Fazendo abstracio.

Qual de nos faremos isso? Diga-se: Qual de noés fara
isso?

Quando se tem muito dinheiro gasta-se & larga. Diga-
-se: Quem tem muito dinheiro gasta-o & larga.

Ajudei-lhe a desatar os corddes dos sapatos. Diga-se:
Ajudei-o a desatar os corddes dos sapatos.
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Pretendem-se derrubar aquelas 4rvores. Diga-se:
pretende-se derrubar aquelas arvores.

Um barril contendo 20 litros. Diga-se: Um barril que
contem 20 litros. — Custa-me a crer. Diga-se: Custa-me
crer.

Gritou de modo a ficar rouco. Diga-se: Gritou de
modo tal que ficou rouco. — Assisti um espetdculo. Di-
ga-se: Assisti a um espetaculo. — O médico assitiu ao do-
ente. Diga-se: O médico assistiu o doente. (Aqui assis-
tir no sentido de ver, apreciar).

Contentarei a meu filho. Diga-se: Contentarei meu
filho.

Paguei os empregados. Diga-se Paguei aos empre-
gados.

ALGUMAS NORMAS DE ACENTUACAO DAS PALAVRAS

12 — To6das as palavras proparoxitonas ou esdrixu-
las s4o acentuadas. Exemplo: escriturdrio, comércio, for-
muldrio.

2.2 — To6das as palavras agudas ou oxitonas, com ex-
ce¢ao das que terminam em i (s) ou u (s), guando nio
constituem hiato, e das que terminam em letras que te-
nham poder de tonicidade, como 1, r, z, 4, 20. Exemplo:
amor, louvor, feliz, paixao, amanha.

3.2 — Tbédas as palavras graves ou paroxitonas nao
s20 acentuadas com excecio daquelas gue terminem com
letras que tenham valor de tonicidade. Exemplo: ami-
vel, bénciao, orgio, futil. Ou entdo, aquelas que tenham
homoénimas, tais como ésse (que tem a letra S, esse), éste
(que tem este, ponto cardeal); porto (tem o verbo portar,
porto).

4 — Todos os monossilabos tOonicos. Exemplo: p4,
pé, fa, do.

Nas mesmas condicoes € empregado o acento circun-
flexo, desde que as tbnicas sejam fechadas.

Diga-se: Por que estd vocé com ésse ar? e nio: Por
que vocé estd com éste ar? Quando se comeca a frase
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interrogativa pela expressdo por que, o sujeito fica depois
do verbo.

® % %

O verbo ajudar pode constituir-se com objecto direto
ou objecto indireto. Exemplo de Castilho: “Tendes vos-
sos pais; ajudai-lhes a levar a sua cruz; convencei-vos bem
de quanto éles vos querem” (objecto indireto).

*F % =%

Em vez de:
Presidir o ato Diga-se: Presidir ao ato.
Mesmo se nao tivesse havido. Diga-se:
Ainda que nao tivesse havido. Substi-
tua-se 0 emprégo de mesmo por ainda,
sempre que possivel.

* * =%

Nio quero desfazer os seus servicos. Diga-se: nao
quero desfazer dos seus servicos (no sentido de julgamen-
to).

Nos outros e Vos outros podemos usar para reforcar
o nés e o vos. Exemplo: Catalina, e vdos outros dos an-
tigos (Camoes).

3
§

Entre eu e tu. Diga-se entre mim e ti.

Nao se empregam os artigos um e o depois da pala-
vra como. Nem antes das palavras: outro, certo, seme-
Ihante, tal, igual, mero, tdo.

Conosco mesmo... Diga-se: Com nés mesmos.

Hio de me obedecerem... Diga-se: HA0 de me obe-
decer.

Teve lugar a inauguracdo... Diga-se: Realizou-se a
inauguragao.

Antipatizou-se com 0 colega... Diga-se: Antipatizou

com o colega.
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E 0 homem o0 mais sabio... Diga-se: E 0 homem
mais sabio.

Tem muito gosto pela musica... Diga-se: Tem mui-

to gbosto para a misica.

fiste trabalho € quase que exclusivo de mulheres. ..
Diga-se: Este trabalho € quase exclusivo de mulheres.

Ter amor do estudo... Diga-se: Ter amor ao estudo.

Nao havendo mais nada a tratar... Diga-se: Nao
havendo mais nada que tratar.

Tirar partido. Diga-se:; Tirar proveito.
Usou esta frase,.. Diga-se: TUsou desta frase.
Prefiro do que... Diga-se: Prefiro a.

O advérbio talvez, precedendo ao verbo, pede o sub-
juntivo, e, posposto, o indicativo. Exemplo: Talvez seja
isso exato. Isso é talvez exato.

Tenho muito a fazer. Diga-se: Tenho muito que
fazer.

Tenho a estudar. Diga-se: Tenho de estudar.

De maneira a: de modo a acontecer alguma coisa.
Diga-se: de maneira que alguma coisa aconteca.

Tenho coisas importantes a lhe dizer... Diga-se: Te-
nho coisas importantes que lhe dizer.

Tenho muito a te contar. Diga-se: Tenho muito que
te contar.

Tenho a te pedir. Diga-se: Tenho muito que te pedir.

E tempc déles irem embora. Diga-se: E tempo de
éles irem embora.

Proposital. Diga-se: Propositado.

Dezenas de mil anos. Diga-se: Dezenas de milhares
de anos (o complemento que restringe, ou em que incide
a palavra dezena, nunca pode ser adjectivo, e mil € adjec-
tivo).

Através o campo. Diga-se: Através do campo.
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Onde vais hoje? Diga-se: Aonde vais hoje?
Eu sinto um mau estar. Diga-se: Eu sinto mal estar.

Recorda-nos de ter havido. Diga-se: Recordamo-nos
de ter havido.

Enquanto a. Diga-se: quanto a.

Haja vista os regulamentos. Diga-se: Hajam vista
0s regulamentos.

De maneira a. Diga-se: De maneira que (seguido do
infinito).

O seu crime é grande para merecer perdio. Diga-se:
O seu crime é tio grande gque nio merece perdao.

Conforme nas condicdes. Diga-se: Conforme as con-
dicoes.

Preferir que. Diga-se: Preferir a.

Vio haver partidas. Diga-se: Vai haver partidas.

Ele féz com que... Diga-se: Ele féz que.

Dignatdrios. Diga-se: Dignitdrios.

Insistir sObre alguma coisa. Diga-se: Insistir em al-
guma coisa.

Prevalecer da ocasiao. Diga-se: Valer-se da ocasiao.

EXERCICIOS PRATICOS

Oferecemos temas para redacdo e para exercicios
orais, ou para rapidas palestras. No primeiro caso, no
da redacgao, pode o leitor escrever algumas paginas sObre
o tema apresentado. NoO segundo, fard uma palestra a um
auditério imaginirio, em sua casa, ou em lugar ausente
de ruidos exteriores, e pOr-se-4 a explanar para ésse “au-
ditorio” o tema da palestra.

Vejamos um pensamento de Pascal:

“A dltima diligéncia da razdo € reconhecer que ha uma
infinidade de coisas que a sobrepassam; ela é fraca por-
que nem isso consegue conhecer. Se as coisas naturais a
sobrepassam, que se dird das sobrenaturais?”

Seja éste 0 tema da redacdo ou da palestra. Que de-
ve fazer o leitor, se quiser expland-lo? Dar uma ordem
20s pensamentos que ésse tema possa sugerir, associar,
exigir. Em suma, esquematizar o assunto para desenvol-
vé-lo sem confusbes; fazer um esgquema que lhe seja um
guia da oracdo ou da redacao. Estabelecido o esquema,
podera o leitor corrigi-lo, amplia-lo, notar os defeitos, me-
lhora-lo. Estabelecamos éste esquema:

10 — Blaise Pascal (1623-1662), nasceu em Paris, fi-
losofo e matematico francés.

2.° — Este pensamento reproduz, em sintese, a sua
filosofia. (Reproduzir o pensamento de Pascal).

32 — E a razdo uma alta funcdo do nosso espirito.

4° — E pela razido que o homem se distingue dos ani-
mais.

5. — A razdo permitiu o conhecimento inteligivel e,
por isso, 0 progresso do homem.

6. — Alguns filésofos endeusam a razao, tornando-a
todo-poderosa.
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7.° — Outros a consideram, ao contrario, um o6rgao
fragil, um “orgao coxo”, como dizia Nietzsche.

8.» — Estes dao mais valor & intuicio, porque esta
nos revela as coisas como s20 em sua singularidade, e a
razdo apenas como universalidade. A intuicio mostra-
-me éste livro como éle se me apresenta, aqui e agora. A
1raz20, que ésse livro € um livro, reduz o livro a conceitos:
livro, azul, grande, etc. Mas a intuicdo capta o livro co-
mo um todo, como éste livro €, no que tem éle de singu-
laridade, de unico, de diferente dos outros objectos do
mundo.

9.° — Assim os filésofos se dividem em racionalistas
(que déo mais valor & razio) e irracionalistas (que ddo
mais valor a intuicdo). Outros, porém, julgam que a ra-
z80, embora fraca, é senhora de certo dominio, os univer-
sais, onde ela trabalha com plena eficiéncia. Assim, o ho-
mem € dotado de razdo e de intuicdo. Uma ndo nega a
outra; uma completa a outra. Pascal colocava-se nessa
posigao.

10> — Os dogmas da Igreja sobrepassam os limites
da razado. Por isso nao podiam ser explicados por esta.

11> — Assim nao devemos temer usar de outros
meios, néo racionais, para penetrar no que hd de mais ele-
vado.

Com ésse esquema na mao, o leitor aumenta-o, cor-
rige-o, modifica-0, acrescenta as associacdes que possam
interessar. Depois de feito o esquema € que inicia a es-
crever a redacdo ou articular a sua palestra.

Vejamos éste pensamento de Mong Dei:

“Nada revela melhor do que os olhos o que hd dentro
do homem.

Os olhos néo podem ocultar nada mau. Quando den-
tro do peito de um homem, tudo estd como deve ser, os
olhos brilham. Quando nio estdi tudo como deve ser
dentro do peito, os olhos carecem de brilho. Escuta o
que €le diz, e olha-0 nos olhos... Como haveria de esca-
par-te um homem?”

Organizemos um esquema:

1° — O homem nao expressa tudo quanto € em seus
gestos e palavras.
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2° — O homem dissimula seus sentimentos, afei¢Oes,
intencoes.

3. — Oculta-se atrds das palavras, gestos, atitudes.

4° — Mas, por mais que O queira, sempre se de-
nuncia.

5.° — Pequenos gestos, aspectos, atitudes denun-
ciam-no.

6. — O psicologo sabe distingui-los.

7.° — Sao fios, rastos que levam ao fundo da alma.
8.2 — O valor dos olhos.

9. — Os olhos nao obedecem as dissimulacoes.
10.° — Olhar bem nos olhos revela-nos as intencoes.
11.° — Comentar a licao de Mong Dei.

Por si mesmo deve o leitor organizar esquemas de
pensamentos, aforismos que encontra em livros, revistas.
Digamos, que, ao ler uma revista, encontre ésse pensa-
mento de La Bruyére que, como Rochefoucauld, é tao pre-
ferido:

“HEscarnecer dos outros € muitas vézes sinal de pobre-
za de espirito”.

Que deve fazer? Meditar s6bre o tema e discorrer
mentalmente s6bre éle. Que é escarnecer? E fazer escar-
nios, zombar, menosprezar, diminuir alguém por seus er-
ros ou defeitos fisicos. Ninguém gosta de ser escarne-
cido. Além disso, hd no escarnio um gozar da inferiori-
dade alheia ou uma manifestacio clara de ma vontade.
Ora, um carater se revela pelos seus atos, preferéncias,
disposicées, tendéncias. Escarnecer revela fraqueza de
espirito, porque um espirito forte, um espirito altaneiro
nao iria zombar da desgraca alheia.

Saberia respeifd-la, compadecer-se dela ou enfrenta-
-la-ia com hombridade, com superioridade, com simpatia
superior ¢ humana. Zombar de pequenos defeitos, de ati-
tudes que nao afectam a dignidade de uma pessoa, zom-
bar, por exemplo, de quem comete um pequeno &rro num
jogo, numa brincadeira, nao € ofender-lhe a dignidade.

Entdo, ai, nao hd manifestacdo de pobreza nem de
mesquinhez de espirito. Mas como estabelecer os limi-
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tes? Quando a zombaria ofende a dignidade alheia e
quando a nao ofende? E preciso considerar o zomba-
do, sua educacio, sua psicologia, seu feitio, seu carater.
Achar o limite, saber até onde se pode ir, sem que se
ofenda a sua dignidade, mostra tacto, inteligéncia, ha-
bilidade, respeito humano.

Vé assim o leitor quantas sugestdes, associacbes nos
dao as idéias e como, por um exercicio que podemos fa-
zer em tOdas as nossas horas disponiveis, podemos ir de-
senvolvendo a nossa inteligéncia, os nossos meios de ex-
pressdo, 0 nosso raciocinio e alcancar, dessa forma, em
pouco tempo, o dominio das idéias e das palavras.

Para auxilio do leitor, vamos dar aqui alguns pensa-
mentos que servem para organiza¢ao de esquemas anali-
ticos:

“Tdda verdade € simples. Nio € isto uma dupla men-
tira?” — Nietzsche.

“Tudo o que nido muda estd morto” — Azorin.

“Acusar a outrem das proprias desgracas € préprio
dos ignorantes; acusar-se unicamente a si, € préprio do
homem que comecga a instruir-se; nio acusar nem a si
nem aos outros, € qualidade do homem ja instruido” —
Epitecto.

“Podemos porque cremos poder” — Virgilio. :

“Os homens sdo de duas categorias: uns estdo desper-
tos nas trevas, outros sao sonambulos na luz” — Gibran.

e
%

Damos preferéncia a esqguemas onde hd certa sabedo-
ria humana, em vez de propormos esquerfias simples, co-
mo descrever um passeio, um crepusculo, um amanhecer,
um facto que se passou conosco. Absolutamente nao o
fazemos por preferir isto aquilo, mas simplesmente por-
que no exercicio dos esquemas em que hao entra apenas
a memoria (como sdo os que encerram descrigoes) e pe-
netram raciocinios e meditagOes, 0 progresso € maior.

Pode o leitor organizar esquemas de factos que dese-
ja descrever. Mas preferimos sempre 0s que encerram

I
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meditacdes e pensamentos mais profundos, porque ja dis-
poem um exercicio sObre temas mais elevados, pois quem
se afeita a éles esta sempre apto a tratar de temas mais
faceis.

Neste caso, 0 que parece mais dificil € o melhor, por
que, ac vencé-lo, sao vencidas muitas dificuldades pos-
teriores.

* % W

Examinemos outros exercicios:

Com o auxilio de um dicionério de sinénimos pode o
leitor fazer uma série de exercicios proveitosos.

Vejamos por exemplo o verbo abaixar. Notamos al-
guns sindnimos: abater, deprimir, humilhar, baixar, des-
cer, curvar, inclinar, aluir, prostrar, apoucar, diminuir,
minguar.

Deve o leitor, entdo, formar frases com ésses verbos.
Por exemplo: Abaixar o véu, abaixar a cabeca, abaixar os
olhos ante alguém.

Com abater: abater um pédssaro, a casa abateu, um
temporal abateu-se sObre 0s campos, etc.

Deprimir: éle deprimiu o outro, deprimir o nome de
alguém.

Humilhar: humilhou o inimigo, foi humilhado pelo
outro, etc.

Esses exercicios, feitos continuadamente, dao um do-
minio constante e crescente do vocabuldrio, bem como re-
presentam uma verdadeira gindstica do espirito.

No inicio, encontrarda o leitor algumas dificuldades
em formar sentencas que o satisfacam. E que estamos
mais acostumados a ter primeiro as idéias para depois ex-
pressa-las. fste método permite que as palavras susci-
tem as idéias, e se acostume o leitor a formar ide€ias as-
sociadas as palavras que tem a sua frente, quer quando
as pronuncia, quer quando as ouve.

Assim, quando alguém discursa de improviso, nao po-
de contar apenas com as idéias, mas também com as as-
sociagbes que as palavras podem provocar. Realizando
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€sse exercicio, em pouco tempo, o espirito do leitor tor-
na-se afeito as associagbes rapidas, imediatas. As pala-
vras surgirdo faceis, precisas e abundantes, evitando os
tropecos que sao tao desagraddveis aos que discursam.

Se o leitor tiver um dicionario 3 mao pode prescindir
do dicionario de sin6nimos. Enfretanto, sempre aconse-
Thamos ter um, pois seu manuseio € necessario, muitas
vézes, para evitar as repeticoes que sao tao desagradaveis.

Oferecemos agora dois tipos de exercicio de Retdrica:
a) exercicios praticos sintéticos;
b) exercicios praticos analiticos.

Os primeiros consistem em tornar intensivas as
idéias, e os segundos em tornda-las extensivas.

Os exemplos nos mostrarao melhor como revestirmos
sintéticamente de beleza as idéias, e como as compietar-
mos pela andlise das associagbes. Estudemos, primeira-
mente, 0s exemplos sintéticos.

A leitura e a andlise de cada um désses trechos, mui-
to contribuira para o desenvolvimento do bom gbsto. Ve-
jamos:

O o6dio € uma paixdo que se manifesta nos séres hu-
manos. Mas ninguém iria odiar quem julga desprezivel,
inferior, mesquinho.

O odio dirige-se apenas aqueles que ficam acima de
nos ou que nos igualam, que se ombreiam conosco. Es-
sas idéias, vejamos como as revestiu com singeleza e pro-
fundidade Nietzsche:

“Nao se odeia a quem se despreza; odeia-se a quem é
julgado igual ou superior”.

Por ocasifdo de um discurso ou de uma conferéncia,
uma idéia revestida de simplicidade, de palavras expressi-
vas e claras, com essa orientacdo, reflete-se profunda-
mente no auditério. Vejamos outra:

Todos nds sabemos que os homens, quando injuria-
dos, sofrem profundamente. A injuria angustia-os, tre
-lhes horas de aborrecimento, de mal-estar. Em compen-
sacao, quando recebem beneficios, ndo sdo todos os que
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conservam boa memoria e esquecem facilmente os favo-
res recebidos, num gesto de ingratidao muito comum. Ve-
jamos como Boiste, com simplicidade sublime, revestiu
essas idéias com poucas e expressivas palavras:

“Escrevei as injurias na areia; gravai no marmore os
beneficios”.

Quem dissesse a um auditorio essas idéias, da forma
como fizemos acima, nao a de Boiste, atrairia interésse,
nao lhe daria, porém, o prazer profundo como se a pro-
nunciasse igual a éle. Por qué? Porque, no primeiro ca-
80, o auditorio seria levado, a um passo normal, ao as-
sunto de que se deseja tratar. No segundo caso, € éle
arrancado da sua inércia, projetado mais alto, exaltado
em sua emocao, pela rapidez com que as palavras o leva-
riam ao tema, fazendo-o sentir mais agudamente e, con-
seqlientemente, dando-lhe mais prazer, tornando assim a
palestra mais agradavel, mais interessante e também
inesquecivel.

Um outro exemplo:

Todos os aborrecimentos que encheram a nossa vida,
as angustias por que passamos, 0s momentos em que co-
metemos certos erros, retornam a memoria para nos en-
cher de desgdsto.

Lembramo-nos das injurias recebidas, dos momentos
de humilhacao que sofremos, das cenas desagraddaveis que
presenciamos. Tudo isso, voltando a memoria, nos com-
punge, nos desgosta. Se pudéssemos esquecer tudo, j&
nao sofreriamos tanto, e poderiamos gozar os momentos
que passam, sem a presenga dessas recordacdes tao desa-
graddveis.

Apreciemos agora como Secrétan, aproveitando es-
sas ide€ias, revestiu-as da simplicidade aguda que eleva ao
sublime”.

Ao pronunciar tal periodo, deixa o orador ou confe-
rencista uma porta aberta as sugestoes. O ouvinte ou
leitor néo se satisfaz apenas em ouvir. Exposta assim a
id€ia, pde-se logo a meditar, a associar casos passados, a
comprovar com sua propria experiéncia a profundidade
do que € afirmado. E, dessa forma, a actividade que tem
de empreender 0 anima, o entusiasma, o exalta.
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Que conclusdes de cardater pratico podemos tirar?

Que, a0 desejarmos expressar idéias, devemos reves-
ti-las da forma mais simples e aguda. Uma imagem bem
escolhida e bem colocada, sem exagéro, pode perfeitamen-
te elevar o sentido por oferecer sugestoes.

Vejamos essas palavras elogilientes de Rui Barbosa
quando tratou do Caso Dreyfus. Quantas idéias, quantas
razoes, quantos argumentos, sintetizados com hdbil maes-
tria e que, nas maos de um orador ou de um conferencista
mediocre, seriam usados, empregados ao extremo, por mi-
nutos e minutos, terminando por cansar o auditdrio.

No entanto Rui, com sobriedade, expressa-as assim:

“BEssa multiddo espumante, que cercava ameagadora,
a Escola Militar, bramindo insultos, assuadas e vozes de
morte, — que mais era, portanto, afinal, do que uma [0rca
violenta e cega, como 0s movimentos inconscientes da na-
tureza fisica? Pela minha parte, ndo conheco excessos
mais odiosos do que essas orgias publicas da massa irres-
ponsavel. Nada seria menos estimdvel, neste mundo, que
a democracia, se a democracia fOsse isto. Esses escanda-
los representam o pior desservico a dignidade do povo,
e constituem o mais especioso argumento contra a sua
autoridade. N#o € sob tais formas que éle se ha de mos-
trar digno da soberania, cujo cetro as tendéncias da nos-
sa época lhe reconhecem. Se o numero nao souber dar
razao dos seus actos, se as maiorias nao se legitimarem
pela inteligéncia e pela justica, o govérno popular nao se-
r4 menos aviltante que o dos autocratas.

Nem a invocagdo da patria imprime getais desvios fi-
sionomia menos antipatica. Mal honram a patria as con-
torsbes de um patriotismo histérico, que vive a se su-
perexcitar com a obsessao de traigoes, que julga de oitiva,
fulmina por palpites, e instiga os magistrados a prevari-
carem, antepondo a popularidade a justica”.

Agora responda o leitor quantas sugestdes, quantas
associacdes redemoinham, chocam-se, conjugam-se den-
tro de seu espirito?

Quantas opinides favoraveis, desfavordveis, quantas
contradi¢cbes tumultuam ao ouvir tais palavras?
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.Conselhos: — Depois dessas leituras, deve o leitor or-
ganizar por si mesmo periodos simples, incisivos, onde do-
mine a intensidade e nio a extensidade, para ir adquirin-
d9, por si mesmo, a maestria que é apanagio dos grandes
génios da humanidade.

EXERCICIOS ANALITICOS

Vejamos estas palavras de Epicteto e organizemos
com elas um esquema: “Esperas ser feliz quando tiveres
obtido o que queres. Enganas-te; terds as mesmas in-
quietudes, iguais cuidados, idénticos desgostos, semelhan-
tes termores, desejos parecidos. A felicidade ndo consis-
te em adquirir e em gozar do adquirido, mas sim em nio
desejar, porque consiste em ser livre”.

Um esquema:

. 1> — Epicteto, pensador grego do século I depois de
Cristo;

2.° — todo homem deseja a felicidade;

3.° — como o conceito de felicidade varia de homem
para homeng, varia também o seu objecto; uns pdem a
felicidade nisto, outros naquilo;

_4.° — 0 objecto da felicidade € o que é desejado, que,
obtido, d4 a impressdo de havé-la alcancado;

_ 5.2 — ento, as inquietacoes e cuidados terdo desapa-
recido;

6. — mas a felicidade nao consiste numa acquisicio

nem no goézo do adquirido, porque sobrevém a sacieda-
de, 0 cansaco;

7. — pensamos na felicidade porque a desejamos.
Todo desejo de felicidade tende para um objecto;

8. — porque desejamos, somos présas do desejo,
submetidos ao desejo, escravos do desejo;

) 9.°.-— liberta-nos do desejo de obtencio de um ob-
Jecto, livra-nos de colocar a felicidade em alguma coisa;

IQ.O — a felicidade, entdo, serd vivida pela auséncia do
desejo, pela nossa libertacdo do desejo. — Eis o pensa-
mento de Epicteto.
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Agora uma bela fabula de Florian:

“Passeava um jovem principe com seu ministro por
um bosque. Como € natural entre os grandes, aborreceu-
-se e sentou-se & sombra de uma drvore. Num galho, um
rouxinol pods-se a cantar.

Maravilhado com o canto, o principe quis irpediai;a-
mente caga-lo, para pd-lo numa gaiola, mas o ruido que
féz afugentou o passaro.

Por que — disse encolerizado, — 0 mais_ amavel dos
passaros vive nos bosques, somb_rio e solitario, enquanto
meu paldcio estd cheio de pardais?

Pois — disse-lhe o ministro — que vos sirva de licdo
éste facto. Os néscios sempre se apresentam, enquanto
0 mérito se esconde. E preciso ir procuri-lo”.

Facamos o0 esquema:
1. — que nos ensina a fdbula de Florian?

2. — os grandes sabios, os homens estudiosos, pre-
cisam da solidao. E na solidao que éles se entregam a
meditagio;

3. — os mediocres e ambiciosos precisam do ruido
da praca publica;

4° — o0s mediocres apresentam-se para OS Cargos

mais elevados. Julgam-se sempre capazes de ocupd-los e
pensam que sao suficientemente competentes,

5.2 — vemos nos jornais, revistas, estacoes dg radio,
reparticbes publicas, editoras, socieda@es culturais, etc.
mediocres e mais mediocres a se elogiarem uns ggs ou-
tros, para, apoiados uns nos outros, obterem os cargos
mais elevados;

6. — ¢ sabio, que sabe o que sabe e sabe 0 que nao
sabe, cultiva a soliddo, o siléncio, a modéstia;

7, — quem quiser escclher homens de valqr néq iI:é,
a4 praca publica, ndo se deixard levar pelos elogios fa}cels
que uns fazem em beneficio dos outros. Procurara na
solidao os verdadeiros talentos;

8., — ja houve quem dissesse que 0S ma}ores valo-
res permanecem ocultos. Um homem de genuino talento
nao ird mendigar a mediocres que o reconhecam, porque
sabe que ésses 0 combateriao sempre.
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9.° — assim como em certas reparticoes e oficinas
aquéle que trabalha, aquéle que cumpre o seu mister é
combatido pelos “colegas” porque mostra a incompetén-
cia dos outros, assim também os verdadeiros talentos,
sempre, na histéria humana, foram combatidos pelos me-
diocres. Eles temem a concorréncia do mais capaz, por-
que essa €les ndo podem enfrentar. Entio, que fazem?

10> — A conspiragio do siléncio é uma das suas ar-
mas. A outra € fechar-lhes as portas aos lugares onde
possam esplender o seu talento. Assim verdadeiras “ca-
morras” se formam nos jornais, revistas, editoras, cargos
culturais, etc., para impedir a entrada dos que possam
mostrar a mediocridade do grande ntimero.

11> — Se o rouxinol da fibula se apresentasse no pa-
licio do principe para mostrar o seu canto, todos os par-
dais corré-lo-iam a bicadas.

% & %

Ha crentes que constroem de Deus uma imagem bem
humana. Atribuem-lhe uma funcéo de pensar, de medir
mentalmente, de comparar mentalmente como as dos ho-
mens. Como nao podem concebé-lo como puro espirito,
dao-lhe uma dimensio, concebem-no como estando em
algum lugar, isto €, ocupando uma parte do espaco e, na-
turalmente, como algo que se da no tempo. Outros cren-
tes, porém, véem em tais afirmativas, erros palmares e
as acusam. Essas idéias, todas, que poderiam dar mar-
gem para paginas e paginas, vejamos como as sintetizou
Kierkegaard:

“Deus nido pensa, cria; nio existe, é eterno”.

Quanta sintese e quantas sugestdes Para a meditacio.
Ao pronunciar essa frase, o espirito se recolhe, a medita-
cao agudizia-se e a sugestio de temas dos mais variados
se impGe. A criacio seria o pensamento de Deus. Nio
bertence éle ao tempo, mas sim 2 eternidade, que é a su-
peracio absoluta do tempo, onde o futuro e passado nao
existem, onde tudo € um presente perene.

Vejamos outro: Todos notamos que, ho amor, nao
nos deixamos guiar perfeitamente pela razio. Quem ama
friamente nido ama, dizem todos, porque sendo o amor
um sentimento, uma forte emocéao, éle nos arrebata, nao
nos permite que meditemos, que fixemos a atencido para
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analisar os factos com frieza. H4, no amor, essa paixdo
que arrebata, uma espécie de loucura que nos empolga.
Mas se notarmos também a loucura, veremos que, nesta,
nem tudo é loucura, nem tudo é desordem, nem tudo €
confusdo. Entremeiam-se, nela, momentos de raciocinio
16gico, frio, dominado, perfeito. Vejamos como Nietzs-
che sintetizou de maneira sublime tudo isso:

“Sempre hd um pouco de loucura no amor. Mas ha,
sempre, também, um pouco de razdo na loucura”.

A simplicidade com que tudo isso é dito, mais a rapi-
dez com que as idéias sido jogadas e as sugestoes que elas
encerram e provecam, d4o a quem ouve ou lé um momen-
to de alta emoc¢do que O eleva.

Vejamos agora exemplos analiticos e organizemos os
esquemas correspondentes.

Um dia perguntaram a Meng-Tseu (mais conhecido
entre ndés por Mencius), quais eram as condicbes de uma
verdadeira amizade. Assim éle respondeu: “Se nao vos
prevalecerdes da superioridade de vossa idade, se nao vos
prevalecerdes de vossas honras, se nio vos prevalecerdes
da rigueza ou do poder sébre vossos irmé&os, podereis con-
trair lacos de amizade. Contrair lacos de amizade com
qualguer um € contrair amizade com a sua virtude”.

Organizemos, agora, analiticamente essas id€ias, sO-
bre as quais desejamos fazer uma palestra a um audito-
rio invisivel ou, entdo, uma redacao.

1. — Nenhum sentimento € mais nobilitante para
0 homem que a amizade.

20 — Entre todos os sentimentos, a amizade é o
mais desinteressado, o que pode ser tocado pelo espirito
do legitimo desinterésse.

3° — Quem € amigo tem naturalmente que respei-
tar ésse direito que cabe a todo o ser humano: o direito
a sua completa dignidade.

4.° — Respeitar a dignidade humana € negar-se a avil-
td-la, a tomd-la aquém de seu alto valor.

5. — Nao hd amizade onde nio ha igualdade de con-
sideracdo. Se nos considerarmos mais porque temos
mais idade e dela nos prevalecermos, procuramnos, por
ésse meio, criar uma separacdo que nao a fortalece.
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~6.° — Se as nossas honras, méritos, renome, conside-
racio que gozamos servem para que nos mostremos su-
periores a um amigo, ndo praticamos amizade.

7.° — Se pelo poder ou pela riqueza de que goza a
nos.sa~familia, procuramos exercer ou atribuirmo-nos uma
posigdo mais elevada que a do nosso amigo, estamos se-
parando-nos déle.

8. — A amizade € uma virtude, é um sentimento que
revela grandeza de alma e ao contrairmos uma verdadeira

a;ngz:éde com alguém, contraimos amizade com a prdpria
virtude.

v 9.° — O verdadeiro motivo de ligacdo de uma amiza-
de € a virtude e, sem ela, ndo h4 sincera amizade.

Damos aqqi alguns pensamentos que podem servir
para desenvolv;mento de esquemas analiticos para pales-
tra a “um auditorio imagindrio”. Ei-los:

“O mql € uma barreira entre Deus e o0 homem; mas
uma :Darre}ra} que d4 existéncia individual ao homem. Se
ela néo existisse, 0 homem seria um com Deus” (Hebbel).

"1\{ &0 admiro de forma alguma um homem que possua
uma virtude em toda a sua perfeicdo, se nio possuir, ao
mesmo tempo, em igual intensidade, a virtude oposta, tal
como era Epaminondas, que tinha o extremo valor ao la-
do da 9xtrerna benignidade; pois o contrario nio € subir
mas cair. N&o se mostra grandeza por se estar numa ex-
tremidade, mas tocando simultdneamente as duas, e en-
chendo 0 espaco entre ambas” (Pascal). ’

) “Desejar que nao pertenga somente a nés a nossa mi-
séria, e querer difundi-la entre os outros, para que nos
dpa menos O nosso desencanto, essa é a miséria das misé-
rias; desejar que nido pertenca somente a nés a nossa ale-
gr@a, e querer difundi-la entre os outros, para que maior
seja a nossa fruigdo, ésse € o prazer dos prazeres” (Mahdi
Fezzan).

“Qual € a diferenca entre os deuses e os homens?
Consiste em que, diante dos primeiros, muitas ondas pas-
sam numa torrente eterna: em noés as ondas nos levan-
tam, as ondas nos tragam, e desaparecemos” (Goethe).

_ “A vida iguala a todos os homens: a morte revela o
eminente” (Bernard Shaw).
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“Chegard um dia em que nossas recordacgdes serao
nossa unica riqueza” (Paul Géraldy).

“A ciéncia rejuvenesce a alma, minora a amargura da
velhice.

Ajunta pois sabedoria que serd o alimento dos teus
dias de velho” (Marejkovsky).

“Se és trabalhador, njdo morreras de fome; a fome
pode chegar a porta do homem laborioso, mas nio se
atreve a entrar” (Franklin).

L

Aquéles que, na vida, se véem obrigados a lutar gpn-
tra criaturas moralmente disformes, contra indiviguds
que usam todos os meios para se impor, que empregam o
melhor de suas fOrcas nesse combate aos maus, precisam
ter 0 maximo cuidado para nao se deixarem empolgar
pelos meétodos dos inimigos, ndo adquirir seus aspectos,
seus meios de luta, nem usarem tampouco as monstryosi-
dades empregadas pelos outros.

Nietzsche traduziu tudo isto em dois periodos:

“O que luta com monstros deve ter cuidado de nio
se tornar também monstro.

E se olhas muito para um abismo, 0 abismo acabars
por olhar dentro de ti”.

L

Fala-se muito do amor. Muito do que os homens es-
creveram referiu-se a ésse sentimento. As pdaginas mais
contraditérias, as idéias mais diversas foram expressadas,
discutidas, comentadas.

O amor-sentimento, essa flor nascida e animada ng
idade média européia, cantada pelos trovadores proven-
cais e vivida em seus momentos mais altos pelos cavalei-
ros andantes, ndo pode ser confundida com os actos de
amor, puramente flisicos, que, quando exaltados, valori-
zados exageradamente, acabam por esconder o amor-sen-
timento em toda a sua pureza e intensidade. Assim hg
duas maneiras de amar. Vejamos como Mahdi Fezzan,
sinteticamente, os descreveu: “Hd 0s que amam e 0s que
praticam actos de amor. A persisténcia de um désses es-
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tados nio implica a do outro. A duracido de um ou ¢
outro € muitas vézes um engano”.

L I N

Facamos agora algumas andlises sObre pensaments
célebres, transportando-os em temas para palestras-exe
cicios:

“N&o sabem ser justos e querem ser livres!” (Seyés),

Podemos analisar assim essa imprecacdo famosa d
grande politico francés:

12 — A histdéria humana é uma luta constante con
tra a opressao. Mostrar factos.

2. — A liberdade foi sempre considerada activa, is
to é, uma acdo pratica, porque uma liberdade que se ni
pratica nao € liberdade, mas apenas uma idéia abstrach
da liberdade.

3.° — Nao € liberdade ofender a liberdade. Assim
nio é livre quem ofende a liberdade alheia.

4° — Consegiientemente, a liberdade tem a sua éi
ca, que consiste no respeito mutuo.

5° — Que evidencia ésse respeito mutuo senio um
consciéncia da justiga?

6. — Se a justica € dar a cada um o que € de sa
direito, nio prejudicar quem quer que seja, nao lesar o
direitos dos outros, a liberdade € inseparavel da justica.

7. — Assim sendo, como podem ser livres aquélg
que nZo sabem ser justos, aquéles que ofendem os direitos
alheios?

8. — Pratiquem os povos a justica, pratiquem o
homens em sua vida privada e ptblica a justiga, e s6 de
pois terdo o direito de exigir a liberdade, porque a liber
dade se consolida onde a justica é respeitada.

E T

Vejamos éste pensamento de Crisipo, famoso filosof
erego:

“0O sabio nao carece de nada e, contudo, necessita d
muitas coisas; pelo contririo, o tolo ndo necessita de na
da, porgque de nada sabe fazer uso, mas carece de tudo”,

@

¢ o
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“Chegard um dia em que nossas recordagdes serao
nossa unica riqueza” (Paul Géraldy).

“A ciéncia rejuvenesce a alma, minora a amargura da
velhice.

Ajunta pois sabedoria que serd o alimento dos teus
dias de velho” (Marejkovsky).

“Se és trabalhador, nao morreras de fome; a fome
pode chegar a porta do homem laborioso, mas nio se
atreve a entrar” (Franklin).

g% %

Aquéles que, na vida, se véem obrigados a lutar apn-
tra criaturas moralmente disformes, contra individuos
dque usam todos os meios para se impor, que empregam o
melhor de suas f6rgas nesse combate aos maus, precisam
ter o maximo cuidado para ndo se deixarem empolgar
pelos métodos dos inimigos, nio adquirir seus aspectos,
seus meios de luta, nem usarem tampouco as monstruosi-
dades empregadas pelos outros.

Nietzsche traduziu tudo isto em dois periodos:

“O que luta com monstros deve ter cuidado de nao
se tornar também monstro.

E se olhas muito para um abismo, o abismo acabari
por olhar dentro de ti”.

%% K

Fala-se muito do amor. Muito do que os homens ¢s-
creveram referiu-se a ésse sentimento. As pdginas mais
contraditorias, as idéias mais diversas foram expressadas,
discutidas, comentadas.

O amor-sentimenio, essa flor nascida e animada na
idade meédia européia, cantada pelos trovadores proven-
cais e vivida em seus momentos mais altos pelos cavalei-
ros andantes, nao pode ser confundida com os actos de
amor, puramente fisicos, que, quando exaltados, valori-
zados exageradamente, acabam por esconder o amor-sen-
timento em téda a sua pureza e intensidade. Assim hi
duas maneiras de amar. Vejamos como Mahdi Fezzan,
sinteticamente, os descreveu: “H4 os que amam e 0s gue
praticam actos de amor. A persisténcia de um désses es-
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tados nio implica a do outro. A duracdo de um ou de
outro é muitas vézes um engano”.

® % X

Facamos agora algumas andlises sObre pensamentos
célebres, transportando-os em temas para palestras-exer-
cicios:

“N#ao sabem ser justos e querem ser livres!” (Seyes).

Podemos analisar assim essa imprecacao famosa do
grande politico francés:

1. — A histéria humana é uma luta constante con-
tra a opressado. Mostrar factos.

2.2 — A liberdade foi sempre considerada activa, is-
to é, uma acdo pratica, porque uma liberdade que se niao
pratica ndo € liberdade, mas apenas uma idéia abstracta
da liberdade.

3° — Niao € liberdade ofender a liberdade. Assim
nao ¢é livre quem ofende a liberdade alheia.

4° — Conseqiientemente, a liberdade tem a sua éti-
ca, que consiste no respeito mutuo.

5.° — Que evidencia ésse respeito mutuo sendo uma
consciéncia da justiga?

6.° — Se a justica é dar a cada um o0 que € de seu
direito, ndo prejudicar quem quer que seja, nao lesar os
direitos dos outros, a liberdade é inseparavel da justica.

7.° — Assim sendo, como podem ser livres aquéles
que n&o sabem ser justos, aquéles que ofendem os direitos
alheios?

8.° — Pratiquem os povos a justica, pratiquem os
homens em sua vida privada e publica a justica, e s6 de-
pois terdo o direito de exigir a liberdade, porque a liber-
dade se consolida onde a justiga é respeitada.

= £ *

Vejamos éste pensamento de Crisipo, famoso filosofo
grego:

“0 sdbio nao carece de nada e, contudo, necessita de
muitas coisas; pelo contrario, o tolo néo necessita de na-
da, porque de nada sabe fazer uso, mas carece de tudo”.
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1. — O sdbio € quem sabe 0 que sabe, e sabe que
nio sabe o que nao sabe.

2.° — ¥sse saber, se lhe mostra tudo quanto lhe € ja
proprio, € também um saber de tudo quanto necessita
saber.

3. — Nao tem o sabio caréncias: o pouco que tem ¢
suficiente para encher-lhe a vida, porque nao se deixa per-
der nem dominar pelas coisas exteriores, mas por aque-
las do espirito.

4.° — Necessita, sim, de muitas coisas; essas nao siao
as exteriores, mas, sobretudo, as do espirito, as do conhe-
cimento, porque o sdbio ¢ sempre avido de saber, pois éle
sabe que nio sabe 0 que nao sabe, € quer saber o que nNao
sabe.

5, — O tolo nido necessita désse saber, porque déle
nao pode fazer uso.

6. — E como nio sabe usar ésse saber, éle carece de
tudo porque nio tem o que lhe enriqueceria a vida.

7.2 — Os tolos procuram nas coisas exteriores o que
Ihe encha o vazio interior; mas como elas nunca ressoam
em seu interior, senfo vaziamente, € éle sempre um ne-
cessitado, um carente de tudo, e sua vida é uma constante
insatisfagdo, um desejo informe, insatisfeito, que a posse
das exterioridades nao alivia, mas, apenas, exacerba.

8. — Assim a felicidade que d4 as coisas € uma feli-
cidade fugidia e cansativa, enquanto a outra felicidade é
plena e duradoura. A avidez do tolo é uma tortura e uma
angustia, porque se tivesse tddas as coisas seria ainda
malis infeliz, enquanto a avidez do sdbio € uma avidez de
saber que cada conquista lhe enche de profunda felicidade.

Mais alguns pensamentos para esquemas analiticos:

“Aquéle que nunca amou nao pode ser bom” (Es-
quilo).

“Poucas vézes aquéles que amamos nos enganam: na
maioria das vézes sSOmos nNGs mesmos que Nnos engana-
mos com éles” (Condéssa d’Agoult).

“Faze tudo como se alguém te contemplasse” (Epi-
curo).
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“Assombras-te de que as viagens nao te dao provei-
tos? Quando vais contigo mesmo em téda parte?” (So-
crates).

“Queres contar teus amigos? Cai no infortunio” (Na-
poleao).

“A palavra é do tempo; o siléncio, da eternidade”
(Maeterlinck).

“A duvida € o coméco da sabedoria” (Segur).

“Retira-te dentro de ti proéprio, sobretudo gquando
necessites de companhia” (Epicuro).

“Deus ordenou ao tempo consolar os desditosos”
(Joubert).

O espetdculo da vida humana nos mostra que temos
em abundancia boas e mds qualidades. Chegamos a0 ex-
tremo elevado da nobreza e ao extremo inferior da mes
quinhez. Somos capazes de grandes desinterésses, mas
também de atitudes utilitarias e baixas que repugham aos
outros como a nos as atitudes dos outros nos repugnam.

tretanto, sabemos gue pairamos entre ésses dois extre-

s, em graus diversos, ora mais tendentes para um ex-
tremo, ora para outro. Se observamos bem, quantas ati-
tudes nobres e elevadas sio apenas aspectos qualitativa-
mente melhores de séres mesquinhos? Quantos sao ca-
pazes de um acto nao utilitdrio, apenas porque, ao prati-
cé-lo, causam admiracao, inveja aos outros?

Nao é a vaidade que consegue reunir em noés o mes-
quinho ao nobre? Nao € por meio dela que nos eleva-
mos ao mais alto?

Vejamos como tais pensamentos, sintética e bela-
mente sdo expressados por Scheller:

“Como procede a natureza para reunir no homem o
nobre com o mesquinho? Pode a vaidade de permeio”.

* #* *

H4 homens que nao tém iniciativa. Na&o sao capa-
zes de se imporem, de ser o que sio, nem de construir
uma personalidade. N&o pensam por si sés, mas apenas
repetem o que outros dizem. Temem expressar seus sen-
timentos e pensamentos, receosos de errar, como se nio
errassem também os grandes. Nao escolhem por médo
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de escolher. Preferem pensar com os outros, raciocinar
com os outros, guiarem-se por palavras de ordem, ter as
mesmas idéias dos que julgam superiores.

Vejamos como Epicteto referiu-se a éles:

“Pretendes ser como 0s maus que sO podem cantar
nos coros?”

%
%
i

ANALITICOS. “OS ANIMAIS SAUDAM O SOL”

Agradecidos pelos favores que o sol oferece a todos
0s animais que vivem sbbre a terra, o ledo propds, e foi
aceito, que se lhe prestasse a0 amanhecer uma grande
homenagem. Combinaram a organizagao de um grande
coro dos animais sob a regéncia do rouxinol. Milhoes
de vozes se ergueram a madrugada, numa melodia unica,
suave, harmoniosa, saudando o astro-rei. Uma unica voz
desafinou e atraiu os olhares furibundos do ledo, do tigre
e do leopardo. Terminado o cbro, o rouxinol, de cima de
uma arvore, disse & rapdsa:

— Comadre rapdsa, que ldstima! Por que desafinou
daquele modo?

— Ora, meu amigo, se nao desafinasse como é que
chamaria a ateng¢do para mim?” (Mahdi Fezzan).

Facamos agora um esquema de uma rapida palestra:
12 — Leitura da fdabula de Mahdi Fezzan.

2° — Que licOes proveitosas nos dd essa fibula?
Muitas.

3.2 — A gratiddo, eis o primeiro tempo. Nunca é de-

mais mostrar o seu valor. O grato ndo pode ser indife-
" rente aos favores que recebe; por isso tem sempre pala-
vras ou gestos que reflitam o sentimento que experimenta
quando € beneficiado por alguém.

4° — N3o digamos que os favores recebidos sejam
um dever de quem nos dd. Ha favores que nem sempre
merecemos. Muitas vézes, a grandeza de alma, a magna-
nimidade de outrem, nos favorece além do que merecia-
mos. A gratiddo € uma virtude e um dever.

CURSO DE ORATORIA E RETORICA 155

5.° — Mas essa nao € a Unica licdo da f4bula. A maior
€ a que nos d4 a rapbsa.

6.° — Muitos passam pela vida sem que despertem
atengdo aos outros. Sao comuns, mediocres, sem nada
que os torne dignos de admiracao.

7.° — Tisses nem sempre suportam humildemente a
sua situacdo de andénimos. E tudo fazem para se ergue-
rem. E como nao podem conseguir a posicido elevada
que despertaria a atencdo geral, porque sdo incapazes de
criar, querem a notoriedade.

8. — A notoriedade é obtida, n2o por actos elevados,
mas por desafinacoOes muitas vézes, fazendo o que € dife-
rente, contrario até as normas. Assim ha pessoas que
para se tornarem notadas vestem escandalosamente, ou
falam alto, ou gritam, ou cometem actos que afrontam as
normas vigentes para atrair sbbre si mesmas a atencio
dos outros.

9. — Perturbam o ambiente, sio desagraddveis por-
que desafinam, chamam sbbre si a notoriedade, nao a ce
lebridade que enobrece, mas a notoriedade do apontado,
do que é indicado como alguém que se nao deve nem se
pode imitar.

E preciso que se note na vida gquantos se tornam no-
torios apenas porque desafinam. Sao “falados”, porque
fizeram actos que niao se recomendam.

Sua notoriedade passa, e quando fica alguma memo-
ria, € apenas para exemplificar como se nao deve pro-
ceder.

Por que nao faz o leitor um exame dos nossos ho-
mens notorios?

Verifique quantos se tornam conhecidos apenas pelo
que de ruim realizam € quiao pPoucos SA0 0S que se er-
guem na verdadeira admiracio, aquela admirag¢io que
tem memoria, que € a celebridade.

% %
EEE

Alguns temas para palestras e redacoes:
“Todo érro € uma verdade mascarada” (Hebbel).

L I T
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“Pirro costumava dizer: “N&o existe diferenca algu-
ma entre a vida e a morte”. E como alguém lhe pergun-
tasse: “Por que nio te matas, entao?”

Respondeu: “Porque nao existe diferenca” (Epicteto).

* % x

“A Verdade, quase nua, corria por uma estrada. A
Fantasia, ao vé-la assim, ndo se conteve:

— Fugindo!? Os homens j& a escorracaram?

— Psiu! Néo fale alto! E a Razdo que me vem per-
seguindo com aquéles terriveis monstros de seis cabecas,
as Convicgdes... E éstes nio me perdoam...” (Mahdi
Fezzan).

“Na origem de tédas as grandes coisas, sempre hd
uma mulher” (Lamartine).

% * %
“Os séres de alma pequena sé vos respeitam depois
de os desprezardes” (Katisflis).
* % L]
“A palavra € do tempo; o siléncio, da eternidade”
(Maeterlinck).
*® * *®
“O maior dos mentirosos seria aquéle que acabasse
acreditando em sua mentira” (Mahdi Fezzan).
* *® *
“O individuo nio pode por-se ante o mundo sem

mudar seu pequeno direito numa grande injustica” (Heb-
bel).

® R %

“O que é humano nao tem inimigos” (Meng Tseu).

*

L T ]

L XU
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“Na relacdo de homem para homem, 0 amor € indis-
pensdvel, pois 0 amor reciproco entre homens € o unico
fundamento da vida humana” (L. Tolstoi).

% & %

“Os velhos desconfiam da juventude porque ja foram
jovens” (Shakespeare).

x = 3

“Repreendemos nos outros as faltas pequenas, mas
toleramos as graves quando nossas” (Imitagdo de Cristo).

*® * *
“Felicidade
Um homem pergugtou a um sébio:

— Senhor, tu, qué® és sdabio, podes dizer-me o que €
a felicidade?

— Nunca poderia dizer-te. Posso indicar-te apenas o
caminho que leva até ela.

— Senhor, ficaria eternamente agradecido se me fi-
zesses ésse favor, ..

— Pois bem: olha para a frente. Que vés?
— Vejo o mundo, senhor. ..
— Olha mais!. ..

— Vejo campos, vejo serras, vejo nuvens no céu, bois
pastando nos campos. ..

-— Olha mais!

— Olha bem... bem!

— Nada mais vejo, senhor!

— Como queres que te mostre o caminho da felici-

dade, se € isso apenas o0 que vés?” (Mahdi Fezzan).
»* & *

Trechos de Rui Barbosa, para serem lidos em voz
alta e depois analisados, segundo as regras de retérica ja
expostas:

SURREXIT

“Ressurgir! Toéda a docgura e todo o vigor da fé se
resumem nesta palavra. E a flor do Calvirio, a flor da
cruz. O tremendo horror daquele martirio tenebroso de-
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sabotoa neste sorriso e a humanidade renasce todos os
anos a ésse raio de bondade, como a formosura da terra
& alegria indizivel da manh3, o prelidio do sol, o grande
benfeitor das coisas. O homem, cercado pela morte de
todos os lados, nao podia conceber éste ideal de eterni-
dade, se nao f6sse por uma réstea do seu mistério radian-
te, divinamente revelado as criaturas.

Nossos sonhos nio inventam: variam apenas os ele-
mentos da experiéncia, as formas da natureza. Tem a
fantasia dos viventes apenas uma palhéta: a das tintas,
que o espectiaculo do universo lhes imprime na retina.
E, no universo, tudo cai, tudo passa, tudo se esvai, tudo
finda. Nesse desbotar, nesse perecer de tudo, nio havia
o matiz, de que se debuxou um dia, na consciéncia hu-
mana, 0 horizonte da ressurreicio.

Ressurgir! Digam aquéles que tém amado, e senti-
ram a sombra da agonia projetar-se no semblante de um
ente estremecido, qual a impressio que lhes traspassava
0 seio nesses momentos da infinita amargura. Digam os
que fecharam os olhos a seus pais, a seus filhos, as suas
espdsas. Digam os que ja viram apagar numa cabeca
inclinada para a terra a beleza, o génio, o heroismo, ou
o0 amor. Digam os que assistiram, regelados, ao assentar
da ultima pedra sObre o ataliide de um coragio, pelo qual
dariam o seu. Digam que outra é, nesses transes, a vi-
bracao do peito despedacgado, sendo esta: o sentimento
da perda irrevogavel. Quem, sendo Deus mesmo, nesse
sossObro final de todas as esperancgas, poderia evocar do
abismo taciturno, onde sd se ouve o cair da terra sébre
0s mortos esta alegoria, éste alvordco, éste azul, esta irra-
dia¢do resplandecente, éste dia infinito, a ressurreicio?

Ressurgir! Deus nosso, tu so poderias ser o poeta
désse cantico, mais maravilhoso que a criacdo inteira: sé
tu poderias extrair da angustia do Getsémani e das tor-
turas do Gdlgota a placidez, a transparéncia, a seguranca
déste consolo, dos teus espinhos esta suavidade, de teus
cravos caricia, da mirra amarga éste favo, do teu aban-
dono éste amparo supremo, do teu sangue vertido a re-
conciliagio com o sofrimento, a intuicdo das virtudes
benfazejas da dor, o prazer inefdavel da cleméncia, divino
sabor da caridade, a prelibacdo da tua presenca nesta al-
vorada, o paraiso da ressurreicao.
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Ressurgir! Tu ressurges todos os dias, com a mes-
ma periodicidade, com que se renovam os teus beneficios
e as magnificéncias da tua obra. Nega-te a nossa malda-
de. Nega-te a nossa presuncio. Nega-te a nossa igno-
rancia. Nega-te 0 nosso saber. Mas de cada negacao te
reergues, deixando vazios 0s argumentos, que te nega-
vam, como o tumulo, onde dormiste outrora um momento
para reviver dentre os finados. Entre o térmo de um
século assombroso e 0 coméco de um século impenetra-
vel, essa ciéncia, que te pretende remover para o domi-
nio das lendas, surpreende-se agora deslumbrada na re-
gido do maravilhoso, onde se parecem tocar as coisas da
terra com as do céu, em pleno amanhecer de uma cria-
¢ao nova, sObre a qual pairas, d)mo palavras no principio
dos tempos, e de cujo caos, decifrando os problemas hu-
manos, emergird outra vez a tua palavra, dardejando e:
plena ressurreicio.

Ressurgir! Senhor, por que nos deste uma lingua tao
pobre na gratiddo? Todos os que ja descemos a segunda
vertente da vida, e deixando de nds ao género humano o0s
frutos vivos, que nos deste, somos levados hoje a pensar
no que seria a passagem da terra para aquéles a quem
ainda nio tinha dado na tua a imagem da nossa ressur-
reicéo.

TIam-se 0s homens entao como as f6lhas sécas das ar-
vores, precedendo-se, seguindo-se uns aos outros na con-
tinuidade estéril da queda, no irremedidvel do seu térmo,
silencioso. Os pais geravam para a morte, as maes aca-
lentavam para o timulo. Bem haja o sacrificio e a cren-
ca daquele que nos resgatou déste sombrio destino a pa-
ternidade, e nos permite hoje a bem-aventuranca de bei-
jarmos nossos filhos, na certeza de os havermos criado
para a vida nova, a tua ressurreicfo.

Assim, Senhor, quisesse ressurgir em ti os povos, que
te ndo créem. A ésses em VAo procuramos dar com o
aparato dos cédigos humanos a lei, a ordem, a liberdade.
Sua sorte € extinguirem-se, porque nao tiveram fé, e nao
sentem a religido do RESSURGIDO, que nao € sO evan-
gelho das almas regeneradas, mas a boa-nova das nacoes
fortes. Essas absorverio a terra a bem do género hu-
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mano, enquanto as outras acabarao como racas de passa-
gem. E por sobre o futuro, que hd de ser a tua glorifi-
cacdo, na voz das criaturas e dos céus, se ouvirdo para
sempre as hosanas do teu triunfo: Ressurgiu!”

A CORAGEM

“Quem admira a coragem nos bdrbaros, a coragem
na selvageria, a coragem na crueldade? O heroismo néo
estd na embriaguez impulsiva da cegueira diante dos pe-
rigos: estd na indiferenca diante da morte pela verdade,
pela liberdade, pela honra, pelo bem.

O desinterésse, a abnegacgdo, o sacrificio, levado até
o extremo da rentncia & vida, pelas causas puras e benfa-
zejas: eis a coragem nacional. Como a patria encarna, em
geral, para o coracdo do homem, a sintese dessas causas,
expressdo da honra na familia, da liberdade nas leis, da
verdade na instrucdo, do bem no conjunto désses tesou-
ros, o soldado ativa na nossa admiracdo como o simbolo
dessas virtudes convertidas em profissdo habitual: a forca
humanizada pela sujeicio ao dever, pelo desprézo, pelo
culto da felicidade comum. Emancipai-a désses freios,
tirai-lhe essa generosidade, retrocedei-a ao dominio giﬂos
instintos bravios: ja ndo € férca animada pela conscién-
cia: € apenas a animalidade armada.

Desassombro em fulminar ou em padecer a cessacgao
da vida, tudo pode ser coragem. Mas, de coragem a cO-
ragem, entre a de morrer e a de matar, qual serd, senho-
res, a coragem humana? A coragem de matar € a do
bruto, a do louco, a d¢ criminoso. A coragem de morrer
é a do soldado, mas & também a do missiondrio, a do juiz,
a do advogado.

Nfo sei em que balanca as pesariamos, a ver qual
delas retine mais quilates: se a coragem do homem de
guerra, a coragem do homem da verdade, ou a coragem
do homem da lei. Uns elegerio a do amor da pdtria, ou-
tros a da ciéncia ou da santidade, outros, ainda, a da jus-
tica. Todos tém em comum, entre si, uma divina afini-
dade: a imolacdo voluntdria do homem pela sua raca,
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pela sua fé, ou pelo seu ideal. Eis o que desbrutaliza a
guerra, 0 que legitima o soldado, o que nobilita a espada,
mas, a0 mesmo tempo, o que eleva a coragem civil a
altura da ccragem militar, menos rara do que a outra”.

R R

A PAIXAO DA VERDJMOE

“A paixdo da verdade assemelha, por vézes, as ca-
<hoeiras da serra. Aquéles borbotées ddgua, que reben-
tam e espadanam, marulhando, eram, pouco atrdas, o re-
gato que serpeia, cantando, pela encosta, e vao ser, dai a
pouco, o fio de prata que se desdobra sussurrando na
esplanada. Corria, murmuroso e descuidado; encontrou
0 obstaculo: cresceu, afrontou-o, envolveu-o, cobriu-o, e,
afinal, o transpOe, desfazendo-se em pedacos de cristal e
floéres de espuma. A conviccdo do bem, quando contra-
riada pelas hostilidades do érro, do sofisma, ou do crime,
€ como essas catadupas da montanha. Vinha deslizando,
quando topou na barreira, que se lhe atravessa no cami-
nho. Entio remoinhou arrebatada, ferveu, avultando,
empinou-se, e agora brame na voz do orador, arrebata-
-lhe em rajadas a palavra, sacode, estremece a tribuna, e
despenha-se-lhe em térno, borbulhando.

Mas o que ela contém, e a impele, e a revolta, nio
€ colera, ndo € destruigdo, ndo é maldade: é o poder no
pensamento, a vibracao da fé, a energia motriz das aimas,
€sse fluido impalpdavel que se transporta nas ondas invi-
siveis do ambiente, e vai, por outras regides, arder nos
espiritos, fulgurar nas trevas humanas, abalar vontades,
agitar individuos e povos, reanimados ao seu contacto,
como 0s mais maravilhosos instrumentos da industria, os
teares, as forjas, os estaleiros, acordam ao influxo dessa
eletricidade silenciosamente bebida, léguas e léguas dai,
por um fio de cobre aéreo, nas quedas sonoras do rio.
Enquanto, porém, essa transmissio imperceptivel opera
a0 longe maravilhas, renovando a actividade as civiliza-
¢Oes, derramando vida pela superficie da terra, a corren
teza precipitada, que acabou de criar & distancia essas
descargas de grande férca volve, pouco adiante ao reman-
80 ordindrio do seu curso, perdendo-se entre as defesas
do monte e as alfombras da pradaria.
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As revoltas da consciéncia contra as mas causas, ain-
da contra as piorés, nio azedam um corag¢do desinteres-
sado. O meu tem atravessado as maiores procelas poli-
ticas, as vézes sossobrado, ferido, sangrando no entusias-
mo e na esperanca, mas sem fel. Nao seria éste novo
encontro, embora duro e violento, com a mentira poli-
tica, a velha corruptora dos nossos costumes, a sabida
arruaceira das cercanias do poder, a pimpona fixadora do
grande mercado, que me induzisse a esquecer, para com
as pobres criaturas por ela contaminadas, a licdo divina
da caridade. Antes de politico me prezo de ser cristao.
N3ao sei odiar os homens, por mais que déles me desiluda.
O mal € inexoravel, pela consciéncia de ser caduco. O
bem, paciente e compassivo, pela certeza da sua eterni-
dade” (1).

VOCABULARIO

PARA O DOMINIO DAS PALAVRAS E DAS IDEIAS

(1) Outros exercicios, que sucederio a é&stes, tornando mais
apto o estudioso da oratéria, estdo compendiados em nosso livre
«Técnica do Discurso Modernos.



Um dos maiores problemas de quem redige € o voca-
buldrio. A grande maioria dispde de um vocabuldrio ru-
dimentar, insuficiente para a plena manifestacdo das
idéias. O orador, o escritor, que niao tém pleno dominio
de um vasto vocabuldrio, estdo naturalmente impedidos,
restringidos portanto, na manifestacao do seu pensamen-
to. Para aumentar as associacOes de idéias e enriquecer
o vocabulario, oferecemos éste, que nos mostra os térmos
mais convenientes, bem como, por sua parte, permite que
as proprias palavras sugerem idéias, FHsse método sim-
ples e imensamente util pode ser ampliado pelo leitor,
com o simples uso de um diciondrio. De posse do mes-
mo, pode ler as palavras que encontrar, procurando asso-
ciar-lhe t0das as idéias que lhe possam surgir.

A simples leitura do que se segue mostrard de ma-
neira clara como empregar ésse meétodo de grandes van-
tagens praticas.

Deve o leitor ler sempre em voz alta, para gravar me-
lThor na memodria e estimular a a¢cao associativa da mente.
Dessa forma, aumentara sua capacidade de coordenacio,
desenvolvendo a imagina¢ao criadora, o que permitirda o
dominio das palavras para a expressao das idéias, sem-
pre que o queira,.

Aproveitando-se do vocabulario que damos a seguir,
pode o leitor fazer o seguinte exercicio: tomar o substan-
tivo e inclusive os verbos correspondentes e adjectivos e,
com éles, formar frases, quer escritas ou faladas. Exem-
plifiquemos com a palavra conhecimento. Neste caso,
deve formar frases em analogia com as seguintes: “Tra-
vei conhecimento com uma pessoa de valor. Trata-se
de um sébio, possuidor de um extenso, de um vasto
e profundo conhecimento. Minhas rela¢cbes com éle, per-
mitiram-se adquirisse conhecimentos varios que éle me
inculcou e felizmente os assimilei”.
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Outro exemplo: o substantivo conquista. “Empreen-
deu César uma importante e vasta conquista. Fortale
ceu-a e solidificou-a”.

Construa o leitor frases, usando as sugestdes do vo-
cabuldrio, com os substantivos. Este exercicio o familia-
rizard com as palavras que, depois, sobrevirdo fdceis,
quando delas precisar para revestir suas idéias e pensa-
mentos.

Abatimento — Cair num abatimento. Ser tomado pelo
abatimento. Vencer, dominar um abatimento.

Abelha — A abelha voa, volteja, enxameia, funda uma col-
meia. E diligente, trabalhadora, incansiavel. Produz
0 mel.

Abismo — Abrir, cavar, excavar, penetrar, aprofundar,
acumular, entulhar, saltar um abismo. Um abismo
€ profundo, pavoroso, imenso, insondavel, inflanqueg-
vel, tremendo. Um abismo de erudig¢ao, de perversi-
dades.

Abrigo — Ocultar-se, esconder-se; construir um abrigo;
procurar, encontrar, descobrir um abrigo. Um abri-
g0 seguro, involdvel, inexpugndvel, invulnerivel, pre-
cario.

Abuso — Cometer, engendrar, reprimir, extirpar, provo-
car um abuso. Denunciar um abuso. Protestar contra
um abuso. Prestar-se a abusos: dar lugar a abusos.
Um abuso imperdodvel, revoltante, inqualificavel, in-
decoroso, pernicioso. Um abuso gritante, revoltante,
imperdodvel. Abuso de confianca, de honestidade.

Ac¢do — Conduzir, realizar, cometer, produzir, exercer,
intentar, neutralizar, paralisar uma acdo. Uma agiao
boa, m4d, repreensivel, iniqua, grandiosa, vil, eficaz,
absurda, nobre, indigna.

Acaso — Entregar-se ao acaso, deixar-se ir ao acaso. Um
acaso feliz, infeliz, providencial, caprichoso, inespera-
do, excepcional.

Acidente — Provocar, suscitar, deplorar, registrar, evitar,
conjurar um acidente. Ser vitima de um acidente;
ser causa de um acidente. Um acidente grave, mor-
tal, terrivel, leve, infeliz.
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Acolhimento — Dar, negar, receber acolhimento. Um aco-

lhimento alegre, entusiasta, cordial, afdvel, amadvel,
memoravel, frio, quente, glacial, cerimonioso, rebar-
bativo, grandioso.

Acontecimento — Prever, enfrentar um acontecimento.

Um acontecimento se da, produz-se, sobrevém, reali-

za-se. Um acontecimento grave, feliz, infeliz, desa-

graddvel, importante, memordvel, imprevisto, impre--

visivel, fatal, inelutavel.

Acérdo — Realizar, concluir, romper, aceitar, denunciar,.

ratificar um acérdo. Chegar a um acdérdo. Evitar
um acordo. Um acbrdo pode ser passageiro, harmo-
nioso, duravel, formal, tacito, expresso, integral, par-
cial, undnime, completo, secreto, temporario, provi-
sorio, definitivo, ilusério. Estar de acérdo com al-
guma coisa.

Acusagio — Langar, articular, precisar, formular uma.

acusacao. Reiterar, renovar uma acusac¢ao. Dar lu-
gar a uma acusacao. Revelar, desdenhar, desprezar

uma acusacdo. Uma acusagao pesa sObre alguém.
Ser vitima de uma acusacdo. Uma acusacao formal,

grave, imprecisa, fundada, falsa, infame, caluniosa,
precisa, etc.

Acusado — O juiz ouve, interroga, identifica, condena o
acusado.

Adeus — Dizer adeus, dar adeus. Um adeus tocante, emo-
cionante, funebre.

Administracio — Confiar uma administracio, ter as ré-
deas da administracio. Uma administracio compe-
tente, severa, prudente, integra, honesta, eficiente.

Admiracio — Impor, forcar, arrebatar, sentir a admira-
¢do. Ser objecto de admiragcdo. Uma admiragio
geral, profunda, universal.

Adversario — Combater, atacar, vencer, enfrentar, abor-
dar, abater o adversario. Lancar-se sObre o adver-
siario. Dois adversdrios se enfrentam, lutam, rivali-
zam, se medem, se experimentam, se chocam. Um
adversdrio & altura. Um adversdrio ferrenho, deci-
dido, declarado, franco, nobre, leal, rude, astucioso,
desleal.
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Afronta — Sofrer, infringir, experimentar, suportar, rece-
ber, vingar, lavar, engolir uma afronta. Repelir uma
afronta. Uma afronta cruel, vergonhosa, sangiiino-
lenta, sangrenta.

Agradecimento — Enderecar, apresentar, oferecer, expri-
mir, formular, receber agradecimentos. Agradeci-
mentos vivos, sinceros, calorosos, antecipados, tar-
dios.

Agua — Captar, filtrar, purificar, perturbar, turbar, po-
luir, tirar, aspergir, clarificar a dgua. Embeber da-
gua. A agua corre, aflora, mata a séde, infiltra-se,
insinua-se, esgota-se, submerge, invade, aflui, estagna,
dorme, turbilhoneia, redemoinha.

Ajuda — Implorar, reclamar, pedir, trazer, invocar, dar,
prestar ajuda. Vir em ajuda. Recusar ajuda. Uma
ajuda preciosa, esperada, inesperada, eficaz, fraca,
mtitua.

Alegria — Causar, provocar, experimentar, sentir, mani-
festar, mostrar, testemunhar alegria. Ser invadido,
tomado, avassalado, arrebatado pela alegria. Entre-
gar-se a alegria. Uma alegria emerge, comunica-se.
Uma grande, ardente, extrema, viva, louca, extatica,
inefavel, indizivel, indescriptivel, intima, austera, de-
lirante, excessiva, maligha, cruel, legitima, comunica-
tiva.

Alusdao — Lancar uma alusio, fazer alusao. Uma alusao
clara, transparente, discreta, pérfida, indireta, velada.

Alternativa — Abrir uma alternativa. Nao ter outra al-
ternativa. Colocar-se numa alternativa. Uma alter-
nativa embaracante, tragica, terrivel, cruel.

Amigo — Possuir, ter um amigo, contar com amigos; re-
conciliar-se com um amigo. Amigo intimo, benévolo,
benigno, favoravel, verdadeiro, fiel, fervoroso, falso,
insepardvel. Um amigo de verdade.

Amizade — Devotar, sentir, manifestar, votar, testemu-
nhar, significar, conservar, manter, cimentar, fortale-
cer, selar, romper uma amizade. Uma amizade ter-
na, viva, quente, apaixonada, preciosa, indissolivel,
constante. Adquirir amizades.
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Amor — Um amor paternal, filial, terno, platénico, cego,
carinhoso, perdido, eterno, profundo, brando, exces-
sivo, fiel.

Analogia — Apresentar, oferecer, estabelecer, demonstrar,
provar a analogia. Uma analogia evidente, curiosa,
perfeita, completa. Argumentar por analogias.

Andilise — Proceder uma andlise. Uma andlise revela,
demonstra, prova, estabelece. Uma andlise cuidado-
sa, circunstanciada, superficial, penetrante, sutil, mi-
nuciosa, quimica, transcendente.

Animosidade — Separados por uma animosidade. Uma
vida de animosidade. Dissipar uma animosidade.

Aniversario — Celebrar, comemorar, Iestejar, anunciar.
Um aniversdario glorioso, alegre, feliz, doloroso.

Ano — Atingir um certo nimero de anos, contar, alcan-
c¢ar um certo namero. Um ano passa, decorre.

Anonimato — Guardar, conservar o anonimato. Escon-
der-se atras do anonimato.

Aparéncias — Fiar-se nas aparéncias. Evitar as aparén-
cias. Desconfiar das aparéncias. Salvar as aparén-
cias, revestir, cobrir as aparéncias. Aparéncias en-
ganadoras, falsas, falaciosas, ilusérias. Encobrir,
disfarcar, salvar as aparéncias. Aparéncia de santo.

Apélo — Lancar, escutar, dirigir, atender um apélo. Res-
ponder a um apélo desesperado, agudo, exigente, co-
movedor, impressionante. Fazer apélo aos sentimen-
tos.

Apetite — Possuir, despertar, agucar, excitar, satisfazer,
refrear o apetite. Um apetite de glutdo. Um apeti-
te insacidvel, pantagruélico, voraz, feroz, canino.

Aplausos — Aceitar aplausos, agradecer, merecer, provo-
car, atrair aplausos. Rompem, elevam-se, surgem oOS
aplausos. Uma torrente, uma seqiiéncia de aplausos.
Aplausos entusiastas, prolongados, calorosos, vigoro-
sos, fracos, indecisos, frenéticos, quentes.

Aprovacio — Submeter-se a uma aprovacao, propor uma
aprovacao. Testemunhar, mostrar, manifestar, obter,
receber, solicitar, recusar aprovac¢ido. Uma aprova-
¢ho formal, expressa, tdcita, unfnime, condicional,
manifesta, decidida.

AR
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Ar — Respirar, aspirar, tomar ar. Exalar certo ar. Em-
pestar, purificar, envenenar, infectar o ar. Um ar
puro, séo, sereno, salubre, glacial, frio, deletério, in-
fectado, miasmdtico, mefitico, inflam4ivel, impuro,
empestado. Alimenta-se do ar. POr ao ar. Ar enca-
nado.

Ardor — Testemunhar, manifestar, mostrar ardor. Mo-
derar o ardor. Um ardor juvenil, moderado, expres-
sivo, febril.

Argumento — Apresentar, opor, fornecer, objectar, fazer
valer, recusar, destruir. Um argumento convincente,
prova, demonstra, estabelece. Um argumento trivial,
negativo, falso, triunfante, irrefutdvel, peremptorio,
decisivo, sutil, falacioso, sofistico, invencivel, capcio-
so, refutdavel, infeliz, sélido, concludente.

Arte — Votar-se, enfregar-se a uma arte. Exercer uma
arte. Um mecenas, um encorajador, um estimulador,
um apreciador da arte. Arte sutil, musical, poética,
pictérica, plastica, liberal, coreografica, grafica, me-
cinica. As belas-artes.

Artigo (de jornal) — Escrever, redigir, publicar, inserir,
transcrever. Consagrar um artigo a qualquer coisa.
Um artigo notdvel, sensacional, curioso, laudativo,
claro, ditirambico, necroldgico, suspeito. Artigo de
fundo.

Ascensio — Tentar, arriscar, fazer uma ascensdo. Uma
ascensio perigosa, temerdria, movimentada, auda-
ciosa.

Aspecto — Tomar, mostrar, oferecer, revestir um certo
aspecto. Aparecer, entrever, revelar um certo aspec-
to. Um aspecto inesperado, novo, inusitado, habi-
tual, grandioso, maravilhoso, magnifico, insuspeitado,
encantador, terrifico, grotesco, alegre, lastimoso.

Assalto — Dar um assalto, levar a efeito um assalto, ten-
tar, repelir um assalto., Lancar-se ao assalto, um
assalto inesperado, repetido, decisivo, reiterado, mul-
tiplo, vao, ineficaz, inutil.

Assembléia — Convocar, abrir, dissolver uma assembléia,
Manter, exortar. Uma assembléia hostil, simpaética,
antipdtica, vulgar, atenta, entusiasta, compreensiva,
calma.
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Assisténcia — Pedir, prestar. Dar assisténcia, acorrer
em assisténcia de... Uma assisténcia trangiiila, in-
quieta, numerosa.

Associacio — Fundar, constituir, dissolver, romper, for-
mar uma associagdo. Constituir-se em associag¢zo.
Uma associacio efémera, durdvel, politica, literaria,
cientifica, comercial.

Ataque — Empreender, sofrer, lancar, tentar, concertar,
quebrar, reprimir, sofrer um ataque. Ser vitima
de. .., ser objecto de um ataque. Um ataque brus-
co, inesperado, terrivel, violento, irresistivel, impre-
visto, brutal, iminente, virulento, pérfido, covarde,
inqualificavel, infame.

Atencdo — Atrair, despertar, excitar, absorver, reter, fi-
xar, captivar, distrair a aten¢fo. Fixar, concentrar,
levar, desviar, solicitar sua atencido. Redobrar a
atencdo. Despertar, fixar, desviar a atencdo. Uma
atencao viva, fixa, particular, intensa, minuciosa, me-
ticulosa, escrupulosa, concentrada, dispersa, delicada,
cuidadosa.

Atitude — Adotar, tomar, guardar, observar uma atitude.
Modificar, justificar, defender sua atitude. Impor
sua atitude. Uma atitude subita, humilde, expressi-
va, enérgica, suspeita, hostil, arrogante, altiva, eleva-
da, digna, religiosa, hipdcrita, enganadora.

Audacia — Mostrar, manifestar, testemunhar uma auda-
cia. Dar provas de auddcia. Uma auddcia temers-
ria, louca, inaudita, excessiva, incrivel, infernal, atre-
vida, demasiada.

Audiéncia — Dar, conceder, recusar, solicitar uma audién-
cia. Receber em audiéncia. Uma audiéncia publica,
solene, privada.

Auséncia — Verificar, notar, deplorar, assinalar, descul-
par uma auséncia. Suprir a auséncia de alguém, de
alguma coisa. Uma auséncia insélita, incompreensi-
vel, demorada, inquietante, curta, prolongada, chora-
da, sofrida, desejada.

Aventura — Tentar, correr, contar, narrar uma aventura.
Lancar-se numa aventura. Sofrer, arrostar uma aven-
tura. Arriscar-se a uma aventura. Precipitar-se numa
aventura. Procurar uma aventura. Uma aventura pe-
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rigosa, banal, agraddvel, alegre, épica, herdica, terri-
vel, estranha, curiosa, incrivel, inaudita, inesquecivel,
extraordindria, extravagante, inoportuna, sobrenatu-
ral, fantastica.

Aviso — Dar, receber, participar, formular, esquecer, lem-
brar, comunicar. Um aviso importante. Um aviso
desfavoravel, oficial, contraditério, admoestador, con-
fidente, cauteloso.

B

Base — Servir de base, derrocar, minar as bases, apoiar-
-se sObre bases. Bases sdlidas, frageis, estdveis, ins-
taveis, moveis, aleatdrias, inderrocdveis, incontesta-
veis,

Batalha — Empenhar-se numa batalha. Travar-se uma
batalha. Marchar para uma batalha. Uma batalha de-
cisiva, sangrenta, indecisa, encarnicada.

Beleza — Ter beleza. Ser dotado de beleza. Uma beleza
rara, encantadora, ideal, adordvel, incompardvel, ini-
mitdvel, marmdrea, fria, magistral, inica, divina.

Brutalidade — Fazer, dar provas de brutalidade. Mostrar
brutalidade. Tratar com brutalidade. Brutalidades
que revoltam. Brutalidades odiosas, revoltantes.

C

Calma — Guardar, conservar, perder, impor, mostrar, exi-
bir calma. A calma renasce, restabelece-se. Uma cal-
ma absoluta, profunda, imperturbdvel, aparente, en-
ganadora, tranqiiila, serena.

Caminho — Escolher, tomar, seguir, deixar, barrar,
obstruir, bloquear, abrir, tracar, indicar, mostrar,
aplainar, atravessar um caminho, praticdvel, imprati-
cavel, deserto, escarpado, freqiientado, recto, princi-
pal, transversal, florido, pedregoso, amargo.

Campanha — Empreender, tentar, seguir, realizar, desen-
cadear uma campanha. Uma campanha ativa abomi-
ngvel, infame, odiosa, inqualificdvel, ardente, nobre,
digna, extraordindria, louvdvel, vitoriosa.
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Canto — Executar, entoar, modular, psalmodiar, murmu-
rar, elevar um canto. Um canto melodioso, harmo-
nioso, dolente, matizado, inspirado, sedicioso, belico-
so, baquico, patriético, religioso.

Cariter — Possuir, alterar, formar, construir um carater.
Falta de cardter. Um cardter que se humaniza, se
amansa, se endurece. Um cariter bom, amdvel, ser-
vil, ameno, submisso, integro, aberto, amigo, rebelde,
corajoso, expansivo, placido, enérgico, imperioso, bé-
lico, autoritdrio, fechado, moroso, pesado, atrabilid-
rio, feroz, mole, lundtico, pusildnime, irascivel, indo-
mavel, inflexivel, intratdvel, cauteloso, meticuloso,
minucioso, hesitante, fraco, nobre, falso, traigoeiro,
vigoroso.

Carga — Levar, suportar uma carga. Ceder, sucum_bir
sob uma carga. Uma carga pesa, oprime, aniquila,
abate. Uma carga leve, pesada, infima, excessiva,
imensa.

Castigo — Sofrer, receber, infligir, merecer, dar, levar um
castigo. Incorrer em castigo. Ameacar um castigo.
Um castigo exemplar, meritério, terrivel, cruel, me-
recido, imerecido.

Causa — Defender, sustentar, servir, ganhar, perder, pre-
judicar uma causa. Uma causa insustentdvel, inde-
fensavel, pendente, defensdvel, nobre, sublime, justa,
licita, ilicita. Estabelecer, procurar, determinar as
causas de alguma causa. Uma causa direta, clarq.,
profunda, oculta, essencial, presumida, suprema, pri-
madria, secundéria, obscura, indeterminada, intrinse-
ca, razodvel, importante.

Celebracio — Proceder a uma celebracio. Celebrar uma
cerimonia. Celebrar uma data. Teve uma celebra-
¢ao.

Celebridade — Adquirir, conquistar, ganhar a celebridade.
Celebridade universal, mundial, justificada.

Ceriménia — Abrir, fechar uma ceriménia. Teve lugar
uma cerimoénia. Ceriménia comemorativa, tocante,
civil, fastidiosa.

Certificado — Exigir certificado. Munir-se de um certifi-
cado. Certificado elogioso, bom.
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Céu — Invocar, implorar, pedir, rogar ao céu. Ganhar
o céu. Tomar o céu como testemunha. Contemplar
o céu. Um céu sereno, pesado, claro, clemente, limpi-
do, nevoento, temperado, crepuscular, nublado, en-
sombreado. Estar no sétimo céu. Castigo do céu.
Caido do céu. Vir do céu.

Chefe — Nomear, repudiar, eleger, aceitar um chefe. Re-
conhecer, aceitar por chefe. Um chefe autocratico,
tirano, benevolente, despético, atrabilidrio, estimado,
admirado, invejado.

Chuva — A chuva cai, ameaga, cessa, recomeca, con-
traria. Chuva fina, mansa, fria, torrencial, abundan-
te, diluviana, batida, forte.

Cimo — Atingir, alcancgar, escalar os cimos. O cimo do-
mina, coroa. Um cimo altaneiro, inviolado, acessi-
vel, escarpado, infranquedvel, alto, elevado, abrupto.

Circunstiancia — Relatar, determinar, elucidar, circunstén-
cias. Aproveitar as circunstancias. Defender, acor-
dar, recusar as circunstincias atenuantes. Benefi-
ciar-se das circunstancias atenuantes. Circunstan-
cias agravantes, favordveis, propicias.

Citacio — A citagdo tem lugar... Fazer citagio. Uma
citacdo textual, falsa, auténtica,

Ciime — Conceber, experimentar, suscitar, causar, pro-
vocar ciime. Um citime cego, avassalante, domina-
dor.

Civilizacdo — Possuir, polir, reformar, implantar, requin-
tar, fazer progredir a civilizagdo. Uma civilizacdo an-
tiga, moderna, atual, avancgada, requintada.

Clausula — Inserir, violar, respeitar, infringir uma cldu-
sula. Uma cldusula declara, prevé, significa alguma
coisa. Uma cldusula legal, ilegal, ab-rogatéria, der-
rogatoria, cominatoria.

Coincidéncia — Coincidéncia pura, fortuita, curiosa, elo-
qiiente, simples.

Colaborador — Possuir, conseguir um colaborador. Cer-
car-se de colaboradores. Um colaborador imediato,
eminente, intimo.

Coélera — Suscitar, excitar, alimentar, provocar, apaziguar,
simular, conter, encorajar, calmar uma célera. Abran-
dar a cdélera. Dominar a célera. Vencer a célera.
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«Combate — Sustentar, empreender, aceitar, provocar um
combate. Um combate, violento, desigual, encarni-
cado, sangrento, dspero, €pico, homeérico, selvagem,
sacrilego, singular.

+Combinacdo — Propor, conceber, descobrir, inventar, ma-
quinar uma combinagdo. Uma combinagdo dificil,
improdutiva, prejudicial.

-Comentario — Apresentar, ‘oferecer comentarios. Cercar

de comentdrios. Um comentdrio supérfluo, parcial,
judicioso, capcioso.

.Comparacio — Estabelecer uma comparacio. Temer a
comparacdo. Uma comparacao justa, fundada, falha.
.Competéncia — Testemunhar, manifestar complacéncia.

Uma complacéncia vil, culpada.

«Complacéncia — Testemunhar, manifestar complacéncia.
Uma complacéncia vil, culpada.

. Concessio — Acordar, recusar, dar uma concessdo. Con-
cessbes reciprocas, mutuas.

~Coneclusio — Tirar, induzir, adotar, redigir, repelir uma
conclusdo. Atingir a uma conclusao. Uma conclu-
sdo que se impbe. Uma conclusio ilégica, pratica, ri-
gorosa, inesperada.

~Concorréncia — Sofrer, desafiar, temer a concorréncia.
Uma concorréncia leal, desleal, encarnicada, honesta,
desonesta.

' Condenacio — Sofrer, infringir, pronunciar, evitar uma

condenacio. Uma condenacio explicita, severa, dura.

~Condicdio — Impor, estabelecer, propor condices. Re-
gular condigdes. Uma condicdo vantajosa, favoravel,
desfavoravel, dura, draconiana, odiosa, onerosa, arbi-
traria, tdcita, expressa, formal, exorbitante, exagerada.

. Conduta — Aprovar, louvar, criticar, estigmatizar, adorar
uma conduta. Uma conduta que surpreende, escan-
daliza, edifica, indigna. Uma conduta louvavel, enig-
matica, artificiosa, exemplar, irrepreensivel, desleal,
escandalosa.

«Conferéncia — Fazer, organizar, dar, escutar, ouvir uma
conferéncia.
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Conferencista — Ouvir, escutar, apresentar um conferen-
cista. Um conferencista fala, toma da palavra, dis-
serta, discorre. Um conferencista elogiiente, proli-
x0, erudito, eminente, agradavel.

Confianca — Recusar, inspirar, possuir, ganhar, perder,
retirar, abalar, captar a confianca. Colocar sua con-
fianca em alguma coisa. Abusar da confianca. Uma
confianca limitada, ilimitada, integral, relativa, abso-
luta.

Conflito — Provocar, causar, suscitar, evitar, acalmar,
criar um conflito. Um conflito produz-se, generaliza-
-se, estende-se, agrava-se. Um conflito latente, irre-
medidvel, iminente.

Confusiao — POr, causar, provocar a confusio. Uma con-
fusdo completa, absoluta, extrema.

Conhecimento — Fazer, travar conhecimento; um amplo
conhecimento (cientifico). Inculcar, adquirir, assi-
milar, possuir, estender, aprofundar um ou varios co-
nhecimentos. Um conhecimento vasto, profundo, ex-
tenso, superficial.

Conquista — Empreender, experimentar, tentar, tender,
fortalecer, engrandecer uma conquista. Uma rdpida,
importante, pacifica, vasta, sélida conquista.

Consciéncia — Libertar, perturbar, escutar, ulcerar sua
consciéncia. Possuir uma consciéncia. Transigir
com a sua consciéncia. Resistir com consciéncia. A
consciéncia cede, capitula. Uma consciéncia integra,
escrupulosa, recta, eldstica, tranquila, timorata, am-
pla.

Conselho — Dar, dirigir, seguir, repelir ou escutar um ou
mais conselhos. Um conselho sdbio, apressado, insi-
dioso, interessado, desinteressado.

Conseqiiéncia — Desenvolver, medir, deduzir, sofrer, su-
portar, evitar, pesar, comportar, eludir, temer uma
ou mais conseqiiéncias. Uma conseqiiéncia infeliz,
irremedidvel, ineluctdvel, funesta, desagradavel, incal-
culdvel, necessdria, forgada, suprema, tltima.

Consideracio (como pensamento) — Emitir, fazer valer,
formular consideracdes. Entregar-se a certas consi-
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deragbes. Apoiar-se em consideragbes. Abundam as
consideracdes. Consideragbes multiplas, vagas, sé-
rias.

Consolacio — Oferecer, receber, recusar, apresentar con-
solacOes. Consolagbes cordiais, banais.

Constituicdo (lei) — Fixar, elaborar, votar, estabelecer,
respeitar, violar, revisar, promulgar uma constitui-
cao.

Contacto — Tomar, perder contacto. Manter, perder,.
guardar o contacto. Entrar em contacto. Aumentar
os contactos. Um contacto intimo, intermitente,.
permanente.

Contérne — Tracar, seguir, delinear um contdérno. Um
contdrno se atenua, esfuma-se, distingue-se, recorta-se.
Um contdérno claro, nitido, preciso.

Contradicio — Descobrir, verificar, sublimar, ver, notar,
perceber uma contradicio. Surge uma contradigio.
Uma contradicao formal, visivel, patente, evidente,
certa.

Contraste — Estabelecer, formar um contraste. Um con-
traste frisante, curioso, estranho.

Contracto — Passar, concluir, redigir, assinar, ratificar,
denunciar, romper um contracto. Prender-se a um
contracto. Um contracto estipula, prevé certas clau-
sulas. Cldusulas, disposigdes, artigos, pardgrafos de
um contracto. Um contracto em boa e devida forma.
Um contracto técito, formal, verbal, escrito, unilate-
ral, bilateral, nulo, valido, legal, ilegal.

Conversacido — Manter, reanimar, seguir, romper, sus-
tentar uma conversagfo. Tomar parte, participar de,
manter-se numa conversacio. A conversagio prosse-
gue, estabelece-se, enlanguesce. A conversacio € ani-
mada, calma, longa, curta, breve, viva, morna, espiri-
tual, banal.

Convicei0 — Experimentar, sentir, adquirir, proclamar,
esposar, socavar, destruir, abjurar, renegar uma con-
vicgdo, Fortalecer-se, firmar-se numa convic¢do. Uma
convicgdo nasce, forma-se, estabelece-se. Uma con-
vicgado, firme, enraizada, inabaldvel, intima.
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Coracio — Tocar; enternecer, entristecer, emocionar, par-
tir, ferir, ulcerar, oprimir um coragdo. Devotar, ofe-
recer seu coragao. O coracao bate, palpita, transbor-
da, desfalece, chora, enternece-se, entristece-se, reju-
bila-se, hipertrofia-se. Um corac¢do mau, duro, cruel,
bom, magnianimo, bondoso, humano.

Cor — Cobrir, recobrir de cor. Alterar, fundir, amalga-
mar, reunir céres. A cOr altera-se, degrada-se. Uma
cor bela, alegre, admirdvel, opalina, cantante, gritan-
te, terna, glauca, alterdvel, irisada.

Corpo — Um corpo opaco, transparente, translicido, dia-
fano, espésso, leve, pesado, grande, pequeno.

Cortejo — Seguir um cortejo. Tomar parte num corte-
jo. Reunir-se a um cortejo. Participar de um cor-
tejo. Um cortejo imponente, finebre, silencioso, rui-

- doso.

Costume — Perpetuar, confinuar, romper um costume.
Obedecer, conformar-se ao costume. Um costume
ancestral, vetusto, velho, antigo, recente, imemoravel,
desusado, local, regional, geral, particular.

Coragem — Tomar, retomar, ter coragem. Animar, rea-
firmar, inflamar, excitar a coragem. Armar-se de co-
ragem. Trabalhar, sofrer com coragem. A cora-
gem cede, enfraquece, titubeia, amolece-se, reafirma-
-se, sobreleva-se, reanima-se. Uma grande, admira-
vel, maravilhosa, indomdvel, sObre-humana, intrépida,
indecisa coragem.

Corrente — Subir, descer a corrente. Resistir 4 corrente.
Lutar contra a corrente. Andar ao corrente, estar ao
corrente. A corrente do tempo, corrente elétrica, ma-
ritima, de ar. Isto é corrente. Uma violenta, fraca,
forte, irresistivel, impetuosa corrente.

Curso — Remontar, interromper, desviar wm curso. Dar
curso a uma coisa. O curso dos anos, das idéias. Um
curso sinuoso, recto, rapido, lento, rectilineo, har-
monico, forcado. Seguir um curso, dar um curso.
Ser assiduo, atento a um curso.

Crianca — POr no mundo, aleitar, amamentar, cuidar, aca-
rinhar, amar, adorar, idolatrar, perverter, martirizar,
maltratar, embalar uma crianga. A erianca nasce,
cresce, desenvolve-se. Brincadeira de erianga; ser cri-
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anca. Crianca legitima, natural, adulterina, bastar-
da, péstuma, desnaturada, ingrata, grata, rebelde, dé-
cil, inddcil, obediente, desobediente, petulante, fraca,
raquitica, robusta, bela.

Crime — Cometer, realizar, perpetrar, premeditar, medi-
tar, espiar, punir, castigar, reprimir um crime. Cri-
me contra a natureza, crime de estado, crime politi-
co, crime capifal. Um crime atroz, odioso, inqualifi-
cavel, terrivel, horrendo.

Crise — Abrir, desencadear, provocar, causar, suscitar,
evitar, vencer, suplantar, agravar, atenuar, resolver
uma crise. Debater-se numa crise. Uma crise cres-
ce, decresce, aumenta, diminui, reina, desola, abre-
-se, atenua-se, resolve-se. Uma crise grave, aguda,
amarga, terrivel, atroz, angustiante, leve, curta, tem-
poraria, perpétua, endémica, provisoria, passageira,
efémera, longa, financeira, politica, ministerial, an-
gustiante.

Critica — Enderecar, elevar, lancar, formular, formar, di-
rigir, exagerar, provocar, suscitar uma critica. Ex-
por-se & crifica. Escrever uma critica. Ter critica.
Ser criticado. Uma critica benevolente, excessiva,
maldosa, exagerada, virulenta, acerba, incisiva, ané-
dina, venenosa, condescendente, minuciosa, meticulo-
sa, pormenorizada, parcial, imparcial, subtil, perfeita.

Crueldade — Ezxercer, cometer, sofrer uma crueldade.
Praticar uma crueldade. Praticar crueldade. Tes-
temunhar, mostrar, manifestar crueldade. Uma cru-
eldade excede, indigna, revolta. Uma crueldade im-
placavel, inaudita, requintada, terrivel, inumana.

Culpabilidade — Estabelecer, provar, afirmar a culpabili-
dade. Negar, reconhecer, confessar sua culpabilida-
de. Duvidar da culpabilidade. Uma culpabilidade apa-
rece, surge. Uma culpabilidade evidente, flagrante,
indubitdvel.

Cumplicidade — Estabelecer, provar, confessar, negar a .

cumplicidade. Acusar de cumplicidade. Uma cum-
plicidade tdcita, manifesta, direta, indireta, activa,
passiva, confessa, inconfessa.

Cinismo — Testemunhar, manifestar, mostrar, exibir um
certo cinismo (sempre em sentido extenso, ndo no fi-
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losdfico). Um cinismo inaudito, incrivel, odioso, re-
voltante. (A palavra cinismo tornou-se pejorativa
em conseqiiéncia de alguns filésofos cinicos, cuja mo-
ral era das mais elevadas, pregarem uma coisa e faze-
rem outra. Dai o térmo tomar, por extensio, um
sentido inverso ao da filosofia).

D

Data — Marcar, designar, fixar, afastar, diferir, avancar,
recuar, comemorar uma data. Uma data se aproxi-
ma, se afasta. Uma data importante, memoravel,
histdrica, anterior, ulterior, dltima, suprema, come-
morativa, longinqua, afastada, esquecida, lembrada,
festejada.

Decepcio — Causar, provocar, experimentar, infligir, evi-
tar uma decep¢do. Uma viva, cruel, amarga, profun-
da, grande, imensa, terrivel decepcao.

Decisio — Tomar, formular, propor, notificar, anunciar,
executar uma decisdo. Retornar & decisio anterior.
Uma firme, pronta, enérgica, irrevogavel decisdo.

Declara¢cio — Fazer, formular, manter, expressar, repro-
duzir, contradizer, prestar, confirmar, corroborar
uma declaracido. Associa-se a uma declaracio. Uma
declaracdo afirma, estabelece, confirma, corrobora.
Uma declarag¢do solene, emocionante, tocante, enfati-
ca, luminar, decisiva.

Descoberta — Fazer uma descoberta. Ir & descoberta.
Estar 4 descoberta. Uma descoberta importante, sen-
sacional, inaudita, macabra, arqueolégica, geografica,
curiosa, impressionante, lastimdvel.

Decreto — Publicar, pronunciar, formular, promulgar, ab-
-rogar um decreto. Os térmos de um decreto.

Defesa — Tomar, tentar, esbocar, apresentar, assegurar
a defesa de alguém ou de alguma coisa. Encarregar-
-se da defesa de alguém. Uma defesa formal, expres-
sa, absoluta, indireta.

Defeito — Verificar, notar, assinalar, deplorar um defeito.
Suprimir, remediar um defeito. Um grave defeito,
leve, redibitério, capital, irremedidvel, principal.
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Delegacdio — Enviar uma delegacio. Enviar em delega-
¢do. Receber, ouvir uma delegacdo. Uma delegacio
se apresenta, se retira.

Delicadeza — Mostrar, testemunhar, manifestar delicade-
za. Exibir, dar prova de delicadeza. Uma delicade-
za esquisita, requintada, admirdvel, infinita, rara, ca-
tivante, nobre.

Denegacio — Formular, opor, manter suas denegacdes.
Denegacao de um direito. Persistir, perseverar em
suas denegagdes. Denegagbes formais, violentas,
enérgicas, vivas.

Desacdrdo — Provocar, causar, levar, engendrar, apressar,
acentuar, precipitar, prevenir um desacOrdo. Um
desacordo, produz-se, existe, reina. Um desacérdo in-
tegral, absoluto, fundamental, essencial, agudo, inevi-
tavel, irredutivel, manifesto, patente.

Descontentamento — Provocar, causar, suscitar, manifes-
tar, testemunhar, assinalar um descontentamento.
Agravar, dissipar um descontentamento. Um des-
contentamento legitimo, geral, grande.

Discussdo — Manter, abrir, fechar, abordar, comecar,
eternizar, terminar uma discussdo. Prosseguir, in-
tervir numa discussao. Trazer & discussfo. Instala-
-se, produz-se, surge uma discussao. Uma discussao
cortés, descortés, violenta, calma, tempestuosa, bizan-
tina, logomdquica, académica, técnica, intermindvel,
inutil.

Descricio — Dar, fornecer, redigir uma descricdo. Uma
descricio clara, nitida, eloqiiente, manifesta, pitores-
ca, pormenorizada, circunstanciada, minuciosa, justa,
falsa, erronea, fantasista.

Desculpas — Apresentar, formular, produzir, balbuciar,
invocar, exigir, admitir, repelir desculpas. Alegar co-
co desculpa. Humildes, vis, inaceitdveis, aceitdveis,
futeis, falaciosas, falsas, miseraveis, sérias, condicio-
nais desculpas.

Desejo — Conceber, formar, formular, expressar, mani-

festar, despertar, experimentar, inspirar, prevenir, fa-
vorecer, satisfazer, exacerbar, realizar, reprimir, mo-
derar um desejo ou desejos. Adquiescer, ceder, resis-
tir a um desejo. Ser animado, possuido, inflamado,
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penetrado de um desejo. Um desejo anima, possui,
inflama, avassala. Um desejo pode ser vivo, modera-
do, ardente, imoderado, violento, dspero, vil, bestial,
bizarro, funambulesco, insensato.

Desespéro — Cair, mergulhar, atirar-se, submergir no de-
sespéro. Entregar-se ao desespéro, ser présa do de-
sespéro. O desespéro avassala, aniquila. Um deses-
péro sombrio, profundo, imenso, tremendo.

Desgragca — Incorrer, cair em desgraca. Sofrer, mere-
cer a desgraca. Uma desgraca merecida, imerecida,
injusta, arbitrdria, injustificada, justificada.

Desordem — Causar, provocar, semear, aumentar a de-
sordem. Uma completa, extrema desordem.

Desprézo — Inspirar, provocar, conceber, experimentar,
engendrar, mostrar, testemunhar, manifestar, afectar
desprézo. Ser objecto de desprézo. Cobrir, olhar,
envolver alguém com o desprézo. Votar um despré-
zo. Um profundo, ultrajante, insonddvel, imenso, ab-
soluto desprézo.

Dever — Realizar, cumprir, impor, indicar, mostrar, es-
quecer, ditar, tracar um ou mais deveres. Afastar-se
do dever. Faltar, retornar ao seu dever; subtrair-se
a um dever. Um dever incumbe, se impde. Um de-
ver imperioso, estricto, piedoso, cruel, sagrado, ele-
mentar.

Devotamento — Prodigar, prometer seu devotamento.
Fazer prova, demonstracio de devotamento. Assegu-
rar seu devotamento. Um devotamento integral,
completo, admirdvel, sublime, perfeito.

Dificuldade — Causar, provocar, criar, suscitar, engen-
drar, encontrar, aplainar, marcar, evitar, superar,
vencer, suspeitar, temer as dificuldades. Esquivar-
-se das dificuldades. Rir das dificuldades. Nasce,
surge, estabelece-se, instala-se dificuldade. Uma ex-
trema, insuperdvel, inaudita, invencivel, inevitavel, in-
suspeitavel dificuldade.

Dignidade — Conferir uma dignidade. Uma alta, supre-
ma dignidade (amor prdéprio). Abdicar, perder sua

& dignidade, defender a dignidade prépria ou alheia.
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Dilacdo — Aceitar, pedir, solicitar, recusar, fixar, impor,
assinar, prorrogar, exigir uma dilacado. Uma dilagdo
expira. Uma breve, curta, longa, afastada dilacao.

Direito — Proclamar, reclamar, invocar, consagrar, rei-
vindicar, adquirir, obter, conferir, reconhecer, desco-
nhecer, salvaguardar, ultrapassar, alienar, abdicar,
abolir, suprimir, retirar, reservar-se um direito.
Abusar, usar, desistir, privar de um direito. Um di-
reito soberano, absoluto, exclusivo, sagrado, impres-
cindivel, real, reciproco, miituo, aliendvel, contests-
vel, incontestavel.

Duracdo — Fixar, prolongar, limitar uma duracido. Uma
duracao limitada, longa, curta, efémera, indetermi-
nada, ilimitada, fixa, varidavel, conhecida, desconheci-
da, determindvel, indetermindvel.

Duvida — Emitir, esclarecer, dissipar, conservar, formu-
lar uma duvida. Uma duvida se ergue, nasce, surge,
subsiste, persiste, mantém-se. Uma duivida cruel,
passageira, subita.

E

Edificio — Erguer, construir, sustentar, solapar, restau-
rar, reparar um edificio. Um edificio se eleva, se
ergue, rui, ameaca ruir. Um edificio suntuoso, gran-
dioso, majestoso, orgulhoso, elevado.

Educacio — Dar, receber, negligenciar, orientar a educa-
¢40. Cuidar da educacido de alguém. Uma educa-
¢do requintada, m4, deplordvel, falha, cuidada, orien-
tada.

Efeito — Produzir, anular, destruir, esperar efeitos. Um
efeito se produz. Um efeito nefasto, feliz, infeliz, ple-
no, esperado, inesperado, imenso, maravilhoso, radi-
cal, duvidoso, seguro, certo, desastroso.

Egoismo — Dar prova, testemunhar um certo egoismo.
Exibir seu egoismo. Um egoismo vil, estreito, mes-
quinho, raro.

Elogio — Pronunciar, receber, dirigir, enderecar elogio.
Cobrir de elogios. Um elogio entusiasta, ditirambi-
co, funebre, exagerado, merecido, imerecido.
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Emocdo — Causar, provocar, suscitar, despertar emocio.
Lutar contra uma emoc&o. Trair, esconder, revelar
sua emocdo. Uma emocio se apossa, domina. Uma
viva, intensa, consideravel, legitima, profunda, passa-
geira, comunicativa.

-

Energia — Temperar, tender, retemperar, perder, reen-
contrar suas energias. Mostrar, testemunhar ener-
gia. Fazer prova de energia. Uma energia ardente,
indomadvel, rara, feroz, calma, s6bre-humana, fria.

Enigma — Decifrar, adivinhar, resolver um enigma. Um
enigma subsiste, persiste. Um enigma cruel, pertur-
bador, insolivel, decifrdvel, angustiante, indecifravel.

Emprésa — Levar, dirigir, conduzir, secundar uma em-
présa. Uma emprésa coroada de bom éxito. Uma
emprésa louca, razodvel, temerdria.

Ensaio — Tentar, efetuar, riscar, esbocar, repetir, reite-
rar um ou mais ensaios. Multiplicar os ensaios. Pro-
ceder, livrar-se a um ou mais ensaios. Um ensaio
frutuoso, infeliz, infrutuoso, informe, concludente, ha-
bil, indbil.

Ensinamento — Dar, inculcar, receber, seguir, professar,

escutar um ensinamento. Um ensinamento frutuoso,
did4atico, colectivo, mutuo, individual, facultativo.

Entusiasmo — Provocar, suscitar, professar, mostrar,
testemunhar, manifestar, desencadear entusiasmo
Transportado pelo entusiasmo. Ser animado de um
entusiasmo. Um entusiasmo ardente, desbordante.
delirante, indescritivel, louco, extraordindrio, comu-
nicativo.

Equilibrio — Perder, romper, guardar, conservar, restabe-
lecer 0 equilibrio. O equilibrio se rompe, se estabe-
lece. Um equilibrio estdvel, instdvel, indiferente,
perfeito.

Equivoco — Provocar, causar, suscitar, produzir, dissipar,
destruir um equivoco. Levar ao equivoco. Prepa-
parado para todo equivoco. Um equivoco nasce,
produz-se, perdura, persiste.

Erro — Cometer, propagar, corrigir, destruir, refutar, re-
tificar, denunciar, relevar, desmascarar, confessar,
retratar, abjurar um érro. Cair, versar, induzir um
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érro. Um érro grave, importante, leve, pequeno,
grosseiro, flagrante, profundo, perdodvel, imperdod-
vel, inicial, fundamental, essencial, basilar, funesto,
insignificante.

Escriipulo — Experimentar, ter escripulos. Escripulos
nascem. Grandes, leves, honrdveis escripulos.

Espanto — Causar, provocar, experimentar, sentir, mos-
trar, manifestar, testemunhar espanto. Ser levado
ao espanto. Reservar um certo espanto. Um espan-
to profundo, vivo, desagradivel, agraddvel, doloroso,
compreensivel.

Especulacio — Entregar-se & especulaciio. Reprimir a
especulagdo. Uma especulagio audaciosa, temersria.

Espetiaculo — Oferecer, apresentar, contemplar, admirar
um espetdaculo. Um espetdculo encanta, maravilha,
edifica, emociona, entristece, alegra, reconforta. Um
espetdculo encantador, maravilhoso, admiravel, edi-
ficante, deprimente, odioso, imundo, indecente.

Espirito — Ocupar, assombrar, abrir, apaziguar, acalmar,
perder, depravar, obscurecer o espirito. Possuir cer-
to espirito. Cultivar seu espirito. Um espirito vi-
vo, lento, acerbo, sarcdstico, maligno, malevolente.

.Estima — Dar, conceder, recusar, retirar sua estima. Ga-
nhar, conquistar, atrair, possuir, alienar, perder a es-
tima. Alimentar, gozar, mostrar, testemunhar, ma-
nifestar estima. Ter em alta ou em mediocre estima.

Uma estima profunda, perfeita, mediocre, geral, alta,
universal.

.Estilo — Possuir, empregar um certo estilo. Usar de cer-
to estilo. Redigir, escrever com certo estilo. Polir,
embelezar, ornar, florir, variar seu estilo. Um estilo
claro, preciso, limpido, difuso, frouxo, pesado, obs-
curo, florido, elegante, ornado, nobre, sublime, admi-
rével maravilhoso, vivo, inimitdvel, comum, nervoso,
vaporoso, firme, lapidar, terno, pélido, pretensioso,
grandiloqiiente, empolado, pomposo, enfitico, alam-
bicado, compassado, trivial, barroso, equivoco, anfi-
b010g1co, apocaliptico, arcaico.

-Evidéncia — Negar a evidéncia. Render-se 4 evidéncia.

Inclinar-se ante a evidéncia. Uma evidéncia é mani-
festa.
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Exatidio — Garantir, afirmar, negar, reconhecer a exa-
tidao. Duvidar da exatiddo de alguma coisa. Uma
exatiddo rigorosa, perfeita, aproximativa.

Execucdo — Comecar, suspender uma execugio. Passar,
proceder, pOr, opor-se a uma execucdo. Estar em
vias de execugao.

Exemplo — Oferecer, apresentar, citar, seguir, escolhelj,
imitar um exemplo. Pregar, servir de exemplo. Ci-
tar como exemplo. Autorizar-se, prevalecer-se de um
exemplo. Um exemplo esclarece, ilustra, explica, de-
monstra, prova. Um exemplo vivo, tipico, salutar,
pernicioso, magnifico, ilustre, mau, bom, escolhido.

F

Fadiga — Experimentar, sentir certa fadiga. Cair, mor-
rer de fadiga. Estar extenuado, dominado de e pela
fadiga. Uma fadiga se apossa, avassala, domina.
Uma grande, visivel, completa fadiga.

‘Falta — Cometer, perder, imputar uma falta. Acumular
faltas. Agravar, atenuar, confessar, negar, reparar
sua falta. Inculpar, acusar alguém de uma falta. Pu-
lulam, abundam, formigam, deparam-se faltas. Uma
falta leve, grave, grosseira imperdodvel, remissivel, ir-
remissivel, imputdvel. Falta de viveres. Falta de co-
nhecimento, de talento. Uma grande falta.

Familia — Pertencer, ser aparentado, estar ligado a uma
familia. Possuir uma familia. Descender de uma
familia. Uma familia honesta, feliz, digna, bela, uni-
da, desunida, grande, ilustre, honrada, célebre, rica,
pobre. Familia humana, real. A sagrada familia.

JFantasma — Dissipar, afastar, perceber um fantasma. Um
fantasma aparece, ameaca, desaparece, desvanece-se.

Fatalidade -— Sofrer uma fatalidade. Ser vitima da fata.,-
lidade. Ser perseguido pela fatalidade. Uma fatali-
dade cruel, inexordvel, impiedosa.

Fato — Expor, estabelecer, narrar, articular, alegrar, su-
blinhar, restabelecer, revelar, garantir, contestar, ad-
mitir, desnaturar um fato. Um fato preciso, salien-
te, dominante, certo, conhecido, notério, auténtico,



188 MARIO FERREIRA DOS SANTOS

admissivel, inadmissivel, periinente, contestado, in-
contestado, evidente, patente, controvertido, irrecusa-
vel, banal, curioso, corrente, inusitado, extraordinsrio,
ordindrio, comum, insdlito, natural, intercorrente,
precursor, recente, longinquo, revoltante, contradités-
rio, consecutivo, concomitante, inesquecivel.

Fator (causa) — Constituir, afastar, suprimir um fator.
Conciliar fatOres. Intervém um fator, influi. Fato-
res importantes, desprezaveis, decisivos, predominan-
tes.

Fatura — Enderecar, redigir, pagar, saldar, ligliidar uma
fatura. O montante de uma fatura. Fatura geral.

Favor — Solicitar, pedir, conceder, concordar, recusar,
receber, apreciar, suprimir, garantir um favor. Go-
zar, ser objecto de favores. Um favor insigne, espe-
cial, excepcional, raro, precioso, imenso, inaprecidvel,
considerdvel, tnico, vantajoso, benigno.

Fé — Ter fé numa afirmacdo. Enganar a fé de qualquer
um. Alegar, protestar sua boa-fé. Dar fé a alguma
coisa (crenca). Perder, confessar, abjurar, renegar
sua fé. Uma fé ardente, cega, viva, pura, punica, sus-
peita, inabaldvel, duvidosa, conjugal, divina, humana,
publica, falsa.

Febre — A febre consome, persiste, toma, eleva-se, dimi-
nui, desaparece. Uma febre maligna, puerperal, pa-
ludica, tifdide, intercorrente, intermitente, cerebral,
perniciosa, lenta, traumadtica. Arder em febre. . Ter
febre.

Fecundidade — Ser de uma certa fecundidade. Esgotar,
exaurir uma fecundidade. Uma fecundidade inesgo-
tavel, rara, excepcional, fértil.

Felicitacoes — Enderecar, receber, aceitar, dar felicita-
¢des. Vivas, calorosas, cordiais, sinceras felicitagoes.

Férias — Tomar, sclicitar, pedir, obter, conceder, recusar,
dar férias. Férias ilimitadas, temporarias, longas,
curtas.

Ferimento — Causar, pensar, provocar, curar um feri-
mento. Cobrir, crivar de ferimentos. Um ferimen-
to se fecha, faz sofrer. Um ferimento profundo, gra-
ve, perigoso, horrivel, mortal, leve, benigno, contun-
dente.
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Festa — Organizar, celebrar, abrir, perturbar uma festa.
Convidar, participar, tomar parte numa festa. Kstar
em festa. Realiza-se, termina uma festa. Uma fes-
ta intima, ptublica, privada, comemorativa, jubilar,
brilhante, tradicional, inesquecivel, nacional, religio-
sa, local, de guarda.

Fidelidade — Jurar, prometer, manifestar, mostrar, tes-
temunhar fidelidade. Experimentar a fidelidade de
qualquer um. Uma fidelidade absoluta, experimen-
tada, rara, constante.

Fogo — Acender, entender, comunicar, entreter o fogo. O
fogo flameja, crepita, consome, seca, devora. Um fo-
go devorador, inestimavel, ardente, fatuo, latente, len-
to, violento. Dar fogo, lancar fogo. Entrar em fo-
go. Fogos de artificio. Fogo grego. Brincar com
fogo.

¥Folha — Uma f6lha se estiola, se agita. As félhas juncam
o solo. Uma fo6lha morta, verde, séca.

Fome — Apaziguar, acalmar, satisfazer, enganar a fome.
Padecer de fome. A fome devora. Uma fome insa-
ciavel, canina, atroz, terrivel, devoradora, pantagrué-
lica, 4vida.

Forca — Possuir, decuplicar, esgotar, aumentar, diminuir
a forca. Dissociar, insuflar forcas. Medir suas for-
cas. Faltar forca. Abusar de sua férca. Recorrer
a forca. Estar dotado de certa forca. As fdrgas de-
clinam, crescem, decrescem. Uma fbércga viva, impe-
riosa, supletiva, impulsiva, expulsiva, extrativa, hér-
cilea, invencivel, indomavel, numeérica, coercitiva, as-
censional, centrifuga, centripeta, motriz. Foérca de
animo.

Formalidade — Cumprir certas formalidades, revestir de
certas formalidades. Formalidades numerosas, desa-
graddveis, inuteis, complicadas, habituais, tradicio-
nais, de uso requisitadas.

Forma — Revestir, possuir, oferecer, apresentar, empres-
tar, afectar certa forma. Uma forma harmoniosa,
elegante, pesada, leve, esbelta, definitiva, transitdria,
simétrica, requintada, adequada, rigida, proporciona-
da, desproporcionada, grotesca, ridicula. Estar em
forma.
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Férmula — Cumprir uma férmula. Uma férmula sim-
ples, complicada, feliz, inusitada, Oca, sacramental,
complicada. Receitar uma férmula.

Fortificagio — Elevar, blindar, desmantelar, construir,
erigir, levantar fortificacoes. Fortificagbes inatacd-
veis, inexpugnaveis.

Fortuna — Realizar, ganhar, perder, gerir, possuir, dila-
pidar, malgastar, engolir, desviar, dissipar uma for-
tuna. Tentar fazer fortuna. Uma fortuna imensa,
colossal, fabulosa, modesta, rapida. Adquirir fortu-
na. Perseguido pela fortuna.

Franqueza — Mostrar, testemunhar franqueza. Faltar a
franqueza. Uma franqueza rude, bela, brutal.

Frio — Tremer de frio, produzir frio. Um frio intenso,
vivo, rigoroso, penetrante, agudo, glacial, aspero, po-
lar, siberiano, artico, horrivel, funesto, mortal. Mor-
rer de frio. Frio de rachar.

Fronteira — Passar, atingir a fronteira. Marcar uma
fronteira. Uma fronteira natural, artificial, lingiiisti-
ca, étnica.

Fruta — Produzir frutas. Colhér, descascar, cortar fru-
tas. Uma fruta cresce, amadurece, apodrece. Uma
fruta verde, madura, precoce, tardia, dcida, doce, re-
frescante, agridoce.

Fuga — Por-se em fuga. Simular uma fuga. Uma fuga
réapida, precipitada, vergonhosa, stbita.

Futuro — Prever, predizer, interrogar, perscrutar, entre-
ver, comprometer, reservar, preservar, assegurar, en-
trever, comprometer, reservar, preservar, assegurar,
desvelar, temer, prejudicar, revelar. Responder, au-
gurar o futuro. Um futuro risonho, prometedor, bri-
lhante, ameagador, sombrio, longinquo, préximo, ale-
atdrio, incerto, obscuro, assegurador. Ter futuro.

G

Garantia — Obter, exigir, oferecer, dar, apresentar uma
garantia. Cercar de garantias. Uma garantia segu-
ra, certa, sdlida, ilusdria, aleatéria, suficiente, insu-
ficiente, constitucional.
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Generalizagdo — Fazer uma generalizagdo. Uma genera-
lizacdo precipitada, audaciosa.

Génio — Um génio titular, benevolente, mau, bom, iras-
civel.

Gesto — Fagzer, tentar, esbocar, louvar, desenhar um ges-
to. Um gesto feliz, infeliz, amplo, aprobativo, impro-
bativo, desaprovativo, generoso, ritual, sacramental,
inicial, final, impudico, imperioso, evasivo, significa-
tivo, untuoso, cavalheiresco, depreciativo.

Gloria — Conquistar, recolher, perpetuar, adquirir, ga-
nhar gidria. Penetrar na gloria. Aureolar-se de glo-
ria. Escolhido pela gléria. Uma gléria pura, impe-
recivel, eterna, insigne, meritéria. A gléria das ar-
mas, do trono.

Golpe — Levar, dar, langar, receber, suportar, amortecer,
desviar um golpe. Castigar com, moer de golpes.
Errar um golpe. Desviar-se de um golpe. Trocar
golpes. Um golpe atinge, cai, aturde. Um golpe
mortal, terrivel, fatal, hdabil, violento, leve, decisivo,
inevitavel. Golpe de mestre, um golpe de gente. Gol-
pe de Estado, de lanca, de sangue, de vento, de vista.

Gosto (sentido) — Saborear, apreciar, afinar, requintar
o gbosto. Um gbsto saboroso, fino, delicado, esquisi-
to, requintado, depravado, acido, acre, austero, as-
pero, terroso, execrdvel, repugnante, insuportavel,
agraddvel. Manifestar, mostrar, um ou mais gostos.
Um gbsto comum, pervertido, depravado. Ter gdsto
por alguma coisa. Fazer ou dar gbésto. Ser de bom
ou mau gosto.

Govérno — Constituir um govérno. Interpelar, depor, as-
sumir o govérno. O governo se reune, delibera. Um
govérno estavel, instavel, democratico, aristocratico,
oligarquico, despético, absoluto, federativo, homogé-
neo, honesto, desonesto, dictatorial. Govérno auto-
cratico, representativo, republicano, despético, libe-
ral, temporal, espiritual.

Graga — Implorar, solicitar, conceder, recusar a graca a
um condenado. Cair em graca. Agraciar um conde-
nado. Estar em graca. Fazer graca a alguém. Gra-
¢a feminil, habitual, forcada. Dizer gracas, Entrar
de graca. Dar um ar de graga. Dar gracas a Deus.
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Grau — Conquistar, obter, conceder, discernir, conferir
um grau. Colar grau. Atingir a um grau. Um grau
superior, subalterno, elevado. Grau de parentesgo.
Grau de latitude, de longitude. Grau de uma potén-
cia. Grau de um polinémio.

Gratiddo — Votar, testemunhar, manifestar, mostrar_ gra-
tiddo. Assegurar sua gratiddo. Provar sua gratidao.
Uma gratidao profunda, viva, infinita, perfeita, eterna.

Greve — Decidir, votar, declarar, decretar, estourar, ter-
minar, reprimir uma greve. POr-se em greve. Uma
greve estala, estende-se, termina, encerra-se. Uma
greve geral, parcial, justa, injusta.

Grito — Lancar, proferir, dar, soltar um grito. Um gri-
to retumba, eleva-se, irrompe, rompe o siléncio, rasga
0 ar. Escapar um grito. Grito de raiva, de codlera.
Acudir aos gritos. Gritos sediciosos. Grito de guer-
ra. Um grito agudo, cortante, atroz, estridente, 1lui-
gubre, discordante, tumultuoso, doloroso, intempes-
tivo, abafado.

Guerra — Declarar, desencadear, provocar, causar, man-
ter, suscitar, levar, evitar, impedir, sustentar, aceitar,
sofrer, empreender uma guerra. Ser levado a uma
guerra. Ser avassalado pela guerra. Partir para a
guerra. A guerra estoura. Ela termina, cessa, fina-
liza. Uma guerra ofensiva, defensiva, fratricida, civil,
intestina, perigosa, incerta, inevitdvel, espantosa,
atroz, terrivel, assassina. Guerra ofensiva, defensiva,
estrangeira, religiosa, santa, de morte. Grito de
guerra. Conselho de guerra. Negocios de guerra.
Homens de guerra. Praca de guerra. Honras de
guerra. MunicGes de guerra.

H

Habito — Contrair, tomar, perder, retomar um hdbito.
Sair de seus hdbitos. Abandonar seus hdbitos. Pro-
fessar o hdbito. Largar o hdbito. Hibitos menores.
Um hébito nasce, implanta-se, espalha-se. Um hébi-
to nefasto, inveterado, enraizado, profundo, bom,
mau, louvavel.
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Harmonia — Restabelecer, conservar, destruir, romper a
harmonia. Viver em harmonia. A harmonia reina,
impera. Uma boa, completa, perfeita, imitativa har-
monia. Tratado de harmonia. Estar em harmonia.

Heranca — Deixar, legar, reivindicar, espoliar uma heran-
ca. Uma heranca pequena, grande, insignificante, in-
divisa.

Herdeiro — Instituir alguém seu herdeiro. Herdeiro tni-

€O, COmM numerosos, presuntivos, indiviso, universal,
necessdrio, legitimo, falso.

Heroismo — Mostrar, exibir. Celebrar o heroismo, culti-
var o hercismo. Um heroismo raro, sublime, sObre-
-humanoc. Portar-se com heroismo.

Hesitacdo -— Manifestar, testemunhar, mostrar hesitacao.
Uma hesita¢gho se produz. Falar com ou sem hesi-
tagdo. Uma hesitagdo funesta, subita, grande, leve,
curta, longa.

Histéria — Contar, narrar, tracar, relatar, inventar, ima-
ginar, criar, dramatizar, interromper uma histéria.
Uma histéria local, regional, nacional, universal, par-
ticular, antiga, moderna, contemporinea, sagrada,
profana, sensacional, veridica, falsa, auténtica, verda-
deira, fiel, imparcial, parcial, inverossimilhante, ve-
rossimilhante, curiosa, estranha, viva, animada, engra-
cada, cOmica, cativante, pitoresca, patética, picante,
emocionante, salgada, pesada, monétona, fabulosa,
mitoldgica, lenddria, apdcrifa, dolorosa. Histéria das
artes, da musica, da medicina, da pintura, etc.

Homem — Parecer, considerar como um homem. Fazer-
-se homem, agir como um homem. Mostrar-se como
um homem. Um homem honesto, integro, eminente,
competente, incompetente, capaz, incapaz, convenci-
do, resoluto, corajoso, covarde, austero, sério, gros-
seiro, polido. Homem do mundo. Homem da lei,
guerreiro, do mar, de letras, das armas, bom, de cor,
as ordens, de Estado, as direitas, feito. Homem de
palavra. Homem do povo.

Honra — Reservar, declinar, reivindicar, disputar uma

honra. A honra recai sobre alguém. Ser wma hon-
ra para alguém. Uma grande, lnica, rara, invejivel
honra. Ofender a honra de alguém. A honra da
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mulher. Lugar de honra. Palavra de honra. Fazer
honra. Dar honra. Ter a honra. Honra filinebre,
militar.

Hora — Viver, passar, conhecer uma ou mais horas. Atra-
sar, retardar, avancar a hora. A hora se aproxima,
soa. Uma hora grave, suprema, fatidica, solene, me-
‘mordavel, propicia, decisiva, critica, precisa, avanga-
da, tardia, matinal, sombria, sideral, solar. Chegar
a sua hora. Horas candnicas. Horas mortas. Ho-
ras vivas.

Horizonte — Abrir, fechar, restringir, alargar, limitar o
horizonte. O horizonte clareia-se, ensombrece-se. Um
vasto, imenso, extremo, limitado, estreito horizonte.
Horizonte real, artificial.

Hostilidade — Abrir, suspender, deter, terminar, cessar as
hostilidades. Estar em hostilidades com alguém.
Romper as hostilidades. Hostilidades declaradas,
abertas.

I

Idade — Atingir, acusar, passar, parecer, mostrar uma
idade. Alcancar certa idade. Idade nubil, tenra,
adulta, viril, madura, avancada, respeitdvel, veneravel.
A primeira idade, idade jovem.

Ideal — Proclamar, gritar, clamar, professar, sonhar, con-
ceber, tracar, forjar, criar, realizar um ideal. Um
ideal puro, nobre, elevado, alto, antigo.

Idéia — Emitir, formular, expressar, conceber, professar,
sugerir, adotar, partilhar, perseguir, defender, aban-
donar, combater, rejeitar, repelir, confirmar, corro-
borar, sustentar uma idéia. Aderir a uma idéia. Es-
tar imbuido, penetrado de uma idéia. Uma idéia nas-
ce, surge, aflora, emerge. Idéias que se chocam.
Uma idéia € clara, luminosa, banal, barroca, original,
bizarra, vaga, precisa, estiipida, mdrbida, subversiva,
inconcebivel, errdnea, falsa, infernal, satinica, espe-
ciosa, demoniaca, diretora, maquiavélica, preconcebi-
da, difundida, clara, nitida, evidente, risivel, incrivel,
absurda.

e ——_—
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fdolo — Adorar, quebrar, destruir, abater idolos. Sacri-
ficar aos idolos.

Ignorincia — Confessar, declarar sua ignorancia. Viver,
vegetar na ignorancia. Uma ignorancia profunda,
grosseira, crassa.

Tlusdo — Prosseguir, manter, alimentar, dissipar, destruir,
aniquilar, desfazer uma ilusdao. Viver, satisfazer-se
na ilusiao. Viver de ilusfes. Uma ilusdo tenaz, man-
sa, completa, pura.

Imagem — Evocar, fazer, forjar, construir uma imagem.
Uma imagem, clara, exata, falsa, precisa, imprecisa,
inconveniente, ideal, pura.

Imaginacio — Exaltar, estimular a imaginacio. Uma
imaginacao viva, fecunda, fértil, vagabunda, louca, pu-
ra, desavergonhada.

Impaciéncia — Mostrar, testemunhar, manifestar impa-
ciéncia. Queimar, fremir de impaciéncia. Uma im-
paciéncia viva, febril, grande.

Importincia — Dar, conceder, oferecer, apresentar im-
portdncia. Apreciar, aumentar, exagerar, diminuir,
negar importancia a alguma coisa. Uma importan-
cia real, extrema, primordial, imensa, inaudita, extra-
ordinaria, capital, formiddvel, incalculdvel, conside-
ravel, fundamental, excepcional, inaprecidvel, mini-
ma, relativa, insignificante, nula, ficticia, excessiva,
exagerada.

Impossibilidade — Encontrar-se, achar-se, estar na impos-
sibilidade de fazer alguma coisa. Uma impossibilida-
de absoluta, manifesta, material.

Impostor — Confundir, desmascarar um impostor.

Impostura — Cometer, desvelar, desmascarar, descobrir
uma impostura. Acusar, rachar, qualificar, conven-
cer de impostura.

Impoésto — Pagar, liquidar, abolir, estabelecer, revelar,
perceber, exigir, agravar, alegar, aumentar, diminuir
um impésto. Pesar, aniquilar, afogar, oprimir de im-
postos. Livrar, exonerar, libertar de um impbsto.
Um impdbsto € pesado, escorchante, excessivo, arbitra-
rio, exorbitante, direto, indireto, pessoal, progressivo,
degressivo, extraordinario, leve.
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Ingratidio — Mostrar ingratiddo. Dar prova, pagar uma
ingratidao.

Inimigo — Suscitar, causar, criar, temer, reconciliar-se
com, fazer um inimigo. Tratar como inimigo. Um
inimigo mortal, implacdvel, irredutivel, impiedoso, de-
clarado, jurado, astucioso, leal, irreconcilidvel (guer-
ra). Envolver, investir contra, cercar, abordar, ata-
car, enfrentar, repelir, vencer, aniquilar, pulverizar,
abater, desemboscar o inimigo. Estar cercado, en-
volvido de inimigos. Parlamentar com o inimigo.
Render-se ao inimigo. Um inimigo superior, inferior,
cruel, invencivel.

Inimizade — Cair, incorrer na inimizade de alguém. A
inimizade separa. Uma inimizade profunda, eviden-
te, revoltante, gritante, flagrante, manifesta, profunda.

Iniqiiidade — Cometer, sofrer, reparar, consagrar uma
iniqiiidade. Ser vitima de uma iniqiiidade. Uma ini-
qilidade revolta. Uma grave, evidente, revoltante,
gritante, flagrante, manifesta, profunda inigiiidade.

Iniciativa — Tomar, aprovar, encorajar, desencorajar uma
iniciativa. Aplaudir uma iniciativa. A iniciativa dis-
so cabe a... Uma iniciativa feliz, infeliz, corajosa,
audaz, temerdria, audaciosa, interessante, gloriosa.

Injaria — Proferir, lancar, atirar, vomitar, vociferar in-
jurias. Cobrir alguém de injirias. Sentir, despre-
zar, vingar, reparar, perdoar uma injiria. Uma inju-
ria grave, baixa, grosseira, infamante, imperdodvel,
cruel, irrepardvel.

Inocéncia — Provar, reconhecer, afirmar, proclamar sua
inocéncia. Convencer, protestar sua inocéncia. Uma
inocéncia certa, evidente, clara.

Insignia — Trazer, conferir uma insignia. Uma insignia
distinta, honorifica.

Insinuacio — Formular, lancar uma insinuacio. Uma
insinuacio pérfida, maldosa, mentirosa, caluniadora,
revoltante, falsa.

Insoléncia — Marcar, testemunhar, mostrar, dar provas
de insoléncia. Cometer, sofrer, tolerar uma insolén-
cia.
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Incidente — Levantar, provocar, ligiiidar, assinalar, rela-
tar um incidente., Um incidente se produz, irrompe,
estala, sobrevém, surge, delineia-se. Um incidente ca-
racteristico, tipico, marcante, vivo, insignificante,
brusco, grave.

Inc6gnito — Guardar, trair, revelar o incognito. Um es-
tricto, completo incdégnito.

Inconsciéncia — Testemunhar, mostrar inconsciéncia. Le-
var a inconsciéncia até um certo ponto. Uma incons-
ciéncia rara, estranha, absoluta, doentia.

Inconveniente — Apresentar, oferecer, causar, suscitar,
provocar um ou inconvenientes. Remediar, obviar,
resolver um inconveniente ou inconvenientes. Um in-
conveniente abarece, desaparece, surge, resulta de,
etc. Um grave, sério, imenso, multiplo, evidente in-
conveniente.

Independéncia — Conquistar, obter, suceder, dar, reser-
var, recordar, perder, defender sua independéncia.
Proclamar independéncia. Completa, absoluta, par-
cial, relativa independéncia.

Indicacdo — Fornecer, pedir, solicitar uma indicag¢ao. Uma
indicacao clara, precisa, exata, erronea, suficiente,
insuficiente.

indice — Procurar, fornecer, constituir um indice. Um in-
dice revela, prova, demonstra, estabelece. Um indice
seguro, suficiente, certo, indubitdvel.

Indiferenca — Mostirar, testemunhar, marcar, afectar, ma-
nifestar indiferenca. Sacudir a indiferenca. Uma in-
diferenca perfeita, absoluta, culpada, imperdodvel.

Indiscricio — Cometer uma indiscricdo. Uma indiscri-
céo revela alguma coisa. Uma indiscricdo culpavel.
Indulgéncia — Pedir, implorar indulgéncia. Conceder,

recusar sua indulgéncia. Mostrar, testemunhar, ma-
nifestar, abusar da indulgéncia., Manifestar indulgén-
cia. Uma indulgéncia extrema, excessiva.

Indiastria — Extractiva, sidertrgica, metalurgica, mine-
ral, agricola, mineira, manufatureira, transformativa.

Infamia — Cometer, denunciar, punir, castigar uma in-
famia.
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Infincia — A infancia passa. Uma infancia terna, feliz,
infeliz.

Infelicidade —- Causar, experimentar, brevenir, prever,
bressagiar, deplorar, suportar, despertar uma infeli-
cidade. Trazer infelicidade. Uma infelicidade chega,
surge, sobrevém, ameaga, persegue, bate, amargura.
Uma terrivel, atroz, irrepargvel, inelutdvel, bequena,
grande infelicidade.

Instinto — Possuir um instinto. Dominar, reprimir seus
instintos. Obedecer, entregar-se aos seus instintos.
Um instinto guia, leva, conduz. Um instinto seguro,
poderoso, berverso, gregdrio, cego.

Instrucio — Dar, receber instru¢do. Possuir uma certa
instrucao. Adquirir instrucio. Uma vasta, profun-
da, extensa, superficial, notdvel, sélida instrugio.

Instrumento — Servir-se de um instrumento. Um instru-
mento contundente, cortante, perfurante, simples,
complicado.

Intencio — Alimentar, manifestar, mostrar, perscrutar,
incriminar, desnaturar uma intencdo. Uma intencdo
pura, recta, malevolente, ma3, boa.

Interésse — Confiar, defender seus interésses. Conciliar,
trair, harmonizar seus interésses. Responder ao in-
terésse de alguém. Um interésse guia, anima, leva,
taz agir. Um interésse poderoso, sagrado, maior, se-
cunddrio, oposto, divergente, inconciligvel.

Intermediirio — Servir de intermedidrio. Oferecer-se
como intermedidrio. Um intermedisrio seguro, bene-
volente, benévolo, interessado, encarecedor.

Interrogacio — PoOr, oferecer uma interrogacdo. Uma in-
terrogacéo oral, escrita, severa, insidiosa, imprudente.

Interrogatério — Passar por um interrogatério. Subme-
ter, proceder a um interrogatdrio. Um interrogatdrio
severo, cerrado, rigoroso, minucioso, impiedoso, im-
blacdvel.

Intervencio — Solicitar, DProvocar, pedir, uma interven-
¢do. Recorrer a uma intervenc¢do. Uma intervencgio
se produz. Uma intervencao oportuna, inoportuna,
eficaz, ineficaz, tardia, intempestiva, delicada, discre-
ta, indiscreta, viva, enérgica, rédpida, imediata.
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Intransigéncia — Mostrar, testemunhar int;ansigépc}a.
Dar prova, mostrar intransigéncia. Uma intransigén-
cia absoluta.

Intriga — Empregar a intriga. Comprazer-se na int.riga.,.
Urdir, conduzir, desembrulhar, esclarecer uma 1ntr}-
ga. Uma intriga oculta, sorrateira, vergonhosa, bai-
xa.

Invasdo — Sofrer uma invasio, repelir uma invasio. Es-
tar sujeito & invasdo. Uma invasio devasta. Uma
invasio répida, lenta, impiedosa, inevitdvel.

Itinerario — Escolher, tracar, adotar, seguir, modificar
um itinerdrio. *Um itinerario, interessante, longo. Mo-
vimentado, dificil.

J

Jardim — Cultivar, cercar, amurar, cultivar um _jardim.
Um jardim suspenso, botanico, zoolégico, de inverno.

Jogo — Dedicar-se, entregar-se ao jogo. jr':raticar, dg§c&
brir um joégo. Enganar, roubar no jégo. Um jogo
leal, desleal, clandestino, duplo, franco, brutal, peri-
goso, cruel, vil. _

Jugo — Sofrer, quebrar, sacudir um jugo._ Libertar—sg, li-
vrar-se de um jugo. Curvar-se sob o jugo. Um Jugo
oprime, pesa, aniquila, esmaga. Um jugo odioso, in-
fame, cruel, pesado, vergonhoso, infamante, revol-
tante.

Justica — Dar, conceder, exercer a jus'tiga., sofrer a jus-
tica. Pedir, reclamar, clamar por justiga. A Ju:stlgg\
intervém, reprime. Uma justica imanente, distributi-
va, civil, militar, criminal.

L

Labio — Mover, fechar, cerrar, descerrar os léb_ios. As
comissuras dos ldbios. Ldbio superior, inferior, ver-
melho, descolorido, finos, espessos.

Lagrima — Verter, chorar ligrimas. 'Se'car, limpar as l4-
grimas de alguém. Gosto de lagrlmas.’ Banhar-se,
molhar-se em ldagrimas. Fundir-se em lagrimas. As
lagrimas jorram, correm. Lagrimas amargas, quen-
tes, abundantes.
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Licdo — Dar, infligir, tirar, receber uma licdo. Servir de
licho. Uma licAo oferece. Uma licAo severa, exem-
plar, salutar, eficaz, amarga, terrivel.

Lei — Elaborar, emendar, votar, promulgar, editar, ab-
-rogar, prorrogar, abolir, interpretar, mitigar uma lei.
Observar, respeitar, ofender, transigir, transgredir,
violar, iludir a lei. Obedecer, conformar-se, subme-
ter-se a lei. A lei rege, funciona, constrange, regula.
Uma lei justa, injusta, iniqua, proibitiva, comum, odi-
osa, marcial, formal, ab-rogativa, universal, geral, s4-
dica, suntudria, agrdaria, constitucional.

S

Leitura — Fazer a leitura, entregar-se a leitura. Absor-
ver-se numa leitura. Uma leitura cativante, absor-
vente, instrutiva, interessante, mondétona, fastidiosa,
horripilante, cientifica, edificante, expressiva, corren-
te, sildbica, historica, geografica, global.

Liberdade — Gozar, usar, privar, abusar da liberdade.
Tomar a liberdade de fazer alguma coisa. Conquis-
tar, reconquistar, tomar, tirar, encadear, recobrar a
liberdade. Alienar sua liberdade. Reclamar, reivin-
dicar, solicitar uma liberdade. Atentar contra a l-
berdade. Deixar, pbr em liberdade sob caug¢io. Uma
liberdade plena, integral, cara, amada, absoluta, rela-
tiva, provisoria, definitiva, condicional, constitucio-
nal.

Livro — Escrever, compor, publicar, conceber, imprimir,
editar, condenar, reprovar, expurgar, brochar, enca-
dernar um livro. Um livro surge, é posto & luz, é pu-
blicadoe, instrui, apaixona, cativa, encanta, trata de tal
ou qual coisa, interessa, impressiona, escandaliza, edi-
fica, dissolve. Um livro instrutivo, apaixonante, in:
teressante, cativante, encantador, raro, preciso, fasti-
dioso, erudito, anénimo, pdéstumo, brochado, enca-
dernadc, sibilino, sagrado, canénico.

Luz — Fazer, difundir, interceptar a luz. Dar luz. A luz
jorra, pontilha, inunda, brilha, rebrilha, irradia, es-
pande-se, cega, cintila, reflete-se, difunde-se, prateia,
treme, vacila, declina, morre. Uma luz viva, cegan-
te, direta, brilhante, fraca, tenra, duvidosa, direta,
morrente, moribunda, esvanecente, fatidica, difusa.
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Luta — Abrir, tomar, aceitar, recusar a luta. Uma luta se
| empreende, decorre, estabelece. Uma luta civil intes-
tina, politica, terrivel, dspera, mortal, sangrenta, en-
carnicada, fratricida, aberta.

M

M3io — Estender, crispar, levar, forcar, apertar a mao.
Juntar as mios. Mao suplicante, segura, calosa, des-
carnada, fina, enluvada, gorda, branca, limpa, suja.

Manifestacio — Of‘ganizar, seguir, reprimir, impedir,_per-
mitir uma manifestacio. Tomar parte, partic1pa1:,
entregar-se, assistir, associar-se, dar lugar a uma mani-
festacio. Ser objecto de uma manifestacio. Umg
manifestacio se dd, toma lugar, realiza. Uma mani-
festacdo discreta, solene, grandiosa, tumultuosa, cal-
ma, simpdtica, monstro, comovente, contraditério, de
simpatia.

Marcha — Abrir, fechar, regular, moderar, acelerar, dimi-
nuir, facilitar, guiar a marcha. Uma marcha mode-
rada, lenta, rapida, ritmica, gindstica, ascendente, des:
cendente, triunfante, herdica, vitoriosa, compassada.

Memoéria — Cultivar, enriquecer, refrescar, aumentar a
memoria. Guardar, conservar, tomar, gravar, impri-
mir, viver na memdria. Confiar em sua memdria. 'A
memdria enfraquece, trai, perde-se. Uma memoria
tenaz, facil, pronta, acolhedora, extraordindria, mara-

( vilhosa, prodigiosa, curta, rebelde, forte, fraca, débil.

\ Mentira — Alegar, forjar, inventa;', refgtar uma mer}t@ra.
' Uma mentira vergonhosa, odiosa, impudente, cinica,
( ignébil, horrivel, alegre, piedosa, oficiosa, inocente.
I

Mérito — Louvar, reivindicar, reconhecer, desconhecer,
contestar, rebaixar, atribuir-se, conceder-se o meérito
de alguém ou de alguma coisa. Tirar seu meérito de
tal ou qual facto. Um mérito raro, excepcional, gran-
de, acabado, imenso, incontestavel.

Método — Empregar, procurar, encontrar, inventar um
método. TUsar, servir-se de um método. Um método
cientifico, empirico, infalivel, certo, perfeito, rigoroso,
eficaz, ineficaz, geral, particular.
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Mistério — Aprofundar, esclarecer, elucidar, explicar, es-
tudar, perscrutar, penetrar, revelar um mistério. Um
mistério envolve, cobre, plana, persiste, perdura. Um
mistério profundo, perturbador, inexplicdvel, impene-
travel, completo.

Missdo — Confiar, aceitar, recusar uma missio. Encar-
regar, investir de uma missfo. Faltar & sua missio;
falhar em sua missdo. Uma missio incumbe. Uma
missdo delicada, nobre, perigosa, sublime, agraddvel,
desagradavel.

Monte — Escalar, subir, descer um monte. Um monte
se eleva, se ergue, delineia-se no horizonte. Um mon-
te altaneiro, elevado, abrupto, acessivel, inacessivel,
violado, inviolado, coberto, calvo.

Monumento — Elevar, edificar, erigir, restaurar, inaugu-
rar um monumento. Um monumento se eleva, se er-
gue, tomba. Um monumento majestoso, grandioso,
admirédvel, imperecivel, histérico, ptiblico, fiinebre,
comemorativo.

Morte — Causar, provocar, levar, semear, desafiar, enfren-
tar, temer, deplorar, chorar, decidir, decretar, pro-
nunciar, honrar a morte. A morte sobrevém, sur-
preende, surge. Uma mansa, suave, movimentada, es-
pantosa, dolorosa, terrivel, violenta, stibita, inopina-
da, instantdnea, natural, gloriosa, ignominiosa, vergo-
nhosa, tragica, dramatica, suspeita, honrosa morte.

Movimento — Imprimir, ativar, acentuar, acelerar, dimi-
nuir, paralisar entravar, regular, ritmar um movimen-
to. Um movimento se produz, surge, acentua-se,
acelera-se, diminui, estende-se, propaga-se, prolonga-
-se. Um movimento inusitado, insélito, ordindrio, ex-
traordindrio, brusco, lento, rdpido, violento, desor-
denado, vivo, convulsivo, desregulado, impetuoso, im-
pulsivo, ritmado, simultineo, uniforme, mondétono,
invaridvel, varidvel, migratério, automstico, reflexo,
perpétuo, espontineo, voluntdrio, involuntdrio, inter-
mitente, xendfilo, xendfobo, insurreccional, revolucio-
nario, sincrdnico.

Mulher — Tomar, esposar, raptar uma mulher. Uma es-
pdsa, uma matrona, uma megera, um ogre, uma vira-
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go. Uma mulher boa, reputada, legitima, honesta, le-
viana,

Murmiric — Arrancar, provocar, abafar um murmurio.
Um murmurio se eleva, se faz ouvir, produz-se, extin-
gue-se, acolhe. Um murmurio aprobativo, desaproba-
tivo, hostil, distinto, indistinto, prolongado, leve, man-
so, tenro.

N

Navio — Lancar, armar, afretar, fretar, ancorar, mastrear,
amarrar, abordar, blindar, calafetar, rebocar, com-
boiar um navio. O navio desmarra, acosta, deixa o
porto, percorre o mar, aborda, sulca os mares, dobra
um cabo, faz escalas, joga.

Negligéncia — Perdoar, desaprovar, tolerar, punir uma
negligénecia. Dar prova, acusar de negligéncia. Uma
negligéncia culpdvel, perdodvel, imperdoavel, incon-
cebivel, grave.

Negociagdes — Abrir, manter, comegar, empreender, pros-
seguir, romper negociagoes. Entrar em negociagoes.
Negociacoes que surtem bom efeito, que malogram,
prosseguem, continuam, cessam. NegociacGes difi-
ceis, delicadas, drduas, longas, curtas, laboriosas.

Nervos — Estender, crispar os nervos. O necropata €
que é atingido por uma doenca dos nervos. Um ner-
vo 6ptico, acustico, olfativo, motor, sensitivo.

Neutralidade — Guardar, observar, conservar, abandonar,
perder, violar a neutralidade. Impode-se a neutrali-
dade. Uma neutralidade estrita, absoluta.

Noite — Velar, passar uma noite. Entrar, penetrar na
noite. A noite cai, chega, surpreende. Uma noite
profunda, obscura, opaca, sombria, espéssa, clara, se-
rena, estrelada, branca.

Nome — Tomar, levar, emprestar, declinar, calar, mere-
cer, usurpar, abencoar, evocar, gravar, conhecer,
ignorar, chamar, clamar, estropiar, sujar, manchar,
imortalizar, glorificar, ilustrar um nome. Designar
sob tal ou tal nome. O nome figura. Um ilustre, co-
nhecido, desconhecido, célebre, obscuro, préprio, co-
mum, patrocinio, colectivo.
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Numero — Fixar, determinar, limitar, dosar, medir, au-
mentar, elevar, abaixar, aumentar, contar, avaliar um
nimero. Dobrar-se, ser aniquilado sob o nimero.
Um numero eleva-se a, sobe a. Um ndmero elevado,
importante, pequeno, grande, prodigioso, imenso, in-
fimo, incalculdvel, indeterminado, infinito, desprezi-
vel.

0

Obediéncia — Exigir obediéncia, dever obediéncia. Redu-
zir, constranger & obediéncia. Retornar & obediéncia.
Uma obediéncia pronta, perfeita, integral, cega, ser-
vil, passiva.

Objeccio — Elevar, formular, apresentar, tirar, encon-
trar, refutar, repelir, destruir, pulverizar, prevenir
uma objeccao. Uma objeccdo se apresenta, cai, per-
siste, subsiste. Uma objeccio fraca, séria, especiosa.

Obsticulo — Vencer, saltar um obstdculo. Um obstaculo
inflanquedvel, insuperdvel, em altura, em extensio.

Odio -— Ter, votar, inspirar, experimentar, sentir, conce-
ber, alimentar, jurar, excitar, apaziguar, acalmar,
amainar, estender, reavivar, esconder, dissimular,
conter seu 6dio. Um ddio mortal, mutuo, reciproco,
terrivel, eterno, feroz.

Odor — Exalar, expandir, aspirar, perceber, sentir um
odor. Um odor que se exala, se percebe, impregna,
embalsama, empesta. Um odor agradivel, suave, aro-
matico, esquisito, delicado, forte, desagraddvel, nau-
seabundo, fétido, acre, picante, penetrante.

Ofensiva — Tomar, irromper, desenvolver, levar, condu-
zir, prosseguir, quebrar, repelir, esbocar, coordenar
uma ofensiva. Uma ofensiva empreende-se, desenvol-
ve-se, malogra. Uma ofensiva va, infrutuosa, vitoriosa.

Operacio — Tentar, efetuar, praticar, sofrer uma opera-
¢do. Uma operagio se desenvolve. Uma operacao de-
licada, completa, cirurgica.

Opinido — Emitir, formular, expressar, sustentar, profes-
sar, fundar, quebrar, adotar, partilhar, motivar, con-
firmar, afrontar, desafiar, combater, corroborar,
apoiar uma opinido. Alarmar, excitar a opinido. Uma
opinido domina, prevalece. Opini6es concordam, se-

CURSO DE ORATORIA E RETORICA 205

param-se, enfrentam-se umas as outras. Uma opiniao
razoavel, desarrazosavel, subversiva, errdénea, precon-
cebida, comum, corrente, geral, pessoal, doutrinaria,
vantajosa, ortodoxa, heterodoxa, excessiva, exagerada.

Oposicio — DManifestar, testemunhar, marcar, mostrar
oposicao. Reduzir a oposicio ao siléncio. -Uma opo-
sicao resoluta, tenaz, aberta, manifesta, irredutivel,
formal, sistematica.

Ordem — Dar, lancar, editar, reiterar, enganar, transgre-
dir, desconhecer, descbedecer, retirar, revogar, exe-
cutar, mitigar uma o*dem. Conformar-se a uma or-
dem. Uma ordem estrita, formal, precisa, expressa,
irrevogavel, impiedosa, breve, rapida.

Organizacdo — Confiar uma organizacio. Dptax: alguma
coisa de organizacio. Fazer uma organizacao. Uma
organizacao-modélo, poderosa, perfeita, imperfeita,
incompleta.

Origem — Conhecer, ignorar, procurar, qncontrar a ori-
gem de alguém ou de alguma coisa. T1rar' sua origem.
Tirar sua origem de alguma coisa. A origem Temon-
ta, data de... Uma origem duvidosa, certa, incerta,
evidente, clara, turva.

P

Paciéncia — Mostrar, manifestar, testemunhar paciéncia.
Cansar, esgotar a paciéncia de alguém. Exortar a pa-
ciéncia. Escapa-se, cansa-se a paciéncia. Uma pacién-
cia incansavel, evangélica, inalterdvel, inesgotavel,
inaudita.

Paisagem — Admirar, contemplar uma paisagem: Uma
paisagem se desenrola, estende-se. Urpa paisagem
admirgdvel, feérica, pitoresca, agreste, acidentada, ma-
ravilhosa, impressionante, inesquecivel.

Paz — Pedir, implorar, solicitar, oferecer, aceitar, re-
cusar, conceder, sonhar, desejar, encontrar, pgrder,
ameacar, concluir, assinar, manter, assegurar, cimen-
tar, selar, salvaguardar, perturbar, romper, negociar,
ditar, ratificar, restabelecer a paz. Gozar a paz. A
paz reina, estabelece-se, restabelece-se. Urpq paz du-
rével, definitiva, eterna, perpétua, tempordria, passa-
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geirg, capenga, vantajosa, desvantajosa, vergonhosa,
1gl;)nosa, forgada, profunda, serena, completa, abso-
uta.

Paixio — Experimentar, acender, despertar, aticar, exci-
t%r, sobreexcitar, refrear uma ou paixdes. Uma pai-
Xa0 nasce, consome, cega, dorme, acalma-se. Uma
balxao viva, louca, furiosa, cega, nobre, generosa, ar-
dente, desenfreada, desencadeada, febril.

Partidp-— Abracar, renegar, deixar um partido. Aderir,
a.jflhar-se, enfeudar-se num partido. Um partido dis-
§1dente, adverso, politico, conservador, radical, socia-
lista, separatista, aristocratico, reaciondrio, liberal,
demagdgico, vencedor, vencido.

Passagem — Interditar, abrir-se, obstruir, interceptar
uma, passagem. Uma bassagem larga, estreita, peri-
gosa.

Pitria — S_ervir, amar, adorar, defender, libertar, rene-
gar, trair, honrar a patria. Subjugar, oprimir, pacifi-
car uma p4tria.

Pecado — Cometer, absolver, expiar pecados. Um pecado
mort?,l, gravef venial, original, grande, pequeno, irre-
messivel, capital, perdodvel, imperdogvel.

Pensamento — Emitir, formular, expressar, traduzir, con-
cretizar, desenvolver, comunicar um ou mais pensa-
mentos. Abismar-se, absorver-se, mergulhar em seus
bensamentos. Apegar-se, afastar-se de seu pensamen-
tq.‘ Ser assaltado por bensamentos. Um pensamento
d.lnge-se para alguma coisa. Um bensamento obses-
sionante, claro, justo, profundo, judicioso, funesto,
Iugubre, sacrilego, abstracto, dominante, amargo, ale-
gre, horrivel, subito, delicado, confuso, fixo.

Perfgigeﬁo — étingir, alcancar, realizar a perfeicdo. Levar
a pqrfeu;ao. Fazer com perfeicio. Uma perfeicao
querida, desejdvel, absoluta, honesta.

Perseguicio — Sofrer, empreender uma perseguicao.

Personalidade — Despojar sua personalidade. Construir
Sua personalidade.

Perspect_iva — Entrever uma ou perspectivas. Uma pers-
pectgva se oferece, abre-se, seduz, aparece. Uma pers-
pectiva risonha, sedutora, vasta, sombria.
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Poder — Ocupar, possuir, deter, exercer, tomar, retirar,
limitar, restringir, estender, aumentar, usurpar, afir-
mar, firmar, ambicionar, recobrir o poder. Apossar-
se, desapossar-se do poder. Usar, abusar de seu po-
der. Aspirar ao poder. Arrogar-se, confiar um poder.
Investir de um poder. Cair sob o poder de alguém.
Delegar seus poderes. O poder oprime, vela, governa.
Um poder absoluto, soberano, extenso, formiddvel,
ilimitado, dictatorial, tiranico, opressor, oligarquico,
democritico, demagégico, oculto, discriciondrio, pre-
cdrio, legitimo, ilegiti{no, coercitivo, tuteldrio.

Poema — Escrever, compor, redigir, cantar um poema.
Poema lirico, épico, didético, dramatico, satirico, ci-
clico, pastoral, trégico, burlesco, elegiaco, idilico.

Politica — Adotar, praticar, seguir uma certa politica.
Uma politica surte bom ou mau resultado, malogra,
vence, triunfa. Uma politica activa, militante, si, h4-
bil, ingbil, nefasta, nociva, decente, indecente.

Posi¢gdo — Estabelecer, sacudir, tomar, levar, ocupar, con-
solidar, melhorar, reforgar, atingir uma posicdo. Re-
tornar as suas posicGes. Uma posicio sélida, vanta-
josa, cémoda, incémoda, critica, perigosa, precdria,
avancada, interessante.

Precaugdo — Tomar precaucoes. Negligenciar precau-
¢Oes. Usar de precaucdes. Agir com precaucio. Uma
precaugdo se impde. Uma sdbia, ttil, elementar, ne-
cessdria, supérflua, indispensdvel.

Precisio — Exigir, fornecer, trazer precisées. Precisdes
Uteis, desejdveis, queridas.

Predicio — Arriscar, tentar contradizer, desmentir uma
predigio. Uma predi¢cio se justifica, se realiza, se
verifica. Uma predi¢do sombria, sinistra, alegre, jus-
ta, falsa, meteorolégica, curiosa, terrivel.

Predilecio — Experimentar, conceder uma predilecao.
Justificar, fundar suas predilecées. Uma predilecéao
legitima, justa, injusta, cega, insensata, manifesta,
fundada, marcada, evidente.

Premeditagio — Estabelecer, provar, demonstrar, confes-
sar, negar premeditacdo. Uma premeditacio certa,
evidente, manifesta.
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Presenca — Notar, verificar, trair, Justificar, revelar a
presenca. Uma bresenca insdlita, Jjustificada, injusti-
ficada, desejdvel, indesejsvel.

Pressentimento — Experimentar, sentir, alimentar, pres-
sentimento. Qs Pressentimentos assaltam, enganam.
Um pressentimento sombrio, sinistro.

Pressio — Exercer, sofrer uma pressio. Usar de pressio.

Resistir a uma pbressdo. Uma pressdo forte, enérgica,
fraca, moderada.

Presti_giq — Exercer, sofrer, enfraquecer, revelar, abaixar,
dlss1mule}r, aumentar um DPrestigio. Um brestigio
considergvel, Imenso, grande, colossal.

Prova — Fornecer, dar, administrar, adquirir, refutar, re-

vincentes, incontestéveis, solidas, materiais, inegdveis,
corroborantes, fracas, fortes, ontologicas.

Principio — Pér, formular, enunciar, invocar, admitir
adotar, brofessar, consagrar, falsear, realizar des:
cartar,.repelir um principio. Aderir g um prir;cipio.
Um prlnpipio fecundo, luminoso, subversivo, rigoro-
50, rigorista, imprescritivel, rigido, diretor, ortodoxo.

anaggm — Impor, sofrer privacoes. Duras, longas, terri-
vels privacdes.

Privilégio — Acordar, conceder, retirar, abolir um privi-
leg'lq. ’Beneﬁciar, usar, abusar de um privilégio. Um
brivilégio importante, exclusivo, temporal, secular
perpétuo, consideravel, grande. ’
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Progresso — Realizar, verificar, registrar, marcar um
progresso. Um progresso marcante, visivel, evidente,
importante, espantoso, sensivel, insensivel, imenso,
tangivel, lento, rapido, imperceptivel, nulo.

Projecto — Formar, elaborar, conceber, esbocar, delinear,
gerar, amadurecer, encorajar, desencorajar, contra-
riar, abandonar, submeter, realizar, conseguir, secun-
dar, submeter, apresentar um projecto. Tomar um
projecto. Opor-se, renunciar a um projecto. Um pro-
Jjecto tende a alguma coisa, tem bom éxito, malogra,
aborta, existe, cai. Um projecto belo, vasto, sdbio,
audaz, impraticdvel, irrealizdvel, caduco, quimeérico,
magquiavélico, optativo.

Promessa — Fazer, prodigar, retirar, olhar as promessas.
Realizar, ter, esquecer promessas. A promessa obri-
ga. Uma promessa mirifica, mirabolante, sedutora,
iluséria, vasta, mentirosa.

Propor¢io — Respeitar, guardar, observar, reduzir, au-
mentar, aplicar proporgdes. Proporcgoes justas, har-
moniosas, imensas, gigantescas, reduzidas, infinitas.

Protecio — Solicitar, implorar a protecio de alguém.
Conceder sua protegcdo. Cobrir alguém com a sua
protecdo. Uma protegdo tutelar, ilusdria.

Q

Qualidade — Possuir, reunir, oferecer, apresentar, ter
qualidades. As qualidades distinguem, caracterizam,
qualificam, delimitam. Raras, numerosas, requeridas,
esquisitas qualidades.

Queda — Causar, provocar, apressar, precipitar, retardar,
temer, evitar uma queda. Uma queda brusca, subita,
grave, fatal, iminente, irremedidvel, inesperada, espe-
rada, desagraddvel.

Questio — Colocar, submeter, formular, levantar, estu-
dar, examinar, tocar, aprofundar, resolver, elucidar,
esclarecer, aprazar, prevenir uma questdo. Ocupar-se,
numa questdo. Uma questio grave, importante, ca-
pital, primordial, atual, espinhosa, dificil, delicada,
complicada, ardua, ampla, vasta, embaracante, inso-
Iuvel, preliminar, pendente, controvertida.
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R

Raca — Cruzar racas. Pertencer a uma raca. Uma raca
se extingue, desaparece. Uma rac¢a pura, miscigena-
da, mista, bovina, cavalar, ovina, porcina.

Raiz — Possuir raizes. Uma raiz peneira, afunda-se. Pe-
quenas raizes sao radiculas. Uma raiz adventicia,
simples, ombrosa, fasciculada, tuberosa.

Raciocinio — Seguir, conduzir, levar adiante um racioci-
nio. Apelar para o raciocinio. Ser dotado de certo
raciocinio. Um raciocinio profundo, coerente, incoe-
rente, solide, ldgico, peremptdério, sutil, especioso,
capciosc, absurdo, insensato, insustentdvel, sofistico,
simplista, analitico, sintético, dedutivo, indutivo, dis-
cursivo.

Rancor — Guardar rancor. Alimentar o rancor.

Rapidez — Ter certa rapidez. Agir com rapidez. Uma
rapidez cresce, decresce, aumenta, diminui. Uma ra-
pidez espantosa, vertiginosa, crescente, decrescente.

Recordacio — Guardar, conservar, reavivar, despertar,
evocar, perpetuar uma recordac¢io. Procurar suas re-
cordagdes. As recordacdes nascem, surgem, afloram,
assaltam, desaparecem, afluem, perecem, amontoam-
-se, morrem, renascem, precisam-se. Uma recordacao
suave, encantadora, viva, fiel, tenaz, precisa, cruel,
pungente, atroz, dolorosa, triste, alegre, imperecivel,
eterna, intacta, integra.

Recusa — Opor, expressar, motivar, explicar uma recusa.
Persistir, obstinar-se, perseverar numa recusa. Uma
recusa formal, obstinada, categdrica, decisiva, humi-
lThante, mortificante.

Regime — Seguir, prescrever, impor, aplicar um regime.
Renunciar a um regime. Derrubar um regime. Um
regime duro, vigoroso, severo, vegetariano, misto.

Regra — Seguir, observar, estabelecer, fixar, tragar, im-
por. Submeter-se, curvar-se, faltar a uma regra. Uma
regra prevé, diz. Uma regra fixa, diretriz, infalivel,
fundamental, severa, draconiana, impiedosa, eldstica,
rigida, inflexivel.
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Religiio — Fundar, abracar, professar, praticar, pregar,
ensinar, difundir, renegar, abjurar, abolir uma reli-
gido. Enftrar em uma religido. Aderir a uma religido.
Uma religiao natural, revelada, reformada, ortodoxa,
dissidente, catodlica, apostdlica, bramanista, romana,
protestante, judaica, maometana, budista.

Remédio — Administrar, proscrever, prescrever, ordenar,
tomar, aplicar, procurar, adocicar, encontrar, acon-
selhar, sugerir, receitar um remédio. Um remeédio
curativo, preventivo, infalivel, soberano, radical, enér-
gico, violento, eficaz, benigno, anddino, toénico, palia-
tivo, calmante, purgativo, laxativo, vermifugo, depu-
rativo, lenitivo, cordial.

Repeticio — Uma repeticio teve lugar. Assistir a uma
repeticao. Uma repeticio geral, parcial.

Repouso — Tomar, perturbar, perder, interromper, dese-
jar o repouso. Deixar em repouso. Aspirar ao repou-
so. Uma hora de repouso. Um repouso merecido,
suave, absoluto, profundo.

Reputacio — Manchar, destruir, rasgar, atacar, compro-
meter, limpar, ofender uma reputacao. Prejudicar
uma reputacio. Uma reputacido duvidosa, usurpada,
intacta, virgem, comprometida, equivoca, segura, SO-
lida.

Reserva — Fazer, formular, manter reservas. Reservas
expressas, prudentes. Manifestar, mostrar reservas.

Resisténcia — Opor, sentir a resisténcia. Quebrar, ani-
quilar, encarnar a resisténcia. Enfraquecer, destruir,
obstinar, diminuir, reforcar, aumentar uma resistén-
cia. Uma resisténcia fraca, viva, enérgica, teimosa,
passiva, activa, surda, declarada, aberta, oculta, ines-
perada.

Reseolucio — Tornar, formar, fer, notificar, confirmar
uma resolucao. Perseverar, afirmar, persistir, obsti-
nar-se numa resolucao. Uma resolucao firme, decisi-
va, herdica, obstinada, categorica, inquebrantdvel,
ousada, sdhbia, judiciosa, pronta, subita, rdpida.

Respeito — Experimentar, sentir, mostrar, marcar, teste-
munhar, dever, devotar, professar, manifestar respei-
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to. Faltar ao respeito. Enderecar seus respeitos. Es-
tar cercado de certo respeifo. Um respeito profundo,
filial, sincero, temeroso, geral, unanime, universal.

Responsabilidade -— Assumir, tomar, endossar, reivindi-
car, declinar, estabelecer, atenuar, agravar, aumentar
uma responsabilidade. Encarregar-se, desencarregar-
-se de uma responsabilidade. Uma responsabilidade
a alguém. Uma responsabilidade grave, limitada.

Ressentimento — Experimentar, alimentar, conceber, sen-
tir um ressentimento. Ser objecto de um ressenti-
mento. Um resseniimento profundo, leve, vivo.

Resultado — Obter, adquirir, produzir, registrar, apreciar
certo resultado. Perseguir, atingir, faltar, comprome-
ter um resultado. Comprar, afrontar, proclamar re-
sultados. Um resultado satisfatdrio, aprecidvel, ina-
precidvel, feliz, infeliz, belo, tangivel, efectivo, positi-
vo, negativo, esperado, grandioso, surpreendente, in-
significante, mirabolante.

Reuniio — Manter, provocar, convocar uma reunifo. As-
sistir a uma reuniao. Uma reunido tem lugar. Uma
reunido ptblica, extraordindria, habitual.

Revolta — Fomentar, reprimir, apaziguar, localizar, aba-
far, prevenir uma revolta. Semear a revolta. Uma
revolta estala, explode, produz-se. Uma revolta geral,
localizada, aberta, stibita, inesperada, pronta, brusca,
funesta, social, politica, local.

Ridiculo — Cair no ridiculo. Cobrir-se de ridiculo. En-
frentar o ridiculo. Um ridiculo rotundo, perfeito.

Riso — Arrebentar de riso. Torcer-se de riso. Reprimir,
provocar o riso. Ser sacudido pelo riso. Um riso se
extingue, prolonga-se, ressoa. Um riso ruidoso, for-
¢ado, sarcastico, sardbnico, amargo, estridente, cris-
talino, pueril, ingénuo, infantil.

Rochedo —- Subir, escalar um rochedo. Um rochedo
abrupto, escarpado, nu.

Ruina — Provocar, causar, conspirar, consumir, apressar,
precipitar a ruina. Ameacgar a ruina. Cobrir de rui-
nas. Cair em ruinas. Restaurar, reparar as ruinas.
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S

Sacrificio — Exigir, consumir, operar, impor, recusar um
sacrificio. Consentir no sacrificio. Um sacrificio se
impde. Um sacrificio solene, expiatdrio, propiciato-
rio, sangrento, doloroso, supremo, ultimo, insigne,
grande, sublime, mistico.

Salario — Pagar, receber, elevar, baixar, aumentar, me-
recer um saldario. Um saldario suficiente, insuficiente,
_baixo, alto, fraco, médico, elevado.

-

Sangue — Perder, verter, derramar, infundir, transfundir,
exsudar, esvaziar, gelar o sangue. Alterar o sangue,
envenenar o sangue. Uma efusfo de sangue. O san-
gue jorra, corre, macula, coagula-se, mancha. Um
sangue venoso, arterial, puro, impuro, viciado, gene-
roso, ilustre.

Satide — Possuir uma boa ou ma saude. Alterar, compro-
meter, recobrar, restabelecer, arruinar, melhorar, re-
cobrir, respirar satide. Esplender satuide. A satide pe-
riclita. Uma satde robusta, florescente, delicada,
prospera, brilhante, precdria, languida.

Satisfacio — Reclamar, obter satisfagio. Fornecer, re-
cusar, conceder uma satisfacio.

Segrédo — Confiar, arrancar, jurar, penetrar, descobrir,
surpreender, adivinhar, revelar, descobrir, divulgar,
trair, violar um segrédo. Invocar o segrédo profis-
sional. Um segrédo pesa, descobre-se. Um grande,
absoluto, profissional segrédo.

Sensibilidade — Possuir uma certa sensibilidade. Ser do-
tado, dar prova, testemunhar certa sensibilidade.
Ser privado de sensibilidade. Agudizar, perder, em-
botar, reencontrar a sensibilidade. Uma sensibilidade
extrema, profunda, viva.

Sentimento — Experimentar, sentir, manifestar, votar, ex-
pressar, professar, partilhar, ferir, ocultar, dissimu-
lar um sentimento. Perder o sentimento. Ser pene-
trado, privado, animado de um certo sentimento. Um
sentimento puro, delicado, vivo, profundo, agudo,
hostil, unanime, amigdvel, vil, abjecto, doloroso.

Servico — Prestar um servigo. Reconhecer um servigo.
Um servigo importante, grande, brilhante, inestimdvel.
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Severidade — Mostrar, faltar, testemunhar severidade.
Temperar, mitigar uma severidade. Uma grande, ex-
trema, excessiva severidade.

Siléncio — Exigir, impor, restabelecer, observar, guardar,
conservar, romper o siléncio, Impor siléncio, Redu-
zir ao siléncio. Quebrar seu siléncio. Ser envolvido
pelo siléncio, cobrir-se de siléncio. O siléncio reina,
estabelece-se, restabelece-se, prolonga-se, pesa, envol-
ve, cerca, rompe. Um siléncio profundo, pesado, en-
volvente, religioso, obstinado, prudente, elogiiente,
impressionante, morno, sombrio, sepulcral, mortal,
terrivel, curto.

Simplicidade — Viver na simplicidade. Ser de uma certa
simplicidade. Uma simplicidade infantil, pueril, rds-
tica, tocante.

Situacdo —- Melhorar, modificar, consolidar, dominar,
comprometer uma situacio. Enconfra-se numa certa
situacdo. Sair, livrar-se de uma situacdo. Uma situa-
¢do se oferece, apresenta-se, domina, inguieta. Uma
situacdo favoravel, desfavoravel, alarmante, critica,
inquietante, angustiante, dramdtica, dolorosa, precé-
ria, perplexa, inextricdvel, ordindaria, extraordindria,
excepcional, temporaria, permanente, transitéria, de-
finitiva, estdvel, instavel.

Sociedade — Fundar, dissolver uma sociedade. Fazer
parte de uma sociedade. A sede de uma sociedade.
Uma sociedade tem a sua sede em. ..

Soldado — Incorporar, chamar, reformar um soldado.
Mobilizar, licenciar, concentrar, estipendiar, electri-
zar, aguerrir, dizimar soldados. Os soldados mano-
bram, retinem-se, desertam, combatem, entram em
campanha, atacam, metralham, acampam, vencem,
retiram-se, amotinam-se, traem, empreendem um ata-
que. Os soldados repousam. T'm soldado valente, co-
rajoso, aguerrido, valoroso, bravo, intrépido, volun
tdrio, disciplinado, indisciplinado, incompardvel.

Solicitude — Cobrir, cercar de solicitude. Ser objecto de
certa solicitude. Beneficiar, gozar da solicitude de
alguém. Uma solicitude tocante. Uma solicitude ter-
na, afectuosa, constante, piedosa.
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Soluclio — Procurar, encontrar, adoptar, escolher, ditar,
exigir uma soluciio. Uma solucdo intervém, se impde,
oferece-se, apresenta-se, satisfaz. Uma solug¢ido feliz,
definitiva, transitéria, momenténea, exacta, errones,
satisfatdria.

Sorte — Sofrer, reservar, aceitar uma sorte. Ligar sua
sorte 4 de um outro. Dispor, decidir da sorte de al-
guém. Compartilhar, sofrer, invejar, lamentar-se, en-
tristecer-se, apiedar-se da sorte de alguém. Estar re-
signade & sua sorte. A sorte sorri, favorece, desfavo-
rece. Uma sorte digna, invejdvel, feliz, infeliz, cruel,
indigna, lamentdvel, deploravel, comum, propicia.

Suspeita — Conceber, inspirar, confirmar, justificar, fun-
dar, legitimar, confiar, descartar, dissipar, destruir,
afastar uma suspeita. Levantar suspeitas sObre al-
guém. Uma suspeita pesa, paira sObre alguém. Uma
suspeita grave, enérgica, injuriosa, justa, fundada,
justificada, injustificada, legitima, revoltante.

Suspiro — Exalar, arrancar, provocar um suspiro. Um
suspiro profundo, leve, feliz, satisfeito, contente.

Substincia — Asséptica, antisséptica, dessecativa, balsa-
mica, oleaginosa, ignea, ignifuga, inflamédvel, ininfla-
madvel, volatizavel, volatil, ponderdvel, imponderdvel,
impalpdvel, amorta.

Sucesso — Obter, colhér, conhecer, esperar, garantir, cer-
tificar, prognosticar, assumir, confirmar, celebrar, sa-
borear um sucesso. Augurar um sucesso. Contribuir
para um sucesso. Esperar, desesperar do sucesso.
Um sucesso coroa, irrompe. Um sucesso vivo, consi-
derdvel, magnifico, imenso, inaudito, brilhante, pleno,
completo, esperado, inesperado, certo, infalivel, in-
certo, indeciso, problematico, surpreendente.

Sugestio — Ceder, resistir a uma sugestao. Fazer, aco-
lher, repelir uma sugestfo. Uma sugestdo imperiosa,
insidiosa, perniciosa, diabdlica, satanica, feliz.

Superioridade — Mostrar, faltar, manifestar, testemunhar,
denotar, provar, estabelecer, contestar, negar, reco-
nhecer uma superioridade. Uma superioridade sur-
ge, aparece. Uma superioridade numeérica, importan-
te, aniquilante, imensa, evidente, manifesta, patente,
incontestavel, grande, leve.
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Surprésa — Causar, provocar, experimentar, sentir, tes-
temunhar, manifestar, reservar uma surprésa. Vol-
tar da surprésa. Cair, afundar-se numa certa surpré-
sa. Uma surprésa agradavel, desagraddvel, grande,
alegre, triste, dolorosa, falhada.

Susceptibilidade — Ferir susceptibilidade. Mostrar, mar-
car, testemunhar, manifestar susceptibilidades. Dar
prova de susceptibilidades. Uma grande, extrema, ex-
cessiva, ridicula susceptibilidade.

T

Tacto — Mostrar, manifestar, testemunhar tacto. Daf
prova de tacto. Agir com tacto. Um tacto extremo,
perfeito, desejdvel.

Talento — Possuir, mostrar, prodigar talento. Dar pro-
va de talento. Formar seu talento. Reconhecer, des-
conhecer, negar o talento de alguém. Um grande,
raro, belo, incontestdavel, precioso, persuasivo, incom-
paravel, imenso, maravilhoso talento.

Temperamento — Possuir um certo temperamento. Ser
dotado de certo temperamento. Um temperamento
sangiiineo, linfdatico, apédtico, robusto, pletérico, deli-
cado, frio, vibrante.

Tendéncia — Manifestar, mostrar, testemunhar, verificar,
reprimir certa tendéncia. Tendéncias podem existir,
dividir, disputam-se. Tendéncias rivais, contrarias,
adversas, opostas.

Tentacio — Induzir em tentacio. Sofrer, experimentar,
repelir, rejeitar uma tentagdo. Lutar contra uma ten-
tacdo. Resistir, sucumbir a tentacio.

Territério — Invadir, defender, violar, atacar, ocupar, eva-
cuar, recobrir, investir, libertar um territério. Con-
ceder um territério. Um territério redimido, recon-
quistado, encravado.

Texto — Redigir, propor, deter, elaborar, alterar, amoti-
nar, truncar, falsificar, desnaturar, compilar, compul-
sar, corrigir, coligir um texto. Figurar, interpolar
num texto. Um texto prova, faz fé, estabelece. Um
texto original, formal, auténtico, imagindrio, fantasis-
ta, falso, falsificado, truncado, mutilado, apdcrifo.
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Titulo — Trazer, conferir, solicitar, obter, receber, usur-
par, aceitar, recusar um titulo. Revestir, investir-se
de um titulo. Um titulo honorifico, glorioso, infa-
mante, pomposo, precario, aliendvel, inaliendvel.

Tradicio — Seguir, respeitar, romper, retomar, renovar,
estabelecer, restabelecer, estender, perpetuar uma
tradicio. A tradicio quer, exige. £ de tradicdo que. ..
Uma tradicdo sagrada, milendria, piedosa, ancestral.

Trai¢iec — Cometer, consumar-se uma traicdo. Tornar-se
culpado de uma traicio. Uma traicdo flagrante, in-
fame, alta-traicio.

Tratado — Negociar, assinar, retificar, impor, renovar,
garantir, denunciar, romper, rasgar, abolir um trata-
do. Um tratado secreto, vergonhoso.

Tumulto — Causar, provocar, suscitar, desencadear, apa-
ziguar, acalmar um tumulto. Um tumulto irrompe,
renasce, retorna. Um tumulto violento, indescritivel,
prolongado.

U

Unanimidade — Obter, recolher a unanimidade. Votar,
adotar por unanimidade.

Unido — Realizar, dissolver, romper, dissociar, celebrar,
pregar a uniao. Uma unido estreita, desejdvel, in-
dissolivel.

Uso — Observar, introduzir, implantar, propagar, abolir
um uso. Conformar-se, derrogar um uso. Codificar
os usos. O uso sanciona, consagra. Um uso corrente,
habitual, consagrado, constante, imemorial, imodera-
do, moderado, excessivo, imenso.

v

Valor — Estimar, apreciar, denegar, reconhecer um va-
lor. Um valor intrinseco, extrinseco, nominal, abso-
luto, relativo.

Vapor — Transformar-se, resolver-se em vapor. Um va-
por se condensa, se liquefaz. Um vapor fuliginoso,
rutilante.
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Verdade — Revelar, descobrir, discernir, restabelecer, con-
fessar, reconhecer, traduzir, propagar, velar, ocultar,
servir, ultrajar a verdade. Ser penetrado pela ver-
dade. Uma verdade profunda, essencial, incontesta-
vel, flagrante, patente, sensivel, palpdvel, evidente,
fundamental, elementar.

Versdo — Oferecer, registrar, acreditar numa versio.
Uma versao fiel, exacta, literal, falsa, fantasista, errd-
nea.

Yitéria — Ganhar, celebrar, saborear, gozar, assegurar,

comprometer, disputar, manchar, obter uma vitéria,
Clamar, cantar vitéria. Augurar a vitéria. A vitoria
sorri, sobrevém. Uma gléria empolgante, discutivel,
indiscutivel, rapida, pronta, decisiva, indecisa, com-
pleta, brilhante.

Voz — Elevar, ajuntar, abafar, encher, forcar, imitar, fa-
zer entender, ouvir a voz. A voz retine, eleva-se, res-
soa, enche-se, junta, implora, move, enfraguece. Uma
voz forte, fraca, rouca, cantante, aguda, fina, toni-
truante, clara, imperiosa, imperativa, calma, postada,
auente, aspera, cortante, incisiva, severa, irritada, dis-
tinta, indistinta, inteligivel, ininteligivel, argentina,
cristalina, cavernosa, gutural, sepulcral, anasalada,
trémula, suplicante, alterada, sébria, surda, patética,
comovente, dolente, entrecortada, confida, lamentosa.

z

Zélo — Mostrar zélo. Testemunhar, alimentar, reanimar,
inflamar de zélo. Dar prova de zélo. Um zélo extre-
mo, exemplar, admirdvel, morno, intempestivo, fana-
tico, meritdrio, infatigavel, incansdvel (1).

(1) Para aumentar o vocabuldrio, essencial ao orador, novos
métodos sfo apresentados em nosso livro «Técnica do Discurso Mo-
derno».

RECOMENDA(OES FINAIS

LIVROS ACONSELHADOS:

M. Rodrigues lapa — “Fatilistica da Lingua Portu-
gucm®”, ,

Hd nessp OB dtimas sugestios e conselhos de esti-
listion. P! aoonselhar o leitor a ler éste livro e
estudd-lo. JMaeh #0d & rasho por que deixamos de abor-
dar alguns i POT J& estarom os mesmos muito bem
expostos nNeasl

Franocisoo MI — "Diclonario de Verbos e re-
gimen”, B

Padro Carios Bpiteer — “Diclonirio analégico da Lin-
gua Portugudsa®,

Também podem ser lidos os lHvros de Albalat, tradu-
zidos por CANAIAO de Figueiredo, que dio regras sobre
estilo,

Oforocemos, Agora, umn soglitneia de preceitos a se-
rem adotndon pelo leitor, on quals, realizados, facilitardo
o pleno dominio da palavrin. Representam uma sintese
pratice do tudo quanto expusomos até aqui,

Rocomendamos no loltor compulsar constantemente
esta purlo, o nlo eaquoecer de praticar estas regras.

§ 1 — Nunoa doixnr do reallzar os exercicios aconse-
lhiddon @ complolilos com outros andlogos, de
eringro possonl do leitor.

§ 2 Ox ostudon dovemn ser executados com a maxi-
mn disoiplinn.

§ 3. Aprovelinr sempre LOdas as oportunidades ofe-

roctdun prrn oxpor suas idéias, apresentando-as
com calmn o procisno. Essas oportunidades sido
frogllontos,
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§ 4° — Nunca deve ter a preocupagio de alcancar de
1rpgdiato 0 mais brilhante. Contentar-se, a prin-
Cip1io, com pequenos exercicios. Ter o maximo
cuidado de obter vitérias desde inicio, embora
pequenas. Elas serao a base e o fundamento
das vitérias maiores posteriores.

§ 5. — Iniciar sempre a§.convers_agc')es, com temas sim-
ples, que nao exijam muito esforco intelectual.

§ 6. — Nunca desanimar ante um pequeno malodgro.
E preciso ajudar a si mesmo, com uma pratica
de confianca e de grande vontade. Convém
nunca esquecer: em nos estdo as possibilida-
des de vitéria ou de derrota.

§ 7° — O médo é sempre transitério e domingvel.

8.° — I§np6e-se a necessidade de certos exercicios fi-
sicos. Os exercicios de relaxamento do corpo
sao importantes e podem ser realizados, quan-
do ao acordar, estirando-se os muisculos por
um numero de vézes nunca inferior a dez. Ou-
tros exercicios sio expostos em “Técnica do
Discurso Moderno”.

§ 90 — E;cercicio respiratério. Inspiracio lenta e ex-
piragdo forte, cada vez mais forte. fisse exer-
cicio a_lém.de dar um fortalecimento geral, tor-
na mais vigorosa a voz.

§ 10.° — Para ter inspiracdes, cuidar da boa leitura, e
spbretudo de livros de pensamento, de sabedo-
ria universal.

§ 11.° — Os discursos devem obedecer ao seguinte esque-
ma: primeiro: introdugio ou exérdio; segundo:
exposicio e discussdo; terceiro: resumo final,
peroracdo. Tomemos um tema qualquer. O
prador deve defender esta tese: “A disciplina
impde-se para o0 progresso humano”.

Procederia assim:

Primeiro: int;‘odugéo — Dirige-se aos ouvintes. Co-
loca o tema da disciplina como uma. interrogacao. Qual
0 seu valor?
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Segundo: exposicao — Tdda ordem revela uma coe-
réncia, uma coesio. As partes acompanham o todo, cuja
finalidade € determinada. Tudo quanto se dispersa, opoe-
-se a essa ordem, desvia-nos do fim ou retarda-o.

Discussio: — Mostrar as opinides dos que contradi-
zem tal afirmativa e as dos que a defendem.

Terceiro: resumo — Sintese de tudo, terminando pela
afirmacido da tese e da sua conveniéncia, e transforman-
do-a numa norma a seguir. Peroracio.

§ 12.°0 — Iniciar o discurso com calma, mostrando sem-
pre dominio do que vai dizer. Tornar-se mais
enérgico quando da discussdo e, no mesmo re-
sumo final, aumentar o tom, mostrando firme-
za, confianca, certeza e energia.

§ 13.° — Evitar os discursos lidos e os decorados. Guar-
dar apenas de memdria o esquema do que pre-
tende dizer. E sempre realiza-lo em trés partes
por serem mais fdaceis de se guardar. Sempre
alternar os tons. Iniciar suavemente, aumentar
a velocidade no segundo periodo. Ser firme e
seguro, no terceiro, e exaltado no final.

§ 14 — Evitar os discursos longos.

§ 15° — Ler em voz alta algumas vézes, e observar a
prontincia mais correcta possivel da voz, mu-
dando as inflexGes para evitar a monotonia.

§ 16.° — Nunca esquecer que deve revelar confianca no
que diz para poder persuadir. As duvidas nao
devem surgir senio para reforcar uma afirma-
tiva.

§ 17.° — Tempo do discurso: Introducdo breve — Expo-
sicio mais longa — Discussdo curta e persua-
siva — Resumo sintético e rdpido, acompanha-
do de gestos decididos e enérgicos.

§ 18.° — Introducbes longas cansam desde logo. Sobre-
tudo se estdo cheias de escusas modestas do
orador. H4 introducdes que prendem imediata-
mente os ouvintes.

§ 19.° — Quando ler, faca anotag¢bes dos bons pensamen-
tos que lhe possam oferecer oportunidade de
cité-los.
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§ 20.° — Leia fdbulas, apdlogos, parabolas, etc., e faca
exercicios para sintetiza-los. Uma fabula bem
aplicada num discurso oferece um poder ex-
traordinario de persuasao.

§ 21.° — Anote também anedotas, factos das grandes vi-
das, curiosidade, tudo quanto lhe possa servir
de tema para corroborar suas idéias ou dar bri-
Iho as suas palavras. Deve, para tanto, ter um
caderno especial para tais anotacoes.

§ 22° — Outros livros aconselhdveis:

“A arte de pensar”, de E. Dimnet;

“Q dominio de si mesmo”, de C. Jagot;
“0O critério”, de Balmes;

“As obras de Platao”;

“As obras de Cicero”;

“Os pensamentos de Pascal”;

“Humano, demasiado humano”, de Nietzsche;
“Maximas”, de Aristoteles;

“Ensaios”, de Bacon;

“Vidas Paralelas”, de Plutarco;

“Os Ensaios”, de Emerson;

“Q Livro dos Oradores”, de Timon;

“A Filosofia da Elogiiéncia”, de Capmany;
“Além do Bem e do Mal”, de Nietzsche;
“Aurora”, de Nietzsche;

“Assim falava Zaratustra”, de Nietzsche.

(Estas trés ultimas obras séo de nossa tra-
ducao. A ultima € acompanhada de notas ex
plicativas da simbdlica nietzscheana).

Obras de Rui Barbosa, e sbbre a vida dos
grandes oradores.

§ 23.° — Cuidar da originalidade, sem exageros. Ser ori-
ginal nao € ser diferente. E ser criador.

§ 24° — E como recomendacio final, que nunca cansa-
mos de repetir: “Reler os exercicios, e pratica-
-los. A oratéria depende sobretudo da pratica.
N&ao basta ler éste livro, € preciso realizar os
exercicios”.




